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RESUMEN

La presente investigacion se realiz6 en la provincia José Ballivian del departamento del Beni
desde febrero del 2001 a diciembre de 2005, en 36 comunidades Tsimane’ asentadas por el rio
Maniqui y la carretera Fatima —esta carretera fue abierta por la empresa del mismo nombre
que se encuentra trabajando en el Territorio Indigena Chimane (TICH).

Esta investigacion pretende explicar los niveles dependencia y los cambios graduales de la
economia indigena Tsimane’, pese a la integracion al mercado de las compras y ventas
directas e indirectas que realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas. Este proceso
de penetracion y dependencia del mercado logro expandirse en el Territorio Tsimane’, los
cuales se quedan endeudados por el resto de sus vidas por los productos comerciales que
adquieren de los intermediarios mediante el crédito y el intercambio asimétrico,
convirtiéndose las comunidades Tsimane’ en directos consumidores y dependientes siendo los
jévenes los mas afectados en sus relaciones socioculturales al incorporar otros valores ajenos a
su cultura, donde el sistema reciproco se afianzo més en las familias nucleares reduciendo el
radio de accion en la comunidad.

Finalmente esta la consolidacién de la economia del momento y del consuno en las familias
nucleares pese a la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas,
por los constantes contactos que realizan con los intermediarios que lograron tener un espacio
de accesibilidad en la zona gracias a los productos comerciales que introdujeron.
Convirtiéndose en poder de dominacion y control para los Tsimane’ mediante las técnicas del

crédito, endeudamiento, obligacion y el compadrazgo ficticio, que emplean los intermediarios.
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INTRODUCCION

Las poblaciones amazoénicas conviven entre dos sistemas econdémicos; la primara,
denominada, sistema de reciprocidad y la segunda denominada sistema mercantil. Ambas son
complejas, de ahi la importancia de reflexionar encontrar respuestas entre las dos economias;
el sistema de reciprocidad y el sistema mercantil. La tesis de la reciprocidad se sustenta en dar,
recibir y devolver que ha logrado sobrellevar, en la medida que se presenta: la necesidad,
responsabilidad, solidaridad social, produccién, consumo de bienes y servicio, que es el fruto
de la reciprocidad, que da lugar a la unidad para el beneficio social de la poblacion
participante. Por tanto la cosa material tiene un valor simbdlico en la medida que testifica esta
amistad y el prestigio del donador. En el sistema mercantil se sustenta en la acumulacion
individual, la explotaciébn humana, la injusticia social, discriminacion, marginamiento y

empobrecimiento de la mayoria de la poblacion.

El sistema de reciprocidad pese a las vicisitudes del tiempo, continda siendo practicado por las
poblaciones indigenas tanto por la poblacion andina, como por la amazoénica. A diferencia del
sistema mercantil que logro expandirse a lo largo de la territorialidad mundial, este sistema de
reciprocidad, pese a los factores que influenciaron en los cambios se manifiesta de acuerdo a
los procesos de integracion al mercado, que se presentan en nuevo contexto. Por ello, es
importante comprender ambos sistemas para poder diferenciar la complejidad que tiene ambos

sistemas.

La mayoria de las investigaciones que se refieren a los procesos econdémicos, concentran la
atencion en territorios andinos. En el caso de la amazonia boliviana existen pocas

investigaciones que hacen énfasis en la relacién del sistema de reciprocidad y el mercantil.

Las poblaciones de la amazonia boliviana se caracterizan por ser complejas y dispersas, por
todo el proceso historico que se tiene y que se fue consolidando por el devenir histérico de las
poblaciones amazénicas que constituyen el 70 % del Territorio nacional. Sin embargo, su area

geografica espacial de ocupacion es limitada.



La geografia y topografia son ecolégicamente diversas en la amazonia, incluye zonas
tropicales, himedas intermontano y sabanas. Se estima que la poblacién indigena alcanza a
4.133.138 habitantes de los 1.857.342 residen en el area urbana (44,94%) y 2.275.796 en area
rural (55.06%). INE (2003).

Las poblaciones amazénicas lograron interactuar con el medio que los rodea, respetando el
sistema ecoldgico por la constante fragilidad del suelo logrando mantener un equilibrio y
armonia con la naturaleza, el ser humano y sus seres sobrenaturales, permitiendo tener una
produccion y utilizacion a largo plazo del bosque y una densidad demografica. Sin embargo,
estas estrategias de sobrevivencia fueron perturbadas por otros factores ajenas a su cultura,
como: las reducciones y las misiones, la explotacion de la castafia, la apropiacion de territorios
por estancias ganaderas, la extraccion de la maderera, la apertura de caminos integradores
interdepartamentales, —con nuevos asentamientos protagonizados por los colonizadores y el
crecimiento paulatino del comercio— penetrando hasta las ultimas comunidades de dificil
accesibilidad. Estas formas de intervencién y penetracion por los agentes externos hacia los
bosques amazonicos con su afan de acumular capital a costa de las poblaciones indigenas de
las comunidades intervenidas y no intervenidas®, que se caracterizan por una economia del
momento y que esta poniendo en riesgo la produccion de los recursos naturales, por ejemplo la
demanda de los pafios de jatata, incrementar la produccién agricola, la basqueda de recursos
maderables, son las nuevas formas de dependencia del mercado de las comunidades Tsimane’

asentadas en el territorio.

Esta investigacion gira en torno a la problematica vigente de los procesos de aculturacion,
integracion al mercado cambios acelerados hacia los sistemas globales mercantiles, que
conlleva la perdida parcial o total de los sistemas de reciprocidad que son necesarios para la
reproduccion y sostenibilidad de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima’ de la provincia José Ballivian del departamento del Beni.

! Entendemos por comunidades intervenidas, aquellas donde se impartieron talleres de capacitacién en tematicas
de salud, economia y agricultura por el equipo de investigacion del proyecto “Migth Culture pay off”. En cambio
las comunidades no intervenidas son aquellas en la que no se dieron los talleres de capacitacion, sin embargo se
tomo en cuenta en la investigacion de campo para la comparacion respectiva.

? La carretera Fatima, que lleve el mismo nombre de la empresa maderera que trabaja en la zona, es otro de los
accesos a las comunidades asentadas en el territorio (TICH), en época de lluvia esta ruta es intransitable por la



Los primeros contactos que se realizo con la poblacion Tsimane’, fue a partir de la penetracion
de los misioneros redentoristas (1950) que lograron concretar algunos iniciaciones econdémicas
con la poblacion Tsimane’, reconociendo que estos acercamientos tienen poco éxito, de
acuerdo a los datos que se tienen. Otro elemento que contribuyo en su momento fue la
apertura de los caminos integradores, generando conflictos interétnicos por las sucesivas
migraciones y los nuevos asentamientos de colonos, que trae como consecuencias un mayor
dinamismo economico en las comunidades Tsimane’ y dependencia de sus nuevos
empleadores que tendran la disposicion del capital de trabajo, cuando lo requieran en su

debido momento.

Seguidamente ingresaron empresas madereras para la explotacion de estos recursos que fueron
devastadores para el ecosistema del Territorio Tsimane’, sin previo estudio del manejo
sostenible que el Estado exigia, para su sistema de reforestacion en las concesiones acreditadas
por dichas empresas. Con la explotacion de la madera, estaba ligado también la explotacion a
las poblaciones indigenas Tsimane’ bajo el sistema del crédito y el endeudamiento y el
intercambio asimétrico que empleaban los contratistas y la empresa maderera Fatima, donde

los Tsimane’ prestan sus servicios laborales como buscador de palos.

Posteriormente con el crecimiento paulatino del mercado regional y la penetracion del
comercio mediante los intermediarios comerciantes fluviales hacia las comunidades Tsimane’
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, lograron consolidarse y tener un espacio de
acceso para poder llevar consigo mismo los productos basicos comerciales que las
comunidades requerian. Estas penetraciones generaron un tripe ingreso econémico en los
intermediarios, a costa de la poblacion Tsimane’, que se enfrentan a nuevos retos, presiones,
dependencias y endeudamientos por el resto de sus vidas, por sus proveedores que utilizan los
sistemas de crédito y obligacion para poder asi tener el poder y control mediante los productos

comerciales.

Finalmente estan los ganaderos vecinos que requieren intercambiar productos agricolas con

sus proveedores Tsimane’, con una participacion asimétrica. La poblacidon indigena Tsimane’

fragilidad del suelo.
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se siente presionado por el sistema mercantil. La busqueda de trabajos temporales, que les
permite acceder en actividades agricolas y madereras que son mal remuneradas, son vistas en
el dltimo nivel de la estratificacion social, dentro de las comunidades. Por un lado existe el
proceso de aculturacion étnica por la presion que ejercen los agentes externos, marginando,
discriminado e introduciendo nuevos habitus a las comunidades intervenidas y no intervenidas

asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Al olvidar en algunos casos la elaboracion de algunos instrumentos utiles que ellos mismos
construian, fueron reemplazados por la compra de productos comerciales, como el arma de
fuego, redes para pescar, lana sintética, maquina de sembrar, etc, sustituyendo asi a los
instrumentos de caza que tienen gran valor simbolico. Todo este proceso de sobrevivencia de
las comunidades Tsimane’ implica que tienen que ampliar los chacos agricolas3, buscar
madera para las empresas madereras, vender algunos productos del monte y elaborar pafios de
jatata (geonema deversa) para comercializar a bajos costos y trabajos temporales mal
remunerados, son factores determinantes que han generado cambios en el comportamiento
economico de los Tsimane’, para el beneficio de los intermediarios rescatadores que saben
aprovechar al maximo, incrementando sus ingresos econdmicos significativamente, gracias a
la poblacion Tsimane’ que participa del sistema mercantil en condiciones asimétricas. Al no
tener la logica de acumulacién del capital mediante los productos basicos comerciales que

guedan en desventaja frente a los intermediarios.

La metodologia y técnicas aplicadas en la investigacion, se desarrollaron a partir de la consulta
a las familias nucleares, los representantes de las comunidades Tsimane’, la observacion
participante, fotografia y la utilizacion de entrevistas formales y no formales. Por otro lado, el
muestreo de la aplicacién de la encuesta en hogares, constituye un aspecto importante para la
elaboracion de la investigacion. Se cuenta con una base de datos para las areas economicas
seleccionas, utilizando como técnica la estadistica descriptiva con lo que concluye la primera

parte.

3 El Chaco es la apertura de un espacio mediante la técnica de la tala, quema y roza, que sirve para poder sembrar
productos agricolas: arroz, yuca platano y camote y otros, que es otro de los sustentos diarios de las comunidades
Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
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En la segunda parte, se describe el contexto geografico del espacio que ocupan las
comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas en el Territorio Tsimane’, con una
movilidad espacial constante que permite fortalecer y ampliar las redes socioculturales
parentales. Bajo la logica del sistema de reciprocidad que ha marcado la sobrevivencia de la

poblacion amazonica.

En la tercera parte, nos referimos al sistema econdmico de la poblacion Tsimane’; que la he
denominado, una economia del momento, sustentada en la caza, pesca, recolecciéon y la
agricultura de subsistencia, que son pilares para la sobrevivencia de la poblacion de las
comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
Lo cual, se mueve al interior de esta estructura econdmica basandose en las relaciones
reciprocas, la distribucion de productos agricolas —lo que la naturaleza les provee de animales,
frutos y otros productos—, de acuerdo a las necesidades de cada familia nuclear, que les
permite por un lado el consumo interno o la venta de estos productos en los mercados
regionales. Por otro lado, la adquisicién y la dependencia de los productos comerciales, donde

son los directos consumidores.

En la cuarta parte, se presenta los sistemas de comercializacion y las relaciones comerciales
que adoptaron las comunidades intervenidas y no intervenidas mediante la venta de productos
agricolas en los mercados regionales, apropidndose de espacios como puntos de encuentro con
la finalidad de socializar y fortalecer los lazos socioculturales de la poblacién. La dependencia
del mercado por los productos comerciales que adquieren directamente de los centros
comerciales o indirectamente de los intermediarios bajo las reglas establecidas e
condicionadas del crédito, obligaciones y el endeudamiento. Finalmente esta la busqueda de
empleos temporales que son mal remuneradas por sus contratadores; comerciantes, colonos,
ganaderos y madereros que aprovechan al maximo para tener ingresos favorables gracias a los

Tsimane’ que prestan sus servicios laborales.
En la quinta parte, se describe algunas consideraciones de una nueva economia desde las

comunidades intervenidas y no intervenidas bajo la economia del momento y del consumo que

es tomada muy en cuenta estas normas y valores en las familias nucleares.
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l. PRIMERA PARTE:

1. ANTECEDENTES Y JUSTIFICACION

Es importante reflexionar el acontecer diario de lo que esta sucediendo en la comprension de
los dos sistemas econdmicos: el sistema reciproco y el sistema mercantil, estas dos economias
han logrado desenvolverse al interior de las poblaciones indigenas que fueron aceptadas e
incorporadas de acuerdo a las necesidades y estrategias de sobrevivencia de cada uno de ellos,
comprendiendo la magnitud de esta compleja realidad que presenta estas dos economias. Por
un lado el sistema reciproco que esta vigente en la poblacién Tsimane’ y el otro sistema
mercantil que logro ser aceptado al interior de las comunidades asentadas por el rio Maniqui y

la carretera Fatima, por la necesidad de acceder a ciertos productos comerciales.

Esta integracion al mercado se presenta de acuerdo al proceso gradual de penetracion de
agentes externos que operan en las comunidades con la finalidad de aprovechar los recursos
disponibles que las comunidades intervenidas y no intervenidas producen o recolectan de la

madre selva para la sobrevivencia de la poblacion Tsimane’.

Se postula que el proceso de integracion al mercado de la poblacion Tsimane’ se da de
acuerdo a la necesidad de acceder a ciertos productos comerciales y posteriormente estos
recursos comerciales se convierten en un poder de control y dominacion hacia las mismas
comunidades intervenidas y no intervenidas, que tienen una relacion directa o indirectamente
con el mercado y los intermediarios. El sistema que emplean estos agentes externos, es el
endeudamiento, el crédito y la obligacion de intercambiar los productos comerciales que
Ilevan consigo y son los que aprovechan al maximo bajo una percepcién individualizada
donde el mercado enfatiza el sistema individual a diferencia de la poblacién Tsimane’ que se
caracteriza por el sistema social, por tanto, los cambios que ocurran en el sistema econémico,
afecta directamente a todos los componentes sociales que rige las comunidades intervenidas y

no intervenidas.

Con la penetracion del mercado y los intermediarios en las comunidades intervenidas y no

13



intervenidas se tiene un proceso de integracion y cambios acelerados en la poblacion
Tsimane’, es decir las relaciones de intercambio asimétrico con el mercado se dio en

diferentes grados de integracion como es:

En primera instancia: se presenta con la llegada de los misioneros a la region con la finalidad
de poder concentrarlos en lugares estratégicos, como son las misiones empleando el sistema de
reducciones y adoctrinarlos, introduciendo nuevos valores religiosos, siendo de esta manera
que algunos indigenas Tsimane’ lograron intercambiar y obtener de la mision Fatima, algunos
productos comerciales que los misioneros les proveian; ropas, herramientas y otros. Esta
apertura del mercado y la adquisicion de los productos comerciales que los misioneros
intercambian genero un cambio trascendental en las comunidades Tsimane’, es decir desde esa
época empiezan a producir para el mercado, donde los misioneros habilitaban tiendas de
intercambio, que tiene doble sentido de control y dominacion donde las comunidades
Tsimane’ son los recursos principales para el mantenimiento de la mision, como mano de obra
disponible y por otro lado como los nuevos devotos de difundir y dar a conocer la religién que
los misioneros profetizan, donde los misioneros son los directos responsables y encargados de

la administracion de la mision.

En segunda instancia: esta la presencia de los comerciantes inescrupulosos que intentaban
controlarlos los espacios comerciales, “...quienes desde hacia mucho tiempo atras, es decir de
la presencia de los jesuitas pugnaban por establecer relaciones de intercambio comercial con
las misiones...” (Alvarado, 1996:18). Esta penetraciéon de los comerciantes dio lugar al
crecimiento acelerado de la integracion al mercado de las comunidades Tsimane’ por los
productos comerciales que ellos adquieren de estos intermediarios, convirtiéndose las
comunidades Tsimane’ en directos consumidores y dependientes de los productos comerciales
que introducen estos agentes externos convirtiendose a la larga en poderes de control y
dominacion, discriminacion, utilizando la técnica del crédito, endeudamiento y obligacion
de adquirir los productos, que son muy bien utilizados por los comerciantes para tener
ingresos favorables a costa de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima.
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Es importante resaltar las estrategias que utilizan los comerciantes que se dan modos para
perseguir a los Tsimane’ hasta los lugares mas alejados para realizar intercambios asimétricos
con la mercaderia que llevan consigo por ejemplo el alcohol, con productos agricolas y los
recursos naturales como la jatata que las comunidades Tsimane’ producen para su
sobrevivencia, de las cuales se aprovechan para tener ingresos favores para el beneficio

personal de los intermediarios.

En tercera instancia: esta la explotacion de los recursos maderables de las empresas madereras
que operan en el Territorio, particularmente por la carretera Fatima, esta explotacién esta
sustentada directamente en la extraccion de los recursos maderables (mara, cedro roble palo
maria, tajibo, etc.) y que es exportado como materia prima al viejo continente. Esta
explotacion también es dirigida a los Tsimane’ por los bajos sueldos mal remunerados y en
algunos casos no son pagados por su empleadores -como son los contratistas 0 la misma
empresa-, la técnica que utilizan los empleadores es el crédito el endeudamiento y la
obligacién de adquirir los productos comerciales que el contratista o la empresa utilizan
como medios para tener a disposicion la mano de obra de los Tsimane’ en cada zafra, donde
son empleados como buscadores de palos sin seguro de vida. Esta penetracién de las empresas
madereras y contratistas han abierto una desestructuracion social, del despoblamiento en las
comunidades Tsimane’ y la incorporacion de nuevos héabitus en las comunidades intervenidas

y no intervenidas que ha generado cambios en el sistema reciproco.

En cuarta instancia: tenemos la presencia de los ganaderos en la region con un crecimiento
acelerado de la ganaderia que se origino por la demanda de los mercados regionales, los
ganaderos les emplean a los Tsimane’ para el cuidado y el limpiado de los corrales y el
aprovisionamiento de productos agricolas que las comunidades producen realizando
intercambios asimétricos. Estos intercambios asimétricos se originan por el desconociendo de
los sistemas de intercambio de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima.

En quinta instancia: se da con la apertura de caminos integradores patrocinados por el Estado,

que esta cargada por la presencia de colonizadores que dio lugar a nuevos asentamientos

15



alrededor del Territorio Tsimane’, y la larga esta generando conflictos interétnicos por
problemas limitrofes e intercambios asimétricos entre los colonizadores y las comunidades.
Estos nuevos asentamientos de los colonos y la apropiacion de nuevos espacios esta generando
una nueva discusion donde los territorios otorgados por el Estado se esta convirtiendo en

carceles territoriales.

Con todos estos procesos de integracion y los cambios que ha generado la penetracion del
mercado en las comunidades Tsimane’, donde el sistema reciproco de la poblacion Tsimane’;
la produccion, la redistribucion y el consumo es el elemento articulador entre las familias y
que mantiene dindmicamente activa a una sociedad, donde no existe la discriminacion y la
marginacion étnica, las cuales son reguladas y practicadas al interior de las comunidades
intervenidas y no intervenidas. Los sistemas reciprocos adquieren una vital importancia en la
actualidad ya que existen pocos estudios de estas inserciones de los sistemas reciprocos a

medida que las sociedades indigenas entran en contacto con el sistema mercantil.

En las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima se ha
observado que no ejercen control ni tienen poder de decision en los sistemas de mercado, sino
gue mas bien, resultan vulnerables al cambio por dos motivos. Primero son vulnerables —por la
marginacion constante y la discriminacién socio-cultural que atraviesan las poblaciones
indigenas—. En segundo lugar por el proceso de integracion a los sistemas econémicos
mercantiles, expresados en la explotacion individualizada y la acumulacion del capital a costa
de la poblacion indigena que ha resultado no en otra cosa que un “...economicidio...” (Temple,
1989:49). En otras palabras, la integracién al mercado de las poblaciones indigenas es la

subordinacion hacia las economias mercantiles.

Por un lado el sistema reciproco de las comunidades Tsimane’ de la amazonia boliviana es una
economia del don; es decir, una economia del momento y del consumo establecida en la
produccién la redistribucion y el consumo de regalos y productos para luego ser consumidos.
Esta economia reciproca es la que dinamiza e integra a todos los miembros de una economia
local ancestralmente establecidas y reguladas por la sobrévivencia étnica, dando lugar a la

seguridad y fortalecimiento estratégico a largo plazo de cada uno de ellos y el resto de su
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sociedad, que va mucho mas alld que el moderno sistema de mercado en la resoluciéon de
deseos y apropiacion de riquezas individuales y las necesidades de su sociedad. Estas formas
de redistribucion y consumo esta presente en las poblaciones amazénicas que permite
fortalecer los lazos socioculturales para la sobrevivencia de las comunidades intervenidas y no

intervenidas.

Por otro lado la economia de mercado, por el contrario, impone diferentes obligaciones y
presiones a sus participantes; esto es, permitir que cada miembro individual de la sociedad
acumule y disfrute de més riqueza material como se ve en este estudio que los miembros de
las comunidades indigenas amazonicas basadas en economias reciprocas estan entrando
aceleradamente a la economia de mercado, lo cual se encuentran en esta compleja y dinamica

situacion entre las dos economias.

Estas dos economias —el sistema de intercambio y el sistema reciproco- estan presentes en la
actualidad, es importante enfatizar que el sistema reciproco que las comunidades Tsimane’
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima®; han logrado sobrellevar y manteniendo en
pleno siglo XXI, recreando estos valores locales y ancestrales, por otro lado la presencia del
mercado que logro introducirse en las comunidades intervenidas y no intervenidas con la
penetracion de los intermediarios que lograron introducir el sistema individual acumulativo
para el beneficio personal de los agentes externos, dejando en segundo plano a la economia
tradicional, con la finalidad de desterrar los sistemas reciprocos e integrar al mercado a las

comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Las comunidades Tsimane’ de la amazonia boliviana estdn atravesando este proceso de de
integracion al mercado, por la creciente demanda de los mercados regionales y los
intermediarios que controlan ciertos poderes comerciales en los productos basicos, donde las
comunidades intervenidas y no intervenidas tienen que cubrir las demandas con productos
agricolas y pafios de jatata (geonoma deversa italicas). Este crecimiento acelerado se da por la

falta de politicas comerciales, mecanismos de control sobre los sistemas comerciales y la

* La carretera Fatima es la via principal de acceso que lleva el mismo nombre la empresa, que trabaja en el
Territorio Tsimane’. Esta carretera es controlado y mantenido por la empresa que opera en la zona.

17



demanda de productos basicos por las poblaciones indigenas.

Para la compresion de esta problematica es pertinente los aportes tedricos de Temple (2003),
quién desarrollo la “teoria de la reciprocidad”, por los estudios que realizo con poblaciones
indigenas, dentro de la corriente estructuralista que hoy por hoy es tomado en cuenta y en la
investigacion se tomo los conceptos de dar redistribuir y devolver, que ha permitido
comprender la l6gica de la econdmica Tsimane’ durante los primeros contactos que se realizo
en la investigacion y en él trabajo de campo se observo que existia estas logicas en las
comunidades visitadas para el estudio, ya que se tenia presente las dos economias: el sistema
mercantil y el sistema reciproco. En el tiempo de investigacion se vio el crecimiento y la
penetracion de los agentes externos en las comunidades visitadas y que se corroborara con los

datos encontrados en la investigacion que se muestra a partir del capitulo Il para adelante.

Desde el momento en que se dan las relaciones interétnicas en los Tsimane’, surgen los
procesos de aculturacion y cambios acelerados a los sistemas mas globales del mercado. El
paso a estos nuevos sistemas econdémicos conlleva la pérdida parcial o total de los sistemas de
reciprocidad que son necesarios para la reproduccion autonoma de las poblaciones indigenas.
Si estos sistemas de redistribucion desaparecen, los grupos pequefios, como los de la

Amazonia boliviana, se hacen mas vulnerables.

La investigacion nos lleva a mirar de cerca el acontecer diario que viven las comunidades
Tsimane’, asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima de la provincia Ballivian del
departamento del Beni. Estas comunidades sufren diferentes formas de maltrato como los
constantes endeudamientos a largo plazo, trabajos mal remunerados, y los créditos que nunca
logran pagar a los comerciantes, ganaderos, madereros y colonos que son los principales
proveedores de los productos basicos comerciales que ejercen el poder de dominacion y
control. Las comunidades Tsimane’ establecen relaciones socioeconomicas con los mercados
regionales. Mas aln, las unidades familias Tsimane’ realizan intercambios asimétricos debido
a la relacion directa con los centros urbanos mediante la comercializacion de productos
agricolas, la creciente demanda de los pafios de jatata en los mercados regionales e

interdepartamentales, y finalmente la dependencia de los productos bésicos alimenticios e
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instrumentos utilitarios.

2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Con las investigaciones de Castillo (1995), Piland (1989) y Tobias (2000) se preciso que el
sistema economico Tsimane’ es compleja por las estrategias de sobrevivencia que adoptan la
poblacion Tsimane’ y no se puede comprender de forma particular estas actividades de la

caza, pesca, recoleccion y la agricultura de subsistencia como elementos independientes.

En las comunidades visitadas durante la investigacion se evidencio estos cambios acelerados
por la presencia de agentes externos como son los comerciantes, madereros colonos y
ganaderos, cada uno de estos causantes lograron introducir gradualmente los sistemas
individuales en las familias Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima de

acuerdo al acceso y la confianza que van adquiriendo con las unidades familiares.

En este contexto tedrico, me propongo estudiar el sistema reciproco caracteristico de la
economia tradicional Tsimane’ como una economia del momento y del consumo y los
cambios que sufre a medida que las comunidades intervenidas y no intervenidas se integra a la

economia de mercado.

¢Cual es el sistema de intercambio reciproco de la economia Tsimane’ y como este se
integra a la economia de mercado, y que procesos de cambio esta teniendo en la

comunidades intervenidas y no intervenidas?

El ultimo Censo indigena de la amazonia boliviana se estima que la poblacion Tsimane’ llega
a 6.351 personas Censo Indigena (2003). Los Tsimane’ habitan en las planicies y bosques
hiimedos del departamento del Beni y en otros espacios de la amazonia boliviana® y presentan

diferentes grados de aculturacion. Los Tsimane’ datan a comienzos del siglo, cuando

® Estos espacios geograficos que se encuentran en diferentes regiones del pais fueron otorgados por el gobierno
de Jaime Paz Zamora, gracias a la gran marcha por el territorio y la dignidad en 1990, protagonizada por la
poblacidn indigena amazonica que permitié el reconocimiento como Territorios Indigenas: Territorio Indigena
Chimane (TICH), Territorio Indigena Multiétnico (TIM), Territorio Indigena Pilon Lajas (TIPL) y otros
territorios.
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empezaron a lavar oro, extraer quina, picar goma, vender arroz y a trabajar como asalariados
en estancias ganaderas y aserraderos (Piland 1991; Chichdon 1992). De hecho la investigacion
viene a ser relevante en tanto que por el espacio que ocupan los Tsimane’ y sus recursSos
naturales que disponen hacen que establezcan una complejidad de relaciones econémicas con
los misioneros, comerciantes, madereros, colonos y ganaderos. Asimismo, la comercializacion
de productos agricolas y no agricolas, los Tsimane’ hacen que mantenga una relacién continua
con los centros poblados urbanos en el area. Por eso, un estudio de los Tsimane’ se hace
necesario, en una situacion de transformacion y cambio acelerado, para examinar no
solamente la integracion de los Tsimane’ al mercado regional sino también los procesos de

expansion del mercado.

3. OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

3.1.  Objetivo General

El objetivo del presente trabajo de investigacion es describir, conocer, comprender los
cambios de la sociedad Tsimane’ entre los dos sistemas econdmicos, a saber; el sistema de
reciprocidad y el sistema de intercambio mercantil, para explicar los procesos de cambio
gradual de la economia indigena Tsimane’ en la integracion a las esferas mercantiles del

mercado regional.

3.2.  Objetivos Especificos

> Describir el sistema socio-econdémico tradicional de las comunidades Tsimane’

asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
» Explicar los niveles de dependencia del mercado regional, de las comunidades

Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui, y de las que se hayan en la carretera

Fatima.
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» Conocer los cambios que ha generado la integracion al mercado en el sistema
reciproco de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima.

4. MARCO TEORICO

Las poblaciones amazonicas se diferencian de las otras localidades por ser dispersas y
complejas y donde ocupan un territorio otorgado por el Estado gracias a la marcha por el
Territorio y la Dignidad (1990), por ello, estas formas de ocupacion se dan de acuerdo a la
relacionalidad y la triangulacién perfecta entre el ser humano, la naturaleza y sus divinidades

que fueron heredados ancestralmente.

La concepcidn que tiene los indigenas es que todo tiene vida y que tiene gran utilidad para la
sobrevivencia de la poblacidon, segin la interpretacion de APCOB, el territorio “abarca todo lo
que constituye el habitat de un pueblo indigena, el espacio historico y religioso, heredados de
sus antepasados, el espacio que utiliza para las actividades de produccion, caza, pesca y
recoleccion, el espacio necesario para la preservacion de los ecosistemas y recursos naturales y
areas que garanticen el crecimiento y desarrollo de la poblacion indigena” (APCOB,
1994:19)°. Se entiende la percepcion del habitat que es muy amplio y a la vez compleja, es
decir que todo esta conectado y relacionado entre el ser humano, la naturaleza y sus
divinidades que tienen vida, compartiendo rasgos culturales, religion, idioma costumbres y
valores culturales que fueron heredados ancestralmente en las familias y las preferencias en la
alimentacion, que cada uno necesita para sobrevivir a diferencia de la percepcién occidental
que los recursos naturales son para la explotacion y obtener beneficios de forma individual
gracias al conocimiento econdémico que tienen los agentes externos que utilizan para poder

aprovechar al maximo a costa de la poblacién indigena.

En este sentido los Tsimane’ forman una nacionalidad y que han mantenido en este tiempo su
identidad, su cultura y que se diferencian de las otras poblaciones amazonicas gracias a las

estrategias de sobrevivencia que adoptaron, manteniendo el idioma, los tejidos artesanales -

® Citado por Tobias (2000)
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que realizan y que dan utilidad de acuerdo a la necesidad que tienen cada una de las familias-,
la construccion de las viviendas, costumbres y valores culturales que expresan a partir de la
cotidianidad. Esta forma de relacionarse y convivir con su entorno se da a partir de una
economia del momento que determina las estrategias de sobrevivencia y que esta sustentada a
partir de la produccion redistribucion y consumo como los pilares de esta economia reciproca
donde “...las actividades de los hombres estan, pues, sometidas al principio de reciprocidad
para tener sentido (...) pero cuando la reciprocidad se especializa, cada una adquiere su propio
sentido...” (Temple, 2003:64) que da lugar a la redistribucion para la sobrevivencia de la

poblacion.

Olivia Harris define como una “economia étnica” (Harris, 1987:10) en su estudio realizado en
el norte de Potosi con los Layme, afirma que la familia tiene acceso a los medios necesarios y
a los recursos naturales que la naturaleza provee para asegurar su propia sobrevivencia, a
partir de la cooperacion que existe en el trabajo y las formas reciprocas que mantienen en cada
uno de ellos. A pesar que su estudio se refiere a un espacio diferente es importante rescatar
para entender la economia Tsimane’ ya que esta poblaciéon amazdnica viven el presente y que
esta estructurado a partir de la logica de sobrevivencia, a pesar de la integracién al mercado y
los cambios que ha generado en las comunidades intervenidas y no intervenidas, que han

adaptado su forma de vida: vestimenta, incorporando nuevos habitus ajenos a su cultura.

Para la mejor comprensién en la presente investigacion utilizamos el concepto de reciprocidad
desarrollado por Temple “...que es importante reconocer la reciprocidad como estructura de
produccién de valores humanos (...) que es el principio de una economia centrada sobre la
produccién del sentido, de una economia que tiene por motor no el interés bioldgico sino la
funcion simbolica como la teoria de la reciprocidad...” (Temple, 2003:17). Este planteamiento
tedrico nos permite precisar y sustentar la logica de estas tres obligaciones dar, recibir y
devolver, que son los pilares de la reciprocidad “...esas tres obligaciones son, en realidad, las
diversas operaciones de una sola estructura, ya que ninguna de ellas tiene sentido sin las otras
dos...” (Temple, 2003:336). Donde la reciprocidad es la que mantiene viva y dinamiza el
sentimiento de los valores humanos que se da en la sobrevivencia de las poblaciones indigenas

a partir de las relaciones de parentesco, tanto como el don, que estan regidas por el principio
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de reciprocidad, que es la matriz de un sentimiento humano que se plasma en las actividades

diarias.

Los sistemas reciprocos en las poblaciones indigenas han sido estudiados en profundidad por
D. Temple, (1985) J. Michaux, (1997) J. Medina (1998) quienes afirman que la economia
tradicional no se debe analizar de forma auténoma, e independiente separada del contexto
social, ritual, y religioso. Por el contrario, la sociedad es la que fija las reglas del campo
econdémico tradicional ejerciendo un control riguroso de la capacidad de produccion y

distribucidén en funcién de la colectividad.

Sahlins (1977) sefiala que en los sistemas econdmicos tradicionales, la distribucion organiza la
produccién y da lugar al desarrollo de principios opuestos al sistema capitalista. En los
sistemas econdémicos tradicionales, la redistribucion resulta muy importante porque es en ella
donde se desarrollan las relaciones de reciprocidad. Cada ser humano tiene oportunidad de
intercambiar con unos y otros sin que exista una mediacion mercantil. De modo que la
reciprocidad viene a ser el intercambio de “dones” entre dos personas. La reproduccion de esta

relacion econdémica tiene un significado social y un valor simbélico mas que econémico.

En este sentido el sistema reciproco de los Tsimane’ en las comunidades intervenidas y no
intervenidas se entiende como una economia del momento y del consumo que esta sustentada
a partir de las actividades diarias que realizan distribuidas por sexo y edad que adquieren
especialidades en la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia, que son los
pilares estratégicos de la sobrevivencia de la poblacion Tsimane’ a partir de la produccion,
redistribucion y el consumo. El uso de estos conceptos permite comprender mejor el sistema
reciproco de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
“...a pesar de que las relaciones economicas entre diferentes sociedades indigenas no siempre
han sido igualitarias, lo cierto es que la economia de mercado rompe todo sentido de equilibrio
al poner las sociedades indigenas al servicio del capital (...) como la logica capitalista es la
ganancia los intercambios siempre dan ventajas a la sociedad dominante (...) por eso cada vez

méas se explotan mas recursos, se ocupan chacras mayores, se produce con mayor
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intensidad...” (Chirif, 1991:97)". En este sentido se entiende de que las comunidades
Tsimane’ han logrado mantener los sistemas reciprocos a pesar de la integracion al mercado
de forma directa e indirectamente y que de una o otra manera influye en la poblacion
amazoénica. Los Tsimane’ necesitan los productos comerciales que el mercado regional y los
intermediarios les proveen y que a la larga se convierte en una necesidad y dependencia de los
productos comerciales que ellos no producen. Riester sefiala que “... la introduccion de bienes
por un lado les facilita la vida, pero de otro, les lleva a una dependencia...” (Riester, 1993:92),
que es aceptada al interior de las comunidades intervenidas y no intervenidas durante la

investigacion.

Con la integracion al mercado de las comunidades Tsimane’ han abierto un espacio de
explotacidn, discriminacion y marginacién a la poblacién amazénica que se da a partir del
endeudamiento, el crédito y la obligacion de adquirir los productos comerciales que los
intermediarios llevan consigo. Esta politica que utilizan los agentes externos es para obtener
beneficios econdmicos gracias a la demanda del mercado por los productos agricolas y los
pafios de jatata que producen las comunidades intervenidas y no intervenidas, ampliando los
chacos agricolas, a la larga se convierten dependientes de los productos comerciales y del
mercado regional donde deben producir mas y consumir méas del mercado que se extiende en

los intercambios asimétricos.

Estos intercambios asimétricos se origina por la falta de conocimiento de las estrategias de
intercambio y el valor que se debe dar a los productos que producen o extraen de la madre
selva, -ya que la légica de las comunidades intervenidas y no intervenidas se caracterizan por
una economia del momento y del consumo- y que dan un precio que esta por debajo de su
valor y el tiempo que ha invertido no es reconocido por el intermediario. Lo mismo ocurre en
los empleos temporales que los contratan las empresas maderas, en las cosechas agricolas que
son mal remunerados donde los Tsimane’ acceden a estos trabajos por necesidad y que son
controlados mediante los productos comerciales que los empleadores lo utilizan como poder
de dominacidn y control, para contar con la mano de obra barata en el momento que necesitan

y obtener ingresos economicos favorables gracias a la participacion de los Tsimane’.

’ Citado en Tobias (2000)
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Para precisar la investigacion se ha construido algunos precisiones conceptuales, que nos
permite conocer estos dos sistemas econémicos: el sistema reciproco y el sistema mercantil

que estan presentes en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

4.1.  Algunas precisiones conceptuales

Reciprocidad: es el intercambio entre personas socialmente iguales, quienes se hallan
normalmente relacionadas por los sistemas de parentesco como el matrimonio y otras formas
de vinculos personales. Estos sistemas reciprocos se reproducen al interior de las familias en la
poblacion étnica. Para el presente trabajo se tomd como unidad de referencia analitica la
familia nuclear Tsimane’ compuesta por el padre, la madre y sus hijos. La familia nuclear
juega un papel importante en el sistema reciproco, dado que la redistribucion se realiza
principalmente a nivel familiar y extra familiar. De hecho, es la familia nuclear la que toma las
decisiones de los bienes a dar y a recibir de acuerdo a sus necesidades y posibilidades, a objeto

de asegurar los lazos familiares y comunitarios.

Aqui conviene entender la comunidad como un conglomerado de familias que dependen
mutuamente entre si, viven, comparten, y trabajan {juntas en una zona dada, generalmente en
una asociacion de total proximidad. Para Winick (1970) la comunidad es una agrupacion} de
familias indigenas que tienen sus formas organizativas y representativas de acuerdo a la

composicion sociocultural de cada uno de los grupos culturales.

Redistribucion: nace a partir del reparto de la riqueza y crea sentido de solidaridad y alianzas
sociales que posteriormente se revela en la produccion como un interés colectivo. La
redistribucion no es mas que una fase del ciclo econdmico reciproco en la que se reparte la
riqueza material, especies, y productos. La distribucion se hace de forma gratuita para crear
nuevas entidades sociales solidarias que son reconocidas, como el prestigio o autoridad. La

solidaridad se manifiesta a su vez por una produccion solidaria colectiva.

La distribucion gratuita de las riquezas se despliega del centro y se expande a la comunidad.

Es decir parte de la familia nuclear, hacia las otras familias, se dirige a los parientes mas
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proximos, a los mas lejanos, y a los integrantes de una comunidad. Esto permite sellar una

relacion de alianza, solidaridad, y en lo posible de una unidad colectiva.

Integracion: este término es considerado como el méas apropiado para explicar la relacion
entre las familias indigenas y el mercado. Los indigenas se estan insertando en el mercado al
efectuar intercambios comerciales esporadicos con pobladores no indigenas. La integracion al
mercado, se da por la participacion de las familias indigenas en el mercado: compra y venta de
productos de primera necesidad, trabajos remunerados o venta de fuerza de trabajo y
productos manufacturados regulados por los precios del mercado, que integran a todos los
sectores de la sociedad. Todo este proceso se realiza gracias a las informaciones suministradas
en los asuntos econdmicos por el sistema de precios. [a su vez el sistema de precios es]

determinado por la fuerza de la oferta y demanda.

Se podria decir que la integracion al mercado entre los pueblos indigenas de la amazonia
boliviana se ha hecho de forma escalonada. En el caso de los Tsimane’ empez6 con la llegada
de los misioneros redentoristas en 1621 que hicieron los primeros contactos con el mundo
occidental, aunque la integracion en esta época era de forma muy restringida. En este tiempo
empez6 la compra—venta de productos, pues si bien, ya se consumian productos
manufacturados, como las herramientas de metal, éstos eran obtenidos por intercambios con
otros productos locales. Sin embargo, en 1850 se fomenta el comercio de la quina en la zona,
para la exportacion hacia los mercados internacionales de Europa, generando grandes divisas
para el estado boliviano ampliando la fluidez de los comerciantes y empresarios
inescrupulosos que se dedicaron a explotar a los indigenas mediante el intercambio asimétrico
de los productos manufacturados, herramientas por materia prima, y productos agricolas.
Donde la poblacion estaba obligada a trabajar por salarios ficticios, y por medio de contratos
establecidos verbalmente que no eran pagados. Es por esta razdn, el trabajador estaba
destinado a realizar trabajos obligatorios por las deudas contraidas dejando de lado sus

actividades cotidianas.

Con la caida de los precios de la quina y la goma eléstica, una de las actividades mas

importantes en la zona pasé a ser la ganaderia que estaba principalmente en manos de
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mestizos. En estos centros, algunos indigenas se vieron obligados a trabajar como empleados o
mozos jornaleros, asalariados en estancias y aserraderos (Piland 1991; Chich6n 1992), han
dedicando la mayor parte de su tiempo en las actividades agricolas, el cuidado y refaccién de
las casas de sus empleadores, lo que resultd en el abandonando de sus actividades hogarefias y

précticas culturales.

Sin embargo, los que mas influyeron en la vinculacion de los indigenas al mercado, fueron y
contintan siendo los comerciantes provenientes de diferentes poblaciones mestizas vecinas.
Los mercaderes se dedican a internar productos de consumo hacia las comunidades indigenas
a través de los rios navegables y carreteras transitables. Los comerciantes ofrecen sus
productos para controlar y someterlo a los Tsimane’ a su disposicion bajo el sistema del
endeudamiento y el crédito anticipado lo que resulta en el fondo la dependencia de las altas
tasas de interés y la persecucién de los indigenas hasta los lugares mas alejados. Los
comerciantes utilizan como mediador social el alcohol para los fines de intercambio
comercial. Los productos urbanos son intercambiados por productos agricolas, y pafios de
jatata a precios bajos, los mismos que son revendidos en el pueblo a triple del precio adquirido
lo cual genera jugosas ganancias a los comerciantes. Ademas de los comerciantes locales, los
nuevos vecinos colonos que fueron favorecidos principalmente por el gobierno de Jaime Paz
Zamora, también participan en las relaciones de intercambio comercial con comunidades

indigenas, principalmente las més alejadas de los centros poblados y del comercio.

Sin embargo, la apertura de los nuevos caminos para la extraccion de la madera y la
instalacién de campamentos que eran ocupados por los empleados de dichas empresas
madereras, fueron los factores que aceleraron en gran medida en la integracién al mercado de
las comunidades Tsimane’. Ya que los Tsimane’ por un lado sirvieron como mano de obra
temporal mal remunerados en las empresas madereras y por otro tenian la facilidad de
intercambiar productos de consumo y herramientas con las empresas madereras, ya sean por

productos agricolas, mano de obra u otros productos.

Segun Harris (1987) El intercambio entre las sociedades indigenas y no indigenas se puede dar

de diversas maneras, variando entre unas y otras de acuerdo a sus costumbres y necesidades.
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En el caso de los pueblos indigenas de estudio, consideramos que las relaciones de
intercambio de mercado, a medida que fueron pasando los afios, se fueron intensificando en
algunas comunidades mas que en otras debido a diversas causas. Por ejemplo, con la
expansion del mercado se producen cambios econdmicos sociales, demograficos, y politicos
entre los pueblos indigenas, lo cual crea restricciones a la produccion de los hogares, asi como
también incentiva al consumo de otros productos no producidos por ellos, al ahorro y las
inversiones. Bajo el nuevo sistema los Tsimane’ venden animales domésticos, se prestan u
obtienen créditos de los centros comerciales, contratan personal para la cosecha del arroz por
la escasez de la mano de obra en las familias nucleares® y trabajan en los aserraderos, en las
estancias o pequefias fincas, segun la época que se presenta para cada actividad. Por ultimo los
Tsimane’ dependen de regalos de parientes cercanos como manera de fortalecer los vinculos

reciprocos en tiempos dificiles.

Mercado: en términos econémicos, es el area ideal donde convergen las fuerzas de la oferta y
la demanda determinando la fijacion de los precios Ricossa (1990). ElI mercado se constituye
como un modelo de intercambio de mercancias, para el servicio de las personas desprovistas
de lazos sociales comunes. Segun Harris los mercados aparecen en forma rudimentaria donde
quiera que grupos de gentes sin lazos de parentesco y extrafios se retinan e intercambian
articulos Harris (1987) tedricamente, en el mercado el precio de los bienes y servicios
intercambiados es determinado por compradores y vendedores que compiten entre si y en la
préactica todo lo que se produce o consume tienen un precio, y la compra—venta se convierte en

una importante preocupacion socioeconémica.

Otro ejemplo, Adam Smith “...acept6 la idea de que los precios se determinan en “mercados
libres” por los efectos supuestamente equilibradores de la oferta y demanda. Para ello, Smith
fundamento su teoria econdmica en los conceptos newtonianos del “equilibrio”, en las “leyes
del movimiento” y en el supuesto de la “objetividad cientifica...” (Temple, 2003: 12). Es decir
gue los productores y consumidores se reinen en un espacio establecido por el mercado, cada

uno de estos encuentros se da de acuerdo a los conocimientos y reglamentos de informacion

® Es importante diferenciar dos tipos de familias nucleares; los de mayor contacto y préximos a los centros
urbanos que cuentan con 2 a 3 Has. de arroz con fines comerciales y las otras familias nucleares, que viven
alejados de los centros urbanos que cuentan con 2 tareas 0 %2 Ha de arroz.
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que adquieren del mercado, guiados por el interés individual y egoistas de cada uno de ellos,
que el efecto final de ese encuentro produciria el bien comdn de satisfaccién de necesidades
entre las dos instituciones sociales regulados bajo este modelo mercantilista newtoniano y que

se sigue utilizando hasta el dia de hoy.

El mismo concepto de “mercado libre” es muy complejo y problematico por las caracteristicas
estructurales que presenta. Si bien, sabemos y conocemos como se mueven las sociedades
industriales que controlan el suministrd de mercancias; crean demandas artificiales mediante

la publicidad y ejercen una influencia decisiva en las politicas nacionales.

El poder econdémico y politico que adquieren estas instituciones transnacionales va
impregnando y esparciendo el control e incidiendo en cada una de las facetas de la vida
publica de las sociedades marginas del desarrollo, implementando nuevas politicas y variables
econdmicas para el beneficio personal de cada uno de ellos que inciden mediante los proyectos

de cooperacion.

Es importante realizar un balance sobre la situacion que atraviesan la poblacion Tsimane’
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, el futuro de la sobrevivencia de las
comunidades intervenidas y no intervenidas. Rioja (1993) afirma que la sobrevivencia de los
Tsimane’ es bastante sobria, con un territorio constantemente amenazado por las empresas
madereras, propiedades ganaderas y colonos. Dentro de poco tiempo estos no- indigenas
cercaran el Territorio Tsimane’ para su posterior apropiacion, ya que no existe un control de
los hitos limitrofes y la creciente dependencia de los Tsimane’ del mercado regional con los
intermediarios, (particularmente con los comerciantes fluviales que operan en la zona), la
venta de su fuerza de trabajo y de sus productos agricolas, estd produciendo procesos de

cambio gradual en esta Ultima década.

Tobias (2000) confirma que estas formas de relaciones comerciales y aprovechamientos de
parte de los comerciantes, madereros colonos y ganaderos, desembocan en un intercambio
asimétrico desfavorable para las comunidades Tsimane’. Los Tsimane’ son sujetos de

explotacion por parte del no-indigena, cuya logica es la ganancia a costa de los demaés. Tobias
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enfatiza que las comunidades Tsimane’ no estan cerradas en su sistema tradicional, sino que
realizan relaciones sociales, econdémicas y en alguna medida politica con la sociedad regional.
De esta manera los Tsimane’ viven un desafio al enfrentar los procesos integradores

socioecondmicos que atraviesan las comunidades asentadas en el Territorio Tsimane’.

Chichon (1999) analiza las comunidades asentadas por le rio Maniqui Alto explica el proceso
de la recoleccion hasta el acabado del tejido de las hojas de jatata y su posterior
comercializacion en los mercados regionales. Las comunidades del Maniqui Alto se dedican a
estas actividades que requieren mayor tiempo en la construccion, a diferencia de las otras
zonas donde no existe la jatata o estdn mas proximos a los centros urbanos de San Borja,

donde se especializan mas en productos agricolas.

El sistema de comercializacion de las comunidades Tsimane’ se realizan bajo dos formas de
transacciones comerciales, “...aquellas que emanan por iniciativa del productor e implica su
traslado a San Borja en canoa, bicicleta y pie y por otro lado aquellas que proceden por
iniciativa del comerciante que visita a los asentamientos Chimane...” Chichén (1999)°. La
integracién al mercado es compleja y tiene su propia dindmica en la creciente integracion a los
espacios comerciales como una necesidad de adquirir productos del mercado. Esta dindmica a
lo largo del proceso tiene efectos de dependencia del sistema mercantil y crece la demanda de
los productos agricolas para satisfacer las nuevas demandas regionales. Alvarado (1996)
enfatiza que la insercion a los mercados regionales se de por la apertura de nuevos chacos

grandes por las exigencias del mercado regional.

5. HIPOTESIS

Se considera que la problematica econémica de los Tsimane’ no se debe analizar de forma
aislada, sino en interaccion permanente en el contexto sociocultural y socioeconomico de la
region. De esta forma se pueden proponer nuevas alternativas econdémicas para la poblacion

boliviana, que necesita fortalecer y difundir estos sistemas econdmicos tradicionales.

% Ver: En XII Reunion Anual de Etnologia, Musef, La Paz-Bolivia 1999.
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Cuando hablamos del sistema econdmico tradicional nos referimos a las formas de distribuir,
consumir, y devolver, formas que son reguladas por una fuerza simbdlica conocido como el
“don”. Mauss (1971) reconoce que los dones no son volitivos, sino que forman parte de una
red de obligaciones sociales. Dicho de otra forma, la oferta y la devoluciéon de los dones
representan obligaciones dentro de la estructura social que permite la integracion y la igualdad
en el grupo.

El presente trabajo intenta entender la economia de los Tsimane’ enfocandose en la
reciprocidad y ver como las formas de devolucion econdmica ayudan a fortalecer lazos de
parentesco como grupo social, que hoy en dia se encuentra en una situacién de procesos de

dependencia, marginacion, y discriminacion del sistema econémico mercantil.

5.1. Las hipdtesis de trabajo a ser estudiadas son:

1.- Pese a la integracion al mercado los Tsimane’ siguen manteniendo relaciones
econdmicas con el mercado local con la compra y venta de productos basicos, es asi, que se
vuelve mas dependiente del sistema mercantil. Esto genera cambios de comportamiento
cultural en las comunidades, donde el sistema de reciprocidad se convierte en una necesidad

estratégica de la sobrevivencia de las familias nucleares.

2.- La poblacion joven de las comunidades Tsimane’ ingresa en procesos de dependencia
y endeudamiento por el resto de sus vidas por los productos comerciales que adquieren
mediante el crédito y el intercambio asimétrico, siendo los jovenes los mas afectados en sus

relaciones socioculturales al incorporar otros valores ajenos a su cultura.

3.- A pesar de los niveles de integracion al mercado de algunas comunidades Tsimane’, el
sistema reciproco se afianzo mas en las familias nucleares reduciendo el radio de accion en la
comunidad, por la incorporacion de nuevos valores ajenos a las Idgicas establecidas por el
sistema reciproco, que significa producir para dar, consumir para recibir y producir para
volver a dar, esta concepcion es la que ha mantenido como una estrategia de resistencia a

partir de la reciprocidad restringida como una economia del momento.
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6. METODOLOGIA

La investigacion se realizo del 2001 al 2005. En el primer mes se realizo un cronograma de las
actividades y objetivos que se querian cumplir. A partir del mes de Febrero a Diciembre se
realizo el trabajo de campo en 36 comunidades Tsimane’ por el area del ri6 Maniqui y la
carretera Fatima'® de la provincia Ballivian del departamento del Beni, (Ver el siguiente
Mapa: 1 Territorio Tsimane’ y el Mapa: 2 Acceso a las comunidades). En esta fase se
identificaron procesos de cambio en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y
la carretera Fatima, por la creciente demanda de los pafios de jatata y productos agricolas para
la comercializacion en los mercados regionales e interdepartamentales y la constante demanda

de los productos basicos comerciales por las comunidades Tsimane’.

Consideramos que un verdadero analisis de la problematica actual que viven las comunidades
Tsimane’ de la amazonia boliviana debe incluir los cambios que esta generando la
dependencia del sistema de mercado y la creciente demanda del mercado por la poblacién
Tsimane’. Ya que, los Tsimane’ se encuentran entre dos esferas econdmicas: el sistema

reciproco y el sistema mercantil.

La investigacion es parte de una investigacion multidisciplinaria, compuesta por las
disciplinas: agronomia, economia, y la estadistica descriptiva. Estas disciplinas nos permiten
precisar y comprender la complejidad de la problemética que estd atravesando las
comunidades Tsimane’ en la amazonia boliviana. Los aportes de la agronomia permitieron
tener un panorama general de la calidad de suelos que se presentan en la region, para su
posterior mejoramiento de los productos agricolas introduciendo nuevas semillas como el
gandul™. Esta leguminosa esta en fase de experimentacion para su posterior produccion y
apropiacion de este producto ecologico en las comunidades intervenidas y no intervenidas. La

economia ayudo a precisar algunos conceptos basicos sobre principios de mercado, sistemas

01 a carretera Fatima es la que conecta con la empresa del mismo nombre que opera en el territorio y es
restringido para vehiculos particulares ajenos a la empresa.

11 El gandul es una leguminosa con bastante proteina que permite nutrir el suelo, para la alimentacion de la
poblacidn y de los animales, se siembra después de cosechar el arroz, de febrero a abril, durante su crecimiento
permite abonar la tierra con las hojas que se desprende de la planta -mata las malezas-. La cosecha se realiza
después de 6 meses de la siembra, durante la época seca.
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MAPA: 1 TERRITORIO TSIMANE"

Municipio de San Borja
Departamento del Beni
Provincia de Ballivian
Canton de San Borja

BENI

[_] Territorio con comunidades Tsimane’

[:] Estacion Biologica del Beni
(FUENTE: PONGAMOS EN PRACTICA)

MAPA:2  ACCESO A LAS COMUNIDADES TSIMANE’

(FUENTE: TICONA JUAN P. 2006)
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de comercializacion de productos agricolas, los equivalentes y medidas que deben conocer,

para que los comerciantes inescrupulosos no les engafien y se aprovechen de la circunstancia.

Finalmente la estadistica ayudo a precisar los datos y clasificar las variables segun el grado de
integracion y la dependencia del mercado de las comunidades Tsimane’ intervenidas y no

intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Antes de llevar acabo las entrevistas, se realizé una reunion con cada una de las comunidades
para explicar el trabajo que se iba a realizar, entrevistando a la mayor cantidad posible, segln
la poblacion por comunidad. También entrevistamos a las personas que no asistieron a la
reunion, para evitar los desvios de la muestra. En cada comunidad se entrevisto
aproximadamente el 70 % del total de la poblacion adulta. Las entrevistas fueron conducidas
con la ayuda de Tsimane’ bilingiies'®. La presencia de interpretes Tsimane® facilitd la
investigacion, pues las entrevistas se realizaron en el idioma Tsimane’ en que el entrevistado
se sentia mas cémodo durante el proceso de recopilacion de datos. Durante el trabajo de
campo se tomaron notas de campo, observacion participante, historias de vida, imagenes
fotogréficas, entrevistas semi- estructuradas, y finalmente se aplicaron las encuestas en las 36

comunidades seleccionadas para tener una muestra del total de la poblacion Tsimane’.

Se recogid informacion sobre las caracteristicas demograficas de todos los entrevistados (edad,
lugar de residencia, educacion, intercambios, ventas, préstamos, regalos a las familias, regalo a
la comunidad, trabajo con los familiares, y trabajo con la comunidad). Para comprobar las
hipétesis planteadas, se tomaron en cuenta variables relativas a los sistemas econémicos. Por
un lado se consideraron variables de integracion al sistema econdémico occidental (informacion
sobre ventas o cambios de productos, asi como posesion de objetos obtenidos a través del
mercado) y por otro lado, se estudiaron variables representativas del sistema econdmico

tradicional (préstamo y regalo de objetos y alimentos, asi como trabajo reciproco).

12 Los Tsimane’ bilingiies fueron seleccionados y capacitados mediante un taller de preparacion para realizar la
investigacion en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
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6.1.  Delimitacién Espacial
Los Tsimane’ estan asentados y expandidos a lo largo del Territorio Tsimane’,
especialmente a lo largo del rio Maniqui y la carretera Fatima. Los asentamientos de las

comunidades por el rio Maniqui que estan distribuidas de la siguiente manera:

La parte baja del rio Maniqui estan las comunidades: Puerto Méndez, Santa Elena, San

Antonio, Campo Bello, Chacal, Chaco Brasil, y Cero Ocho.

La parte central del rio Maniqui estdn las comunidades: Pampita, La Cruz, San Ramon,
Néapoles, San Miguel de Martirio, Santa Anita del Maniqui, Sharaton, Puchuya, Arenales,

Cara Cara, Wasichi, Maraca, Puerto Yucumo, y El Dorado.

La parte de arriba del rio Maniqui estan las comunidades: Santa Maria, San José de
Yaranda, Cachuela, Cosincho, (en el rio Cosincho), Munday, Mision Fatima (ubicado en el rio

Tsimane’), Anachere, Emeya, Catumare, Voreyo, Cuchisima, Dunuy, Pachene y Manguito

Por la carretera Fatima estan las comunidades: Jamanchi |, Jamanchi, Moseruna, Nuevo

Mundo, Campana, Vishiricansi, Cuverene, Aperecito, Otunsi, Araratunsi, Otoisi, y Oromono.

En general, estas comunidades se caracterizan por ser asentamientos relativamente distantes
entre si. Algunas de las poblaciones estan préximas y otras lejanas a los centros regionales de
San Borja y Yucumo el acceso a las comunidades intervenidas y no intervenidas es por via
fluvial y terrestre. Muchas comunidades viven basicamente de la comercializacién de los
pafios de jatata, la agricultura de roza y quema, la caza, la pesca y la recoleccion de productos
silvestres de la region, la venta de su fuerza de trabajo mal remunerado. Son actividades
diarias que son asumidas por la familia nuclear por la situacion actual que atraviesan con la

integracion al mercado de las comunidades Tsimane’. Esta situacion es muy bien aprovechada

B3 En este trabajo consideramos el “Territorio Tsimane™ como un espacio geografico definido con sus
respectivos limites, que se ubica en la actualidad entre las latitudes 14.5° y 15.5° Sur y las longitudes 66.5° y
67.5° Oeste desde el Rio Quiquibey hasta las cabeceras de los rios Matos, Dumi, Chevejecure y Cuverene, y
entre la cabecera del rio Maniqui y la poblacion de San Borja de la provincia Ballivian del departamento del
Beni, con una superficie de 392.000 hectéreas.
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por los comerciantes, ganaderos, madereros, y colonos que tienen el control de los productos
bésicos que llevan consigo y proveerlos de estos recursos, para poder tener ingresos favorables
a costa de la poblacion Tsimane’ por la falta de conocimientos de las politicas comerciales
acordes al mercado regional en el momento de realizar los intercambios de los productos que

producen o recolectan de la madre selva.

6.2.  Delimitacion Temporal

La investigacion se realizo del 2001 al 2005. Durante este periodo observamos la
intensificacion de la comercializacion de los pafios de jatata y productos agricolas que
demandan los mercados regionales. También se acrecentd la dependencia de los productos
basicos comerciales que los intermediarios proveen a las comunidades intervenidas y no
intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Estos intercambios generan un
movimiento constante entre los seres humanos que interactdan entre si. Por un lado, existe la
penetracion de los comerciantes, ganaderos, madereros, y colonos quienes tienen el control y
el poder de dominacion, marginacion, discriminacion hacia la poblacion indigena Tsimane’.
Por otro lado las comunidades Tsimane’ se sienten controlados y endeudados por el resto de

su vida por los productos basicos que obtienen de los intermediarios que operan en la zona.

Estos sistemas de intercambios asimétricos con las comunidades Tsimane’ y las demads
poblaciones amazonicas han generado un proceso de dependencia del mercado, sufriendo
profundos cambios en los ciclos econémicos anteriormente mencionados, ya que los datos
estadisticos de la poblacion indigena no son muy confiables, tampoco se cuenta con estudios
histéricos a pesar del enorme caos por el auge del caucho. La vida de las comunidades
Tsimane’ y el resto de las otras poblaciones indigenas de la amazonia transcurre dentro del
contexto de sus sociedades tradicionales basadas en el parentesco. Sus actividades sociales y
economicas estan estructuradas reciprocamente con la finalidad de aprovechar al maximo la
enorme diversidad de los recursos disponibles que la naturaleza les provee, y mantener la vida
cotidiana de las poblaciones locales y reproducir la sociedad y la cultura para la siguiente

generacion.

36



Estos cambios y apropiaciones de los sistemas comerciales y la orientacién al mercado han
generado reacciones en cadena espontdneas en las comunidades Tsimane’ ante las nuevas y
crecientes necesidades de bienes manufacturados. Esta transicion ha sido extremadamente
traumatica para las comunidades Tsimane’ y las demas poblaciones indigenas de la amazonia,
las cuales se basan en sistemas relativamente estables de manejo de productos y recursos en

una ética social que valora las obligaciones reciprocas y la solidaridad social.

La recoleccion de datos y el trabajo de campo se realizaron de acuerdo a la planificacién y al
cronograma de actividades previamente establecidas. Entre los afios del 2001 al 2005, -en los
tres primeros afios de investigacion las visitas fueron constantes y posteriormente se visito en
época seca para poder precisar los cambios que ha generado la integracion al mercado- se
recorrié las 36 comunidades seleccionadas para el estudio en el Territorio Tsimane’. En la
primera fase se visito a las comunidades mas proximas al centro urbano de San Borja; en la
segunda fase se visitaron las comunidades mas alejadas a lo largo del rio Maniqui; y
finalmente, se recorrieron las comunidades asentadas por la carretera Fatima. En cada una de
las comunidades visitadas para las entrevistas se dio un margen de 3 a 5 dias, dado que la
poblacion de estudio frecuentemente sale de caza por tres dias a la selva y luego retorna. En el
afio 2003 se realizo el seguimiento a los mismos hogares encuestados en las mismas
comunidades combinando el seguimiento de las actividades diarias que realizan de la caza,
pesca, recoleccién y la agricultura de subsidencia. El trabajo de campo tuvo una duracion de 6
meses. En los cinco afios de investigacion se aplicaron las técnicas de entrevistas

estructuradas, recopilacion de historias de vida, y la observacion participante.

Previo al trabajo de campo se recurrié a la revision de fuente primaria y secundaria a objeto de
substanciar el universo de estudio y con el fin de definir los topicos de la investigacion. En
este sentido, se puso atencion en la economia de los Tsimane’ y las bases sobre los cuales se

dan los cambios en los afios que se ha estudiado.
Como veremos mas adelante el contacto con las diferentes sociedades no indigenas,

comerciantes, ganaderos, madereros, y colonos, tuvo lugar en la regién mucho tiempo atras.

No obstante este estudio apunta més bien a considerar los cambios que ocurren en la poblacion
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indigena Tsimane’ en relaciéon al mercado regional vinculado a la economia de mercado
nacional. De hecho, el vinculo con el mercado es el inicio de nuevas dindmicas sociales que se
configuran en base a empleos temporales, discriminaciones sociales sustentadas en la
ideologia colonial, y en el intercambio desigual de productos de la economia Tsimane’ y el

mercado.

6.3. Delimitacion tematica

Esta investigacion busca comprender las formas de cambios en las comunidades Tsimane’
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima con la economia de mercado regional. La
investigacion toma en cuenta la comercializacion de los productos agricolas, productos
selvicolas, elaboracién de pafios de jatata, mano de obra indigena y barata por una parte, y por
otro, los intermediarios que dinamizan la economia regional como los comerciantes,
ganaderos, madereros y colonos. Estos intermediarios operan en la zona a través de los
diversos mecanismos de control como el endeudamiento, sistemas de coercion, intimidaciones
abiertas, etc. estos agentes externos lograron consolidar estas formas de explotacion gracias a
los productos comerciales que llevan consigo y que a la larga se convierte en poder de

dominacion y control para el beneficio personal que operan en el Territorio Tsimane’.

Al abocarnos en la comercializacion de los productos el estudio intenta hacer un balance de
los sistemas reciprocos de las comunidades Tsimane’. Tedricamente, el sistema econdmico
tradicional refuerza las relaciones socio-culturales en acciones que implican reciprocidad
como el dar, recibir y devolver segun las necesidades de la familia nuclear o de la comunidad,
este sistema de redistribucion permite la sobrevivencia de la poblacion amazonica y que se
caracteriza por una economia del momento y del consumo. Donde el sistema reciproco es el
que dinamiza y genera los valores humanos que permite fortalecer las relaciones de alianza y

parentesco que estan regidas por el principio de reciprocidad.
Actualmente a simple observacion las comunidades intervenidas y no intervenidas practican

este sistema economico basado en la reciprocidad que se manifiesta en el respeto mutuo entre

ellos, la solidaridad, laboriosidad y cooperacion mutua entre los miembros que participan en
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la comunidad. El sistema econdmico tradicional Tsimane’ es complejo. Se basa en la
complementacion de las diferentes actividades que realizan cada uno de los miembros de la
familia nuclear, para sobrevivir. En este trabajo estudiaré la estructura econdmica de la caza,
la pesca, la recoleccion, la agricultura de subsistencia que son pilares de la economia del
momento y del consumo para la sobrevivencia de las comunidades intervenidas y no

intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Por un lado la apertura de mercados regionales e Inter-departamentales generé un mayor
crecimiento de la comercializacion de productos agricolas y pafios de jatata, y de hecho, una
mayor demanda de la fuerza de trabajo. Este proceso moviliz6 la fuerza de trabajo al interior
de las familias nucleares y/o comunales de los Tsimane’, Asimismo, esta claro que los
Tsimane’ que dedican mayor tiempo a la caza y a la pesca empezaron a dedicar mas tiempo a
otras actividades como al tejido de jatata y la ampliacién de chacos agricolas en las
comunidades intervenidas y no intervenidas. Este contacto directo y indirecto del mercado y
los intermediarios han abierto una brecha para poder aprovechar al maximo y tener ingresos
favorables por un lado por los productos comerciales que llevan consigo suministrando a las
comunidades del rio Maniqui y la carretera Fatima, realizando intercambios asimétricos
desfavoreciendo a la economia de la poblacién Tsimane’ que esta estructurado a partir de de

una economia del momento y del consumo.

Nuestro enfoque apunta a los cambios en las comunidades intervenidas y no intervenidas de la
integracién al mercado regional y, en este proceso valorar las formas de reciprocidad
practicadas por la poblacion indigena. Para este objeto, el estudio asume dos niveles de
analisis: a) el sistema de intercambio asimétrico que emplean los no-indigenas comerciantes,
ganaderos, madereros, y colonos, que incursionan en la apropiacion de los productos basicos
por el poder y el control que ejercitan en las comunidades Tsimane’, y b) el sistema reciproco
que emplean las comunidades Tsimane’ del rio Maniqui y la carretera Fatima en la
distribucion de su economia basado en la solidaridad, respeto, y cooperacion entre las familias

nucleares Tsimane’.

Bajo este enfoque de estos dos sistemas econdmicos la problemética de los Tsimane’ debe de
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resaltar los diversos problemas coadyuvantes a la integracion al mercado que suelen ser
relacionados a las cuestiones culturales como el marginamiento, discriminacion,
aprovechamiento de grupos econdmicos por falta de conocimiento de la lengua oficial, etc.
Que en general lleva a la confrontacion de valores culturales y sociales entre el indigena y no-

indigena.

6.4.  Tipo de estudio

Por sus caracteristicas que presenta la investigacion es analitica interpretativa.

6.5. El universo

Para el mejor analisis de la investigacion, se vio por conveniente delimitar nuestro universo de

la siguiente manera.

6.6. Muestra

Para el estudio del tema propuesto se ha tomado una muestra de 374 familias entrevistadas de
las 36 comunidades asentados en el rio Maniqui y la carretera Fatima de la provincia Ballivian
del departamento del Beni. Esta muestra de comunidades se ha distribuido en dos grandes
espacios geogréaficos: Las comunidades del rio Maniqui y las comunidades de la carretera
Fatima.

Rio Maniqui Bajo: Puerto Méndez, Chacal, San Antonio y Campo Bello. Alta Gracia,

Pampita, Puchuya, Charaton, Manguito y Martirio.

Rio Maniqui Medio: Munday, San José de Yaranda, Cachuela, Cosincho, San Maria,

Maraca, Puerto Yucumo, Cara Cara, Arenales Napoles, San Ramén y Dorado

Rio Maniqui Alto: Dunuy, Arroyo Tsimane’, Mision Fatima, Ucufia, Voreyo, Catumare,

Cuchisama, Anachere y Emaya.
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La carretera Fatima: Vishiricansi, Campana, Aperecito, Cuverene, Jamanchi vy

Moseruna.

Durante la investigacion se pudo constatar que en las 36 comunidades visitadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima, cuenta con una poblacién de 2279 habitantes™.
6.7. Criterios de seleccion de las comunidades

En primer lugar, la seleccion de las comunidades Tsimane’ asentadas en el Territorio se tomo
en cuenta la diferencia de areas geograficas: el rio Maniqui y la carretera Fatima. El rio
Maniqui se especializa por ser comunidades riberefias y variadas en numeros de hogares.
Asimismo, se escogid por ser el principal acceso hacia las comunidades Tsimane’, con el
tiempo se convirtié en la ruta principal de comercio, debido a la demanda de pafios de jatata,
el intercambio de productos agricolas, y por ser el medio natural barato para transportar la
madera. La carrera Fatima, se caracteriza por ser un camino abierto por las empresas
madereras y para transportar troncas. Aqui solo acceden los madereros y comerciantes con
autorizacion de la empresa. De hecho, los trabajadores y la empresa ejercen una gran

influencia sobre las comunidades Tsimane’ aledafios a la carretera.

Las dos espacios seleccionados para la investigacion, las comunidades Tsimane’ del rio
Maniqui y la carretera Fatima, se presentan como &reas naturales de expansion del mercado
regional. Por eso la hipdtesis es valida en tanto que intenta substanciar los cambios que se
producen en los intercambios econdémicos y sus efectos en los sistemas de reciprocidad
Tsimane’. Asimismo, la seleccion del nimero de comunidades tiene por objeto evitar errores
al efectuar el estudio y obtener mayor consistencia en los resultados. Dado que, cuando son
pocas comunidades el error suele ser mayor y las tendencias no pueden ser generalizadas. Las
36 comunidades seleccionadas varian en nimero de hogares y en los recursos econémicos,

dado por las diferencias ecoldgicas locales.

Para tener un mayor numero de informantes se tomaron hogares en el interior de las

1% \/er anexos cuadro: 1 Poblacién Tsimane’.
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comunidades y se pidio la participacion activa a las familias y jefes de hogar para la
realizacion de la entrevistas. Esto a objeto de disponer su tiempo dado que la mayoria de los
Tsimane’ hablan solo su lengua originaria y consecuentemente las entrevistas llevan mayor

tiempo.

6.8. Unidades de analisis

La unidad de analisis es la familia nuclear o familia conyugal de las comunidades Tsimane’
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, para el caso de estudio denominado, hogar
por razones de codificacion. Se define la familia nuclear compuesto por el Padre, la Madre e

hijos de ambos, que comparten el hogar las diversas actividades de produccion y consumo.

6.9. Técnicas empleadas segun los objetivos

En la antropologia es importante relevar la cultura pero también sustentar las afirmaciones con
datos cuantitativos. En este sentido la etnografia es parte esencial para captar la parte cultural
de los Tsimane’, por eso, en esta investigacion se ha propuesto utilizar dos técnicas
fundamentales: la observacion participante y las entrevistas estructuras. De modo que los

datos cualitativos sean confrontados con los datos cuantitativos.

La observacion participante permitié involucrarse en todos las actividades que realizan las
comunidades Tsimane’, asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Especialmente se
observo los procesos de produccion de la economia de sobrevivencia, consistentes en la
produccién de pafios de jatata, la produccion agricola, formas cooperativas de trabajo y la
dependencia de los productos béasicos comerciales introducidos por los comerciantes,
ganaderos, madereros, y colonos. Se realizaron también entrevistas informales a las familias
participantes a fin de complementar la informacion sobre las diversas formas de relacion
econémica que establecen los Tsimane’ con los comerciantes, madereros, ganaderos y

colonos.

Las entrevistas estructuradas formo la parte central en la investigacion ya que es la encuesta
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que recoge datos rigurosamente orientados a la hipotesis y es sujeto a la cuantificacion. En las

entrevistas se pregunto sobre el precio que pagan los intermediarios en la misma comunidad y

las ventas directas de los productos agricolas y silvestres que realizan las comunidades

Tsimane’.

6.10.

Procesamientos de la informacion recopilada

La investigacion se realizo en tres fases, durante todo el periodo de investigacion:

Recoleccion de datos primarios:

X/
L X4

X/
L X4

El equipo de investigadores y traductores registraron la informacion mediante una
encuesta con los siguientes modulos: demografia, economia, salud, agricultura, capital
social y autovaloracion cultural. Los datos fueron codificados en el campo y luego
enviados a San Borja para que fueran introducidos en una base de datos de Access en

la computadora.

Visitas temporales a las comunidades entrevistadas para hacer el seguimiento en las

comunidades seleccionas.

Con los datos Introducidos se trabajo durante 9 meses en la limpieza de datos via
Internet. Este proceso permitié corregir los errores de codificacion y rechazo de

encuestas incompletas.

La informacion obtenida en Access fue transferida al paquete estadistico de Stata. Este

trabajo fue realizado por Dr. R. Godoy quien hizo todos los cruces de variables.
Y para la tesis que se presenta, se pidid variables de intercambio, ventas directas e

indirectas, cambios, crédito, trabajos asalariados, la riqueza familiar y las variables

para medir la reciprocidad.

43



% La informacion procesada fue analizada e interpretada comparando las comunidades
intervenidas y no intervenidas y las variables. Asimismo, se pudo acceder a los
trabajos realizados por el equipo de investigadores: Godoy, Huanca, Reyes y Vadez.
Este equipo tiene mucho material de las comunidades Tsimane’ consistentes en textos,

folletos, y articulos.

Con todo este proceso de sistematizacion y rigurosidad de los datos, permitié tener una
muestra confiable para no caer en los errores estadisticos, sobre el comportamiento de las
comunidades Tsimane’ dentro de las esferas del mercado regional y tener una aproximacion
real de la diversidad de productos y sus l6gicas econémicas que suelen influir en la produccién
y la obtencion de sus ingresos. Este proceso de sistematizacion de las variables econdmicas
nos permitié contextualizar y poder comprender el sistema econémico de las comunidades

intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
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1 SEGUNDA PARTE:

1. ESPACIO GEOGRAFICO TSIMANE”®

1.1.  Ubicacidn geogréfica

La region ocupada por los Tsimane' se divide en tres zonas principales: el valle intermontano,
la serrania y la llanura. La serrania, por lo general constituye una zona mas importante para la
caceria y la pesca que para la agricultura o para la creacion de nuevos asentamientos. El
territorio Tsimane' esta conformado por colinas escarpadas y terrenos planos levemente
elevados, cuenta con rios extensos e importantes y varios arroyos pequefios, areas pantanosas
y zonas de sabana. Las zonas bajas son de inundacion periodica que se encuentran en la
Ilanura hacia el norte y hacia el este CIDDEBENI (1990). La mayor parte de la superficie de

esta region esta cubierta por un bosque himedo y un clima estacional subtropical.

El rio Maniqui denominado Cojiro™ en la lengua Tsimane’. Este rio es el eje central de
navegacion que conecta gran parte del Territorio Tsimane'. El Cojiro tiene sus nacientes en las
serranias del pie de monte sub andino; el mismo que es alimentado por muchos arroyos
provenientes de dichas serranias. En sus primeros tramos tiende a ser bastante torrentoso,
inclusive se pueden encontrar cachuelas peligrosas, las cuales dificultan la navegacion.
Ademas, el caudal del rio varia de acuerdo a la temporada, en la época de lluvias es bastante
caudaloso y en la estacion seca baja considerablemente el nivel del agua y dificulta la

navegacion especialmente en las cabeceras del rio y comienzos de la pampa.
Las comunidades Tsimane’ se encuentran asentadas en todo el espacio del Territorio Indigena
Chimane (TICH) y un 85% de ndcleos poblacionales estan asentados a lo largo del rio

Maniqui. (Ver mapa: 3 Asentamientos de las comunidades Tsimane’)

Los Tsimane’ prefieren establecerse principalmente a lo largo del rio Maniqui y afluentes,

> En el idioma Tsimane’ el rio Maniqui o “Mafieque” que significa el nombre de un arbol que existe en la zona
segln informaciones de algunos comunarios. ALVARADO (1996).
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MAPA: 3 ASENTAMIENTOS DE LAS COMUNIDADES TSIMANE’
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aunque “...también podemos encontrarlos en las riveras de los rios Curiraba, Cuberene,
Matos, Aperecito, Apere, Jorori, y Chinzi dentro del bosque Chimanes. Asi mismo ocupan
riberas de rios y arroyos en las serranias del Pilon Lajas, rio Colorado, Hondo y otros; e
inclusive se los puede encontrar en la parte alta del rio Sécure...” (Alvarado, 1996:51). La
poblacion Tsimane' es dispersa y obedece a la diversidad del medio fisico, por la gran variedad
de ecosistemas que existe en la region, y consecuentemente por su alta diversidad bioldgica.
Todo este medio fisico y ecoldgico ofrece a la poblacion indigena una variedad de recursos

naturales, especialmente, animales de caza, frutas silvestres y pesca.

1.2. Clima

El clima de esta region varia de acuerdo a las dos épocas estacionales: la época de lluvia que
se presenta entre los meses de diciembre a marzo con un maximo en enero y el periodo seco
de abril a noviembre, con lluvias muy ocasionales al ser parte del ecosistema pie de monte

. 16
subandino. Los constantes “zurazos”

son muy frecuentes en la region y se presentan
temporalmente en los meses de junio a agosto. Los vientos del sur que recorre de sur a norte

provocan lluvias torrenciales por el encuentro de altas y bajas temperaturas.

Las temperaturas y precipitacion corresponden enteramente a una region subtropical y de
bosques humedos. Durante la investigacion se calculo la temperatura media por meses y la
precipitacion media mensual del 2001 al 2003. Los datos obtenidos para la investigacion
arroja una temperatura media anual de 25.6°C, con un méaximo mensual de 27.6°C y un

minimo de 22 °CY’,

Donde se puede precisar que la temperatura mensual varia segln la época estacional de la

zona de estudio®® que nos permite hacer el seguimiento en la zona de estudio.

¢ La palabra “surazo” es un denominativo de la poblacién oriental; para dar a conocer los cambios de
temperatura que son frecuentes en esta zona por corrientes de aire frio himedo.

7 \/er anexo grafico: 1 Temperatura media mensual San Borja.

'8 Ver anexo cuadro: 2 Temperaturas mensuales.
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Las precipitaciones media mensuales varfan segtn la época estacional®®, esta precipitacion
maxima mensual es de 601.3 % de humedad y una minima de 0.0%, durante la investigacion
se pudo precisar que en los primeros meses de cada afio son mayores las precipitaciones y a
mediados de afio, estos cambios climatolégicos son muy frecuentes en la zona que varian
seglin la época estacional®®, Con estas temperaturas y precipitaciones anuales nos permiten
aproximarnos al comportamiento climatoldgico de la zona de estudio, tomando en cuenta que
estos cambios climatologicos son mayores que los anteriores afos. Estos cambios
climatoldgicos se presentan con mayor intensidad en toda la amazonia y en el resto del planeta
por la apertura de la capa de ozono de la tierra, que el ser humano logro desarrollar e

implementar grandes industrias tecnologias sin la prevencién ambiental a futuro.
1.3.  Territorio

El &rea habitada por la poblacion Tsimane' se encuentra hoy dividida en tres territorios
indigenas; El Territorio Indigena Tsimane' (TICH), Territorio Indigena Multiétnico (TIM) y el
Territorio Indigena de Pilon Lajas (TIPLA). Estos tres territorios fueron reconocidos en 1997
como Territorios Comunitarios de Origen (TCOs) como fruto de un largo proceso
reivindicativo. (Ver el siguiente Mapa: 4 Secciones Municipales de Tierras Comunitarias

de Origen y Mapa: 5 Limites de Municipios Territorio Tsimane' TICH).

Las tierras comunitarias de origen TIM y TICH constituyen una parte de lo que en 1978 fue
declarado por el D. S. 15584 como “Reserva de Inmovilizacion”, con una superficie de

1.160.000 hectéareas.

A fines de 1986, mediante el D. S. 21483, se levanta la “Reserva de Inmovilizacion” y se
designa como el Bosque de Produccion Permanente. El area en produccion, bajo el apelativo
de concesiones forestales, las empresas aprovechan al maximo las maderas finas, aunque

eufémicamente se decia, bajo un plan de manejo sostenible. De acuerdo a la informacion de

19 \er anexo grafico: 2 Precipitacion media mensual de San Borja.
20 \/er anexo cuadro: 3 Precipitaciones mensuales.
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MAPA: 4
DE ORIGEN

SECCIONES MUNICIPALES DE TIERRAS COMUNITARIAS
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MAPA: 5 LIMITES DE MUNICIPIOS TERRITORIO TSIMANE' (TICH) ‘
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CIDDEBENI (1990)* las areas de explotacion forestal fueron zonificadas de la siguiente

manera®2.

Para el saneamiento de los titulos comunitarios hoy reconocidos como TCOs se realizé una
evaluacion de un diagnoéstico elaborado por una Comision Técnica en 1987-1989 bajo tres
subprogramas Tsimane’; lo forestal, bioldgico, y socio-econdmico. Los resultados del trabajo
definieron tres tipos de zonas: a) Zonas de Proteccion, b) Territorios Indigenas y c¢) Zonas de
Aprovechamiento Forestal. Respaldado por el D. S. 22611 (1990) que permitid la reubicacion
y la reduccion de areas de concesion a las empresas madereras establecidas en la zona. Todo
este trabajo permitio la titulacion inmediata del Territorio Indigena Tsimane' (TICH) y el
Territorio Indigena Multiétnico (TIM). Con la promulgacion de la Ley INRA los territorios
indigenas TICH, TIM, y TIPLA quedaron consolidados como TCOs el 15 de mayo de 1997.

Conocido con el nombre de Plan de Gestion Territorial Indigena Tsimane' (PGTI).

Actualmente el Territorio Indigena Tsimane' (TICH) es una TCOs que por haber un convenio
entre PRODESIB e INRA, se dio a la zonificacion territorial en poder del Gran Consejo
Tsimane' (GCT), con titulo ejecutorial TCO-NAL 000001 con personeria juridica otorgada
1996 para su conservacion y preservacion en beneficio de las comunidades que habitan en el

Territorio.

Finalmente, indicar que la estacion bioldgica del Beni (EBB) que contaba con 135.000
hectéreas, ahora cuenta con aproximadamente 30.000 hectareas de reserva. Esta area que esta
en los llanos de Beni, esta formado por bosques, pantanos y sabanas neotropicales. Parte del
territorio Tsimane' esta dentro de la reserva bioldgica de la Estacion. Los Tsimane' que viven
dentro y en las areas aledafias estan sujetos a las normas y regulaciones que la Estacién

Bioldgica ejercita en esta reserva.

21 \Ver CIDDBENI, (1990).
22 \/er anexo cuadro: 4 Distribucién de areas de explotacién forestal.
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1.4,  Comunidades proximas a las cercanias de San Borja, Yucumo y Rurrenabaque

Es de hacer notar que fuera de los territorios indicados existen otros asentamientos Tsimane’ y

se encuentran a lo largo de la carretera La Paz-Trinidad, Rurrenabaque y Yucumo. Esta Ultima

poblacion Tsimane' convive con otras poblaciones sobre todo con los migrantes andinos

(colonos, campesinos, comerciantes, y ganaderos). Como se muestra el en el mapa: 6

MAPA: 6 MICROREGION MUNICIPIO DE SAN BORJA
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(FUENTE: TOBIAS 2000)

Estas comunidades Tsimane' mantiene una dindmica mas fluida con los centros urbanos mas

cercanos. De hecho la comunicacién es facilitada por las carreteras y ferias dominicales que

moviliza tanto a los productores como a los comerciantes.

52



2. IDIOMA

El idioma Tsimane’ es una familia aislada de las otras familias lingiiisticas amazonicas y la
lengua mas proxima es el Moseten. El idioma Tsimane’ es la lengua principal de
comunicacion en los diversos espacios establecidos por el grupo étnico: familias, comunidad,
reuniones, encuentros sociales, y ampliados comunales que dinamizan y fortalecen las
relaciones sociales. El idioma es uno de los pilares fundamentales en la identidad étnica
Tsimane’, pero no asi para la comunicacion con el mundo exterior, los “napo”23. Los Tsimane’
tienen contactos con los no—Tsimane’ solo con fines comerciales. Para tal proposito un 70%
de los varones tuvieron que aprender el castellano para relacionarse y/o comunicarse con el

otro mundo exterior como son los “carayanas” (Rioja, et al.1993)24.

El término "Tsimane’" aparece en los manuscritos coloniales del padre Bolivar quien en 1621
menciona a un pueblo Chomano, "...cabeza de una provincia de este nombre y donde su
gobernador Aouecuitiny y toda la gente que ya estuvieron muy aficionados a ser christianos"
(Maurtua 1906, VIII: 218 citado en Arteaga (1996). Segun una investigacion contemporanea
los Tsimane’ prefieren la auto-denominacion métki, que significa "gente” o "humanidad"
(Pérez Diez 1987). Sin embargo, para el propdsito del trabajo, a pesar de haber una variacion
ortografica en la escritura como son Tsimane’, Chimén, Tsiman, etc. aqui hemos adoptado la

escritura sugerida por el Gran Concejo Tsimane’.
Como resumen podriamos decir que las fuentes consultadas nos dan varias versiones que son
imprecisas. De hecho, no se conoce bien el origen del nombre Tsimane’ y de los variantes

Chumano, Chimanisia, etc.

3. DEMOGRAFIA ETNICA TSIMANE’

No existe un registro de poblacién exacta sino datos aproximativos propuestos por los

investigadores y algunos censos indigenas. Estos documentos de algin modo, nos aproxima al

2 El termino “napo” es una persona extrafia o ajena a la cultura Tsimane’.
24 \éase el articulo publicado del Taller de Antropologia 1992.En Textos Antropoldgicos N° 5 UMSA.
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comportamiento demografico Tsimane’%.

Como podemos ver estos registros nos muestran datos aproximativos de la poblacion
Tsimane’ y no son definitivos. Presumiblemente la movilidad permanente de los Tsimane’
entre diferentes &reas residenciales presenta dificultad para realizar estimaciones demogréaficas

mas fidedignas del total de la poblaciéon Tsimane’.

Las 36 comunidades Tsimane’ expandidas en el Territorio; por el rio Maniqui y la carretera
Fatima, es la muestra del total de las 116 comunidades de la region con una misién fundada en
1952 en Cara Cara posteriormente se trasladaron a la cuna de los Tsimane’ re-fundada en 1955

que logro asentarse y fortalecerse con la ayuda de las familias Tsimane’.

El estudio se centro en las 36 comunidades Tsimane’, debido al tamafo poblacional diverso
que presenta cada una de las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima,
de la ubicacion estratégica en esos espacios geograficos, sus sistemas diversos de su

ecosistema y su grado de integracion al mercado.

Segun el censo indigena del (2001) “...la poblacion indigena en el departamento alcanza a
50,630 personas (13.97%), de las cuales 23,174 residen en area urbana (45.77%) y 27.456 en
area rural (54.23%). Por otro lado, en area rural del departamento, se advierte que 9.30% de la

poblacioén es indigena; en tanto que, en el area rural, 24.22%...” (L.N.E, 2001:59).

La poblacion indigena donde mayor se concentra es en el municipio de San Borja 11,731
(34.14%) LN.E (2001), en el territorio Tsimane’ con una poblacion total de 6351 habitantes,
en nuestros centros de nuestro interés se registraron 2279 habitantes distribuidos por rio

Maniqui y la carretera Fatima.

% Ver anexo cuadro: 5 Demografia étnica tsimane’.
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4. ORGANIZACION ESPACIAL

4.1. Asentamientos

Las comunidades estan establecidas a unas dos horas aproximadamente de distancia de
comunidad a comunidad y la mayoria mantiene su relacion con otra comunidad a través de
parentescos sociales y los sistemas reciprocos. Cada comunidad generalmente se ubican donde
hay recursos disponibles y son variados, pero por lo general se espera que en el area haya
animales para cazar, pescar, recolectar y otros recursos como el chuchio y palmeras que son
fundamentales en la economia familiar. Las construcciones de las viviendas son bastante
sencillas y précticas®®, ubicadas estratégicamente en lugares elevados donde pueden estar
seguros en la época de lluvia. Se puede identificar el patron de los asentamientos Tsimane' de
los hogares que conforman familias consanguineas y afines. Los hogares de estos
asentamientos estan a una distancia de 10 minutos aproximadamente de hogar a hogar que
puede estar compuesto por una sola familia nuclear o en todo caso llegar hasta cinco familias
en un solo hogar. Moderadamente es importante indicar que los hogares se han establecido
alrededor de una escuela o cancha de fatbol, especialmente en las comunidades proximas a los

centros urbanos.

La descripcion siguiente refleja un hogar tipico de los Tsimane’: “...Un tipico agrupamiento de
viviendas estan constituidos generalmente por una pareja y sus hijos menores, mientras uno o
dos hijos (as) casados (as) con las nueras (yernos) y nietos ocupan la vivienda antigua (o a
veces la misma vivienda). Los asentamientos de mayor tamafio estan compuestos por varios de
estos agrupamientos. Tanto al interior de cada asentamiento a lo largo y ancho del territorio
Tsimane' se observan complejas relaciones de parentesco...” (Ellis, 1998: 7). A partir de estos

asentamientos se conforma la comunidad.

% Estas construcciones en la gran mayoria solamente cuentan con un techo y en algunos casos cuentan con
cercos. Los materiales que se utilizan son los pafios de jatata y los chuchios, motacu para el techado respectivo.
Las hojas de jatata no existe en todo el territorio sino que este producto se puede encontrar especialmente en las
serranias y en la planicie donde no existe este recurso natural utilizan el chuchio o el motacu.
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4.2. Residencia

Los patrones de asentamientos mencionados por Nodenskidld (1922), Paulli (1928) y Pérez -
Diez (1983) destacan que los Tsimane' viven en familias esparcidas a lo largo de los rios,
arroyos formando pequefios grupos, con un patrén de asentamientos familiares, compuesta por
individuos ligados por alguna clase de parentesco, como familias extensas patrilocales 6

cualquier otra clase de nexo de los que reconocen los Tsimane'.

El patron de residencia familiar de los Tsimane' esta constituida por las preferencias de lazos
familiares e intereses econdmicos que determinan: a) la residencia patrilocal, cuando viven
con los padres del esposo, b) la residencia matrilocal, cuando viven con los padres de la esposa
y c¢) neolocal, cuando escogen un nuevo lugar para vivir. Las variaciones pueden ser
explicadas por los constantes movimientos de familias que realizan en razon de visita a

familiares lejanos o para buscar nuevos lugares con mejores recursos de sobrevivencia.

Ademas de lo sefialado es importante reconocer la residencia temporal (residencia bilocal
alternada) descrita por Ellis (1998.) Este tipo de residencia surge: en primer lugar la nueva
pareja reside un tiempo en el lugar donde viven los padres del esposo. En segundo lugar
residen donde los padres de la esposa por un tiempo determinado, finalmente la pareja decide
buscar un nuevo lugar de residencia de acuerdo a sus intereses. Las residencias temporales
pueden variar desde viajes temporales, trimestrales, hasta anuales que sirven para mantener

contactos y fortalecer los lazos familiares entre los Tsimane' y las familias extendidas.

Daillant (1994) y Chicchon (1992), mencionan que los asentamientos Tsimane' constan de uno
0 dos agrupamientos de familias extendidas, formado por grupos de unidades domésticas
establecidas mediante el sistema de parentesco de los primos cruzados. Estas alianzas
maritales potenciales que llegan a denominarse “fom”, son los vehiculos articuladores del
fortalecimiento solidario y la reproduccion de la poblacion Tsimane' con la finalidad de tener
un respaldo y/o apoyo mutuo de los parientes mas proximos cuando lo necesitan en el
momento preciso en las diversas actividades socioeconémicas que desempefian cada una de

las familias Tsimane'.
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4.3. Movilidad espacial

Para comprender la dindmica de la movilidad espacial, es importante reconocer el papel que
juegan los viajes a grandes distancias ya que amplia los lazos de parentesco social, consolida y
fortalece las identidades de grupo y de su cultura. Estos viajes permiten tener una amplia
informacion de lo que esta ocurriendo del entorno social distante. Por ejemplo: las rivalidades
de los parientes, las nuevas alianzas matrimoniales, alternativas de lugares de caza, o ir
simplemente a compartir chicha?’ ya que esto se considera como una obligacién y una
distribucion social. Parte de la vida cotidiana de los Tsimane’ es la preocupacion constante de
“ponerse al dia” y enterarse de su extensa parentela. En encuentros ocasionales es comun
observar la pregunta sobre de donde viene y quienes son sus familiares, y lo mismo cuando

uno visita informar de su parentela.

De hecho existe dos expresiones articuladores y fundamentales en los encuentros oportunos en

8 es el punto de partida para establecer una

los Tsimane’ “Jana burami Chdtidye”2
conversacion o saludar, conocer su mundo social o enterarse a donde se dirige y el otro
Chetidye’® responde “Sébaqui”. El término “sébaqui” esta definido como pasear, visitar,
viajar (Gill y Beesley, 1991). Ambas expresiones estdn directamente relacionados con la
movilidad espacial Tsimane'. Estos desplazamientos de las familias pueden ser de visitas

cortas, temporales, o de residencias prolongadas.

Estos desplazamientos y dinamicas culturales de las comunidades Tsimane' no siempre pueden
estar motivadas de visitas o exploracion de recursos, sino un recurso socio-cultural para evadir
conflictos internos. Por ejemplo, cuando ocurren las manifestaciones de enojo. El enojo para
los Tsimane', es una reciprocidad negativa que implica el hechizo potencial temperamental de
confrontacion entre si. Cada individuo Tsimane', es sumamente cuidadoso en su forma de ser,

para no expresar el enojo y provocarlo en los deméas. Es decir cuando alguien se enoja

%" Es una bebida fermentada de yuca, maiz, platano, camote y arroz, existe variedad de chichas desde lo més
suaves hasta lo mas fuerte.

% Significa “donde vas”. Es la pregunta inicial para poder enterarse del otro hacia donde se dirige.

# El término, chetidye', significa hermano, pariente, amigo es la aceptacion del otro como tal, de su misma
sangre, de su misma familia, es decir este término se lo utiliza en dos niveles: para los mismos indigenas
Tsimane'y los que no son indigenas que lograron ser aceptados por las familias Tsimane'.
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automaticamente se alejan o se internan al monte para evitar los conflictos internos. Ellis
(1998). Estos sistemas de reciprocidad negativa estan presentes en las comunidades Tsimane'
y que son desventajosos para las familias, ya que no podrian acudir al individuo o la familia

Tsimane' en el momento que uno mas lo necesita.

4.4, Parentesco

Para comprender el sistema de parentesco y sus elementos nos remitimos a Strauss que da
conceptos basicos de la estructura del parentesco. TeGricamente se entiende por parentesco
cuando “...los sistemas cuya nomenclatura permite determinar en forma inmediata el circulo
de los parientes y el de los allegados; vale decir, los sistemas que prescriben el matrimonio
con cierto tipo de parientes...” y en otras ciencias afines como la sociologia “... denominan
habitualmente matrimonio preferencial...” (Strauss 1991: 11). Dicho de otro modo, las
estructuras elementales definen clases y determinan relaciones con el Unico individuo,

conyuge preescrito.

El parentesco como concepto antropoldgico no es lo mismo que la relacién bioldgica basada
en el engendramiento y el vinculo genético, si no es una relacion social, Spedding (2003), esta
relacién en términos generales corresponde a las formas en que se asigna a los nuevos
miembros, conectada con la teoria de la procreacion de las poblaciones en cuestion. El
parentesco por su complejidad que presenta “...se remite a las relaciones sociales que se basan
en la procreacion (segun la forma en que se concibe esto en la sociedad en cuestion) y los
arreglos sociales relacionados con esto —la pareja, la crianza y la convivencia intima y
cotidiana...” (Spedding, 2003:7). Estas relaciones sociales adoptan una serie de codigos,
normas y conductas para decidir con quién va a vivir, que bienes son trasmitidos entre las
generaciones y por cual de las lineas va seguir, quienes colaboran con quienes o forman
alianzas politicas y econoémicas ideoldgicas en el sentido de ideas del como los parientes

deben tratarse entre ellos.

Estos conceptos de sistemas de parentesco nos permiten precisar el comportamiento social de

las poblaciones amazonicas, las cuales, permitié desarrollar estrategias y lineas a seguir con la
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finalidad de fortalecer y conformar las redes familiares. Centramos la atencion en las
poblaciones amazodnicas, en particular en los Tsimane’, estas comunidades en su conjunto
estan estructuradas de acuerdo a las formas como viven y se desarrollan, los Tsimane’ estan
constituidas en las relaciones de parentesco. La vida econdmica esta en la produccion, la
distribucion y el consumo y esta organizada a través de las relaciones y redes de parientes

mas proximos.

En las comunidades Tsimane’, la unidad doméstica son la pareja de esposos y sus hijos y los
parientes mas proximos que comparten el fogon y un mismo techo, es la unidad bésica de
produccion y consumo. Este grupo trabaja en conjunto para realizar las diversas actividades
cotidianas que necesitan para su supervivencia; mediante la caza, la pesca la agricultura de
subsistencia y cosechar los productos del monte, proporcionando las bases materiales para su
reproduccion. Sin embargo, este grupo doméstico no fue la unidad econémica basica de la
sociedad; mas bien lo fue el asentamiento local como agrupacion de unidades domésticas
interdependientes, estrechamente vinculados por lazos del parentesco y que actuaban juntas
como una unidad doméstica ampliada. (Ver la siguiente figura: 1 Estructura de la unidad

domestica Tsimane’).

La unidad familiar es la vida econémica que permite producir y distribuir de acuerdo a las
necesidades y demandas de cada unidad familiar, la unidad domestica en las comunidad
Tsimane’ esta conformada por el conjunto de las unidades familiares interrelacionadas unas
con otras a través de los sistemas de parentesco y generando redes familiares que permiten
fortalecer las relaciones familiares. Esta conformacion de las unidades familiares esta
representada por una vida cultural y una identidad, derivada de ésta. ““...El conocimiento, las
habilidades, las costumbres, los valores, las creencias y los rituales son algunos de los
componentes de su cultura, que han sido transmitidos de generacion en generacion a través de
la ensefianza formal y del aprendizaje informal dentro del grupo...” (Amazonia, 1995,160).
De esta forma, vemos el mantenimiento, la transmision y la reproduccién de su cultura en la

siguiente generacion.

La unidad familiar tiene en comin muchos de estos componentes culturales que lograron
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FIGURA:1 ESTRUCTURA DE LA UNIDAD DOMESTICA TSIMANE’

ACTIVIDADES QUE REGULAN LAS RELACIONES SOCIALES ENTRE LAS
COMUNIDADES LOCALES Y EL MUNDO NATURAL

ACTIVIDADES QUE SIRVEN PARA MANTENER LA SOLIDARIDAD DEL
GRUPO

ACTIVIDADES CON UNA FUNCION DE SOBREVIVENCIA
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(FUENTE: ELABORACION PROPIA DE LA UNIDAD DOMESTICA TSIMANE’)
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diferenciarse de los deméas no indigenas, es decir estas unidades familiares comparten una
identidad lingiiistica e historica. En nuestro caso de estudio, algunas comunidades Tsimane’
comparten elementos culturales con otras poblaciones indigenas al interior de su territorio.
Estas expresiones y innovaciones culturales —como las buenas ideas en todas partes- siempre
encuentran la forma de difundir- se de un asentamiento a otro de un pueblo a otro, a pesar de

la distancia o de las barreras culturales linglisticas (amazonia 1995).

El modelo que se ha construido es a partir de la unidad familiar que esta sustentado en la
produccion, distribucion y consumo que son pilares de cada familia nuclear, donde esto se
convierte en una vida econdémica y que tiene un propdésito en la sobrevivencia de las familias,
las cuales conforman nuevos asentamientos a partir de la red y las relaciones de parentesco y
gue conforma una unidad local, en funcién de las actividades de subsistencia, posteriormente
la conformacién de la unidad domestica ampliada® que es una de las estratégicas de
sobrevivencia de las familias y que permite mantener la solidaridad en el grupo con las
actividades que realizan cada unidad familiar y finalmente tenemos la conformacion de la
comunidad a partir de las relaciones sociales entre las comunidades locales y el mundo
natural que son determinantes en la sobrevivencia de las familias nucleares asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

En nuestro modelo hemos dividido en tres partes los componentes culturales que interactiian
con el mundo natural para generar la vida econdmica: 1) actividades con una funcién de
sobrevivencia 2) actividades que sirven para mantener la solidaridad del grupo v,3)

actividades que regulan las relaciones sociales entre las sociedades locales y el mundo natural.

Estas redes de lazos de parentesco es el sistema social y articulador de las unidades familiares
que concentran a los asentamientos locales, cada familia ha sabido disefiar estrategias de
supervivencia e integracion a la economia de mercado. EI mercado se vincula en las relaciones
de contratos temporales; comerciales, cosechas de arroz, la busqueda maderas preciosas, en las

estancias realizando diversas actividades, como el cuidado de los animales, realizacion de

% a unidad doméstica ampliada, es la conformacion de varias familias que estan ligados a partir de los lazos de
parentesco y que conforman un grupo familiar a partir de la proximidad afin y la ubicacién espacial, que son
determinantes y que permite relacionarse con los otros grupos dentro de la comunidad.
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cercos, limpieza de los chiqueros y potreros, estos trabajos o de servicios son la via de acceso

y contacto directo con el mundo comercial.

Las actividades de produccion, consumo y redistribucion de las familias Tsimane’ es la
principal estrategia de supervivencia, de cada una de las unidades familiares y ha la vez
permite reproducir una vida econdmica solidaria al interior de las familias Tsimane’ que
lograron mantener estas estrategias y estos sistemas de interrelacionamiento con la naturaleza
y la solidaridad a nivel interfamiliar. Estos niveles de interaccion es el principal motor de

generar una vida econdémica reciproca al interior de las comunidades Tsimane’.

Para comprender el sistema de parentesco Tsimane’, nos remitimos a dos aspectos principales
la terminologia y las preferencias matrimoniales Ellis (1998). La terminologia Tsimane’ esta
presente de acuerdo a la identificacién de las personas y la asignacion de si mismos. El
término muntyi’ es la identificacion de si mismo, como ser humano, “...esta pertinencia de
los individuos a esta categoria esta determinado por diversos factores: lengua, relaciones de
parentesco a la identidad cultural y la ética social Tsimane’...” (Ellis, 1998:7). Este término
esta presente en las familias y en las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por

el rio Maniqui y la carretera Fatima.

El término chatidye’, es otra de las terminologias que se utilizan para identificar a los
parientes mas proximos y cercanos dentro del sistema de parentesco, se refiere a diferentes
niveles de filiacion; en primer lugar se identifica a los mismos miembros de la misma
comunidad y otras comunidades, en segundo lugar el anicsi chatidye’ o “verdadero pariente”
se refiere a los parientes mas cercanos o proximos a las redes y relaciones de parentesco de la
familia nuclear, y finalmente esta el reconocimiento a terceras personas que no pertenecen al

grupo y son aceptados como sus parientes.

El término fom’ es la que “...se refiere a todas las personas de la categoria desposable y a la
propia pareja, pero luego de la unién matrimonial existen términos precisos para distinguir al
propio conyugue de todos los demas fom’; estos son vamtyi’ (marido) y pen’ (esposa,

mujer)...” (Ellis, 1998:7). Este término es la que designa a los individuos las posiciones
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genealogicas. En los Tsimane’, el matrimonio preferencial es la unidén entre primos cruzados
bilaterales, por eso un miembro de la familia Tsimane’ desde tempranas edades empieza a
diferenciar quienes son sus primas paralelas (“hermanas clasificatorias™) voji’yitacdye’, con
las cuales no se puede casar. Las primas cruzadas, (esposas clasificatorias) o fom’, son las
mujeres preferenciales con las cuales si pueden casarse. En este sentido la terminologia de

parentesco distingue dos tipos de categorias de parientes: los consanguineos y los afines.

Después de contraer el matrimonio, la pareja recién casada® tiene varias alternativas
residenciales, en la actualidad atn no hay un patrén fijo de asentamiento y se puede observar
algunos casos de neolocalidad, uxorilocalidad, virilocalidad, y bilocalidad alternada (Araoz,
1995 citado en Arteaga). (Ver la siguiente figura: 2 estructura del sistema de parentesco

tsimane’).

El matrimonio no es un asunto de gusto y placer, como parece creerse, sino depende de una
regla reguladora que prohibe los matrimonios de los primos paralelos y favorece entre las
familias a los primos cruzados como un lazo de parentesco que permite disefiar estrategias de

supervivencia vinculadas bajo la l6gica del sistema reciproco.

Estos sistemas de patrones de residencia son los mas frecuentes que se presentan en las
familias Tsimane": a) la residencia patrilocal, cuando viven con los padres del esposo, b) la
residencia matrilocal, cuando viven con los padres de la esposa, c) neolocal, cuando escogen
un nuevo lugar para vivir y finalmente esta la residencia temporal (residencia bilocal
alternada) descrita por Ellis (1998). La pareja decide vivir donde los padres del esposo por un
tiempo y luego deciden vivir donde los padres de la esposa y finalmente la pareja decide
buscar un nuevo lugar de residencia de acuerdo a sus intereses y necesidades. Las residencias
temporales pueden variar desde viajes temporales, trimestrales, hasta anuales que sirven para
mantener contactos y fortalecer los lazos familiares entre los Tsimane' y las familias

extendidas.

31 En el matrimonio Tsimane’ no se encontré ningin tipo de actos ceremoniales, la unién de pareja lo deciden
juntos cuando quieren conformar un nuevo hogar para luego reproducirse.
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FIGURA:2 ESTRUCTURA DEL SISTEMA DE PARENTESCO TSIMANE’

SISTEMA DE PARENTESCO
TSIMANE’

PATRILOCAL NEOLOCAL BILOCAL ALTERNADA  MATRILOCAL

1 1

RECIDENCIA DE LAS FAMILIAS

(FUENTE: ELABORACION PROPIA EN BASE A LA OBSERVACION EN EL TRABAJO DE
CAMPO)

Este sistema de parentesco Tsimane’ esta relacionado directamente con la organizacion social

y economica de los Tsimane’ que permite recrear una dinamicidad y un complemento

reciproco entre estas dos estructuras, es por esta razon, el sistema de parentesco no puede ir
separado de la vida econémica, ni tampoco la vida econdémica puede desarrollarse sola en
las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera

Fatima.

Estos sistemas complementarios que se presentan diariamente en las actividades cotidianas: en
las cosechas de arroz, en las expediciones de caza colectiva, y las pescas temporales que
realizan reclutando a los individuos dentro la parentela, a los hijos, yernos y cufiados que son
la principal mano de obra para la supervivencia de las familias Tsimane’ bajo el sistema de

reconocimiento, fortalecimiento de las relaciones y redes de parentesco.
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I1l. TERCERAPARTE:

1. PERCEPCION ECONOMICA DE LOS INDIGENAS AMAZONICOS

La economia indigena de las poblaciones amazonicas tuvo procesos histdricos durante cientos
de afios. A lo largo de este tiempo, han desarrollado y difundido una variedad de estrategias de
sobrevivencia ante el sistema del mercado regional. Esta forma de estrategia que han asumido
los indigenas, les ha permitido sobrellevar en pleno siglo XXI, por la necesidad de mantener

las relaciones socioecondmicas.

Algunos teoricos Chichdn (1992), Chirif (1991), Daillant (1994) y aficionados en la amazonia
cuestionaron de la complejidad que presenta la amazonia y sus poblaciones al ser dispersas y
diversas al interior de cada territorialidad habitada que han logrado sobrellevar segin sus
principios y estrategias de sobrevivencia. Se trata de una poblacion indigena que no ha dado
lugar a la acumulacion material ni al desarrollo urbanistico, si no que se organiza a partir de
poblaciones dispersas a lo largo de un enorme territorio, Amazonia (1995). La base
fundamental es la solidaridad, la convivencia, la armonia y el equilibrio con la naturaleza, una
visién comun del propésito que tiene la produccion, el consumo y la redistribucion, regulados
con los principios y valores humanos que asegura la sustentabilidad de la poblacion. A pesar
de los elementos parecidos, estas poblaciones amazdnicas reconocen la diversidad cultural y
linguistica al igual que la variedad de especies faunisticas que existen en la amazonia donde

habitan y conviven las poblaciones amazdnicas.

La economia de las poblaciones amazonicas es compleja, integral y dindmica, la vida
econdmica es el resultado de la interaccién y la convivencia mutua entre el ser humano, la
naturaleza y sus divinidades. Es decir, una familia nuclear genera una economia local para el
momento aprovechando mejor la diversidad de los recursos disponibles en su ecosistema

local. Esta economia sirve para tres propositos fundamentales.

e Satisfacer las necesidades cotidianas de los asentamientos locales en términos

de alimentacion, abrigo, herramientas y otros requerimientos culturales.
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e Permitir la reproduccion y la sobrevivencia de la poblacion, familia nuclear y

de su cultura.

e Crear nexos de solidaridad reciproca dentro del asentamiento local y entre los
asentamientos aliados por vinculos de matrimonio mediante el intercambio de

productos y articulos de primera necesidad y de lujos.

La vida econdmica en las poblaciones indigenas no es una esfera separada del resto de la vida
social; de hecho, es una parte de la cotidianidad integralmente relacionada e vinculada con la
vida social, ritual y politica de cada poblacion amazonica. Para los indigenas amazonicos, la
vida econdmica tiene un proposito social: mantiene y reproduce las relaciones reciprocas en la
poblacion, no persigue una acumulacion de riqueza; sino vivir el momento a diferencia de la

economia de mercado que busca incentivar la acumulacién individual.

Estos sistemas econdmicos tradicionales que aun se mantienen en las poblaciones indigenas
amazonicas, esta presente en la economia amazoénica, donde la poblacién indigena garantiza la
economia del consumo para que funcione de forma estratégica. Las poblaciones amazénicas
desarrollaron valores culturales que refuerzan en cada uno de los integrantes de la poblacion
de la necesidad e importancia de dar, recibir, devolver y actuar de manera reciproca, la
generosidad se convirtié en un valor y un principio fundamental en este sistema econémico
tradicional, razén por la cual, es regulada y recompensada por el prestigio y del status. Por
otro lado, la sociedad en su conjunto condena la acumulacion de bienes de cualquier tipo
“...los que no se muestren generosos, escondiendo alimentos o articulos son rechazados por el
resto...” (Amazonia, 1995:166). Esta exclusion de la vida social por medio del desprecio o del
chisme equivale a la muerte social del ser humano y también es importante subrayar que este
sistema empleado permite realizar regulaciones y controles internos al interior de las

poblaciones amazodnicas para no caer en la individualizacién.
La economia del “don” regula la forma en que los bienes y servicios circulan en las

poblaciones amazonicas. Pero éste, es solo un aspecto de la economia, que también involucra

la produccién agricola de subsistencia, el manejo y recoleccién de recursos naturales en el
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bosque, la caza, la pesca y la fabricacién de una gama de artesanias e instrumentos de uso. Por
esta razon, la economia como un todo se guia por un amplio orden moral que establece valores

y normas para todo un comportamiento y armonia de la poblacion amazonia.

El pensamiento indigena amazonico concibe a los seres humanos y a la naturaleza

13

intimamente relacionada el uno con el otro bajo un Unico sistema. Por esta razoén, “...las
actividades de subsistencia, es decir, el manejo, la produccién y la transformacién de los
recursos naturales, ponen en juego el amplio y misterioso dominio y relaciones entre las
sociedad humana y el mundo natural y sobrenatural que los rodea...”(Amazonia,1995:167).
Por ejemplo, cuando un cazador se interna en la selva tiene directa relacion con su presa, con
sus duefios y amos; entre el agricultor y la tierra, la lluvia, los cultivos, los insectos y otras
fuerzas espirituales que interactlian entre si para tener una buena o mala produccion que esta
en funcion del comportamiento del ser humano, finalmente estan los pescadores siguiendo la
misma logica de la triangulacion entre los pescadores y los rios, peces y sus duefios que les

proveen de acuerdo a las necesidades de subsistencia de las poblaciones amazonicas.

El comportamiento econémico de los indigenas amazénicos es guiado bajo la logica del
equilibrio por un lado por las exigencias de las fuerzas sobrenaturales como por el célculo
racional de sus necesidades de produccion, o para crear estrategias de alianza, estos modelos
de convivencia reciproca estdn pensados estratégicamente para la sobrevivencia de las
poblaciones amazonicas. Este equilibro, es reforzado por las historias culturales de las
poblaciones amazonicas interpretada a través de los mitos. Como Levi Strauss demostrd, de
gue la mitologia amazonica, esta constituida bajo el sistema de codigos morales que los
chamanes, ancianos, sacerdotes y duefios juegan un papel importante en el mantenimiento y
preservacion del orden social. La siguiente figura nos permite precisar como esta estructura la
economia indigena de la amazonia, (Ver la siguiente la figura: 3 vision integral de la

economia indigena).
Esta economia indigena de la amazonia es un modelo de supervivencia estratégica de las

poblaciones indigenas asentadas en todo su territorio, se caracteriza por su diversidad cultural

lingliistica y poblaciones dispersas. La poblacion en su conjunto logré establecer una
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FIGURA:3 VISION INTEGRAL DE LA ECONOMIA INDIGENA TSIMANE’
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estabilidad social y una sustentabilidad ambiental, buscado el equilibrio arménico con la

naturaleza.

La economia indigena de la amazonia esta sostenida en cuatro pilares; la caza, la pesca,
recoleccion y la agricultura de subsistencia, esta economia son del momento que cumple tres
funciones especificas:1) satisfacer las necesidades cotidianas de las poblaciones indigenas
(vestimentas, alimentacion y instrumentos) 2) permitir la reproduccion y sobrevivencia del
grupo 0 de la comunidad y finalmente 3) crear nexos de solidaridad reciproco local y comunal.
En el fondo esta economia indigena, es una vida econémica que esta al servicio social de la
poblacion indigena amazédnica, articulada con la vida politica y la vida cultural ritual que
permite una triangulacion perfecta y un equilibrio entre el ser humano, la naturaleza y sus

divinidades o duefios.

Esta vida econdmica esta sustentada en la economia del momento y del consumo, por un lado
implica valores y principios de dar recibir y devolver que lograron desarrollarlo bajo el
sistema de solidaridad, el respeto por los otros, la generosidad, la equidad, la responsabilidad,
el compromiso social y la sensibilidad, por otro lado adquiere un prestigio y estatus social
dentro de las poblaciones amazonicas. Si bien, esta economia del momento es la que regula
los bienes y servicios de las poblaciones amazodnicas, es una parte de la economia indigena que
permite tener una vision integral sobre como esta estructurado esta interaccién de la cultura
con el mundo natural bajo el sistema del equilibrio, la armonia, la convivencia y la solidaridad

que son los pilares fundamentales para la supervivencia de las poblaciones amazénicas.

2. SISTEMA ECONOMICO TSIMANE’

En la figura 2, presentamos un modelo integral de la economia indigena amazonica como esta
estructurado de acuerdo a las actividades diarias; de la caza, la pesca, la recoleccion y la
agricultura de subsistencia, como sistemas estratégicos de sobrevivencia de las comunidades
Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, que lograron interactuar entre el
mundo natural y el ser humano. “...La economia indigena se genera cuando un grupo local usa

sus conocimientos acumulados, estrategias, herramientas, valores y creencias...” (Amazonia,
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1995:156) para satisfacer las demandas y necesidades de las poblaciones amazdnicas por las
caracteristicas de la diversidad de los recursos disponibles que presentan en su territorio.

Al sistematizar este modelo nos empuja a mirar sobre la complejidad del como esta
estructurado esta economia indigena, es importante reconocer el riesgo que corremos al
simplificar como una economia sin vida, creemos que su construccion y su sistematizacion se
justifica por dos razones: 1) es util como ayuda didactica para introducir la discusion y el
conocimiento de la realidad de los pueblos indigenas de la amazonia como fueron
desarrollando este sistema econdémico indigena del momento y sus instituciones
representativas; y, 2) existen suficientes elementos en comun, en la vida econémica de los
indigenas amazonicos, del como lograr y mantener esa constante dinamica e interaccion con la

naturaleza y los seres humanos.

Al igual que la economia indigena, la economia Tsimane’ esta fundada en estos cuatro pilares:
la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia que constituyen el eje central
de la vida econémica y ocupan la mayor parte de su tiempo distribuidas de acuerdo a las
necesidades y demandas de las comunidades Tsimane’. Esta economia del momento, es la que
mantiene viva en las familias Tsimane’ de forma tradicional, que deriva de su reconocimiento
de la diversidad como un valor social fundamental y como una estrategia clave para la

supervivencia econémica.

Las actividades econdmicas estan relacionadas con el abastecimiento socio-econémico y las
relaciones socio-culturales que fortalecen los lazos de parentesco. Esta economia esta
sustentada en la divisién social del trabajo: por sexo y edad. Las actividades fundamentales de
esta sociedad selvatica son la caza, la pesca, la recoleccion, y la agricultura de subsistencia.
Castillo (1988) menciona otras actividades complementarias como la cesteria, la tejeduria, y la
alfareria, aunque hoy en dia hay un abandono gradual de estas actividades. El conjunto de
estas actividades son las bases, las cuales se organiza la familia nuclear para la produccion y

reproduccion del sistema socio-economico Tsimane’.

La caceria y la pesca son actividades fundamentales y principales para la subsistencia de las
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familias Tsimane’. La caceria era considerada como una actividad especifica del hombre,
aunque también la realizan las mujeres en menor escala utilizando a los -perros entrenados
para la caza-. Las mujeres asumen esta responsabilidad cuando existen diversos factores de
impedimento; cuando sus esposos estan enfermos 0 no estdn en la comunidad realizando

actividades laborales temporales® «

..mi marido no esta aqui, esta trabajando con la
empresa...” (Aperecito. 15/6/03). En la pesca las mujeres no estan excluidas del todo y tienen
participacion activa, especialmente en la pesca con barbasco. En las expediciones grandes de
caceria y pesca que realizan las familias Tsimane’, participan activamente familias enteras. La
participacién de los nifios es importante, ya que son los futuros contribuidores generacionales
que formaran la nuevas familias: es decir desde muy corta edad el nifio (a) va aprendiendo o

adquiriendo ciertos comportamientos, responsabilidades, habilidades y técnicas.

El nifio (a) va recreandose en su ambiente natural en su afan de ampliar su conocimiento y
apropiarse de ciertas habilidades y destrezas, que sus padres le van ensefiandolo en las
expediciones de caza 0 pesca. Estas actividades o exploraciones son vitales para los nifios (as)
que les permite ubicar las zonas donde se puede cazar, pescar y recolectar productos silvestres,
por otro lado les permite adquirir cierto conocimiento en la identificacion, de cual, de los
recursos naturales le va a servir y que utilidad le va dar para la construccion y el acabado de
arcos iniciales y finalmente cémo debe afinar la punteria en el caso de los nifios, practican la
punteria en los hojas, insectos o lagartos que les sirve como blancos perfectos, al igual que los
nifios, las nifias realizan sus primeras practicas en tejer sus primeros maricos>>, tejer esteras,

sopladores o cuidar a sus hermanos menores.

En esta edad de nifiez aprenden a elaborar los primeros instrumentos de trabajo que formara
parte de su riqueza familiar y conocimiento de su medio que les servira para proveerse de los
recursos naturales. Luego cuando son adolescentes viene a ser uno de los requisitos
fundamentales para conformar un nuevo matrimonio que se agrega a la familia extendida. Por

ejemplo, la adquisicion de los cuchillos, como primer instrumento que tiene varias funciones

%2 |os trabajos temporales que obtienen son en la cosecha del arroz, apertura de nuevos chacos, responsable de
bajar la jatata a los mercados regionales de San Borja, la bisqueda de maderas preciosas, abrir sendas empleados
por los colonos, madereros y comerciantes.

%3 EI marico es una bolsa que tiene varias utilidades que sirve para cargar alimentos, equipos de dormir, para
cargar a los bebés y traer lefia para la cocina
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segun la actividad que desempefian: (en la construccion de flechas, batidores de cocina,
destornillador, cortar alimentos, etc.). Este instrumento que tiene varias funciones es vital para
los Tsimane’ y los nifios. Los nifios (as) desde temprana edad van familiarizaindose con el

manejo del cuchillo adquiriendo una habilidad y destreza en su uso.

Esta combinacion de la caceria, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia
constituyen las actividades fundamentales para la subsistencia familiar de las comunidades
Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Cada unidad familiar cuenta con
un chaco®, la seleccién de estos espacios agricolas es de acuerdo a ciertos conocimientos y
practicas agricolas que realizan los Tsimane’, estos espacios agricolas les permite proveerse de

los productos que producen y que le servira como sustento diario para su alimentacion.

Estas actividades diarias que realizan; de la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de
subsistencia, son combinadas con la construccion y elaboracion de instrumentos Utiles que les
sirven para determinados fines como por ejemplo la construccion de flechas por los varones, el
tejido de los maricos por parte de las mujeres y otras artesanias que realizan los Tsimane’,
distribuidos segin el sexo y edad adquiriendo especialidades en los Tsimane’*®> que han
logrado sobrellevar en la actualidad a pese al proceso de integracion al mercado.

Esta distribucién de actividades es complementado en funcién al trabajo que ellos realizan los
Tsimane’, cada uno participa de acuerdo a la necesidad y la fuerza que tiene en ambos sexos,
algunas veces la participacion es individual o colectiva ya sea masculino o femenino. Por
ejemplo la cesteria y el tejido, son tareas exclusivamente femeninas e individuales, asi como el
tejido de maricos® o la apertura de nuevos chacos, el tumbado de arboles son del varén. Otra
de las actividades es el campo agricola, donde la participacion es activa de ambos sexos, por

ejemplo en la cosecha del arroz, maiz, yuca y otros, participan activamente en cada uno de los

3 El Chaco es, la parcela o un espacio de terreno que se selecciona o se elige en el monte, para luego producir su
alimentacion de la familia. Los productos que mas se cultivan son el arroz, maiz platano, yuca, camote sandia,
estos productos agricolas tiene doble finalidad en algunos casos que les sirve para su consumo y la venta en
menor escala en los mercados de San Borja 'y Yucumo.

% Ver anexo cuadro: 6 Preparacion de instrumentos y actividades segun el sexo.

% El sarai es el marico, que tiene distintas utilidades que sirve para transportar cosechas de productos agricolas,
cargar a los nifios y existen varios tamafios, la elaboracién de los maricos es de 3 a 5 meses.
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procesos agricolas, desde el sembrado hasta la cosecha participan todos varones, mujeres y
nifios. Al mismo tiempo que la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia
implican a la vez formas de reciprocidad simple y formas de reciprocidad generalizada®’ segtin
la necesidad y el momento oportuno de cada uno de los Tsimane’ que interactiian entre si.
(Ver la siguiente figura: 4 Percepcion del ser humano en funcion de sus actividades

diarias y complementarias).

Finalmente estan las actividades de trabajos comunales, familiares e individuales que son bien
distribuidas y complementarias el uno con el otro, estas actividades diarias que realizan es de
acuerdo a la organizacion, planificacion y la necesidad que tienen las comunidades Tsimane’

asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
2.1. LacCaza

La caza es una de las actividades principales para los Tsimane’, en la sobrevivencia y el
prestigio cultural. Es uno de los requisitos fundamentales de ser buen cazador para la
obtencidn de la carne de monte que es la principal dieta alimenticia, un buen cazador implica
tener un amplio conocimiento de la selva, por ejemplo: identificar las huellas si son recientes o
posteriores, que tipo de huella es, identificar los excrementos, de que frutos se alimenta el
animal, como y en que lugar se lo puede encontrar, que silbidos o ruidos realizan cada animal,
imitar el silbido que hacen cada animal y en que épocas se lo puede obtener estos animales
que son sus principales recursos alimenticios, pero debemos subrayar que este recurso es cada
vez mas escaso en la zona y tienen que recorrer grandes distancias y realizar prologadas
expediciones. La escasez de carne es debida al crecimiento poblacional étnico y la caza

indiscriminada por las empresas maderas y los colonos agricultores® que operan en la zona

3 Entendemos como una reciprocidad simple a una forma de cooperacion entre dos actores sociales como por
ejemplo la transmisién de conocimientos generacionales (fabricacion de flechas varones o la fabricacion de sarais
-marico para mujeres) con el fin de ejecutar el mismo trabajo. Y la reciprocidad generalizada, por el contrario
concentra una gran cantidad de personas con un mismo fin por ejemplo en la cosecha de arroz, el barbasco y
otros.

% EI nombre de colonos es otorgado por I.N.C. (Instituto Nacional de Colonizacién), es la conformacién de un
grupo de actores sociales procedentes del territorio andino. Estas colonias migrantes enfrentan ante varios
destinos alternativos y estrategias al ingresar a la selva, ajenos a su cultura y la ocupacion de nuevos espacios
amazonicos.

73



FIGURA: 4 PERCEPCION DE LOS TSIMANE’ DE SUS ACTIVIDADES DIARIAS Y
COMPLEMENTARIAS
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para poderse abastecerse de la carne de monte. En ese sentido ya en 1991 el jefe del Gran
Consejo Tsimane’ hacia una denuncia donde expresaba que estas empresas no compran carne
de vacuno para sus obreros y prefieren cazar los animales silvestres que viven en el bosque
para su alimentacion. "...Las empresas madereras Fatima, Bolivian Mahogani y Madre Selva
que trabajan en el bosque Chimanes del Beni, cazan animales silvestres de las especies de los
monos, taitetu, chanchos de tropa, guazo y mutun, para alimentar a sus trabajadores..."
(Presencia 25/X/91). La caza que realizan los Tsimane’ es ante todo para el consumo de la

comunidad®®.

Las expediciones se realizan de forma individual (familiar como padre e hijo (0 yerno) o
hermanos (o cufiados) y colectiva. Recorren grandes distancias. Los viajes varian de un dia, 3
dias, 15 dias, 3 meses, segun la necesidad de la caceria. Las cacerias grandes involucran
mayor organizacion para que varios hombres, mujeres y nifios participen en ellas. Mientras los
hombres exploran el bosque durante los dias siguientes, dejando a las mujeres participantes en
el campamento temporal, éstas llevan a cabo la ardua tarea de recolectar abundante lefia para
el ahumado y el disecado de la carne obtenida. En las expediciones que duran mas de un dia es
siempre ahumada la carne en el bosque, para evitar la putrefaccion y las pérdidas que ella

implica.

Para realizar las cacerias existe un gran conocimiento y control de la temporada estacional, en
que meses estan bien gordos los animales® y en que zonas existen. Philippe Descola (1987) en
su investigacion, sobre los Achuar en la Amazonia Ecuatoriana, ve al igual que otras etnias de
la amazonia, que el dominio de las técnicas de caceria es importante tanto como la
familiarizacion el conocimiento del mundo animal “...lo esencial del arte cinegético...no
consiste tanto en la destreza en el manejo de las armas como en el conocimiento profundo de
las costumbres y del comportamiento de los animales cazados™ (Descola 1987:324). Es por
esta razon los Tsimane’ son grandes conocedores de su entorno de sobrevivencia manteniendo

el equilibrio y respetando a sus divinidades *...nosotros siempre respetamos a nuestros

abuelos lo que nos decian que los animales, los peces, las plantas tienen su duefio, tienen

%9 Ver Tobias, 2000. (tesis)
0 El tiempo de engorde de los animales silvestres es la época seca, particularmente el mes de mayo.
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su jichi. Si cazas, pescas mucho el duefio del monte o el amo de tal cosa te va a
embrujar...” (Cuverene 6/6/03) el respeto que tienen a sus duefios y a la naturaleza, es gracias
a la trilogia que lograron consolidar por el devenir histérico -naturaleza, hombre y seres
sobrenaturales- que conforman este constante equilibrio y armonia y comunicacion entre los
que habitan el mundo natural y sobrenatural. Es importante tener esta comunicacion y el
respeto mutuo entre ambos seres sociales y simbdlicos para ser retribuidos “...cuando van a
cazar o pescar o recolectar hay que pedir permiso al duefio, para que te de el animal que

necesitas para comer, eso es lo que nos decian nuestros abuelos...” (Cosincho 3/3/03).

El Tsimane’ para poder conseguir su alimentacion debe pedir permiso a los amos y duefios de
la naturaleza, “...no puede matar animales o peces seglin su propio criterio, sino correr peligro
de ser muerto. Las reglas prescriben con exactitud cuantos animales puede matar una
familia..." (Riester 1976:247). Esto se complementa con ciertas reglas simbélicas, que deben

cumplir sisteméaticamente antes de salir a cazar o pescar.

Por ejemplo el esposo se abstiene de las relaciones sexuales antes de ir a cazar o pescar, para
que tenga buenos resultados; caso contrario, no encontrarian ningin animal. Cuando regresa
de la caza, la mujer tiene que esperarlo con chicha y si tiene éxito regresa con un animal
grande como el Anta (Tapirus terrestres), 0 una mayor caceria se comparte el animal con sus
consanguineos cercanos o la comunidad. La redistribucién la realiza la esposa, que juega un
papel importante en las relaciones reciprocas, fortaleciendo los lazos sociales de las familias y

la comunidad.

En las comunidades visitadas del rio Maniqui y la carretera Fatima existe una marcada
distribucion de roles segun el sexo y edad que ha permitido mantener el sistema reciproco al

interior de las familias Tsimane’**

. La gran mayoria de los Tsimane’ ya no cazan con arco y
flecha, estos instrumentos tradicionales son fabricadas por ellos mismos; tienen diferentes
tipos de flechas, cada una de ellas tienen una funcion especifica como: flechas para cazar;
aves, animales grandes, animales pequefios y para pescar. En los ultimos afios se han

introducido armas de fuego como la escopeta y el salon, lo que poco a poco fue

1 \er anexo cuadro: 7 Distribucién de actividades por sexo y edad.
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desvalorizando las armas tradicionales a pesar de la tendencia a la adquisicién de las armas de
fuego no todos lo poseen y es imposible conseguir suficientes municiones, ya sea porque no se
cuenta con recursos econdémicos para adquirirlas o porque los lugares de abastecimiento
guedan muy distantes de sus comunidades de origen. Una forma comun de adquirirlas es a
través de los comerciantes, por el rio Maniqui y los madereros por la carretera Fatima quienes
suministran estos productos de armas de fuego a la poblacién indigena. Estos intercambios
asimeétricos que realizan los intermediarios generan una mayor dependencia de los

empleadores bajo sus normas y reglas establecidas por el no-indigena.

Los cazadores Tsimane’ distinguen dos aspectos importantes en la identificacion de los
animales; los animales que no sirve para su alimentacion y que no cazan*, animales qué deben

cazar para obtener el recurso.

Estos animales no cazados son considerados los animales de los duefios y Jichis, que tienen y
que no se debe matar sino que los castigara por no consumir lo que les dio sus proveedores®.
Los animales mas buscados y apetecidos por las comunidades Tsimane’ son la variedad de
monos que cazan con un 120%, seguidamente esta el mono chichilo con un 104% y el mono
silbador con 100%, estos animales son los mas apetecidos por los Tsimane’, posteriormente se
ubica el jochi pintado con un 92%, este roedor mayormente existe por la carretera Fatima, otro
de los animales que cazan los Tsimane’ es el venado con 86%, el maneche con un 78%,
chancho tropa con 76%, seguidamente esta el oso bandera, jochi colorado, tatu y el pejiche y
el tapir, este Gltimo animal esta en proceso de extincion y se hace muy dificil encontrar y cada
vez los animales se van alejando y reduciéndose por la caza indiscriminada que practican los
madereros y colonos. Esta caza indiscriminada de estos recursos renovables esta siento cada
vez es mas amenazada por el bajo porcentaje de reproduccién debido a la caza indiscriminada

de las crias los no—indigenas y las comunidades Tsimane’.

Dentro de poco tiempo estos recursos faunisticos quedaran desiertas en todo el Territorio

*2'\/er anexo cuadro: 8 Animales que no comen y no cazan.
3 \Ver anexo cuadro: 9 Animales que cazan para su alimentacion en porcentajes.
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Tsimane’ y en el resto de la amazonia boliviana, lo cual, implica un crecimiento acelerado del
desabastecimiento de los animales que la madre selva les le ha proveido y retribuyo durante
siglos, donde las poblaciones Tsimane’ seran los mas afectados al no poder acceder a estos

recursos e implementar nuevos estrategias de sobrevivencia.

Mediante la caceria, toda la produccion era destinada al autoconsumo, es decir, a satisfacer las
necesidades de alimentacion de la familia y manteniendo los sistemas reciprocos con ellos
mismos Yy la comunidad. Por otro lado, el espiritu solidario del indigena que permiti ayudar a
aquellas familias que se quedaban sin carne en la comunidad, ahora con la integracién al
mercado, los Tsimane’ estdn dejando de lado estos sistemas de solidaridad en las comunidades
intervenidas y no intervenidas, es decir existe una limitacion de redistribucion solamente a los

parientes mas proximos a la familia.

2.2. La Pesca

Al igual que la carne de monte, los peces es otro de los alimentos principales de los Tsimane’.
La pesca es otra de las fuentes que proporcionan proteinas para el consumo de las familias de
la comunidad. Esta actividad se realiza durante todo el afio, aunque la presencia de peces y los
volimenes de extraccion varian segun la zona y la estacion. Desde abril a agosto en este mes
se presenta por ejemplo, la subida de los sdbalos que genera grandes movimientos y
desplazamientos de los Tsimane’, familias enteras se dedican a la pesca y al ahumado de esta
especie. Es comun encontrar familias Tsimane’ ausentes de sus comunidades por prolongadas
temporadas, acampando y pescando en zonas donde abundan los peces, como en las lagunas y

el alto Maniqui.

La pesca es otra de las actividades cotidianas de los Tsimane’, esta actividad es importante
para la sobrevivencia de las comunidades, cuando no han conseguido carne en la caceria el
recurso mas inmediato y seguro para obtener el alimento para el dia es la pesca. Esta actividad
de la pesca la practican todos los integrantes de la familia nuclear desde los nifios hasta los

mas ancianos de la comunidad.
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Las expediciones de pesca se realizan con la caza o independientemente. Combinan estas dos
actividades al mismo tiempo les permite suministrarse de los recursos naturales que les ofrece
la madre selva. Estos productos obtenidos son destinados para el autoconsumo de las familias
enteras asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima y es limitado en los riachuelos y
lagunas pequefias que existe en la zona.

La pesca se realiza de forma colectiva o individual. En las colectivas; o el “barbasqueo”44 que
concentra una gran cantidad de familias, participando activamente los varones, las mujeres y
los nifios (as). Este sistema de barbasqueo concentra un grupo grande de participacion de los
Tsimane’, es importante mencionar dos aspectos fundamentales que se presentan al interior de
las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Por el rio
Maniqui la participacion es mayor de las familias nucleares que participan en el proceso del
barbasqueo, por el abundante recurso que provee la naturaleza y por otro lado en la carretera
Fatima el barbasqueo es limitada por la falta de rios grandes, pero si cuentan con riachuelos
con menos caudales y lagunas pequefias. La participacion de las familias nucleares esta
conformado de 1, 3, 5, familias, entre ellos estdn los suegros, abuelos y primos. Los Tsimane’
son concientes de la escasez del recurso y prefieren realizar las operaciones de pesca de forma

individual.

El barbasqueo se efecttia en tiempo seco dependiendo de las estaciones climaticas o el nivel
del agua del rio que ha bajado bastante. Para el cercado de una parte del rio, utilizan palos de
chuchio (shurdj), y hojas de bejuco extraidos del monte para que quede como una pequefia
represa. Este cercado facilita el trabajo de la pesca. Una vez preparado el lugar se procede a
mezclar y golpear el toxico del Washi previamente cosechado de la cercania de sus casas. Hay
que sefialar que es dificil de encontrar este toxico en el monte. Otro de los tdxicos que utilizan
es la resina del Ochod o soliman, el Conofoto, esta resina se mezcla con tierra en una bolsa,
golpeando con un palo para que se expanda en el agua. El efecto de estos dos toxicos es como
una anestesia de adormecimiento para los peces que les permite salir a la superficie o buscar

otro lugar que no esté envenenado. Esta circunstancia es aprovechada por los pescadores

* El barbasqueo es una de las técnicas principales de la mayoria de los grupos étnicos de la amazonia boliviana.
Consiste en bloquear el curso del agua para poder concentrar en un solo lugar a los peces, bajo el efecto de los
toxicos que preparan los actores sociales para que salgan a la superficie y ser capturados.
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dando certeros flechazos. Las mujeres y los nifios no se excluyen de esta practica, al igual que
los varones las mujeres participan en la basqueda de los téxicos, como también participa en el

barbasqueo dando certeros golpes con el machete a los peces.

Estas actividades de la pesca y el barbasqueo que realizan los Tsimane’, es complementada
mediante la distribucién de roles segtn el sexo®. Es lo contrario que afirma Castillo (1987)
“...La primera secuencia es la preparacion de las plantas toxicas (la serrana perulacia). En
regla general las mujeres son excluidas de este trabajo y de la totalidad de esta secuencia...” a
pesar de que la pesca lo realizan con arco, flecha, lineada y anzuelo que es exclusivo de los
varones, se encontré casos, donde las mujeres participan activamente en la pesca con una
restriccion a las mujeres gestantes y las mujeres con nifios pequefios que no pueden participar
en la pesca ni el barbasqueo por el “olor que ellas despiden” y las que tienen su ciclo
menstrual que entienden muy bien los Tsimane’ que no deben participar en estas actividades.
Pero si, asumen las mujeres cuando el esposo esta enfermo, es viuda, el abandono del esposo o

Se encuentra ausente.

Una vez concluida la extraccion total de la pesca las familias que participaron en esta
actividad, se procede al ahumado o el charqueo® de los peces, para su mayor conservacion.
Los pescados no consumidos inmediatamente son cuidadosamente ahumados, para evitar la
putrefaccion de este recurso obtenido. “..cuando sacamos harto pescado nos sentimos
felices, tenemos qué comer o invitar a los otros parientes que no vinieron (...) por que si
no invitamos el dueiio del pescado nos va a embrujar...” (Munday. 19/3/03). Es importante
analizar el término del “embrujar” como un hechizo potencial que regula y obliga al donador
a distribuir lo que consiguidé de la naturaleza, en la percepcion de los Tsimane’ el
embrujamiento esta relacionado con el enojo y la expresion corporal de la enfermedad como
resultado de un hechizo ya se de un ser sobre natural o de un ser humano que se convierte en
experiencias corporales que representa el sufrimiento. En este contexto de tejidos culturales
simbdlicos es importante mencionar esta compleja realidad en la que se desenvuelven las

comunidades Tsimane’, en la forma como lo perciben y utilizan estos codigos culturales.

**\/er anexo cuadro: 10 Distribucién de actividades por sexo y edad.
“® Es la carne o pescado disecado al sol, con abundante sal.

80



Esta percepcion que se tiene de la redistribucion de los productos que obtienen de la selva,
esta presente en los Tsimane’, pero pese a la integracion al mercado se fue reduciendo a nivel
familiar exceptuando en algunos casos a los otros que no participaron en esta actividad. Por
esta razon esta presente estos dos sistemas reciprocos: la reciprocidad generalizada y la

reciprocidad restringida.

La especie méas pescada y apreciada por los Tsimane’ es el sabalo, por la facilidad que se
puede atrapar con el arco y la flecha, es el resultado del constante entrenamiento que se inicia
a corta edad con la utilizacién de replicas pequefias. EI dorado y el surubi se pescan més a
menudo con anzuelo. Posteriormente en las comunidades de mayor poblacién existen redes
para pescar, elaborados de la corteza de arboles y luego fueron remplazadas por redes de nylon

que fueron adquiridos de los comerciantes o en centros comerciales urbanos.

Los pescados que mas consumen y pescan los Tsimane’*” es el sabalo con un 35,56%, en
segundo lugar esta la sardina con un 33,34%, y en tercer lugar el surubi con un 25,6 % en
cuarto lugar esta el venton con un 20,45% y los otros peces que consumen de acuerdo a la

pesca o el barbasco que realizan.

Por el rio Maniqui existe gran cantidad de la variedad de peces, los que mas consumen las
comunidades son los sabalos, benton, bagre, sardina, palometa y otros. Estos recursos
acuaticos estan siendo reducidos por la pesca indiscriminada “los otros afios pasados habian

mas pescados en el rio y ahora ya no hay mucho, (...) por que estin pescando con

dinamita los colonos y madereros” (CARA CARA 13/04/2002).

Durante los meses de marzo, abril, mayo, y junio arriban muchos peces desde rio abajo, para
desovar en la parte alta para poder reproducirse, el 2003 arribaron muy pocos debido al
crecimiento del rio. Cuando el rio esta lleno es muy caudaloso lo cual dificulta la pesca y no se
puede pescar ni utilizar la técnica del barbasco sino solamente anzuelos y flechas. Por esta
razén las comunidades Tsimane’ tienen bastante conocimiento e identificacion cuando

arribaran los peces para planificar las expediciones de pesca.

" \Ver anexo cuadro: 11 Lo que consumen de la pesca en porcentajes
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La pesca y el barbasco es una actividad importante como una de las fuentes que tiene bastante
proteinas para todos los indigenas Tsimane’ de las comunidades intervenidas y no intervenidas
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. También se ha observado una gran variedad
de especies de peces en los rios de la region, muchas de las cuales son usadas como alimento

por la misma poblacion amazonico u otro.

Es importante conocer los espacios de pesca y la accesibilidad que se tiene a este recurso
previo conocimiento del territorio geografico del tipo de agua irrigada por las quebradas
locales y los rios, la pesca puede ser mas productiva y al mismo tiempo puede proporcionar
una contribucién mas grande al consumo diario de proteinas. Para las comunidades asentadas
a orillas del rio Maniqui y la carretera Fatima, la pesca y el barbasco es una actividad muy
importante. En las comunidades Tsimane’ intervenidas y no intervenidas se pudo evidenciar
las actividades de pesca que realizan de forma individual y colectiva, en primer lugar la
presencia a nivel familiar es mayor y en segundo lugar la participacion de las otras familias de
la comunidad es reducida. Con la integracion al mercado y la incorporacion de las redes de
pescar de diferentes tipos, han abierto un espacio de dependencia de estos productos
comerciales -de reciente introduccién- que son utilizados por unas cuantas familias Tsimane’,

que han podido comprar en el mercado o de los intermediarios.

Para asegurar una pesca exitosa, cada familia cuenta con un sofisticado conocimiento de los
ciclos de vida de las diferentes especies acudticas y de sus habitos alimenticios. Las practicas
indigenas del conocimiento y el manejo local de la pesca han sido poco estudiadas, pero
existen indicios de que este conocimiento ha permitido a la poblacién local disfrutar de una

pesca abundante sin dafiar la base de estos recursos naturales que la naturaleza les ofrece.

2.3. Larecoleccion

Muchos investigadores e indigenas han pasado por alto la importancia que tiene el manejo y la
cosecha de productos silvestres para la vida economica de los Tsimane’. Mientras que ninguno

de los casos estudiados ha podido proporcionar una lista exhaustiva de tales productos,

algunos investigadores han estimado el nimero en varios cientos.
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Los productos alimenticios del bosque pueden no proveer un porcentaje significativo de la
dieta (en términos de peso consumido o consumo total de calorias), pero ciertamente afiaden
una importante variacién de sabores, texturas, vitaminas y minerales. Incluyen semillas
nueces, frutas, tubérculos, hongos, raices, insectos, reptiles y mieles. Los materiales para
construir; herramientas, armas, utensilios, muebles y casas constituyen otro importante grupo
de productos recolectados de la selva. Estos pueden incluir maderas, hojas, cortezas, frutas, y
reptiles. Una cosecha exitosa requiere de un conocimiento detallado del ciclo de vida de los
recursos, de su ubicacion en el bosque de la tecnologia para la extraccion y de las estrategias

para su manejo.

Un tercer grupo de recursos recolectados de los bosques incluye productos de uso medicinal
los mas importantes son hojas, cortezas, frutas tubérculos y raices de plantas, pero los insectos
y los reptiles son usados ocasionalmente. El conocimiento que se necesita para recolectar y
usar estos productos estd mas restringido a especialistas que en el caso de los productos para la

alimentacion y la artesania.

La recoleccion es otra de las actividades principales que se complementan con las otras
actividades y que también esta distribuido por sexo y edad*®. Que se complementan unas con
otras, de forma regular y ciclica con un amplio conocimiento de su habitat y su manejo
cultural de los diversos elementos y técnicas que emplean en la recoleccién. La recoleccion al
ser una actividad amplia, la agrupamos en tres grupos: a) para la alimentacion de la poblacion
del lugar de origen, b) la utilidad de los recursos naturales para diversos fines la medicina
tradicional para curar las diversas enfermedades y c) finalmente la venta de estos productos en

los centros urbanos.
a) Los frutos que se recolectan de la selva para la alimentacion de la poblacion son: el pacay,
el totai, el chocolate, el motacu, el fruto de chonta, la guayaba, el paquio, el marayau, el

achachairu, el guapomo, el majo, la palma real, y otros.

b) Los recursos naturales que utilizan para diferentes fines: es la jatata, chonta, chuchio,

“8 \Ver anexo cuadro: 12 Distribucién de actividades por sexo y edad.
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maderas para la construccion de las casas: (chonta, palo maria, mara macho).

c) Para la medicina estan la ufia de gato, leche leche, motacu, pica pica, tabaco, copaibo,
cuchi, bibosi y otras, la utilizacion es de acuerdo a la enfermedad que se presenta, se utilizan:
hojas, frutos y plantas Reyes, (2001). Este sistema de recoleccion se combina de acuerdo a las
necesidades y demandas del enfermo.

Toda esta variedad de frutos silvestres son recolectados, segun la época estacional -no se
encuentra en todo el afio- sino que existe una época determinada para cada una de ellas, del
cual son conocedores los varones y las mujeres, transmitiendo a los nifios de forma
generacional “...también la recoleccion se efectUa en las huertas familiares, que es explicada
por Piland (1989), las huertas familiares es el lugar donde se encuentran plantas comestibles y
medicinales (camote, joco, sandia, algodon) arboles frutales (mango, naranja, lima, limén y
mandarina, palta), ocoro, café, cacao y otros productos alimenticios). Estas plantas fueron
sembradas por mujeres, nifios o jovenes, pero no es gran cantidad y se encuentran al entorno
de la casa Chimane...” Tobias (2000).

Uno de los principales recursos naturales es la jatata. Se utiliza para los techos de la vivienda o
para fines comerciales. Estas palmeras no se encuentran en la parte baja del territorio
Tsimane’ donde utilizan otro tipo de material para el techado de la casa como el motacu y
otros. Otro recurso importante es la chonta, esta palmera es de multiuso, se la emplea para la
fabricacion de las flechas, arcos, utensilios de cocina y para tejer maricos. Este recurso existe
en la mayor parte del territorio Tsimane’. En el Territorio existe una gran variedad de recursos
maderables preciosos; como la Mara (Swietenia macrophilla), Cedro (Cedrela odorata), Palo

Maria (Calpohyllum bracilence) y otras.
Estos recursos preciosos fueron desbastados por las empresas madereras que operan en la zona

sin contar con plan de manejo sostenible, a pesar de la promulgacion de la ley forestal.

Algunas de ellas son utilizadas para construir canoas. Los Tsimane’ también hacen utilizacién
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de la balsa para construir sus callapos*’. En ambos casos les sirve como medio de transporte
en el rio, para desplazarse de un lugar a otro y para llevar sus productos al pueblo de San
Borja, también son utilizados por los comerciantes que bajan expresos de callapos de pafios de
jatata y cuartones de madera, para comercializar el producto, a nivel regional y departamental.
Los Tsimane’ utilizan diferentes tipos de madera para construir sus casas, los mas conocidos

son el tajibo, cuchi, también usan el chuchio y la tacuara en algunos casos.

En la recoleccidn, en algunas veces participan ambos sexos, ya sean las mujeres o los varones.
Esto depende del recurso que se va a buscar, por ejemplo si se trata de frutas, raices, plantas
medicinales pues son las mujeres que se encargan de la recoleccion; sin embargo si se trata de

sacar arboles maderables para construir canoas es directa responsabilidad de los varones.

Al igual que los frutos silvestres sirven para la alimentacion, existen algunas plantas, y frutos,
medicinales que les sirven para prevenir algunas de las enfermedades frecuentes en la zona: la
fiebre, gripe, dolor de estobmago y otros. El tabaco por ejemplo sirve para prevenir el dolor
estomacal es de mucha utilidad y multiuso, esta planta fue domesticada por los Tsimane’ y una

gran parte es sembrado por los alrededores de su vivienda.

Este conocimiento etno—farmacéutico, es vital para la transmision y conservacion de los
conocimientos acumulados a lo largo de la historia cultural de los Tsimane’ que lograron
transmitir de generacion en generacion “..mi abuelo (Ishu) conoce muchas plantas
medicinales y el me curd. El fue a sacar del monte las hojas cuando me embrujo6 el monte
y Yo era chico en ese entonces y luego después de que me he sanado él me ensefio como
debia reconocer la planta y cuando debia sacar y como debia de curar y orientarme
mediante la luna (...). Desde ese entonces nosotros conocemos nuestro territorio y les
ensefiamos a los chicos para que aprendan (...) y respetamos mucho a los amos del
monte y nuestros jichis y tenemos que cuidar nuestras plantas medicinales ya que es
dificil de salir al pueblo, ni tampoco tenemos postas en las comunidades no tenemos

dinero y los napos no nos quieren atender”. (Campana 7/7/03). No existen muchos trabajos

* El callapo es una embarcacion construida con troncos palo de balsa amarrados con la corteza del 4rbol, este se
lo utiliza para su desplazamiento por el rio. Este material es sumamente liviano.
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en relacion a estos recursos etno—farmacéuticos, es importante recuperar estos conocimientos
ancestrales envueltos en su cosmovision y es uno de los vehiculos principales en proponer
alternativas, para lograr un mismo objetivo comun con la medicina cientifica previniendo las
enfermedades mas frecuentes en la zona. El objetivo es combinar estos dos conocimientos
para la reduccion de las enfermedades tropicales y promover el conocimiento ancestral de la

poblacion indigena amazénica.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas el sistema de recoleccién son mas
individualizados a nivel familiar, que recae la responsabilidad en los padres de familia, ya que
anteriormente se lo realizaban durante las expediciones largas con la participacion de las otras
familias y eran distribuidas de acuerdo a la recoleccion que se tenia, es importante mencionar
que este sistema reciproco de solidaridad se esta dejando de lado, pese a la integracion al
mercado a abierto un nuevo espacio de consolidacion de este sistema individual en las

comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

2.4.  Laagricultura subsistencia

La agricultura de subsistencia es empleada en la mayoria de las poblaciones amazdnicas, por
la fragilidad del suelo que presenta la zona. En el caso de los Tsimane’ la agricultura es a
pequefia escala. La agricultura requiere un mayor trabajo humano para construir y mantener
todo el ciclo productivo, estos espacios agricolas no son de propiedad permanente la mayoria
permanecen en barbecho durante un buen tiempo. En la agricultura de subsistencia las

herramientas que mas se utilizan son los azadones, machetes, hachas, palos para plantar.

Esta agricultura de subsistencia se lo conoce como el cultivo de roza, tala y quema. Cada afio,
los Tsimane’ limpian el terreno de una zona especifica del bosque mediante la tala y la quema.
Las cenizas se dejan para la fertilizacion del suelo. Luego se procede a la siembra y la
posterior cosecha, que suelen cultivarse por un afio. No obstante, esto depende de la fertilidad

del suelo, las malas hierbas que compiten por los nutrientes con las plantas cultivadas.

Los Tsimane’ abandonan una parcela debido al agotamiento del suelo o a que estd cubierto por
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una marafia de mala hierba, limpian otro pedazo de terreno y el chaco original vuelve a
reforestarse. La agricultura de subsistencia se denomina también cultivos rotatorios. La
rotacion no significa que las poblaciones enteras tengan que desplazarse cuando se abandonan
los chacos de origen. Nordenskiold (2001) reconoce a la poblacion Tsimane’, como personas
sacrificadas que viven para sobrevivir en su hébitat “...Los chimane son una tribu trabajadora;
sus sembradios inspiran respeto (...) una sola familia tiene campos a varias millas uno de
otro...” La apertura de los nuevos chacos se realiza mediante la ubicacion del chaco viejo o el

terreno no sea demasiado arido.

Piland (1991) concentrd su atencion en el sistema agricola de subsistencia de los Tsimane’ e
identific6 méas de 80 cultivos redistribuidos en tres espacios productivos: los chacos, los
barbechos y los patios o canchones. Entre ellos estan, cultivos anuales, plantas medicinales,
palmeras y otros, siendo estos chacos de espacios de cultivo con un promedio general no mas

de una o media hectarea y teniendo un término de vida Util hasta tres afios aproximadamente.

Los suelos presentan caracteristicas especificas y variadas. En general las superficies son
pobres y escasean los nutrientes y minerales concentrados en una capa muy delgada de humus,
la cual la hace muy fragil en su manejo. Los suelos de la amazonia no soportan una agricultura
intensiva y la agricultura de carécter rotatoria es mas apropiada para un mejor uso de los

suelos en espacios reducidos.

Los cultivos que mas producen las comunidades Tsimane’ intervenidas y no intervenidas son
el platano, la yuca, el arroz, y el maiz. Paralelamente se complementan con otros cultivos
menores como el mani, el zapallo, el camote, y la sandia. Para la siembra de estos productos
agricolas utilizan el machete para rozar, el cuchillo para cosechar el arroz, varillas para
sembrar y maquinas sembradoras que necesariamente tienen que conseguir del mercado
regional o a través del intercambio asimétrico con los comerciantes por el rio Maniqui y los

madereros por la carretera Fatima.

Los trabajos agricolas, concentran y requieren una gran participacion de los esposos, hijos y

*® Huertos que se encuentran en los alrededores de la vivienda.
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las familias cercanas al parentesco, (suegros, cufiados yernos tios) distribuidas segun el sexo y
edad™. Estas actividades agricolas se viabilizan mediante el sistema reciproco de solidaridad y
responsabilidad, distribuidas categdricamente segin el sexo y la edad. EI desmonte y el
tumbado de los arboles, es el trabajo colectivo o individual masculino, la roza y quema de los
arboles, la cosecha del arroz es una actividad compartida con la pareja, y finalmente el

cuidado y la limpieza del chaco es una tarea de los mas jovenes.

En cada chaco nuevo tumbado generalmente se siembra el arroz seguido por el maiz y la yuca.
Por los alrededores se siembra el platano, en la mayoria de los chacos el platano se siembra en
el Ultimo afo. El platano se encuentra en dos espacios: en el chaco mismo y en las cercanias
de las viviendas. El platano es el producto principal alimenticio de los Tsimane’, que tienen
almacenados en sus viviendas, a veces puede faltar la carne de monte o el pescado, pero el
platano no puede faltar en ningin momento. El platano es complementado con el arroz, la

yuca, Yy el maiz que sirven de sustento diario y la elaboracion de la chicha.

El aprovechamiento de los chacos varia segun la calidad del suelo y la época en que fue
tumbado el bosque primario o barbecho. El barbecho significa tierra en descanso que permite
la reforestacion y la recuperacion de su fertilidad productiva. Para las comunidades Tsimane’,
este espacio siguen siendo productivas y también tiene la funcidn de atraer animales de monte

como al jochi colorado, jochi pintado facilitando a si un recurso faunistico.

Piland “...calculé un promedio de siete afios para cada barbecho, antes de ser retumbado como
chaco®. Si bien es posible en las regeneracion del nitrégeno del suelo en siete afios, en zonas
de alta presién poblacional -en las cercanias de San Borja y en la zona de colonizacién- por
ejemplo los barbechos son a menudo rehabilitados para el cultivo después de s6lo 2 a 4 afios
de descanso, que genera consecuencias tempranas de agotamiento de la fertilidad del suelo y

menor rendimiento de los cultivos...” Ellis (1998).

La obtencidn de los productos agricolas esta destinado para el consumo interno de las familias

51 \er anexo cuadro: 13 Distribucion de actividades por sexo y edad.
%2 Los Tsimane’ en general no distinguen, segiin este autor, al bosque virgen de un barbecho de més de 20 afios.
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nucleares y la posterior comercializacion o intercambio de estos productos con los centros
comerciales de San Borja, Yucumo y los comerciantes que operan por el rio Maniqui y la
empresa madera por la carretera Fatima. Estas dos instituciones controlan estos espacios para

su aprovechamiento mercantil.

En la las comunidades intervenidas y no intervenidas la agricultura, es otra de las estrategias
de los Tsimane’ como sus sistemas de sobrevivencia utilizando los chacos agricolas para el
consumo Y la venta de los productos agricolas, donde el sistema individual de integracion se
consolido con la ampliacién y demanda de los productos agricolas de los mercados regionales
incorporando el sistema reciproco para el beneficio de los intermediarios y de los centros

comerciales.

Todas estas actividades de la caza, la pesca, la agricultura y otras actividades, son
complementarias entre si son fundamentales e importantes en el soporte econémico de las
comunidades Tsimane’ asentados por el rio Maniqui y la carretera Fatima, es la expresion viva
de su ciclo de vida de las familias nucleares. Las comunidades Tsimane’ trabajan para el

momento, al igual que la busqueda de alimentos para el dia.

3. POSESION DE__OBJETOS INSTRUMENTOS COMERCIALES Y NO
COMERCIALES.

Con todo este sistema y estrategias de subsistencia de las comunidades Tsimane’ incorporaron
y adoptaron nuevas estrategias de sobrevivencia, como es el caso, de la adquisicion de los
productos comerciales, como también la construccion de sus instrumentos que lograron
combinar estas dos instancias, las cuales presenta distintos niveles de relacion con mayor,

mediano y menor grado de integracion al mercado.

Para tener una muestra seleccionada y diversa se tomo en cuenta el espacio geografico de la
zona donde estan asentados las comunidades Tsimane’ por el rio Maniqui y la carretera
Fatima. Esta identificacion y agrupacion se muestra en tres niveles de integracion de las 36

comunidades visitadas, (ver figura: 5 Niveles de integracion de las comunidades Tsimane’)
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FIGURA:5 NIVELES DE INTEGRACION DE LAS COMUNIDADES TSIMANE’

(FUENTE: EN BASE A LAS COMUNIDADES ENTREVISTADAS)

El proceso de integracion de las comunidades Tsimane’ al mercado regional, se presenta de
acuerdo a las exigencias y necesidades de las familias asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima que atraviesan diversos factores:

1) En las comunidades préximas a los centros urbanos el comercio es constantemente,
por la presencia de los comerciantes que realizan las visitas semanales llevando
productos comerciales, el trasporte publico es permanente en algunas comunidades
(taxis, motos, camiones y tronqueros). En estas comunidades proximas a los centros
urbanos, las constantes salidas semanales a los centros urbanos de algunas familias es
permanente como el caso de las comunidades de Martirio, San Antonio, Manguito

Dorado, San Ramon y otras.

2) En las comunidades intermedias asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima,
la presencia de los comerciantes es mensualmente que realizan actividades
comerciales, visitando a las comunidades para realizar intercambios asimétricos con
productos agricolas y jatata que las comunidades intervenidas y no intervenidas
producen y su posterior comercializacion en los centros urbanos y regionales, el acceso

a estas comunidades es un poco limitado por la distancia y la dificil accesibilidad en
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épocas de lluvia.

3) Finalmente tenemos a las comunidades més alejadas que presentan caracteristicas de
dificil accesibilidad, la visita de los comerciantes lo realizan trimestralmente, donde
estas comunidades estan limitados a los centros urbanos y estdn obligados a adquirir
los productos comerciales que los comerciantes les proveen, que es la Unica via de
acceder a los productos comerciales, también se presento casos de algunas de estas
comunidades Tsimane’ donde solamente salen en el aniversario del pueblo y incluso no

conocen San Borja.

Cada uno de estos factores influyen el grado de insercion al mercado de las comunidades
Tsimane’, lo cual, nos permite precisar y comparar a las comunidades Visitadas de acuerdo a
las exigencias y los datos registrados en la investigacion del grado de integracién al mercado.
Para este analisis se preciso reducir del total de la muestra de las 36 comunidades visitadas en

la zona de estudio a 12 comunidades representativas por el rio Maniqui y la carretera>.

Esta seleccion de las comunidades Tsimane’ se realizo de la siguiente forma, tomando los
pardmetros de la ubicacién geogréfica, distancia, poblacion total de la comunidad, numero de
familias, para poder agrupar por pares dentro la investigacion. Para esta seleccion de pares se
tomo en cuenta dos variables “comunidades intervenidas” y “comunidades no intervenidas”,
en el primer caso se realizo capacitaciones técnicas en tematicas especificas: territorio,
agricultura mercadeo, cultura y salud en las 9 comunidades Tsimane’ asentados por el rio
Maniqui y la carretera Fatima, seleccionadas segun los criterios anteriores. El segundo grupo
fue conformado por las restantes 9 comunidades, a las cuales no se dio ningun taller de

capacitacion técnica.

Esta forma de agrupacion en dos grupos, nos permitio tener una muestra representativa del

total de las 36 comunidades entrevistadas para poder ver y analizar en profundidad el grado de

53 . - . -
Ver anexo cuadro: 14 Conformacion y comparacion de de los grados de integracion al mercado de las
comunidades tsimane’ visitadas, segun la ubicacion geografica.
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integracion al mercada de las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por le rio

Maniqui y la carretera Fatima.

Las 18 comunidades representativas seleccionadas para la muestra son las siguientes: San
Antonio, Campo Bello (Maniqui bajo), San José de Yaranda, Cachuela (Maniqui medio),
Voreyo, Catumare (Maniqui alto), Ucufia (Maniqui alto), Misién Fatima (Maniqui alto),
Munday (maniqui medio) y Puerto Méndez (Maniqui bajo) todas estas comunidades se
encuentran asentadas por el rio Maniqui, y las otras comunidades de Napoles y Martirio, estan
asentados por la (carretera Fatima), Manguito que esta por la (carretera a Trinidad), Dorado
por la (carretera a Yucumo — La Paz), finalmente estdn las comunidades de Jamanchi,

Moseruna, Cuverene y Aperecito, la (carretera a Fatima es el camino a Trinidad).

De las 18 comunidades seleccionadas para el analisis, se ha tomado en cuenta los siguientes
factores: la distancia de las comunidades a los centros urbanos, el numero de entrevistas, el
grado de proximidad entre las comunidades intervenidas y no intervenidas, las compras
directas y indirectas que realizan en los centros urbanos, de los comerciantes fluviales, de los

madereros y finalmente los animales que posean cada familia Tsimane’.

Para su mejor comprension y analisis del total de las comunidades visitadas se tomo en cuenta
a 10 comunidades mas representativas, ubicadas territorialmente dentro de la zona de estudio;
es decir el Maniqui: bajo, medio, alto, la carretera a Yucumo, la carretera a Trinidad y la
carretera a Fatima, estas variables comparativas permiten precisar el grado de integracion de
las comunidades mencionadas anteriormente. Que se manifiestan de acuerdo al grado de
integracion de los Tsimane’, por los productos comerciales que adquieren de forma directa o
indirectamente de los intermediarios. Este proceso de integracidon al mercado que se presenta
de forma gradual, es decir, cuanto mas adquieren estos productos comerciales mas
dependientes se vuelven del sistema mercantil. Que esta siendo introducido por todo un

sistema comercial en las comunidades Tsimane’ que se han visitado durante la investigacion,

% Ver anexo cuadro comparativo: 15 y 15.1 Comunidades intervenidas y no intervenidas San Antonio y Campo
Bello Maniqui Bajo.
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El cuadro muestra que las comunidades de San Antonio intervenida (SAI)>®, Campo Bello no
intervenida (CBNI)*® se puede apreciar las compras directas que realizan los Tsimane’, en los
centros comerciales, de los comerciantes y madereros. Los productos de mayor utilidad entre
estas dos comunidades son: la bicicleta, machete, hacha, mosquetero, escopeta, salon, radio,
olla grande, cuchillo, anzuelo y malla. Estos productos que tienen diferentes funciones, nos
permite precisar la mayor dependencia de los productos comerciales. Posteriormente estan los
instrumentos que son construidos por ellos como el marico, la canoa, el tacu y el arco grande y

finalmente esta la posesion de animales que tienen cada familia Tsimane’.

La comparacion que se realiza para el analisis de muestra de las comunidades més
representativas, son las siguientes: por el rio Maniqui Bajo San Antonio y Campo Bello, por el
rio Maniqui Medio las comunidades de Yaranda y Cachuela, por el rio Maniqui Alto, las
comunidades de Voreyo y Catumare, por la carretera a Trinidad y Yucumo la comunidad
Manguito y el Dorado y finalmente por la carretera al aserradero Fatima las comunidades de
Cuverene y Aparecito. Para esta comparacion se tomo en cuenta dos aspectos importantes las
comunidades intervenidas y no intervenidas y la proximidad que existe geograficamente

tenemos el siguiente analisis comparativo.

Por el rio Maniqui Bajo: La comunidad de San Antonio intervenida SAIl, de las 12
entrevistas realizadas un 67%, no cuentan con este medio de trasporte de la bicicleta, los que
tienen “1” el 25%, los que cuentan con “2” el 8%, de las 12 entrevistas realizadas a las
familias Tsimane’, en comparacion con la comunidad de Campo Bello no intervenida CBNI
que un 75% no tienen este medio de transporte y los que cuentan con “1” el 25% de las 12
entrevistas realizadas, sin embargo, es importante reconocer el papel que juega este medio en
el cual se desplazan los Tsimane’ y que les permite movilizarse a los centros urbanos de San

Borja o ir a visitar a otras comunidades.

Uno de los elementos fundamentales es el machete que cumple muchas funciones: para abrir

sendas, para chaquear, como destornillador, como cuchillo y como defensa personal de los

% Comunidad de San Antonio Intervenida, que se realizo una capacitacion directa en el manejo econémico.
% Denominada como no intervenida estas comunidades, lo cual no se dio ninguna capacitacion pero se tomo en
cuenta para realizar el grado de comparacion y efecto que ocasiona con las intervenciones.
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animales que asechan, en la comunidad de SAI, los que tienen “1” el 17%, los que poseen “2”
el 25%, con “3” el 25% y finalmente los que cuentan con “4” el 33% que tienen los Tsimane’,
se ve que esta comunidad intervenida se nota la dependencia del mercado regional a diferencia
de CBNI que el 8% no cuentan con este instrumento, y los que cuentan con “1” el 67%, con
“2” el 17% y los que tienen “3” con un 8% del total de la entrevistas realizadas a estas

comunidades.

Una de las adquisiciones de los centros comerciales, comerciantes, y madereros son las
hachas, este instrumento es de vital importancia para la apertura de nuevos chacos agricolas en
la comunidad de SAI el 17% no cuentan con este producto y los que tienen “1” el 58% y
finalmente los que cuentan con “2” el 25%, en comparacion con la comunidad CBNI que el
33% no poseen este instrumento, y los que tienen “2” el 67%, lo cual, implica que esta

comunidad no intervenida esta en proceso de integracion al mercado.

Otra de las compras directas que realizan los Tsimane’ de los centros comerciales y los
intermediarios son los mosqueteros, que tiene gran utilidad para la proteccion de los insectos y
que incorporaron y adoptaron en su sistema de vida, en la comunidad de SAI, los que poseen
“1” el 50%, con “2” el 33% y con “3” el 17% de las 12 entrevistas realizadas a la comunidad,
a diferencia de la comunidad de CBNI los que tienen “1” el 50%, con “2” el 25% y finalmente
con “3” el 25%, todas estas adquisiciones son compradas por las familias Tsimane’

adquiriendo de forma directa o indirectamente..

En la comunidad de SAI la escopeta es de vital importancia para la caza de animales
silvestres, de los cuales dependen su sobrevivencia los Tsimane’, los que no cuentan con este
arma de fuego un 67%, y los que tienen “1” el 33%, en comparacién con la comunidad de
CBNI, no cuentan el 83% y los que poseen “1” el 17% del total de las 12 entrevistas realizadas
a la comunidad. La escopeta es la menos utiliza en la mayoria de las comunidades Tsimane’,

que significa una inversion mayor en la adquisicion de esta arma de fuego.

Al igual que la escopeta, el salon es otro de los instrumentos de fuego que fueron introducidos
y adoptados en la comunidad de SAI, que un 50% no cuentan con este producto comercial, los
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que tienen “1” el 42% y con “2” el 8% de las 12 entrevistas realizadas, en comparacién con la
comunidad de CBNI, el 92% no poseen este instrumento de caza y los que tienen “1” el 8%
del total de las 12 entrevistas realizadas a la comunidad. Existen grandes diferencias entre
estas dos comunidades a pesar de la proximidad del uno al otro, lo cual, esta presente de

acuerdo al grado de integracion de las comunidades entre las intervenidas y no intervenidas.

La radio juega un papel importante en la mayoria de las comunidades Tsimane’ es un
prestigio, en la comunidad de SAI, los que no tienen un 67% de este artefacto electronico, los
que tienen “1” el 25% y con “2” el 8%, en comparacion de de la comunidad de CBNI, que un
25% no poseen la radio, los que tienen “1” el 67%, con “2” el 8% de las 12 entrevistas
realizadas en la comunidad. Estos artefactos electrénicos son muy bien comercializados por

los intermediarios que realizan las visitas a las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Otro de los productos comerciales es la olla grande de mayor volumen, que sirven para el
almacenamiento de chicha preparada, en la comunidad de SAI, los que no tienen un 42%, los
que tienen “1” el 33%, con “2” el 17% de las 12 entrevistas realizadas, en comparacion de la
comunidad de CBNI, los que no tienen un 33% que no cuentan con este producto un 33%, los
que tienen “1” el 50%, con “2” el 8%, y con “3” el 8% del total de las 12 entrevistas realizadas

ala comunidad.

El cuchillo en las comunidades Tsimane’ es importantes y es de multiuso: que sirven para
cortar la carne, como destornillador, para construir y elaborar sus instrumentos de caza, para
los tejidos, para cortarse las ufias, en la comunidad de SAIL los que tienen “1” el 17%, con “2”
el 50%, con “3” el 8%, con “4” el 17%, y con “5” 8% y en la comunidad de CBNI, los que no
poseen es el 8%, y los que cuentan con “1” el 25%, con ‘“2” el 58%, y con “3” el 8% que
tienen estos productos que fueron incorporados y que son de gran utilidad para la poblacién

Tsimane’.
El anzuelo es otro de las compras directas que realizan de los centros comerciales, de los

comerciantes madereros, en la comunidad de SAI los que no cuentan con este producto es el
9%, lo que poseen “2” el 18%, con “3” el 18%, con “4” ¢l18%, y con “5” el 36% de las 12
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entrevistas realizadas, en comparacion de la comunidad de CBNI, los que cuentan con “1” el
33%, con “2” el 17%, con “3” el 42%, y con “4” el 8% del total de las 12 entrevistas

realizadas en la comunidad. Este anzuelo es utilizado para la pesca.

Finalmente esta la malla de pescar, es otro de los productos que han adquirido de los centros
comerciales, de los comerciantes, este nuevo producto es incorporando a su sistema de vida
de los Tsimane’, que adoptaron de los maderos y la poblacion urbana que realizan estas
actividades de pesca, en la comunidad de SAI, los que no tienen este producto es el 84%, los
que tienen “1” el 8%, con “2” el 8% y en la comunidad de CBNI, los que no tienen es el 67%,
los que poseen “1” el 33%, este producto comercial facilita la captura de los peces, que es el

sustento diario de las comunidades Tsimane’ asentadas en los dos espacios geogréaficos.

Al igual, que los productos comerciales que adquieren de los centros comerciales, los
Tsimane’ utilizan también ciertos productos naturales, que ellos mismos los elaboran para
darle una utilidad especifica como los instrumentos de caza, los maricos®’, en la elaboracién
de estos maricos utilizan las lanas sintéticas comerciales, dejando de lado al algoddn, que en
algunos casos ya no son utilizadas por la demora que se tiene en el proceso de la cosechada
hasta el acabado del marico. Finalmente esta la construccién de las canoas, que les sirve para
desplazarse en el rio, el tacu para pelar el arroz, y los arcos grandes que utilizan para cazar

animales del monte.

En la comunidad de SAI los que no tienen el marico son un 17%, los que cuentan con “1” el
8%, con “2” el 8%, con “3” el 25%, con “4” el 8%, con “5” el 25%, con “8” el 8%, de las 12
entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacion de CBNI, los que tienen “1”el 9%, con
“2” el 36%, con “3” el 18%, con “4” el 27%, con “5” el 9% y los que poseen “10” el 9%, para

los Tsimane’ este producto es de mucha utilidad y multiuso.

Las canoas que son construcciones propias de los Tsimane’, que les sirve para poderse

desplazarse o cruzar de una banda a otra banda del rio. En la comunidad de SAI los que no

5 El marico es un bolsén de diversos tamafios que tiene gran utilidad para llevar productos agricolas, cargar a los
bebes cuando se desplazan, cargar lefia, llevar sus alimentos y su ropa de dormir cuando viajan por una
temporada.
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tienen un 83%, los que tienen con “1” el 17% y en la comunidad de CBNI los que no cuentan
un 75%, y los que poseen “1” el 25%. Estas canoas que poseen es un medio de transporte que
son de mucha utilidad para las comunidades Tsimane’ que habitan por las riveras del rio

Maniqui.

Otro de los productos construidos por los Tsimane’ es el tact que tiene gran utilidad para pelar
el arroz, en la comunidad de SAI, los que no tienen un 33%, los que cuentan con “1” el 67%,
de las 12 entrevistas realizadas, en comparacion con la comunidad de CBNI los que no tienen
un 50% y los que cuentan con este producto con “1” el 50% de las 12 entrevistas realizadas.
Finalmente esta el arco grande que sirve para cazar y pescar, que son construidos por los
Tsimane’, el material que utilizan es la “chonta” y el chuchio, es un material resistente, en la
comunidad de SAI los que no tienen un 25%, los que cuentan con “1” el 58%, y con “2” el
17%, en comparacion de la comunidad de CBNI, los que no poseen un 17%, los que cuentan
con este instrumento6 con “1” el 58%, y con “2” el 25%. Este producto es de vital importancia
para la caza de animales y peces, lo cual, esta siendo remplazado por las escopetas y el salon
que son adquiridos directamente o indirectamente de los centros comerciales o de los

intermediarios.

En cuanto a los animales domésticos los Tsimane’ crian patos, chanchos, gallinas y vaca, en
menor escala, que son fuentes de reserva para las familias Tsimane’, en todas las comunidades
visitadas cuentan con algunos de los animales, en la comunidad de SAIl y CBNI, no crian
patos, de las 24 entrevistas realizadas en las dos comunidades, no acostumbran criar estas aves

de corral.

La crianza del chancho en la comunidad de SAI un 92% no tienen y los que cuentan con “2” el
8%, en comparacion con la comunidad de CBNI un 92% no crian estos animales de corral y
los que tienen “1” el 8 % de las 24 entrevistas realizadas en las dos comunidades, es
importante ver que los animales domésticos para los Tsimane’ tiene poco valor mercantil que

es mas para el consumo de las familias.

Otro de las aves de corral son las gallinas, que la mayoria de las familias Tsimane’ tienen, en
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la comunidad de SAI los que no tienen un 30%, los que tienen “1” el 10%, con “2” el 30%,
con “3” el 10%, y con “5” el 20%, a diferencia de la comunidad de CBNI, los que no tienen un
33%, los que cuentan con “1” el 11%, con “3” el 22% y con “4” el 33% de las 12 entrevistas

realizada a la comunidad.

Finalmente esta la crianza de animales vacunos en menor escala en la comunidad de SAI los
que no tienen el 92% y los que tienen “10” el 8%, en comparacion con la comunidad de CBNI,

no acostumbran criar estos animales vacunos en las 12 familias entrevistadas.

Por el rio Maniqui medio®®: La comunidad de Yaranda, YI°°, de las 14 entrevistas realizadas
un 93% no cuentan con este medio de trasporte de la bicicleta, y con “1” el 7% a diferencia de

|60

la comunidad de Cachuela CNI®” que no utilizan este transporte, de las 7 entrevistas realizadas

a la comunidad.

El machete es uno de los instrumentos fundamentales para los Tsimane’ que tienen multiples
funciones, mencionadas anteriormente, en la comunidad de Y1, los que tienen “1” el 29%, con
“2” el 64% y con “3” el 7% que adquieren de los centros comerciales, comerciantes y
madereros donde los Tsimane’ dependen de este producto comercial a diferencia de la CNI,
los que tienen “2” el 50%, con “3” el 33%, y finalmente los que poesen “4” el 17% de la 7

entrevistas realizada a la comunidad.

Otra de las adquisiciones de los centros comerciales, comerciantes, y madereros son las
hachas, que tiene gran importancia para los Tsimane’ en la comunidad de YI el 43% no
cuentan con este producto y los que tienen “1” el 57%, en comparacion de la comunidad CNI
que el 14% no poseen este instrumento, y los que tienen “1” el 86%, lo cual, implica que esta

comunidad no intervenida esta en proceso de integracion al mercado.

Los mosqueteros, es otra de las compras directas o indirectas que realizan los Tsimane’ de los

%8 Ver anexo cuadro comparativo: 16 y 16.1 Comunidades intervenidas y no intervenidas Yaranda y Cachuela
Maniqui medio.

% La Comunidad de Yaranda, fue intervenida con talleres de capacitacién en economia, salud, agricultura y
cultura.

% |_a comunidad de Cachuela no fue intervenida con los talleres de capacitacion.
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centros comerciales y/o de los intermediarios que tiene una utilidad para la proteccion de los
insectos, en la comunidad de Y1, los que poseen “1” el 7%, con “2” el 50% y con “3” el 43%
del total de las 14 entrevistas realizadas. En comparacion con la comunidad de CNI los que
poseen “2” el 43%, con “3” el 14%, con “4” el 14%, con “5” el 14% y finalmente los que
tienen “6” el 14%, en estas comunidades se expresan el grado de integracioén de acuerdo a los
productos comerciales que adquieren las familias Tsimane’. A medida que se va alejando del

centro, la demanda va creciendo més y va adquiriendo otro valor mercantil.

La escopeta es otro los instrumentos de vital importancia para la caza para los Tsimane’, en la
comunidad de Y1 los que no cuentan un 71% no tienen este arma de fuego, los que tienen “1”
el 29%, en comparacion con la comunidad de CNI, los que no cuentan el 43% y los que
tienen “1” el 57%. La escopeta es otra de las adquisiciones, que esta siendo incorporado en las
comunidades intervenidas y no intervenidas a pesar de la inversion que implica adquirirla este

arma de juego.

Al igual que la escopeta, el salon es otro de los armas de fuego que fueron introducidos en las
familias Tsimane’, en la comunidad de Y1, el 79% no cuentan con este instrumento y que los
que tienen “1” el 21% de las 14 entrevistas realizadas. A diferencia de CNI, el 100% no

cuentan con esta arma de fuego.

La radio es otra de las compras directas y/o indirectas que realizan los Tsimane’, en la
comunidad de Y1, los que no tienen un 79% no cuentan con este artefacto electronico, y los
que tienen “1” el 14% y con “2” el 7%, de las 14 entrevistas realizadas, a diferencia de la
comunidad de CNI, un 43% no cuenta con este objeto electronico y los que tienen “1” el 57%,

del total de las 7 entrevistas realizadas en la comunidad.

Las ollas grandes es otra de las compras directas y/o indirectas que realizan los Tsimane’ en
los centros comerciales, de los comerciantes y ganaderos, en la comunidad de Y1, los que no
tienen un 71%, y los que tienen “1” el 29%, de las 14 entrevistas realizadas, en comparacion
de la comunidad de CNI, los que no poseen un 29% que no cuentan con este producto un 71%
que tienen, en comparacion con la comunidad de CNI, los que no poseen un 29% y los que
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tienen “1” el 71%. Este utensilio a medida que van llevando los comerciantes a las
comunidades asentadas por rio arriba van subiendo de precio, donde los intermediarios
triplican el costo de la olla. Gracias al desconocimiento que tienen las comunidades

intervenidas y no intervenidas.

Los cuchillos es otro de los instrumentos que adquieren los Tsimane’, de los centros
comerciales, comerciantes y madereros que son importantes para las familias nucleares, en la
comunidad de Y1, los que tienen “1” el 50%, con “2” el 14%, con “3” el 14%, con “4” el
14%, y con “5” 7%, en comparacion con la comunidad de CNI los que tienen “1” el 29%, con
“2” el 14%, con “3” el 14%, con “5” el 29% y con “7” el 14%, estas compras directas que
realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas son de mucha utilidad para su uso

personal de las familias.

El anzuelo es otro de las compras directas y/o indirectas que realizan de los centros
comerciales, de los comerciantes y madereros, en la comunidad de Y1 los que no tienen este
producto es el 7%, los que poseen “2” el 7%, con “3” el 36%, con “4” ¢l 29%, con “5” el 7% y
los que cuentan con “10 el 14%, de las 14 entrevistas realizadas, en comparacion de la
comunidad de CNI, los cuentan con “3” el 40%, con “4” el 20%, con “5” el 20% y con “7” ¢l

20% del total de las 7 entrevistas realizadas a la comunidad.

Finalmente esta la malla de pescar, es otro de los productos que compran los Tsimane’
directamente de los centros comerciales, comerciantes, en la comunidad de YI, los que no
tienen este producto es el 93%, los cuentan con “1” el 7%, a diferencia de la comunidad de

CNI, no cuentan con este producto comercial de las 7 entrevistas realizadas.

Las comunidades Tsimane’, al igual que, las compras directas e indirectas que realizan de los
centros comerciales, y/o intermediarios de los productos que necesitan es complementado con
la elaboracidn de instrumentos de caza y pesca para cargar ciertos productos agricolas como
son: los maricos, las canoas los tacus y el arco grande que tienen gran utilidad y funcién para

los Tsimane’, estos objetos construidos tienen gran utilidad en las familias Tsimane’.
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En la comunidad de Y1 los que no tienen el marico el 7%, los cuentan con “1” el 7%, con “2”
el 21%, con “3” el 21%, con “4” el 14%, con “5” el 14%, con “8” el 14%, de las 14 entrevistas
realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad de CNI, los que cuentan con “3” el
40%, con “4” el 20%, con “5” el 20% y con “7” el 20%, para los Tsimane’ estos objetos son

de mucha utilidad.

Las canoas que son construcciones propias de los Tsimane’, que sirven para poderse
desplazarse o cruzar de una banda a otra banda del rio. En la comunidad de Y1, los que no
tienen un 79%, los que cuentan con “1” el 21%, en comparacion con la comunidad de CNI los
que no poseen el 57%, y los que tienen “1” el 43%. En las dos comunidades se pudo
evidenciar que carecen de estas canoas que son de mucha utilidad para las comunidades

Tsimane’ que habitan por todo el rio Maniqui.

Otro de los productos construidos por las Tsimane’ es el tact explicadas anteriormente, en la
comunidad de Y1, los que no tienen un 29%, los que cuentan con “1” el 64%, con “2” el 7%
de las 14 entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacién con la comunidad de CNI los
que no poseen un 14% vy los que cuentan con este producto con “1” el 86% de las 7 entrevistas

realizadas.

Finalmente esta el arco grande, este instrumento de caza es construido por ellos mismos,
elaborado con el material de “chonta” que es un material resistente, en la comunidad de Y1 los
que no tienen un 7%, los que cuentan con “1” el 50%, y con “2” el 36%, y con “4” el 7%, en
comparacion con la comunidad de CNI, los que cuentan con este instrumentd con “1” el 43%,
con “3” el 29%, con “4” el 14% y con “5” el 14%. Este instrumento de vital importancia para
los Tsimane’ que Sirve para cazar y pescar, lo cual, esta siendo remplazado por las escopetas y

el salon.

En cuanto a la crianza de animales domésticos los Tsimane’ crian patos, chanchos, gallinas y
vaca, que son fuentes de reserva para las familias Tsimane’, en todas las comunidades
visitadas cuentan con algunos de los animales, en la comunidad de Y1 los que no crian patos

un 79% y los que tienen “1” el 21% de las 14 entrevistas realizadas a la comunidad, en
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comparacion con la comunidad de CNI, un 86% no crian patos, los que tienen “2” el 14% del

total de las 7 entrevistas realizadas a la comunidad.

La crianza del chancho en la comunidad de YI un 50% no tienen y los que cuentan con “1” el
36%, con “3” ¢l 7% y con “4” el 7%, en comparacion con la comunidad de CNI un 43% no
tienen estos animales domésticos y los que tienen “1” el 29%, con “2” el 14% y con “4” el
14% de las 7 entrevistas realizadas a la comunidad, es importante ver que los animales
domésticos para los Tsimane’ tiene poco valor mercantil que es mas para el consumo de las
familias y que falta incentivar y proponer como una de las alternativas para el consumo

interno de las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Otro de las aves de corral son las gallinas que en la mayoria de las familias Tsimane’ tienen
estas aves, en la comunidad de YI los que no tienen un 18%, los que tienen “1” el 27%, con
“2” el 9%, con “4” el 18%, con “5” el 18%, y con “10” el 9% a diferencia de la comunidad de
CNI, los que no tienen un 20%, los que cuentan con “2” el 20%, con “3” el 20%, con “5” el

20% y con “6” el 20% de las 7 entrevistas realizadas en la comunidad.

Finalmente esta la crianza de animales vacunos, en las dos comunidades entrevistadas de Y1y
CNI se pudo evidenciar que no crian estos animales y que necesitan un mayor espacio para su

reproduccion.

Por el rio Maniqui alto®: La comunidad de Voreyo intervenida (VI)®2.y la comunidad de
Catumare no intervenida CNI®®, de las 11 entrevistas realizadas en las dos comunidades, no

cuentan con este medio de transporte de la bicicleta ya que el acceso es por via fluvial.

El machete es uno de los instrumentos importantes para los Tsimane’ que compran
directamente de los centro comerciales, o de los intermediarios, en la comunidad de VI los que

tienen “1” el 13%, con “2” el 38%, con “4” el 13% y con “5” el 38%, en comparacion con la

81 Ver anexo cuadro comparativo: 17 y 17.1 Comunidades intervenidas y no intervenidas Voreyo y Catumare
Maniqui alto.

%2 [dem.

% Tdem.
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comunidad de CNI, los que tienen “2” el 33%, con “4” el 33%, y finalmente los que tienen
“10” el 33% de las 3 entrevistas realizada a la comunidad. Se pudo evidenciar que en toda la

poblacién cuentan con estos productos comerciales.

Otra de las adquisiciones de los Tsimane’ son las hachas que compran directamente de los
centros comerciales, de los comerciantes, y madereros, en la comunidad de VI el 25% no
cuentan con esta herramienta, los que tienen “1” el 25%, con “2” el 50%, a diferencia de la
comunidad CNI que el 67% cuentan con esta herramienta, y con “3” el 33%, lo cual, implica
que los Tsimane’ estdn dependiendo cada vez méas de estos instrumentos Utiles, en las 11

entrevistas realizadas en las dos comunidades intervenidas y no intervenidas.

Otra de las compras directas que realizan los Tsimane’, son los mosqueteros que tiene gran
utilidad mencionadas anteriormente, en la comunidad de VI, los que tienen “2” el 38%, con
“3” el 50%, y con “5” el 13% del total de las 8 entrevistas realizadas en la comunidad. En
comparacion con la comunidad de CNI los que tienen “2” el 33%, con “3” el 33%, y con “4”
el 33%, en estas comunidades se expresan el grado de integracion de acuerdo a los productos
comerciales que adquieren las familias Tsimane’, al igual que los otros productos comerciales

a medida que va subiendo por rio arriba el precio se va incrementando cada ves mas.

En la comunidad de VI la escopeta es otra de las adquisiciones directas que compran de los
centros comerciales, de los comerciantes y de los madereros, l0s que no cuentan con este arma
de fuego un 25%, los que tienen “1” el 75%, en comparacién con la comunidad de CNI, los
que tienen “1” el 100% de las 3 entrevistas realizadas. La escopeta es la menos utiliza por los

latos costos que tienen que pagar.

Al igual que la escopeta, el salon es otro de los armas de fuego que se utiliza en la comunidad
de VI, que el 88% no cuentan con este arma de fuego y los que tienen “2” el 13% de las 8
entrevistas realizadas. A diferencia de CNI, el 100% no tienen este instrumento. Existen
diferencias entre estas dos comunidades, al estar al frente del sistema mercantil, lo cual, se
presente de acuerdo al grado de integracion y al contacto que tienen de forma directa o

indirectamente de las dos comunidades intervenidas y no intervenidas.
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La radio es otro de productos comerciales que adquieren los Tsimane’ en los centros
comerciales, de los comerciantes madereros en la comunidad de VI, los que no tienen un 50%
no cuentan con este artefacto electronico, y los que tienen “1” el 38% y con “2” el 12%, a
diferencia de la comunidad de CNI, que el 100% no cuentan con este artefacto eléctrico del

total de las 3 entrevistas realizadas en la comunidad.

Otro de las compras directas que realizan los Tsimane’ son las ollas grandes de mayor
volumen, en la comunidad de VI, los que no tienen un 38%, y los que tienen “1” el 38%, con
“2” el 13% y con “3” el 13% de las 8§ entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la
comunidad de CNI, los que tienen “1” el 33% y con “2” el 67% que cuenta la comunidad de
las 8 entrevistas realizadas, a diferencia de la comunidad de CNI, los que tienen “1” el 33% y
con “2” el 67%. Este producto comercial a medida que van subiendo por rio arriba va
adquiriendo nuevo precio, donde los intermediarios triplican el costo de la olla gracias al

intercambio asimétrico que realizan con las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Los cuchillos que adquieren los Tsimane’ de los centros comerciales, comerciantes y
madereros son importantes para las familias Tsimane’ que se menciona anteriormente, de la
utilidad que tiene este utensilio, en la comunidad de VI, los que tienen “1” el 14%, con “2” el
14%, con “3” el 57%, con “4” el 14%, y con “8” 14%, en comparacion de la comunidad de
CNI, los que tienen “2” el 67%, y con “5” el 33%, de las 3 entrevistas realizadas en la

comunidad no intervenida.

El anzuelo es otro de las compras directas que realizan de los centros comerciales, de los
comerciantes, madereros, en la comunidad de VI los que tienen este producto con “3” el 13%
con “4” el 75%, y con “5” el 13%, de las 8 entrevistas realizadas, en comparacion de la
comunidad de CNI, los que no tienen este producto es el 33%, y los que cuentan con “5” el

67%, del total de las 3 entrevistas realizadas a la comunidad.
Finalmente esta la malla de pescar, es otro de los productos que han adquirido de los centros

comerciales y/o de los intermediarios, que es incorporado a su sistema de vida en los

Tsimane’, en la comunidad de VI, los que no tienen este producto es el 88%, y los que cuentan
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con “1” el 12%, de las 8 entrevistas realizadas en la comunidad, en comparacion de la

comunidad de CNI, no cuentan con esta red de pescar.

Al igual, que los productos comerciales que adquieren de los centros comerciales, los
Tsimane’ utilizan también ciertos productos naturales, que ellos mismos los elaboran para
darle una utilidad especifica como los instrumentos de caza, los maricos que anteriormente se
detallo, otro de los productos elaborados por los Tsimane’, son las canoas, el tacu y los arcos

grandes, estos objetos que son importantes para la subsistencia, de las familias Tsimane’.

Los maricos que tejen las mujeres es de mucha utilidad y multiuso, en la comunidad de V1 los
cuentan con ‘“2” el 25%, con “4” el 50%, con “5” el 13%, y con “7” el 12%, de las 8
entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad de CNI, los que tienen

con “4” el 67%, y con “5” el 33%, para los Tsimane’ los maricos tienen mucha utilidad.

Otra de las construcciones de los Tsimane’ son las canoas, que les sirve para poderse
desplazarse por el rio. En la comunidad de VI, los que no cuenta con este medio de transporte
un 63%, los que tienen “1” el 25%, y los que tienen “2” el 13% de las 8 entrevistas realizadas,
en comparacion con la comunidad de CNI los que no cuentan el 67%, y los que tienen “1” el
33%. En las dos comunidades se pudo evidenciar que carecen de estas canoas que hace mucha

falta para las familias Tsimane’ que habitan por todo el rio Maniqui.

Otro de los productos construidos por los Tsimane’ es el taci que tiene gran utilidad para pelar
el arroz, en la comunidad de VI, los que no tienen un 38%, los que cuentan con “1” el 50%, y
con “2” el 13% de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad de
CNI los que no tienen un 34% y los que cuentan con este producto con “1” el 33%, y con “2”

el 33% de las 3 entrevistas realizadas en la comunidad.

Finalmente esta el arco grande que son elaborados por ellos mismos, mencionados
anteriormente, en la comunidad de VI los que cuentan con “1” el 25%, y con “2” el 37%, y
con “3” el 38%, en comparacion de la comunidad de CNI, los que tienen este instrumento de

caza con “1” el 67%, y con “2” el 33%. Este instrumento es de vital importancia para los
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Tsimane’ en las actividades diarias que realizan de la caza y pesca lo cual, esta siendo

remplazado por las escopetas y el salon.

Otra de las actividades diarias de los Tsimane’ es la crianza de animales domésticos: como
patos, chanchos, gallinas y vacas, estos animales domésticos son fuentes de reserva para las
familias Tsimane’, en todas las comunidades visitadas se pudo evidenciar que existen algunos
animales domeésticos, en las comunidades de VI y CNI no frecuentan la crianza de patos de las

11 entrevistas realizadas en las dos comunidades visitadas durante la investigacion.

La crianza de los chanchos en la comunidad de VI un 63% no crian estos animales domésticos
y los que tienen “1” el 13%, y con “3” el 24%, en comparacion con la comunidad de CNI, no
crian estos animales porcinos, de las 3 entrevistas realizadas a la comunidad, es importante ver
que los animales domésticos para los Tsimane’ tiene poco valor mercantil que €S una de las

probabilidades para incentivar las crianza de de los animales domésticos en las familias.

Otro de las aves de corral son las gallinas que en la mayoria de las familias Tsimane’ tienen
estas aves, en la comunidad de VI los que no tienen un 38%, los que tienen “1” el 25%, con
“3” el 12%, y con “4” el 25%, a diferencia de la comunidad de CNI, los que tienen “2” el

100%, de las 3 entrevistas realizadas en la comunidad.

Finalmente esta la crianza de animales vacunos en menor escala, en las dos comunidades
entrevistadas de VI y CNI se pudo evidenciar que no crian estos animales vacunos, que

necesitan un mayor espacio.

Por la carretera a Trinidad y la carretera a Yucumo®: La comunidad de Manguito
intervenida (MI)®.y la comunidad de Dorado no intervenida DNI®. La bicicleta juega un
papel importante para los desplazamientos que realizan los Tsimane’ y es muy util para estas

comunidades asentadas por las carreteras del territorio. En la comunidad de MI los que no

% Ver anexo cuadro comparativo: 18 y 18.1 Comunidades intervenidas y no intervenidas Manguito y el Dorado
carretera a Trinidad y Yucumo.

% Tdem

% fdem.
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cuentan con este medio de transporte es el 77%, y los que tienen “1” el 23% de las 13
entrevistas realizadas en la comunidad, en comparacion de la comunidad del DNI, los que no
tienen es el 89%, y los que cuentan con este medio de transporte con “1” el 11% de las 9

entrevistas realizadas.

El machete es otra de las compras directas y/o indirectas que realizan Tsimane’ de los centros
comerciales, comerciantes y ganaderos que tiene maltiples funciones, en la comunidad de Ml,
los que tienen “1” el 8%, con “2” el 23%, con “3” el 15% y con “4” el 31%, con “5” el 15% y
con “7” el 8% de las 13 entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacién con la
comunidad del DNI, los que tienen “1” el 11%, con “2” el 67%, con “3” el 11% y con “4” el

11% de las 9 entrevistas realizada a esta comunidad.

Otra de las adquisiciones de los Tsimane’ son las hachas que compran directamente de los
centros comerciales, comerciantes, y madereros, este instrumento es de vital importancia para
las familias, en la comunidad de MI los que tienen “1” el 38%, con “2” el 38%, y con “3” el
24% a diferencia de la comunidad del DNI que el 23% no cuentan con este instrumento, y los
que tienen “1” el 33%, y con “2” el 44% lo cual, implica que esta comunidad no intervenida
esta en proceso de integracién al mercado por la dependencia de los productos comerciales

que son introducidos por los comerciantes y madereros y la proximidad al centro urbano.

El mosquetero, es otra de las compras directas que realizan los Tsimane’ en los centros
comerciales o de los intermediarios, en la comunidad de MI, los que tienen “2” el 31%, con
“3” el 23%, con “4” el 38% y con “5” el 8% del total de las 13 entrevistas realizadas en la
comunidad. En comparacion con la comunidad del DNI los que tienen “2” el 40%, con “3” el
30%, y con “4” el 30%. Se pudo evidenciar que en las dos comunidades intervenida y no
intervenida cuentan con estos productos comerciales por la facil accesibilidad al mercado

local.
En la comunidad de MI la escopeta es otro de las compras directas que realizan los Tsimane’

que las adquieren en los centros comerciales, comerciantes y madereros que es de vital

importancia para la caza de animales, los que no tienen un 46% no cuentan con esta arma de
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fuego, los que tienen “1” el 46%, y con “2” el 8% en comparacion con la comunidad del DNI,
los que no tienen esta instrumento el 44%, los que tienen “1” el 44% y con “2” el 12% de las 9
entrevistas realizadas. La escopeta es la menos utiliza por su alto costo que significa una

inversion mayor en la adquisicion de esta arma de juego.

Al igual que la escopeta, el salon es otro de los armas de fuego que utilizan en la comunidad
de MI, que el 46% no cuentan con este arma de fuego y los que tienen “1” el 54% de las 13
entrevistas realizadas. A diferencia de la comunidad del DNI, que el 89% no tienen esta arma
de fuego y los que tienen “1” el 11%. Existen diferencias entre las dos comunidades, lo cual,
esta presente de acuerdo al grado de integracion de las comunidades entre las intervenidas y

no intervenidas.

La radio es otro de productos comerciales que adquieren los Tsimane’ de los centros
comerciales, comerciantes y madereros en la comunidad de M, los que no tienen un 77% no
cuentan con este producto, y los que tienen “1” el 23%, a diferencia de la comunidad del DNI,
que el 78% no poseen este artefacto eléctrico y los que tienen “1” un 22% del total de las 9

entrevistas realizadas en la comunidad.

Otro de los productos comerciales es la olla grande de mayor volumen, que compran
directamente de los centros comerciales, comerciantes y madereros, en la comunidad de Ml,
los que no tienen un 54%, y los que tienen “1” el 38%, con “2” el 8% de las 13 entrevistas
realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad del DNI, los que no cuentan con este
producto un 67% y los que tienen “1” el 22% y con “2” el 11% que cuenta la comunidad de

las 9 entrevistas realizadas.

Los cuchillos que adquieren de los centros comerciales, comerciantes y madereros son
importantes para las familias Tsimane’, en la comunidad de MI, los que tienen “1” el 15%,
con “2” el 24%, con “3” el 38%, con “4” el 8%, y con “5” 15%,de las 13 entrevistas realizadas
a la comunidad, en comparacion de la comunidad del DNI, los que tienen “1” el 23%, con “2”

el 44% y con “3” el 33%, de las 9 entrevistas realizadas en la comunidad.
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El anzuelo es otro de las compras directas que realizan los Tsimane’ de los centros
comerciales, de los comerciantes, madereros, en la comunidad de MI los que no cuentan con
este producto un 9% y los que tienen “1” el 15% con “2” el 15%, con “4” el 46%, y con “8” el
15% de las 13 entrevistas realizadas, en comparacion de la comunidad del DNI, los que no
tienen este producto es el 12%, y los que cuentan con “1” el 11%, con “2” el 33%, con “3” el

22% y con “4” el 22% del total de las 9 entrevistas realizadas a la comunidad.

Finalmente esta la malla de pescar, es otro de los productos que han adquirido de los centros
comerciales, comerciantes, y han incorporado a su sistema de vida de los Tsimane’, en la
comunidad de MI, los que no tienen este producto es el 85%, y los que cuentan con “1” el
15%, de las 13 entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacion de la comunidad del

DNI, no cuentan con este producto comercial de las 9 entrevistas realizadas.

Al igual, que los productos comerciales que adquieren de los centros comerciales, los
Tsimane’ utilizan también ciertos productos naturales, que ellos mismos los elaboran para
darle una utilidad especifica entre ellos tenemos los instrumentos de caza, los maricos, tacus y
las canoas y los arcos grandes que anteriormente se describid, estos objetos que son

importantes para la subsistencia, de las familias Tsimane’.

Los maricos es de mucha utilidad y multiuso en la comunidad de MI los que tienen con “2” el
8%, con “3” el 23%, con “4” el 23%, con “5” el 15%, con “6” el 8%, con “8” el 15% y con
“9” el 8%, de las 13 entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad del
DNI, los que tienen con “2” el 12%, con “3” el 11%, con “4” el 44%, con “5” el 22% y con
“10” el 11% de las 9 entrevistas realizadas a la comunidad, para los Tsimane’ estos productos

son de mucha utilidad.

Las canoas que son construcciones propias de los Tsimane’, que sirven para poderse
desplazarse por el rio. En las comunidades de MI y el DNI no cuentan con este medio de
transporte, de las 22 entrevistas realizadas a las dos comunidades intervenidas y no

intervenidas.
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Otro de los objetos construidos por las Tsimane’ son los tact, en la comunidad de M1, los que
no tienen un 23%, los que cuentan con “1” el 69%, y con “2” el 8% de las 13 entrevistas
realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad del DNI los que no tienen un 67% y
los que cuentan con este producto con “1” el 33%, de las 9 entrevistas realizadas a la

comunidad.

Finalmente esta el arco grande que son construidos por los Tsimane’, en la comunidad de MI
los que no cuentan con este instrumento de caza un 15%, con “1” el 46%, con “2” el 31%, y
con “3” el 8%, en comparacion de la comunidad del DNI, los que cuentan con este
instrumentd con “1” el 34%, con “2” el 33%, con “3” el 11% y con “4” el 22%. Este producto
es de vital importancia en los Tsimane’ que les sirve para cazar y pescar, lo cual, esta siendo

remplazado por las escopetas y el salén de las nuevas generaciones.

En cuanto a los animales domésticos los Tsimane’ crian pato, chancho, gallina y vaca, que son
fuentes secundarias para su alimentacion de las familias Tsimane’, en todas las comunidades
visitadas cuentan con algunos de los animales, en la comunidad de MI los que no crian estas
aves de corral un 92% y los que tienen “4” el 8% del total de las 13 entrevistas realizadas a la
comunidad en comparacion con la comunidad del DNI que el 56% no crian estas aves de
corral y los que tienen “1” el 11%, con “2” el 22% y con “4” el 11% del total de las 9

entrevistas realizadas en la comunidad.

La crianza del chancho en la comunidad de MI un 92% no tienen y los que cuentan con “1” el
8%, en comparacion con la comunidad del DNI que un 23% no crian estos animales porcinos,
los que tienen “2” el 33%, con “3” el 11%, con “5” el 22% y con “7” el 11% de las 9
entrevistas realizadas a la comunidad, es importante ver que los animales domésticos para los
Tsimane’ tiene poco valor mercantil que es mas para el consumo interno de las familias

existiendo muy poca comercializacion en le mercado local.

Otro de las aves de corral son las gallinas que en la mayoria de las familias Tsimane’ tienen
estas aves, en la comunidad de MI los que no tienen un 31%, los que tienen “1” el 8%, con “2”

el 15%, con “3” el 8%, con “5% el 15%, con “8” el 8% y con “10” el 15% a diferencia de la
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comunidad del DNI, los que no cuentan con estas aves de corral un 45% vy los que tienen “1”
el 11%, con “2” el 11%, con “5” el 11%, con “8” el 11% y con “17” el 11%, de las 9

entrevistas realizadas a la comunidad.

Finalmente esta la crianza de animales vacunos en menor escala, en las dos comunidades
entrevistadas de MI y el DNI no acostumbran criar estos animales que necesitan un mayor

espacio y cuidado.

Por la carretera Fatima®’: La comunidad de Cuverene intervenida (CI)®®.y la comunidad de
Aperecito no intervenida ANI®. La bicicleta juega un papel importante para los
desplazamientos que realizan los Tsimane’ y es muy util que les sirva para llevar productos
comerciales o desplazarse al interior de las comunidades que estan asentadas en todo el
territorio. En la comunidad de CI los que no cuentan con este medio de transporte es el 62%, y
los que tienen “1” el 38% de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacion de la
comunidad de ANI, los que no tienen es el 50%, y los que cuentan con este medio de

transporte con “1” el 40% y con “2” el 10% de las 10 entrevistas realizadas.

El machete es otra de las compras directas que realizan los Tsimane’, en los centros
comerciales, comerciantes y madereros, que tiene mdaltiples funciones, mencionadas
anteriormente, en la comunidad de CI, los que tienen “2” el 38%, con “3” el 12%, con “4” el
12%, con “5” el 13% y con “10” el 25% de las 8 entrevistas realizadas en la comunidad, en
comparacion con la comunidad de ANI, los que cuentan con “2” el 20%, con “3” el 50%, con
“4” el 10%, con “6” el 10% y con “8” el 10% de las 10 entrevistas realizada en esta

comunidad.

Otra de las adquisiciones de los Tsimane’ son las hachas que compran directamente de los
centros comerciales, de los comerciantes, y los madereros, en la comunidad de CI los que no

tienen esta herramienta de trabajo el 12% y los que tienen “1” el 37%, con “2” el 25%, con

%7 \Ver anexo cuadro comparativo: 19 y 19.1 Comunidades intervenidas y no intervenidas Cuverene y Aparecito,
carretera Fatima.

% Tdem

% Tdem.
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“3” el 25% y con “4” el 13% a diferencia de la comunidad de ANI los que no cuentan con
este producto el 10%, y los que tienen “1” el 50%, con “2” el 20%, y con “3” el 20%, lo cual,
implica que esta comunidad no intervenida esta en proceso de integracion al mercado por la
dependencia de los productos comerciales que son introducidos por los comerciantes

particularmente por madereros.

Los mosqueteros, que adquieren los Tsimane’ de los centros comerciales o de los
intermediarios, en la comunidad de CI, los que tienen “2” el 12%, con “3” el 38%, con “4” el
38% y con “5” el 12% del total de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad. En comparacion
de la comunidad de ANI los que tienen “2” el 40%, con “3” el 30%, y con “4” el 30%, en estas
comunidades se expresan el grado de integracién de acuerdo a los productos comerciales que

adquieren las familias Tsimane’.

La escopeta es otra de las adquisiciones directas de los Tsimane’ de los centros comerciales y
los intermediarios, en la comunidad de CI la escopeta es uno de los instrumentos de vital
importancia para la caza de animales, los que no tienen un 25% no cuentan con este
instrumento, los que tienen “1” el 75%, en comparacién con la comunidad de ANI, los que no
cuentan con este arma de fuego el 50%, los que tienen “1” el 50%, de las 10 entrevistas

realizadas. La escopeta es la menos utiliza en la mayoria de las comunidades.

Al igual que la escopeta, el salon es otro de los armas de fuego que son utilizados por los
Tsimane’ en la comunidad de CI, que el 88% no cuentan con este arma de fuego y los que
tienen “1” el 12% de las 8 entrevistas realizadas. A diferencia de la comunidad de ANI, que el
40% no tienen esta arma de fuego, los que tienen “1” el 50% y con “2” el 10%. Existen
diferencias entre las dos comunidades, lo cual, esta presente de acuerdo al grado de
integracion de las comunidades entre las intervenidas y no intervenidas que adquieren estos

productos comerciales de acuerdo a la necesidad y utilidad que dan las comunidades.
La radio es otro de productos que adquieren directamente los Tsimane’ de los centros de los

centros comerciales, comerciantes y madereros en la comunidad de CI, los que no tienen un

50% no cuentan con este producto, y los que tienen “1” el 50%, de las 8 entrevistas realizadas
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en la comunidad, a diferencia de la comunidad de ANI, que el 70% no cuentan con este
artefacto eléctrico, los que tienen “1” 20% y con “2” el 10% del total de las 10 entrevistas

realizadas en la comunidad.

Otra de las compras directas que realizan los Tsimane’, son las ollas grandes de mayor
volumen, mencionadas anteriormente, en la comunidad de ClI, los que no tienen un 63%, y los
que tienen “1” el 12%, con “2” el 25% de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, a
diferencia de la comunidad de ANI, los que no cuentan con este producto un 50%, los que

tienen “1” el 40% y con “2” el 10%, que cuenta la comunidad de las 10 entrevistas realizadas.

Los cuchillos que adquieren los Tsimane’ de los centros comerciales, comerciantes y
madereros son importantes para las familias Tsimane’ que se menciono anteriormente, en la
comunidad de CI, los que tienen “1” el 13%, con “2” el 25%, con “3” el 25%, con “4” el
25%, y con “5” 12%, de las 8 entrevistas realizadas en la comunidad, en comparacion con la
comunidad de ANI, los que tienen “2” el 20%, con “3” el 30%, con “4” el 20%, con “5” 10%,

con “6” 10% y con “10” el 10%, de las 10 entrevistas realizadas en la comunidad.

El anzuelo es otro de las compras directas que realizan los Tsimane’ de los centros
comerciales, de los comerciantes y madereros, en la comunidad de CI los que tienen “1” el
13% con “2” el 25%, con “3” el 13%, con “4” el 13% y con “5” el 36% de las 8 entrevistas
realizadas, en comparacion con la comunidad de ANI, los que cuentan con ‘“2” el 40%, con

“3” el 40%, y con “4” el 20% del total de las 10 entrevistas realizadas en la comunidad.

Finalmente esta la malla de pescar, es otro de los productos que han adquirido los Tsimane’ en
los centros comerciales, comerciantes, que es incorporado a su sistema de vida, en la
comunidad de CI, y ANI no cuentan con este producto comercial de las 18 entrevistas

realizadas en las comunidades intervenidas y no intervenidas.
Al igual, que los productos comerciales que adquieren de los centros comerciales, los

Tsimane’ utilizan también ciertos productos naturales, que ellos mismos los elaboran para

darle una utilidad especifica entre ellos tenemos a los: maricos, canoas, tacu y arco grande que
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son las mas representativas de los objetos que poseen los Tsimane’.

Los maricos es de mucha utilidad y multiuso en la comunidad de CI los que cuentan con “1”
el 12%, con “2” el 12%, con “3” el 37%, con “5” el 13%, con “6” el 13%, y con “14” el 13%,
de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad de ANI, los que
tienen “2” el 10%, con “3” el 30%, con “4” el 40%, con “5” el 10% y con “10” el 10% de las
10 entrevistas realizadas a la comunidad, para los Tsimane’ este producto es de mucha
utilidad.

Las canoas que son construcciones propias de los Tsimane’, que sirven para poderse
desplazarse por el rio. En las comunidades de CI no cuenta con este medio de transporte en
comparacion de la comunidad de ANI que el 90% no cuentan con este medio de transporte y

los que tienen “1” el 90%, de las 10 entrevistas realizadas a la comunidad.

Otro de los productos construidos por las Tsimane’ es el tact que tiene gran utilidad para pelar
el arroz, en la comunidad de Cl, los que no tienen un 25%, los que cuentan con “1” el 62%, y
con “2” el 13% de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, a diferencia de la comunidad de
ANI los que no tienen un 30% y los que cuentan con este producto con “1” el 70%, de las 10

entrevistas realizadas a la comunidad.

Finalmente esta el arco grande que los Tsimane’ construyen y utilizan un material resistente
como es la “chonta”, en la comunidad de CI los que cuentan con este instrumento de caza con
“1” el 37%, con “2” el 25%, con “3” el 13%, y con “4” el 25%, en comparacion de la
comunidad de ANI, los que tienen “1” el 10%, con “2” el 40%, con “3” el 30%, con “5” el
10% y con “10” el 10% del total de las 8 entrevistas realizadas en la comunidad. Este
instrumento de caza es de vital importancia en los Tsimane’ para la caza y la pesca, lo cual,

esta siendo remplazado por los instrumentos de fuego.
En cuanto a los animales domésticos los Tsimane’ crian pato, chancho, gallina y vaca, que son

una de las fuentes de reserva para las familias Tsimane’, en todas las comunidades visitadas

cuentan con algunos de los animales, en la comunidad de CI no crian estas aves de corral, en

114



las 8 entrevistas realizadas a la comunidad en comparacién de la comunidad de ANI que el
80% no crian estas aves de corral, los que tienen “2” el 10%, y con “5” el 10% del total de las

10 entrevistas realizadas a la comunidad.

La crianza del chancho en la comunidad de CI un 75% no tienen y los que cuentan con “5 el
12%, y con “6” el 13%, de las 8 entrevistas realizadas a la comunidad, en comparacion con la
comunidad de ANI que un 40% no crian estos animales porcinos y los que tienen “1” el 20%,
con “2” el 20%, con “3” el 10% y con “4” el 10% de las 10 entrevistas realizadas en la
comunidad, la crianza de estos animales domésticos para los Tsimane’ tiene poco valor

mercantil que es mas para el consumo de las familias.

Otro de las crianzas son las gallinas que en la mayoria de las familias Tsimane’ tienen estas
aves de corral, en la comunidad de CI los que no tienen un 12%, los que tienen “1” el 24%,
con “5” el 13%, con “8” el 13%, con “10° el 38%, a diferencia de la comunidad de ANI, los
que tienen “3” el 10%, con “6” el 10%, con “10” el 70%, y con “30” el 10%, de las 10

entrevistas realizadas en la comunidad.

Finalmente esta la crianza de animales vacunos en menor escala, en las dos comunidades
entrevistadas de Cl y el ANI no acostumbran criar estos animales que necesitan un mayor

espacio.

Estas comunidades seleccionas de las 18 comunidades del total, se tomo en cuenta a 10
comunidades mas representativas que estan ubicados en los ejes troncales, por el rio Maniqui
y la Carretera Fatima. Esta seleccion permite precisar el grado de integracion de los Tsimane’
a los mercados regionales que anteriormente se realizo un analisis descriptivo y diferenciacion
entre las comunidades intervenidas y no intervenidas sobre el grado de integracion al

mercado’.

"0 \er anexo los cuadros comparativos: 20-20.1, 21-21.1, 22-22.1, 23-23.1, 24-24.1, y 25-25.1 Comunidades
intervenidas y no intervenidas: Néapoles - Martirio carretera Fatima, Jamanchi 1 - Moseruna carretera Fatima,
Munday Maniqui Medio - Puerto Méndez Maniqui Bajo, Ucufia - Mision Fatima, Vishiricansi - Campana
carretera Fatima y Alta Gracia - Arenales carretera a Yucumo.
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Los siguientes cuadros comparativos muestran el grado de integraciéon de los Tsimane’ al
mercado, por la compras directas que realizan en los centros comerciales, comerciantes y los
madereros que operan en la zona de estudio. Siguiendo la misma I6gica de comparacion entre
las comunidades intervenidas y no intervenidas, para esta comparacion se complemento para
tener un panorama completo sobre la situacién del grado de integracion de las otras
comunidades mencionadas anteriormente, tomando en cuenta: la poblacién, la distancia entre
una comunidad y la otra y su proximidad de estas comunidades entre ellas tenemos a las
siguientes comunidades: Napoles intervenida (NI), Martirio no intervenida (MNI), Jamanchi 1
intervenida (J11) Moseruna no intervenida (MNI), Munday intervenida (MI) Puerto Méndez
no intervenida (PMNI), Ucufia intervenida (Ul) Misién Fatima no intervenida (MFNI),
Vishiricansi intervenida (V1) Campana no intervenida (CNI) y Alta Gracia intervenida (AGI)

Arenales no intervenida (ANI).

Como se menciono anteriormente la seleccion de las 10 comunidades de referencia, nos
permite precisar el grado de integracion de los Tsimane’ y la dependencia de la economia
mercantil, por las compras directas de productos comerciales que realizan los Tsimane’
(CDPC), la elaboracion de instrumentos atiles (EIU) y la posesion de animales domésticos
(PAD). Esta sistematizacion se ha realizado a partir de macro componentes, (ver la siguiente
figura: 6 Grados de integracion de las comunidades Tsimane’) que presenta estos flujos de
consuno y dependencia de los centros comerciales, comerciantes y madereros, se debe aclarar
que esta muestra selectiva permite tener el panorama completo sobre la situacién que estan
atravesando las comunidades Tsimane’ asentados por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
Con los datos registrados y las variables econdémicas seleccionadas para esta tematica se
evidencio que las comunidades Tsimane’ presentan grados de integracion al mercado de
acuerdo al proceso y el contacto que se tiene de forma directa e indirectamente entre ellos

tenemos los siguientes niveles:

ler grado: Este primer grado de integracion se presenta en las comunidades mas alejadas de
los centros urbanos, lo cual, atraviesan una serie de factores: la dificil accesibilidad, la
distancia que salen eventualmente a los centros urbanos, para poder adquirir algunos

productos comerciales, pero que existe una constante interaccion con los intermediarios de los
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FIGURA:5 GRADOS DE INTEGRACION DE LAS COMUNIDADES TSIMANE’

CENTROS COMERCIALES
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comerciantes y madereros que recorren por el rio Maniqui y la carretera Fatima, en las
comunidades préximas a los centros urbanos existe los medios para poder llegar a los centros
urbanos y qué consumen menos de los intermediarios, sino que las familias Tsimane’ realizan
las compras directas en los centros comerciales y en las comunidades cercanas a los centros

urbanos existe mayor acceso y que estan siempre semanalmente en los centros urbanos.

En las comunidades mas integradas del primer grado al mercado, los patrones de consumo se
han modificado notablemente, e incluso la forma de alimentacion es distinta. Asi, se observa
que estas comunidades Tsimane’, en su mayoria, depende de los productos del mercado para
satisfacer sus necesidades de consumo, mientras que los productos de la selva son
complementarios. Esta situacion repercute negativamente en la salud de la poblacion, debido a
la falta de una dieta equilibrada. Por eso, las enfermedades de mayor incidencia son la anemia,
neumonias, diarreas, resfri6 y la tuberculosis donde su alimentacion es puramente

carbohidratos.

En algunas comunidades Tsimane’ integradas del primer grado, han perdido el consumo de la
chicha (alimento anteriormente indispensable para la subsistencia), y su reemplazo se consume
el fresco, y en las fiestas, se consume alcohol comprado de los centros comerciales y de los
intermediarios. En estas comunidades el nivel de vinculacién al mercado también se expresa

con la adquisicion de equipos de sonido como las radio grabadoras.

2do grado: En este segundo grado de integracion de las familias Tsimane’ el acceso a los
centros urbanos se toma los siguientes aspectos; la distancia es accesible, el consumo y la
dependencia es en termino medio, pero que estan propensos a la integracion al mercado que
son dependientes de las compras directas que realizan en los centros urbanos y de los

intermediarios. Las visitas que realizan las familias son semanalmente o quincenalmente

3er grado: Finalmente esta el tercer grado de integracion de los Tsimane’, por las compras
directas que realizan de los centros comerciales y poca dependencia de los intermediarios
como los comerciantes, maderos y colonos que realizan estas expediciones llevando productos

comerciales a las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.
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Se muestra un inventario de las compras directas que realizan los Tsimane’: entre ellas
tenemos las bicicletas, machetes, hachas mosquetero, escopeta, salén, radio, olla grande,
cuchillo anzuelo y la malla de pescar son los que poseen las familias indigenas Tsimane’. Los
datos presentados presentan un promedio ponderado de las compras directas que realizan y el
grado de integracion de las comunidades Tsimane’, estas adquisiciones varian de una
comunidad a la otra, por el grado de integracion al mercado que presentan por las constantes

influencias del sistema occidental.

Los objetos de mayor demanda de las comunidades estdn los machetes, los cuchillos y las
hachas, que estos productos comerciales adquiridos de forma directa y indirecta de los centros
comerciales o los intermediarios, es decir, un promedio de “1”, “2” y “3” son los que tienen
cada familia Tsimane’, tanto las bicicletas, las escopetas, los salones las ollas grandes y los
mosqueteros, son los que ocupan el segundo lugar en orden de importancia de las
adquisiciones que realizan los Tsimane’, posteriormente en tercer lugar esta la radio y la malla
de pescar, esta clasificacion y adquisicion de estos objetos comerciales que tienen gran

utilidad para los Tsimane’.

Estas adquisiciones directas o indirectas de las compras que realizan los Tsimane’, en los
mercados, donde estas instituciones mercantiles estan cargadas con una serie de necesidades
individuales por la exigencia del propio mercado, donde los productos comerciales que venden
0 realizan intercambios asimétricos con las comunidades intervenidas y no intervenidas,
adquieren un valor de utilidad en las comunidades Tsimane’ como: los machetes, las hachas,
los cuchillos y otros articulos que se convierten en primera necesidad y depender de estos
articulos y objetos que lograron introducir en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y

la carretera Fatima.

Otro de los factores determinantes en la integracion al mercado de los Tsimane’, es la
combinacion y el reemplazo de ciertos instrumentos tradicionales por instrumentos
comerciales; por ejemplo las flechas por las escopetas y los salones, los tejidos de maricos con
lanas sintéticas, que logran introducirse por su efectividad mercantil. EI agotamiento de los

recursos naturales también induce al cambio de los patrones de consumo; asi por ejemplo, si
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antes se consumia carne de monte, ahora esto es cada dia mas dificil al acceso a estos animales
silvestres en las comunidades de primer y segundo grado de integracion que estan en proceso

del consumo de la carne de res.

Esta integracion al mercado ha tenido diversos efectos sobre la vida de los Tsimane’ de las
comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Los detallamos a

continuacion:

La vinculacion de la agricultura con el mercado ha terminado que las comunidades mas
proximas a los centros urbanos: como San Antonio, Campo Bello, Manguito Alta Gracia,
Néapoles, Martirio y Arenales ampliaran la produccién del arroz. De hecho, éste es uno de los

productos mas demandados por el mercado.

Ello, estd conduciendo a que una proporcion creciente del area cultivada sea destinada a la
siembra del arroz por la demanda del mercado regional, esta tendencia que podria considerarse
peligrosa para la conservacién de los suelos -puesto que el cultivo del arroz necesita mayores
nutrientes-, han encontrado un limitante: el cultivo del arroz se requiere, como ninguin otro
producto la inversion de fuerza de trabajo, por sus caracteristicas, el arroz exige un alto
componente de trabajo manual (no mecanizado). Asi demande el trabajo de toda la familia
inclusive de unidades extrafamiliares. “Yo voy a ir a cosechar arroz mafiana a Martirio y

me voy a quedar como tres meses” (Cuverene 8/4/03).

La situacion de las comunidades que estdn ampliando la produccion del cultivo del arroz,
crean nuevas ventajas y mayor dependencia del mercado que, para acceder a los ingresos
monetarios indispensables se debe destinar mayores proporciones de estos productos para la
venta en desmedro del autoconsumo. Ello conduce a un empobrecimiento mas acentuado de

las familias Tsimane’.
Por su parte, y como ya sefialamos la estructura de la ampliacion de la tierra esta conduciendo

a un proceso de sobreexplotacion de los suelos. Los Tsimane’ afirman que los rendimientos

afio tras afio son menores que en el pasado. Esto, en algunos casos, los conduce a pensar la
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proximidad del fin del mundo.

Con la incorporacion al mercado surge una forma de ser mas individual en las comunidades
Tsimane’, estd conduciendo a que los sistemas reciprocos sean olvidados. Las obligaciones de
dar, distribuir y devolver que implicaban un prestigio, ahora son tomadas menos en cuenta
creando una situacion de desconfianza que dificulta la cooperacion y la redistribucién. Otra de
las causas es la creciente demanda de la fuerza de trabajo de los empleadores que ademas les
resta tiempo a la realizacion de las précticas tradicionales, introduce otro tipo de valores como

el de que todo trabajo debe ser remunerado con dinero.

La integracion al mercado ha conducido, ademas, a que se oscurezca la estricta division
familiar del trabajo. Por ejemplo, dando mayor responsabilidad a las mujeres en las cosechas
del arroz y el cuidado de los hijos y la alimentacion, esta actividad estaba vinculada

anteriormente con la pareja.

El mercado genera ciertas necesidades de consumo y dependencia en las comunidades
Tsimane’ a parte de los anteriores mencionados, estadn las adquisiciones de utensilios de
cocina, Utiles escolares, medicinas, combustibles (kerosene), sal, azucar, fosforos, coca fideo,

" algunos productos comerciales tienen que pagar con los

sardina, etc. Cuando ‘‘sacan
productos agricolas sin ser cosechadas, es decir que ya estan vendidos anticipadamente las
cosechas de arroz. En algunas comunidades Tsimane’ todavia mantienen casi, en su totalidad,
los patrones de consumo tradicionales. Se utilizan los productos de la caceria, la pesca, la

recoleccion de productos silvestres y la agricultura de subsistencia.

Estos productos comerciales y no comerciales adquieren un estatus social de la riqueza
material que tienen los Tsimane’. Se nota, también con la adquisicion de estos objetos,
instrumentos comerciales, van incorporando a su sistema de vida por ejemplo el reemplazando
de las flechas por las armas de fuego que se inserta al sistema individual, que esta generando

la dependencia del mercado.

™ El termino sacar significa en los Tsimane’ acceder al producto comercial que el intermediario le provee
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Aparte de las diferencias entre los tres grados de integracion de las comunidades Tsimane’
anteriormente mencionados, los cuales inciden en las diversas estrategias familiares al interior
de cada comunidad. Esto se refiere a diversos factores; la distancia a los mercados urbanos, a
los precios de los productos, la fuerza de trabajo con que cuenta la familia. Estos factores
hacen que la opcién por tal o cual producto como la extension que ocupan los cultivos
comerciales se modifiquen a lo largo del tiempo y la dependencia de los productos
comerciales en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima

va acrecentandose cada dia mas.

3.1.  Prestamos de los instrumentos, utensilios en las comunidades intervenidas y no

intervenidas

Estas adquisiciones de los productos comerciales que realizan de los centros urbanos y de los
intermediarios que operan en las comunidades, los Tsimane’ han logrado incorporar a sus
sistema de vida estos instrumentos, utensilios y otros objetos comerciales que tienen gran
utilidad, estos mismos productos comerciales que adquieren son para realizar prestamos en
funcion a la necesidad del otro que logran mantener este sistema tradicional mediante los

prestamos en las familias.

Siguiendo la misma logica comparativa de analisis de las comunidades intervenidas y no
intervenidas tenemos a la comunidad de SAI de las 12 entrevistas realizadas no prestan, lo
cual, significa que existe una proceso de individualizacién, dejando de lado el sistema
reciproco. Los préstamos mas frecuentes es la bicicleta, hacha, salén, olla, marico, canoasy el
tacu, de los que poseen estos productos comerciales y los objetos que elaboran ellos mismos,
estos prestamos que realizan en la comunidad son muy limitados por la influencia de la
integracion al mercado’?, en comparacion con la comunidad de CBNI, existe el préstamo de
las bicicletas, machete, hacha, escopeta salon, olla grande, marico, canoas y el tacu, lo que
mas se evidencia en esta comunidad no intervenida es el préstamo de la olla grande, ya que

este utensilio es vital para la elaboracion de la chicha. De las 12 entrevistas realizadas, se pudo

"2 \/er anexo cuadro comparativo: 15-15.1.A Comunidades intervenidas y no intervenidas San Antonio y Campo
Bello Maniqui Bajo Préstamos.
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precisar y categorizar de 1 a 5 veces realizan estos préstamos, para acudir a los que tienen y
cuentan con estos productos o objetos comerciales, esta comunidad esta entrando en un

proceso de integracion al mercado.

Otra de las comunidades tomas como referencia es la comunidad de Yaranda y Cachuela por
el rio Maniqui Medio™. La comunidad de Y1 a pesar de la distancia esta comunidad mantiene
aun los préstamos de forma restringida en una escala de 1 al 5 lo que mas sobresale de los
prestamos es la olla grande con un 54% y las canoas con un 54%, y los demas productos que
se prestan de forma limitada de las 14 entrevistas realizadas, la mayoria cuentan con estos
productos comerciales a pesar de la integracion al mercado de esta comunidad, en
comparacion con la comunidad de CNI, los prestamos que mas se tiene son las canoas con un
85% seguido de la escopeta con un 43% vy finalmente la hacha y la radio con un 14%. Los
prestamos que realizan al interior de la comunidad no intervenida son de 2, 3, 4, 8 y 10 veces
que se prestaron de los que tienen estos objetos o productos, es importante precisar a pesar de
la no intervencion con los talleres se muestra que existe este proceso de individualizacion que

penetr6 en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Continuando con las comunidades seleccionas para el analisis comparativo de las intervenidas
y no intervenidas tenemos a la comunidad Voreyo VI 'y la comunidad de Catumare CNI por el
rio Maniqui arriba, estas dos comunidades son las més alejadas del centro urbano™, en la
comunidad de VI las canoas son las que mas se prestan con un 52%, que les sirve para
desplazarse por el rio y que es de gran utilidad para esta comunidad, seguidamente esta el
préstamo de las hachas con un 39%, el machete, la radio, la olla grande y él tacu con un 38%,
finalmente esta el préstamo de las armas de fuego con un 13% de las 8 entrevistas realizadas.
En esta comunidad pese a la integracion al mercado, los sistemas reciprocos se recreen dentro
nucleo familiar, pero que es, de forma restringida debido a la penetracion del mercado que ha
generado un proceso de individualizacion en las familias Tsimane’, los prestamos que realizan

es de 1 a 4 veces por semana, que es de acuerdo a la necesidad y la utilidad que se lo va a dar a

3 Ver anexo cuadro comparativo: 16B-16.1.B Comunidades intervenidas y no intervenidas Yaranda y Cachuela
Maniqui Medio préstamos.

" \Ver anexo cuadro comparativo: 17C-17.1.C Comunidades intervenidas y no intervenidas Voreyo y Catumare
Maniqui Alto préstamos.
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ese producto o objeto, en comparacion con la comunidad de CNI los prestamos que mas
realizan es la olla grande, canoas y el tacu con un 33% y los demés objetos, instrumentos no se
prestan en esta comunidad, es importante mencionar que solamente se prestan de 1 a 3 veces,
esto implica que existe una gran dependencia del mercado y el proceso individual se esta
consolidando en estas comunidades alejadas del radio urbano, que es uno de los nuevos
efectos que esta ocasionando, dejando de lado el sistema reciproco que han logrado mantener

por mucho tiempo las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Continuado con el anélisis de los datos registrados en el trabajo de campo, estas 6
comunidades fueron tomadas en cuenta por su grado de ubicacién exclusivamente por el rio
Maniqui y posteriormente tenemos las otras comunidades asentadas por las tres principales
carreteras que estan asentadas las comunidades Tsimane’; entre ellas tenemos por la carretera

a Trinidad, Yucumo y Fatima.

Por la carretera a Trinidad tenemos a la comunidad de Manguito intervenida Ml y la
comunidad no intervenida el Dorado DNI ubicado por la carretera a Yucumo, estas dos
comunidades estan proximas a los centro urbanos el primero fue intervenida con los talleres de
capacitacién anteriormente mencionado y la segunda comunidad no fue intervenida™, la
comunidad de MI la mayoria de esta poblacion no se prestan los instrumentos de trabajo como
el machete y los mosqueteros, pero si existe un préstamo en menor escala de los otros
productos, objetos comerciales o los instrumentos realizados por ellos mismos, los préstamos
que realizan son las siguientes: las bicicletas, hachas, escopeta, marico y la canoa con un 8%
gue es muy bajo en comparacion con las otras comunidades analizadas comparativamente en
una escalade 1 a5y 7 veces que se prestaron, seguidamente estan lo que mas se prestan; el
salon con un 24%, la radio con un 23% Y el tacu con un 31% y en la comunidad intervenida lo
gue mas se prestan es la olla grande con un 53%, este producto comercial es importante para la
elaboracion y almacenamiento de la variedad de chicha que preparan, que esta destinado para
el consumo y la redistribucién, posteriormente se desarrollara en profundidad sobre el

comportamiento y el valor que tiene esta alimentacion en los Tsimane’, en comparacion con la

7 Ver anexo cuadro comparativo: 18D-18.1. D Comunidades intervenidas y no intervenidas Manguito carretera a
Trinidad y Dorado carretera a Yucumo préstamos.
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comunidad de DNI, en esta comunidad lo que més se presta es la olla grande con un 67%, otro
de los productos que se prestan son las hachas con un 64%, es el que més circula en la
comunidad, seguidamente esta el tacu con un 56% Yy el machete con un 55%, a continuacién
estan los otros prestamos que realizan los Tsimane’ en menor escala como es la escopeta y el
marico con un 33%, el mosquetero y la canoa con un 22% y finalmente esta el salén con un
11%, estos prestamos que realizan los Tsimane’ al interior de la familia y la comunidad
permiten mantener el sistema tradicional reciproco pese a la integracion al mercado. En la
comunidad del DNI, la escala de préstamos que realizan los Tsimane’ es de 1 a 5y 7 veces por

semana que es de acuerdo al grado de necesidad del otro.

Es importante distinguir esta comunidad del DNI de las otras comunidades intervenidas y no
intervenidas, en esta comunidad aln se va manteniendo el sistema reciproco a pesar de la
penetracién del mercado y la proximidad al centro urbano, el mosquetero, si bien, es una
adquisicién comercial, pero juega un papel social el de compartir y ser utilizados por los que
necesitan, y en comparacién de las otras comunidades que este producto comercial es

individual y no colectivo.

Finalmente estan las comunidades asentadas por la carretera Fatima Cuverene y Aperecito la
primera intervenida y la segunda no intervenida’®, en la comunidad de CI los prestamos que
mas realizan los Tsimane’ son los maricos con un 52%, seguido de las hachas, escopeta, salon
con un 51%, posteriormente esta el préstamo del machete con un 39%, otro de los prestamos
es la olla grande y el tacu con un 38% y finalmente estan los préstamos de las bicicletas, el
mosquetero y la radio con un 13% de las 13 entrevistas realizadas en la comunidad, estos
prestamos que realizan los Tsimane’ lo hacen segun la necesidad que tiene cada uno de ellos,
el rango de prestamos se lo realiza en una escala de 1 a 7 veces, en comparacion con la
comunidad de ANI existe muy poco prestamos de los productos comerciales o de los objetos
elaborados por ellos mismos, entre ellos tenemos la escopeta con un 50%, seguidamente esta
el salén y el tacu con un 40%, otro de los prestamos son los machetes con un 30%, en esta

comunidad no intervenida los prestamos que realizan con menor frecuencia son la olla grande

"® Ver anexo cuadro comparativo: 19E-19.1.E Comunidades intervenidas y no intervenidas Cuverene y Aperecito
carretera Fatima préstamos.
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con un 20%, finalmente estan los prestamos de la bicicleta, machete, radio y marico con un
10%, de las 9 entrevistas realizadas, es decir, esta comunidad no intervenida los productos,
objetos utensilios, herramientas que tienen estan en un proceso de individualizacion por la
fuerte presencia del mercado a pesar de la distancia considerable del centro urbano. Estos
préstamos lo realizan en una escala de 1 a 4, 6 a 7 veces por semana, segun el grado de

necesidad de las 9 entrevistas realizadas en la comunidad.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas se pudo evidenciar la presencia del
mercado, fuertemente enraizado bajo la logica individual que a generado a pesar del sistema
tradicional reciproco que las comunidades Tsimane’ han mantenido al interior de las familias
que han logrado sobrellevar en la actualidad. Esta integracion al mercado ha logrado
implementar un proceso gradual de dependencia en las comunidades mas préximas,

intermedias y lejanas del territorio Tsimane’.

Esta integracion de las comunidades Tsimane’ al mercado, restringe la reciprocidad interna y
la circulacion de excedentes al interior de las redes de intercambio. En el proceso de
sistematizacion y analisis de los datos registrados se pudo evidenciar que existe un proceso de
pérdida de valores lo que sus antecesores les dejaron “...nuestros abuelos antes no conocian
las escopetas ni las ollas (...) ellos nomas se hacian sus arcos y las ollas de barro que
ahora se ha perdido mucho, mas quieren de aluminio...” (San Antonio 11/02/03), lo cual,
expresa que estos nuevos valores incorporados han logrado introducirse en el sistema de vida
de los Tsimane’ bajo ciertas condiciones objetivas que viven actualmente y que no permiten su

realizacién como antano.

Las comunidades grandes, medianas y pequefios son los que mas tienen mayor contacto con
el mercado por la diversidad de los productos que adquieren de los centros comerciales y los
intermediarios que lograron introducir estos productos comerciales en las comunidades
Tsimane’ que se presenta segun la poblacion y la distancia entre una comunidad y la otra. Las
comunidades intervenidas y no intervenidas que estan mas préximos a los centros urbanos, los
intermedios y los mas alejados del radio urbano, son los que generan y acceden a la

dependencia del mercado, esta dependencia se presenta gradualmente segun la necesidad y la
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adquisicién de los objetos, utensilios que méas necesitan para poder incorporar a su sistema de
vida. Esta interactuacion de forma directa o indirectamente a determinado los nuevos patrones
y los precios que el mercado a logrado imponerse desfavoreciendo a la poblacion Tsimane’,
que esta siendo consumido y absorbido por el sistema mercantil. Finalmente se encuentran en
una situacion desesperante en el conformismo de la imposicion de los precios reales a los del
comercio local (ver la siguiente: figura 7. préstamos que realizan las comunidades

intervenidas y no intervenidas).

En las comunidades intervenidas y no intervenidas existen dos formas de adquirir los
productos comerciales por un lado las compras directas de los centros comerciales urbanos y
por otro lado estan las compras indirectas de los intermediarios: comerciantes, madereros
colonos y ganaderos que son los principales proveedores de los productos comerciales, tanto
en los centros urbanos y en las mismas comunidades se pudo evidenciar en estas comunidades
intervenidas y no intervenidas los dos sistemas: entre ellos tenemos al sistema mercantil y el
sistema econdémico del momento y del consumo, lo cual, el primero logro introducirse
mediante los objetos, utensilios y otros substancias que son muy requeridos por los Tsimane’,
para poder consolidar la integracion al mercado de las comunidades Tsimane’ asentados por el
rio Maniqui y la carretera Fatima. En segundo lugar el sistema reciproco en las comunidades
intervenidas y no intervenidas ain se sigue manteniendo este sistema tradicional, lo cual, esta
sellada por la solidaridad de la familia y la comunidad a pesar de la fuerte presién del

mercado.

En algunas comunidades intervenidas y no intervenidas en la investigacion se pudo evidenciar
que estos dos sistemas estan presentes en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio
Maniqui y la carretera Fatima, pese a la integracion al mercado, donde los productos
comerciales y los productos elaborados por ellos sirven como vehiculos que interactuan
mediante los “prestamos”; en el sistema individual los prestamos se realiza de una forma
condicionada del objeto o instrumento que se presta, y en el otro sistema el préstamo se lo
realiza por necesidad del otro. Esta integracion al mercado en las comunidades Tsimane’
intervenidas y no intervenidas, esta dando grandes alteraciones de causas y efectos

multiplicadores en el sistema reciproco y en las actividades diarias que realizan en la caza, la
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FIGURA: 7 PRESTAMOS QUE REALIZAN LAS COMUNIDADES
INTERVENIDAS Y NO INTERVENIDAS
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pesca, la recoleccion y la agricultura de subsidencia. Por ejemplo existe el despoblamiento y el
alejamiento de los animales monte o la caza indiscriminada por los madereros que estan
deforestando del Territorio, la utilizacion de dinamita en rio Maniqui por los comerciantes, la
recoleccion de las hojas de jatata sin concluir su ciclo de madures de la palmera, finalmente
esta el crecimiento en la ampliacion de los chacos agricolas. Todos estos factores e influencias
han consolidado la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, de acuerdo al proceso y el contacto que se

tiene directa o indirectamente.

4, INTEGRACION DE LA ECONOMIA INDIGENA TSIMANE’ A LA
ECONOMIA DE MERCADO.

El proceso de integracion de las comunidades Tsimane’ al mercado regional de San Borja del
departamento del Beni se presento en dos formas: a nivel externo e interno, en primera
instancia la demanda de los productos agricolas, los tejidos de pafios de jatata donde los

(13

Tsimane’ han “...contribuyendo significativamente a la economia regional poniendo en el
mercado sus productos agricolas, sus productos de recoleccién y su fuerza de trabajo
estacional...” (Chichén, 1989: s/p). Esta demanda de los mercados regionales fue
acrecentando en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, los del rio
Maniqui arriba la integracion al mercado lo realizan mediante la recoleccion y transformacién
de la hoja de jatata (geonema deversa) en pafios que sirven para los techados de las viviendas

y otras edificaciones.

Las comunidades asentadas por la carretera Fatima la integracion al mercado lo realizan
mediante la produccion agricola, en estas zonas contiguas al bosque humedo subtropical
donde la jatata es escasa y estan mas cerca de San Borja. A nivel interno esta la presencia de
los intermediarios comerciantes, madereros, ganaderos y colonos en las propias comunidades
Tsimane’ asentadas en el Territorio, llevando productos comerciales hasta los lugares
inaccesibles, generando intercambios asimétricos. Donde estos productos comerciales
adquieren un poder de dominacion y utilidad en el momento que es adquirido por las familias

Tsimane’.
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Por otro lado la presencia del Estado, mediante la apertura de caminos integradores que ha
dado lugar al crecimiento de la migracion de los “colonos” buscando nuevos asentamientos al
interior y las proximidades del Territorio Tsimane’, que ha logrado generar conflictos
interétnicos por problemas limitrofes, otro de los factores a la integracion al mercado de las
comunidades Tsimane’, es la presencia de las instituciones religiosas por un lado estan los
catolicos y los protestantes que marcaron su territorio de operacion identificando las

comunidades con las que trabajan y las que pueden contar con ellas.

Estas formas y estrategias que han adoptado los agentes externos; como las instituciones
publicas y religiosas han logrado implementar politicas econdmicas ajenas a la realidad de las
comunidades amazonicas, en particular en las comunidades Tsimane’, con el afan de apuntalar
el sistema individual y cambios en las pautas de comportamiento social de las comunidades
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Los no-indigenas han logrado fortalecer y
acumular cierto poder de dominacion y control mediante los productos comerciales y el
proceso de adoctrinamiento de las instituciones religiosas dando lugar a una reciprocidad
negativa en el sistema reciproco de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y

la carretera Fatima.

Sin embargo, el sistema reciproco logro afianzarse mas en las familias y reduciendo el radio
de accién en la comunidad, lo cual, permitié tener a los dos sistemas econdémicos en las
comunidades intervenidas y no intervenidas. Esta integracion al mercado de los Tsimane’ a
vierto una brecha de reflexion y andlisis el porqué y como la poblacion indigena esta siendo
reducido y obligado a estar en este sistema individual y es importante poder recobrar la
confianza y la perdida que tuvieron con la integracién al mercado, cuestionando el sistema de
endeudamiento y la dependencia del mercado de los productos comerciales que adquirieron
directa o indirectamente. En este proceso, se reconoce la necesidad de fortalecer el sistema
reciproco de las formas de distribucién que mantenian y que permita orientar acciones desde

de su punto de vista de los Tsimane’ asentados por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

La penetracion de los comerciantes, madereros en las comunidades Tsimane’ marco un

momento definitivo para que los indigenas esperaran y lograron asimilar la penetracion de la
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economia de mercado. A pesar de esto, el contacto con los centros comerciales y los
intermediarios se intensifico de forma acelerada en la dependencia del mercado. La ilusién de
las mercancias continua llamando la atencidon a los Tsimane’, sobre todo en los jovenes, que
son los que mas salen de las comunidades a hacer nuevos contactos con los centros urbanos y

buscar subempleos como mano de obra barata.

Es evidente que la cultura indigena sea impregnada de muchos elementos foraneos. Estos
seran manejados por las comunidades en la medida que ellos lo perciben si es favorable o

desfavorable para su propia referencia de su propia cultura.

4.1.  Analisis de la adaptacion de la economia Tsimane’ a la economia de mercado

La economia Tsimane’, Si bien, se menciono anteriormente que esta sustentado en base a
cuatro pilares, que son la caza, pesca, recoleccion y la agricultura de subsistencia, de estas
poblaciones amazonicas en particular en los Tsimane’, han tenido un proceso historico de
sobrevivencia étnica. A este sistema economico del momento y del consumo es intervenida de
forma externa de las misiones con el objetivo de colonizarlos y concentrarlos en un solo lugar,
generando espacios de adoctrinamiento de las nuevas almas y apropiacion de un nuevo
territorio para su creacion de las misiones, este proceso de colonizacion abrié un espacio
interno en las comunidades Tsimane’ de experimentar su otredad temporal social con la

finalidad de servir a Dios.

Con estas reducciones de las misiones se intento desarticular a las comunidades extensas y
espaciales culturalmente definidas en la amazonia, lo cual, no pudieron consolidar este
proceso de adoctrinamiento en todo el territorio Tsimane’, a pesar de esta intromision de las
instituciones religiosas en las comunidades intervenidas y no intervenidas, aun se sustenta en
el manejo tradicional reciproco; alrededor suyo se construye, las construcciones de casas
fortalecidas mediante la red del sistema de parentesco, apoyados por sistema politico y

econdmico que se basa en un modelo tradicional.
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Este proceso de penetracion es seguidamente consolidado, por los comerciantes como los
directos intermediaros que lograron generar ciertos espacios de control y dominacion,
mediante los productos comerciales que introducieron en las comunidades Tsimane’, bajo el
sistema individual, con la finalidad de integrar al mercado, generando nuevas relaciones entre
los indigenas; aprovechandose del el vocablo "pariente” denota la identificacién en aspectos
que se comparten independientemente de la comunidad a la que pertenece. Estas nuevas
relaciones amplian los contactos sociales interétnicos que han generado nuevos espacios y

cambios en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Cambios en el patrén de asentamiento: Tradicionalmente, las familias Tsimane’ estan
consolidados por filiacion que dependia basicamente de la facilidad que ofrecia el medio
natural para poder realizar sus actividades de subsistencia, en calidad de las tierras y de la
disposicion de acceso a los espacios de uso. Actualmente, se toma en cuenta el acceso a los
servicios basicos de forma limitada y en algunos casos, a la cercania a las fuentes de empleo
mal remunerado que ofrecen los comerciantes, madereros, colonos y ganaderos o en los

centros comerciales y las comunidades integradas al mercado.

La poblacién joven tiende a desplazarse de su lugar de origen y buscar nuevas alternativas y
estrategias, accediendo al sistema mercantil monetarizado mediante la oferta y la demanda.
Esta practica ha originado una disminucion paulatina de la oferta ambiental, lo cual, ha
provocado una deficiencia alimentaria y un mayor consumo de alimentos importados donde se
requiere tener dinero. Asi, aumenta la enajenacion y la dependencia del indigena frente a los

no indigenas.

Esta dinamica que se presenta alrededor de las comunidades mas integradas al mercado, pero
al menos en parte, su légica se ha extendido hasta las comunidades mas alejadas y menos
integradas al mercado. Las comunidades organizan sus asentamientos de manera mas
permanente; la presencia de los elementos materiales comerciales con altos costos y mayores
dificultades de acceso y movilizacion contribuyen a que vayan incorporando nuevos valores

culturales ajenos a su cultura.
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La propiedad y el acceso a los recursos: La recuperacion de una gran parte del territorio
ancestral, mediante la constitucion y la acreditacion de titulos territoriales de parte del Estado
como son las Territorios comunitarios de origen TCOs, ha permitido que los indigenas
Tsimane’ recobren parte de su autonomia y a generado una mayor confianza para decidir su
futuro. De la misma manera, la consolidacion de las autoridades indigenas y la pérdida del
monopolio del poder de las instituciones no gubernamentales, ha abierto un ambiente de
dialogo intercultural para la toma de decisiones. Ademas, esta situacion ha dado paso a la
reafirmacion cultural como fuente de inspiracion para orientar el destino de las comunidades,
de manera que las normas tradicionales estdn siendo recuperadas y ser recreadas para
adecuarse a la situacion actual en la que viven las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

La propiedad y el acceso a los recursos, en los territorios ancestrales, se mantienen bajo los
principios tradicionales. A nivel comunitario, la propiedad esta definida por las areas que son
usadas para las actividades de subsistencia y por los lugares miticos mencionados en los

relatos. Muchos de estas zonas necesitan ser incluidas dentro los TCOs.

La cartografia final muestra en forma general del territorio otorgado por el Estado, pero que
existen problemas en el momento de saneamiento territorial, quedan claras que las
comunidades que no fueron tomadas en cuenta dentro del territorio Indigena Chimane’ (TICH)
tienen grandes problemas en el asentamiento y sobre apropiacion de nuevos espacios
territoriales, se necesita revisar detalladamente sobre la situacién que estan atravesando
algunas comunidades Tsimane’, para asegurar de esta manera su sobrevivencia como grupo y
su integridad cultural. Para ello, debe tomarse en consideracién que los asentamientos de las
comunidades Tsimane’ son espaciales que se mueven constantemente cada un determinado

tiempo, dentro del territorio que sus ancestros lo han dejado.

A pesar de la influencia del mercado en el area de estudio, las comunidades Tsimane’ atn
mantienen gran parte de sus formas tradicionales reciprocas de aprovechamiento del bosque.
Inclusive algunos colonos han asimilado las préacticas indigenas en sus sistemas de

produccion. De la misma manera, los indigenas estan dedicando parte de su tiempo a
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actividades destinadas a la obtencion de dinero, ya sea con la comercializacion de los
productos 0 a través de trabajos mal remunerados. Por lo tanto, en la region se da una
constante interaccion y convivencia entre dos sistemas. La vigencia de la economia reciproca
esta presente en las comunidades intervenidas y no intervenidas, también se aprecia la

presencia de la economia de mercado.

Para que funcione el modelo de produccién indigena, se necesita mantener el bosque en pie.
Los sitios de asentamiento de las comunidades mantienen despejada el area circundante a los
lugares de habitacion; los demés espacios de uso lo mantienen con vegetacion permanente. En
la zona de estudio, las areas reforestadas se reducen a los lugares que se encuentran poblados

con la finalidad mantener el equilibrio con la naturaleza.

4.2.  Interaccion, adaptacion y conflicto entre economia indigena y la economia de

mercado regional.

El sistema de habilitacién y su recreacion constante es habilitado por la presencia de los
intermediarios comerciantes, madereros, colonos y ganaderos que operan en las comunidades
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Los comerciantes han logrado fortalecer los
mecanismos de endeudamiento: el comerciante provee de productos necesarios y alimenticios,
buscando ganar de la inversion que realizé en la adquisicion de ciertos productos y que retorne
su valor en productos agricolas o a cambio de la jatata del costo que se lo dejo anteriormente.
El afianzamiento de las relaciones personales entre el patrén y el trabajador obliga a que los
productos agricolas sean negociados Unicamente entre estos dos. Ello inhibe al Tsimane’ a

acceder a mejores precios y le impide escapar de la dependencia del endeudamiento.

Las modalidades laborales son bastante variables. Los jovenes indigenas van buscando nuevas
alternativas en los centros comerciales o en las comunidades integradas al mercado, estas
emigraciones temporales les permite salir de sus comunidades, visitar a otras comunidades,
con el fin de conocerse e interrelacionarse mas ampliamente. Que son expresadas diariamente
en las actividades cotidianas aportando el producto de su trabajo al duefio del chaco, por
ejemplo en la cosecha del arroz que algunos colonos tienen como 1 a 2 hectareas. Bajo esta
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misma logica, algunos jovenes migran de sus comunidades hacia las otras comunidades
grandes, donde se dedican a realizar diferentes actividades a cambio de alimentacion y un
lugar donde dormir. Con salarios bajos e inclusive no son pagados. Que no es la razon de su

estadia ni un elemento de discusion entre las partes.

Dentro del sistema econémico de los Tsimane’ la agricultura y la venta de algunos animales
silvestre y la busqueda de empleos temporales es una actividad alternativa que se realiza de
manera ocasional, con el fin de obtener dinero para conseguir las mercancias necesarias. Estos
productos comerciales introducidos por los intermediarios en las comunidades Tsimane’ se ha
convertido en elementos imprescindibles en las familias Tsimane’, recorriendo un camino de
adaptacion a las logicas desconocidas que inclusive opuestas a ellos. La economia de mercado
no se ha impuesto como modelo predominante y fortalecimiento de la cultura indigena, si no,
continGa siendo un mecanismo que limita su penetracion y desestructuracion de las

comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

La integracion al mercado de los Tsimane’ ha sido, como ya hemos mencionado,
principalmente por el sistema de habilitacion; y en productos mas que en dinero. Asi es como
se inicio la relacion con los intermediarios, el dinero no tenia mayor significacion para los
Tsimane’, mientras que productos como el hacha, el machete, jabon, etc. Si tenian un uso muy

concreto e inmediato.

En la medida en que los Tsimane’ han ido teniendo mayor contacto con los centros urbanos y
con el comercio, el dinero ha comenzado a circular aunque en minima cantidad, en las
comunidades, y a servir como medio en el intercambio de productos. Actualmente, en las
comunidades mas cercanas a los centros urbanos de San Borja y Yucumo, el dinero es
utilizado en la compra y venta directa de los productos de subsistencia, como la carne de
monte o el pescado que son vendidos en estos espacios o en la comunidad. Sin embargo, el
intercambio de productos de subsistencia, en forma de regalos reciprocos y diferidos, es la
forma dominante, especialmente en aquellas comunidades méas distantes de los centros

urbanos y/o de los mercados.
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Por otro lado, el dinero también ingresa en los circuitos de reciprocidad y redistribucion
familiar comunal. Cuando algin comunero tiene una situacion de emergencia por enfermedad
0 cuando hay necesidad de gastos en torno alguna fiesta, se hacen colectas en dinero o
productos con valor en el mercado, de modo que a través de su venta se pueda conseguir
dinero, que se destina la compra de medicinas, alcohol, ganado para el consumo durante la
fiesta, aparte de los productos de subsistencia antes mencionados.

5. VALORES DE LA ECONOMIA RECIPROCA.

En la economia de reciprocidad, el valor “...se expresa en que cuando se da un objeto ese don
no tiene retribucién. Ese vacio es compensado, no por algo material sino por la adquisicion de
prestigio, de un valor espiritual y sagrado, que consiste en haber participado en la génesis y la
construccion del y los valores comunitarios. Mientras més se da, mas se es y, tanto, mas se
recibe. El poder y la riqueza, aqui, no estan en la acumulacién, sino en la redistribucién. El

acento se pone en la relacién comunitaria, es decir sobre el ser...” (Medina, 2001:143).

Como se ha podido observar, la economia del momento y del consumo se sustenta en valores
que se ha trasmite de generacién en generacién mediante la tradicion oral, a través de las
relaciones cotidianas dentro de los nucleos familiares y los eventos rituales que realizan las
poblaciones indigenas que promueve una relacion entre seres humanos y su mundo natural, en
base al respeto y el equilibrio con la naturaleza, estas poblaciones amazonicas se fundan en
estos valores y son ordenes morales. En las comunidades Tsimane’ el mundo natural donde
conviven con la naturaleza, los seres sobrenaturales y los seres humanos tiene vida, y tiene un
valor simbolico, donde la percepcion de esta metafora es la que genera una relacion simétrica,

para que el sistema mantenga un equilibrio con los componentes del sistema.

Desde el punto de vista de las comunidades Tsimane’, la reciprocidad y la moderacion son los
valores que regulan todas las relaciones “los seres humanos no deberian tomar del sistema sin
dar a cambio; se espera que cada cazador haga una devolucién ritual por el animal muerto. La
codicia un comportamiento frecuentemente premiado en la economia de mercado, es

severamente reprendido (...) la ética cultural dice que uno no deberia tomar del sistema global
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mas de lo que le es absolutamente necesario. El cazador que mata en exceso una especia
confronta una severa retribucion, inclusive la muerte, por parte del progenitor de la especie...”
(Amazonia, 1995:271). Es por esta razon que los Tsimane’ tienen esa moral del que les dio y
que tienen que redistribuir, que es una medida fundamental en el control moral que permite
mantener las relaciones reciprocas, la integracion al mercado de los Tsimane’ a generado una

erosion en este orden moral.

La reciprocidad es uno de los vehiculos articuladores en las relaciones socioculturales al
interior de las comunidades Tsimane’ y las otras comunidades asentadas en el Territorio. Su
funcion no es sbélo econdmica (para abastecer de productos y fuerza de trabajo
complementarios), sino también social y politica, ya que permite refirmar y fortalecer las redes
sociales al interior de las comunidades y fuera de él. Esta redistribucion esta ligada a los
eventos rituales (regalos, comida, carne de monte, y chicha), que va més alla del consumo y
que trasciende en el compromiso humano de generosidad, solidaridad y equidad, estos valores
son los que mantienen la concepcidn y la practica de compartir en las comunidades asentadas

por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Estas expresiones de valores dentro de la filosofia de las comunidades Tsimane’. La primera —
a la que ya hemos hecho referencia- es aquella que regula la relacién, concebida como el
intercambio reciproco, entre el ser humano y la naturaleza. La otra linea de valores se expresa
en las relaciones regidas por la concepcién y la practica, del compartir entendida como
intercambio entre partes. El que da también recibe. Los bienes que se obtienen de la naturaleza
y de la agricultura de subsistencia son “dones” no escritos por los Tsimane’, si no que se
expresa en la cotidianidad y al ser solidario con el otro y por tanto pertenecen a todos y debe

3

compartirse. “...Pero la generosidad tiene una condicidn: para compartir se debe primero
disponer de bienes, y productos, lo cual depende de la laboriosidad, de las relaciones sociales
para obtener ayuda y del conocimiento de la persona para alcanzar el éxito en sus actividades
de subsistencia. Mientras mas generosa es la persona, mientras mas bienes tienen para

compartir, mas prestigio alcanza en la comunidad...” (Amazonia, 1995:89).
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Segun esta concepcion es compartida la reciprocidad que son valores esenciales en las
relaciones sociales para asegurar la existencia econdmica, politica y social de las comunidades

Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Este sistema reciproco se expresa constantemente en las actividades diarias que las
comunidades lo llevan en su cotidianidad, donde se puede ver los regalos que realizan las
familia nucleares Tsimane’ con los que les rodea a su alrededor. Para el analisis de los datos
registrados se estructuro en base a cuatro niveles:1) en primera instancia los regalos que
realizan a sus familiares mas cercanos: como pescado, carne, arroz, yuca, platano, maiz,
semilla, chicha, comida y medicinas, 2) en segunda instancia la distribucién en la comunidad
donde vive, 3) en tercera instancia esta fuera de la comunidad y finalmente 4) redistribucién
con los no los no-Tsimane’, (ver la siguiente figura: 8 Distribucion que realizan las

comunidades intervenidas y no intervenidas).

La economia del momento y del consumo esta estructurado en base a los cimientos que se ha
mencionada: la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia, que son los
pilares para el mantenimiento de las familias nucleares y que van adquiriendo habilidades,
conocimiento y experiencia en el proceso de formacion de los Tsimane’; para ser un buen
cazador, pescador, recolector y agricultor, estas cuatro especialidades son las qué tienen las
familias, complementandose la una con la otra de acuerdo a la edad y al sexo de la necesidad
de acceder a ciertos recursos que la naturaleza les provee. Estas caracteristicas son las que

mantienen viva a las poblaciones amazonicas.

En la investigacion se ha podido identificar cinco sistemas reciprocos, a las cuales, se ha

denominado de la siguiente manera:

1) Reciprocidad individual: es la que, se presenta por ejemplo, el cazador pide a los
duefios del monte “para salir a cazar o pescar yo tengo que pedirle primeramente
al duefio del animal, que animal puede darme para qué mi familia se alimente
porgué nosotros vivimos de la caza cuando vamos a cazar y no podemos cazar

mas de lo que nos a dado, si no se enoja y nos puede embrujar” (Cuchisama,
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FIGURA: 8 DISTRIBUCION QUE REALIZAN LAS COMUNIDADES
INTERVENIDAS Y NO INTERVENIDAS
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2)

3)

4)

07/11/05: 1.M.). Esta reciprocidad se presenta en las actividades individuales que

realizan los Tsimane’.

Reciprocidad restringida limitada: se ha denominado exclusivamente a la
participacion de la familia nuclear, donde participan los padres y los hijos “yo estoy
saliendo al monte de abajo con mi marido y mis hijos que vamos a dormir en el
monte, nos han dicho que habian visto una tropa de chanchos (...) nos vamos a
guedar como un mes 0 mas, si es que hay carne, solo nosotros vamos a ir (Nuevo
Mundo 15/06/05). Este sistema reciproco, es el que mantiene unida a la familia, donde
en estas actividades participan todos los miembros, por un lado les permite acceder a
los recursos naturales que la naturaleza les provee y por otro lado es la preparacion y la

transmision de conocimientos para los antecesores y mantener los sistemas culturales.

Reciprocidad colectiva: En esta reciprocidad es la participacion activa de las familias
nucleares en actividades de caza, basbasqueo y otras, todos contribuyen activamente
para poder conseguir lo que necesitan “estamos yendo al monte a sacar chuchio
para mafana, vamos cercar la laguna y vamos a sacar pescado day bonej (hay
bastante sabalo) daqui huo’co (tengo ambre)” (Aperecito, 19/05/05). Es estas
actividades de encuentro permite fortalecer las relaciones socioculturales y ampliar los
conocimientos con la retroalimentacién que se tiene entre los participantes, que se
presenta de acuerdo a la coordinacion y la participacion activa desde el inicio hasta la
preparacion de los cercos u/o otras actividades y finalmente el consumo en las familias

nucleares de los recursos que han obtenido y ser distribuidas a los que no participaron.

Reciprocidad de consumo: En esta reciprocidad, es la que se consumo los recursos
obtenidos de alguna actividad realizada y que es redistribuida en la familias nucleares
“day tabedye, derci” (hay bastante pescado y son grandes) (Moseruna, 05/04/05). Es
por esta razon, que se denomina una economia del momento y del consumo en las

comunidades visitadas durante la investigacion.

Esta reciprocidad de consumo o de redistribucion se lo realiza mediante los regalos, de
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los recursos que han obtenido; de la caza, la pesca, la recoleccién, y de los productos
agricolas, esta redistribucién de alimentos puede ser crudo o cocido, de acuerdo que el
donador tiene que se puede dar a la familia, a la comunidad, fuera de la comunidad y al

no-indigena.

5) Reciprocidad de enseflanza: esta reciprocidad se entiende como su nombre mismo lo
especifica, es importante ver en este sistema reciproco desde que el ser humano tiene
conocimiento de la razon y que se mueve en dos espacios interno y externo , es decir
en el primer espacio esta la iniciacion de adquirir habilidades y afinar la punteria, por
ejemplo los nifios (as) van practicando y conociendo su entorno que esta mas proxima
a la vivienda, que se van preparando en este laboratorio cotidiano, y el segundo espacio
externo es fuera de la comunidad, acompafiando al padre o la madre en las actividades
que realizan en la caza, pesca, recoleccion, la agricultura de subsistencia y otras, esta
fase es importante para poder adquirir experiencia y habilidades, teniendo ciertas
técnicas en las actividades que le van a servir para la futura sobrevivencia. Los padres
son los directos donadores de conocimiento donde, como, cuando y qué, se puede
realizar esas actividades y se convierten los hijos en receptores de conocimiento y que
retribuira consecutivamente a las futuras generacion, previa conformacion de una

familia.

Todos estos sistemas reciprocos se mantienen y se recrean al interior de las familias nucleares,
visitadas durante la investigacion pese a la integracion al mercado de las comunidades

intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Esta distribucion de regalos’” que realizan las familias Tsimane’ genera el fortalecimiento de
los sistemas reciprocos, -la reciprocidad restringida y la reciprocidad generalizada-, en primera
instancia se entiende la reciprocidad restringida con los regalos de los “alimentos crudos” y
en segunda instancia se desarrollara con los ‘“alimentos cocidos” como una reciprocidad

generalizada que realizan las familias nucleares, pese a la integracion al mercado de las

"7 La distribucion de los regalos se entiende de acuerdo a la reciprocidad limita y la reciprocidad generalizada,
este sistema de redistribucion se lo realiza con los alimentos cocidos y crudos.
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comunidades intervenidas y no intervenidas, dando lugar a que las familias nucleares se
fortalecieran y que contarian con las otras unidades en el momento que lo necesitan la ayuda
del otro, estos sistemas tradicionales permite mantener el equilibrio y la sobrevivencia de la

poblacién amazonica.

Los regalos que realizan las familias nucleares cuando tienen un determinado producto son
distribuidas a sus familiares mas proximos’®, se muestra en el cuadro que la mayoria de la
poblacion Tsimane’ de las comunidades intervenidas y no intervenidas distribuyen
limitadamente a las familias mas cercanas que un 71,28% no regalan el pescado, los que
regalaron una “1” vez el 16.49%, los que proporcionaron “2” veces el 4.26%, los que dieron
“3” veces el 4.52%, es decir la mayoria de la poblacion entrevista no regalan el pescado crudo
a sus familiares debido a que cada familia tiene y busca sus estrategias de sobrevivencia. Otro
de los regalos que realizan es la carne que un 60,11% no regalan este recurso, seguidamente
los que regalaron “1” vez el 23.94%, los que regalaron “2” veces el 6.91% y los que regalaron
“3” veces el 3.19%, es decir la integracion del mercado esta repercutiendo en las familias

nucleares que se va recreando este sistema individual en el sistema reciproco.

Otro de las distribuciones que realizan los Tsimane’ a la familia cercana, son los productos
agricolas como el arroz que un 71.54% no distribuyen y un 17.02% que regalaron “1” vez, los
que dieron “2” veces el 5.59%, los que proporcionaron “3” veces el 2.13%, seguidamente esta
la yuca que un 73.67% no regalan este producto agricola a los familiares y los que regalaron
“1” vez 16.49%, los que dieron “2” veces un 4.26%, otra de las distribuciones que realizan son
los platanos que un 67.82% no regalan y los que regalaron “1” vez el 19.41%, los que dieron
“2” veces un 3.72%, los que proporcionaron “3” veces el 4.26%. Otro de los distribuciones
agricolas es el maiz que un 73.94% no regalan y los que regalaron “1” vez el 16,22%, los que
regalaron “2” veces 4.52%, finalmente esta la semilla que regalan en la familia, los que no
dieron que un 91.22% y los que regalaron “1” vez el 4.26%, los que regalaron “2” veces
2.13%, estos productos agricolas que las familias producen como el arroz, yuca, platano son
los pilares para la alimentacion, de las familias Tsimane’ y tienen cada uno en sus chacos, lo

cual, a permitido que exista poca redistribucion y por la presencia del sistema individual que

"8 Ver anexo cuadro: 26 Regalos en la familia de alimentos crudos y otros.
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ha marcado la integracion al mercado en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

La chicha, es la que mas se distribuye en la familia, que un 67.02% es distribuido y consumido
al interior de la familia, este consumo de la chicha es el elemento articulador de los Tsimane’,
y un 32.98% no es distribuido en la familia, estos consumos en las familias, son los que

fortalecen las relaciones parentales de los Tsimane’.

Otra de las distribuciones de los productos alimenticios y agricolas, son los regalos a la
comunidad de parte de las familias nucleares”, el pescado como uno de los principales
alimentos de las comunidades Tsimane’ intervenidas y no intervenidas los que no regalaron el
92.55%, y los que dieron “1” vez el 4.52%, seguidamente esta la carne, los que no
proporcionaron a la comunidad un 89.63%, los que concedieron “1” vez a la comunidad el
6.91, los que redistribuyeron “2” veces el 2.13%, es decir la redistribucion es restringida e
limitada para la comunidad, este sistema reciproco esta siendo cada vez olvidado y dejando de
lado en las familias nucleares y ser remplazado por el sistema individual que introdujeron los
intermediarios bajo la I6gica de la integracion al mercado en las comunidades intervenidas y

no intervenidas.

Otra de las distribuciones que realizan los Tsimane’ a la comunidad son los productos
agricolas que ellos producen: los que no regalan el arroz un 88.56% y los que regalaron “1”
vez 7.71%, entre “2” y “3” veces que dieron el 1.60%, otra de las distribuciones es la yuca que
el 93.35% no proporcionaron a la comunidad, seguidamente esta los que regalaron “1” vez el
4.79%, los dieron “2” veces el 1.33%, al igual que el arroz, la yuca, el platano es otro de las
distribuciones limitadas que realizan los Tsimane’ a la comunidad que un 82.98% no regalan a
la comunidad y los que regalaron “1” vez el 12.50%, los que proporcionaron “2” veces 2.39%,
este producto es lo que més se consume en la familia y en la comunidad, otro de los productos
agricolas es el maiz que distribuyen a la comunidad; un 93.88% no regalaron a la comunidad y
los que distribuyeron “1” vez el 4.26%, finalmente este el regalo de la semilla a la comunidad

que un 97.61% no regalaron a la comunidad y los que dieron “1” vez el 2.13%, esto implica

" Ver anexo cuadro: 26.1 Regalos a la comunidad de alimentos crudos y otros.
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que a medida que se va distribuyendo o regalando a la comunidad es cada ves mas restringido
por la integracién al mercado, donde las comunidades intervenidas y no intervenidas estan

siendo consumidos por el sistema individual que ha logrado desequilibrar al sistema reciproco.

La chicha es uno de los productos méas buscados por los Tsimane’ y consumidos en la
comunidad que un 60.37% no es dado a la comunidad y 39.63% entre “17,72,”3” y 74 veces
es consumido por la comunidad. Finalmente esta regalo de las medicinas, los que no dieron el
98:14% vy los que regalaron 0.80% proporcionaron “1” vez. La distribucion a la comunidad es
cada vez més limitada por los efectos que esta ocasionando la integracion al mercado de las

comunidades intervenidas y no intervenidas.

La secuencia de la distribucion se lo realiza también fuera de la comunidad, pero que es
limitado en gran manera®, esta distribucion de los regalos de los productos que los Tsimane’
tienen como el pescado, que un 99.20% no regalan y un 0,53% que regalaron “1” vez, la carne
un 99.20% y un 0.80% que regalaron “1” vez, arroz, la yuca que un 100% no regalaron, el
platano que el 97.07% no regalaron y los que dieron “1” vez el 2.39%, el maiz los que no
dieron un 99:73%, y los que suministraron “1 vez el 0.27% otro de los regalos que dan los
Tsimane’ son las semillas que el 99.73% no regalan, la chicha es otro de los productos que se
distribuye, los que no dieron un 98.14% y los que proveyeron “1” vez el 0.80%, finalmente
esta la medicina que un 99.73% no distribuyeron un 0.27% los que dieron “1” vez, lo cual,
significa que fuera de la comunidad la distribucion de regalos es sumamente limitada y se
sustenta por los factores que atraviesan por un lado la distancia de una comunidad a la otra, el

sistema de parentesco y la poca visita que realizan los visitantes de una comunidad a la otra.

Finalmente esta los regalos que ofrecen a los no indigenas de los productos que los Tsimane’
tienen, como el pescado, la carne, arroz, yuca platano, maiz, semilla, chicha, comida y
medicinas, estos regalos son sumamente restringidos por la desconfianza que han introducido
los intermediarios, ya que ellos no entienden la l6gica de solidaridad de las comunidades

amazoénicas®®.

80 \/er anexo cuadro: 26.2 Regalos fuera de la comunidad alimentos crudos y otros.
81 \er anexo cuadro 26.3 Regalos a los no tsimane' alimentos crudos y otros.
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Lo poco que distribuyen son el pescado que el 99.20% no regalaron y los que regalaron “1”
vez el 0.53%, los que dieron “3” veces el 0.27%, la carne es otro de los productos, los que no
regalaron el 98.67% y los que dieron “1” vez 0.80%, otro de los productos agricolas que
distribuyen de forma muy limitada es el arroz, lo que no facilitaron un 98.94% y los que
proveyeron “1” vez el 0,53%, la yuca que el 100% no regalaron a los no-Tsimane’, el platano
el 97.07% no regalaron y los que dieron “1” vez el 2.39% y los que dieron “2” veces el 0.53%,
la distribucion del maiz a los no-Tsimane’, los que no regalaron que el 99.73% no dieron y l0s
que confirieron “1” vez el 0.27%, otra de las distribuciones son las semillas, los que no
regalaron 99.73% y los que regalaron “10” veces el 0.27%, la distribucion de la chicha es otro
de los regalos que ofrecen a los no Tsimane’ de forma restringida, los que no regalaron el
98.14% no dieron y los que suministraron “1”, “3” veces el 0.53% y los que proveyeron “4”,
“5” y “6” veces el 0.27%, finalmente esta los regalos de medicinas a los no-Tsimane’, los que
no regalaron el 99.73% y los que dieron “1” vez el 0.27%, lo cual, se entiende la poca
distribucion que realizan los Tsimane’ a los no-Tsimane’ que no entienden atn la logica de
sistema reciproco que las comunidades intervenidas y no intervenidas recrean al interior de las

familias, la comunidad.

Continuando con la redistribucion de los regalos (alimentos crudos) es una reciprocidad
limitada y que en la logica de las comunidades Tsimane’ es que no se debe dar crudo a los
otros sino que se debe dar cocido a la familia, en la comunidad, a la otra comunidad y a los no
Tsimane’, se presenta de acuerdo a la necesidad del otro, es decir los regalos que se dan son de
acuerdo a la sobrevicencia de la familia donde son poblaciones del momento, que distribuyen
en la medida de sus posibilidades, a pese a la integracidn al mercado donde estos dos sistemas
econdmicos se ve en la realidad donde viven las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

Estas distribuciones que realizan las comunidades de “alimentos cocidos” tienen una
importancia y un significado simbdlico, es reconocido como la reciprocidad generalizada y

que permite la sobrevivencia de las comunidades intervenidas y no intervenidas®.

82 Ver anexo cuadro: 26.1. A Regalos en la familia de alimentos cocidos.
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El pescado cocido como uno de los alimentos principales en la alimentacion diaria de las
comunidades intervenidas y no intervenidas, durante la investigacion se evidencio que esta
redistribuciéon es mayor en las familias Tsimane’, con un porcentaje menor a lo anterior
descrito de los alimentos crudos. Los que no regalaron el 9,28%, los que proporcionaron “1”
vez el 51,49%, los que dieron “2” veces el 21,32%, la carne cocida es otro de los recursos que
son redistribuidos los que no proporcionaron el 15,23% y los que suministraron “1” vez el
70.67%, los que proveyeron “2” veces el 6,91%, los que dieron “3” veces el 3,19% vy las otras
redistribuciones que son menores, otra de las redistribuciones es el arroz cocido que un
15,78% no regalaron y los que dieron “1” vez el 60,89%, los que proveyeron “2” veces el
5,59%, los que regalaron “3” veces el 3,29% , otro de los productos cosidos que regala a la
familia es la yuca que un 18,49% no regalan y los que dieron “1” vez el 70,16%, los que
proveyeron “2” veces el 4,26%, seguidamente esta la redistribucion del platano cocido los que
no regalaron el 20,48% y los que dieron “1” vez el 78,72%, otra de los regalos es el maiz
cocido, los que no concedieron un 18,49% vy los que proveyeron “1” vez el 67,68%, los que
regalaron “2” veces el 4,52%, “3” veces el 3,57%, finalmente esta la redistribucion de la
comida, los que no regalaron el 8,89% y los que regalaron “1” vez el 52,18%, los que dieron
“2” veces el 14,50%, los que proporcionaron “3” veces el 14.36% y los que redistribuyeron
“4” veces el 5,32%. Esta redistribucion que realizan de los alimentos cocidos, las comunidades
intervenidas y no intervenidas es fundamental en la sobrevivencia de la poblacion amazonica y
permite afianzar a las redes de parentesco y se caracteriza por una necedad de consumo que

vive el momento es por esta razén que se entiende una economia del momento y del consumo.

Otra de las redistribuciones que realizan las familias Tsimane’, son los alimentos cocidos
(pescado, carne de monte, arroz maiz, platano, yuca y comida-juna) para ser consumido en la

comunidad®®.

La redistribucion del pescado cocido en la comunidad es redistribuida de acuerdo a la
necesidad de consumo. Los que no regalaron el 38,49%, los que regalaron “1” vez el 57,59%,
los que dieron “2” veces el 0,53% y los que proporcionaron “3” veces el 1,06% seguidamente

esta la redistribucion de la carne cocida como otro de los recursos alimenticios de las

8 Ver anexo cuadro: 26. 2. B Regalos a la comunidad de alimentos cocidos.
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comunidades intervenidas y no intervenidas, los que no confirieron el 29, 39% y los que
dieron “1” vez el 50,23%, los que proveyeron “2” veces el 10,49%, los redistribuyeron “3”
veces el 8,43% vy los regalaron “4” veces el 1,32%, las otras redistribuciones que son
menores, otra de las redistribuciones es el arroz cocido que un 46,89% no regalaron y los que
dieron “1” vez el 53,11%, otro de los productos cosidos que regala a la familia es la yuca que
un 38,98% no regalan y los que distribuyeron “1” vez el 55,79%, los que dieron “2” veces el
4,69%, seguidamente el regalo del platano cocido los que no regalaron el 40,44% vy los que
dieron “1” vez el 59,56%, otra de las redistribuciones es el maiz cocido, los que no regalaron
un 41,78% y los que proveyeron “1” vez el 50,34%, los que regalaron “2” veces el 7,50%,
finalmente esta la redistribucion de la comida, que es generalizado, los que no regalaron el
34,67% y los que regalaron “1” vez el 56,59%, los que dieron “2” veces el 4,52%, y los otros
porcentajes que son menores. Esta redistribucion que realizan las familias nucleares de los
alimentos cocidos en la comunidad es la que permite y fortalecer las relaciones y las redes de
parentesco con los otros nucleos familiares asentadas por rio Maniqui y la carretera Fatima.

Seguidamente esta redistribucién de los alimentos cocidos fuera de la comunidad®. El
pescado cocido es redistribuido fuera de la comunidad que es de acuerdo a la necesidad de
consumo del visitante. Los que no regalaron el 79,56%, los que regalaron “1” vez el 20,44%,
posteriormente esta la redistribucion de la carne cocida como otro de los recursos alimenticios
de las comunidades intervenidas y no intervenidas, los que no dieron el 59, 50% y los que
facilitaron “1” vez el 40,50%, seguidamente esta la redistribucion del arroz cocido que un
80,14% no regalaron y los que proveyeron “1” vez el 19,59%, los que concedieron “2” veces
el 0,27%, otro de los productos cosidos que regalan fuera de la comunidad es la yuca cocida
que un 70,34% no regalan, los que redistribuyeron “1” vez el 29,39%, seguidamente esta la
redistribucion del platano cocido fuera de la comunidad, los que no cedieron el 48,24% vy los
que dieron “1” vez el 50,56%, los que proporcionaron “2” veces el 0,53%, otra de las
redistribuciones es el maiz cocido, los que no regalaron un 99,73% y los que dieron “6” veces
el 0,27%, finalmente esta la redistribucion de la comida, los que no regalaron el 56,68% Yy los
que dieron “1” vez el 40,50%, los que concedieron “1” vez el 1,33%, y los otros porcentajes

que son menores. Esta redistribucion que realizan de los alimentos cocidos fuera de la

8 Ver anexo cuadro: 26.3.C Regalos fuera de la comunidad de alimentos cocidos.
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comunidad, es de acuerdo a la época estacional de los productos existentes en la zona y las
visitas que realizan las otras familias -que pueden ser cortas o prolongadas-, que esta definida
por los desplazamientos y la movilidad social que realizan las comunidades intervenidas y no

intervenidas asentadas por rio Maniqui y la carretera Fatima.

Finalmente esta la redistribucion de los alimentos cocidos a los no-Tsimane’®, existe poca
redistribucion a los extrafios, al no comprender la l6gica reciproca de la necesidad de consumo
de las comunidades intervenidas y no intervenidas. Estos alimentos cocidos son redistribuidos
de acuerdo a la confianza que tienen con los no-Tsimane’. Los que no regalaron el pescado
cocido un 90,56%, los que regalaron “1” vez el 8,56%, y los otros porcentajes que son
menores, posteriormente esta la redistribucidn de la carne cocida que un 95,00% no regalan
este recurso que implica mayor esfuerzo conseguir la carne de monte, como uno de los
recursos alimenticios de las comunidades intervenidas y no intervenidas, y los que dieron “1”
vez el 5,00%, seguidamente esta la redistribucion del arroz cocido que un 93,00% no
regalaron y los que dieron “1” vez el 3,69%, los que dieron “2” veces el 2,78%, otro de los
productos cosidos que no regalan a los no-Tsimane’ es la yuca cocida que el 100,00% no
regalan, seguidamente esta la redistribucion del platano cocido a los no-Tsimane’, los que no
concedieron el 97,07% y los que proporcionaron “1” vez el 2,39%, los que suministraron “2”
veces el 0,53%, otra de las no redistribuciones es el maiz que el 100,00% no regalan este
producto cocido y que este recurso es limitado por la poca produccion que tienen en los chacos
agricolas, finalmente esta la redistribucion de la comida, los que no regalaron el 89,27% y los
que dieron “1” vez el 10,46%, los que proporcionaron “4” veces el 0,27%. Esta redistribucion
es limitada, pero dan, lo que las familias nucleares tienen de los alimentos cocidos a los no-
Tsimane’, que no es retribuido en su totalidad, ya que la légica y la percepcion que tiene las
comunidades intervenidas y no intervenidas es diferente a lo que piensa el otro, es por esta
razén que existe poca participacion en la redistribucion de los alimentos cocidos a los no-

indigenas en las comunidades asentadas por rio Maniqui y la carretera Fatima.

La redistribucion de los regalos (alimentos crudos y cocidos), es complementada con la

8 Ver anexo cuadro: 26.4.D Regalos a los no tsimane’ alimentos cocidos.
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coordinacioén de actividades que realizan los Tsimane’, con las familias, con la comunidad,
fuera de la comunidad y con los no- Tsimane’, esta planificacion de actividades es plasmada
de acuerdo a la necesidad de las familias nucleares en las comunidades intervenidas y no
intervenidas durante la investigacion. Pero que es, importante mencionar que estas
poblaciones amazénicas que se diferencias de las otras por ser sociedades del consumo y por
esa razon, hay una mayor distribucion de los alimentos cocidos que las familias pueden

redistribuir para satisfacer las necesidades del otro.

Esta distribucién de actividades es importante para la sobrevivencia de la poblacion y que les
permite fortalecer las estrategias reciprocas que han logrado sobrellevar en la actualidad, pese
a la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas. Actualmente
esta coordinacion de actividades se va manteniendo y recreando dentro de las comunidades
Tsimane’, lo cual, a permitido ver el grado de coordinacion que tienen y que estan orientadas a
la autosubsistencia de las familias nucleares, con la finalidad de estar presente cuando alguien

necesita una ayuda y que puede contar con el otro®.

La coordinacién de las actividades de caza con las familias, es limitada por el factor
determinante de sobrevivencia estratégica de las familias nucleares, un 67.55% no coordinan
estas actividades y los que conciben estas actividades por lo menos “1” vez es el 16.76%, los
que regulan “2” veces 7.45%, los que planifican “3” veces el 5.05%. Otra de las actividades
es en la pesca; los que no coordinan estas actividades de pesca el 67.82% y los que coordinan
“1” vez el 16.76%, los que planean “2” veces el 7.98%. La coordinacién en los trabajos de los
chacos con las familias; los que no coordinan 65.96% y los que planearon “1” vez el 10.11%,
los que planifican “2” veces el 4.26% y los que coordinaron “3” veces el 5.85%, estas
actividades que realizan los Tsimane’ de la caza, la pesca y la agricultura de subsistencia, son

importantes para las familias nucleares y en la agricultura se necesita mayor fuerza de trabajo.

Otra de las actividades que realizan son las ayudas o ir a curar a un enfermo, que el 93.09% no
realizan estas actividades de ayudas que es limitado por el factor tiempo que emplean en las

actividades de caza, pesca, en la agricultura de subsistencia y la recoleccion que son en

8 \er anexo cuadro: 27 Actividad con la familia.
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algunas veces prolongadas y los que realizaron “1” vez el 3.72%, los que curaron o ayudaron
“2” veces el 1.33%, estas actividades que realizan es complementada con los encargos de
compra de un determinado producto, cuando los familiares estdn de salida para los centros
urbanos; estos comisiones se lo realiza deforma limitado ya que la mayoria de las
comunidades intervenidas y no intervenidas tienen obligaciones y deberes, los que no realizan
estos encargos es un 88.30% vy los que realizan estos compromisos “1” vez es el 8.24%,
seguidamente estan los otros trabajos temporales que realizan que el 90.16% no realizan estos
labores y los que realizan estos trabajos por lo menos “1” vez es el 3.99%, estos datos son los
mas representativos de la coordinacion de las actividades con las familias de las comunidades
intervenidas y no intervenidas pese a la integracion al mercado de los Tsimane’, estas
actividades estan siendo dejadas y olvidadas por el resto de la comunidades, donde se

caracterizaron por la solidaridad y la cooperacién mutua.

Los Tsimane’ coordinan actividades de caza, pesca, trabajos en los chacos, las ayudas que
realizan o cuando van a curar a un enfermo, los encargos de compra y otros trabajos, estas
actividades son planificadas con la comunidad para recrear las relaciones reciprocas limitadas,
pese a la integracion al mercado en las comunidades intervenidas y no intervenidas®’, los que
no coordinan esta actividad el 93.88% no acuden a la comunidad y los que reorganizan “1”
vez es el 2.39%, en la pesca que un 95.48% no coordinan y lo que acudieron “1” vez es el
3.47% del total de las entrevistas realizadas, otra de las actividades que requiere el apoyo de la
comunidad es en los trabajos de los chacos: aperturas y las cosechas de algunos productos
agricolas, los que no acuden para esta actividad agricola un 96.81% no cuentan con la
comunidad y los que requieren “1” vez con la comunidad es el 1.06% y otra de las
cooperaciones son las curaciones o ayuda a la comunidad que 98.94% no acuden a la
comunidad y los que asisten “1” vez el 0.80%, seguidamente esta los encargos de compra que
realizan los Tsimane’ a la comunidad: los que no realizan estos encargos que un 97.87% no
acuden a la comunidad y los que requieren de la comunidad el 1.60%, necesitan que se los
compre algunos productos comerciales. Finalmente esta otros trabajos que el 84.31% no
acuden a estos trabajos en la comunidad y los que coordinaron estas actividades “1”vez es el

7.71%. Con los datos registrados durante la investigacion se muestra que existe muy poca

87 \/er anexo cuadro: 27.1 Actividad con la comunidad.
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coordinacion con la comunidad, por lo que el sistema individual logro afianzarse dentro de las

comunidades intervenidas y no intervenidas.

Otra de las coordinaciones de las actividades y los encargos que necesitan diariamente los
Tsimane’, acuden a las otras comunidades que estan proximas a ellas, pero que son limitadas y

que es en la medida del alcance y la predisponibilidad de la otra comunidad®.

La coordinacion de los Tsimane’ fuera de la comunidad es sumamente baja; los que no
coordinan esta actividad de caza fuera de la comunidad es el 97.07% y los que coordinaron
“1” vez es el 1.60%. En la pesca el 97.34% no coordinan y los que coordinaron “1” vez es el
1.60% seguidamente estan los trabajos en los chacos, los que no regularizan estas actividades
es el 99.73% y los que si coordinaron estas actividades por lo menos “3” veces es el 0.27%.
Otra de las actividades son las curaciones o la ayuda fuera de la comunidad, los que no
ayudaron es el 100%, seguidamente esta los encargos de compras de productos comerciales a
las otras comunidades; los que no acuden a estos encargos es el 98.94% no piden de estos
servicios fuera de la comunidad y los que si requieren “1” vez de estos encargos es el 0.80%.
Finalmente esta los otros trabajos que realizan fuera de la comunidad que el 98.67% no acuden
a estos trabajos y los que acuden o coordinaron estas actividades “17, “3” veces es el 0.53%,
estas actividades fuera de la comunidad estdn siendo cada vez dejado de lado por los
Tsimane’, donde la integracion al mercado esta dejando huellas individuales de subsistencia y
la otra razén es la distancia entre una comunidad y la otra por los diversos factores y

limitaciones que se en estas comunidades asentadas por le rio Maniqui y la carretera Fatima. .

Finalmente esta la coordinacién de las actividades cotidianas con los no-Tsimane’®. Existe
muy poca coordinacion de los Tsimane’ con los no indigenas: en la caza, los que no coordinan
esta actividad es el 98.94% y los que planificaron “1” vez es el 0.80%. Otra de las actividades
de coordinacion con los no-Tsimane’ es en la pesca, donde el 99.73% no coordinan y los que

planearon “1” vez es el 0.27%. En los trabajos de los chacos no coordinan el 100% y las

8 \/er anexo cuadro: 27.2 Actividad fuera de la comunidad.
8 \/er anexo cuadro: 27.3 Actividad con los no -Tsimane’.
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ayudas o las curaciones que realizan los Tsimane’ que un 100% no van donde los no-Tsimane’

del total de las entrevistas realizadas a las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Seguidamente esta los encargos de las compras de productos comerciales, los que no acuden a
estos encargo a los no-Tsimane’ es el 97.07% y los que si realizaron estos encargos por lo
menos “1” vez es el 1.86%, seguidamente esta los otros trabajos que realizan los Tsimane’ con
los no indigenas: los que no acuden a realizar estos trabajos es el 98.40% y los que acudieron
“l ““ vez, a realizar estos trabajos donde los no-Tsimane’ es el 0.53%. Finalmente estan las
emergencias donde un 86.70% no acuden a estas emergencias de diversa indole, y los que
acudieron a las emergencias es el 13.30% del total de las entrevistas realizadas en las

comunidades intervenidas y no intervenidas.

La caza, la pesca y la agricultura son fuentes principales de subsistencia y que necesita el
apoyo del otro en un determinado tiempo, esta distribucién de actividades es la que mantiene
en vivo en las comunidades Tsimane’ intervenidas y no intervenidas pese a la integracion al
mercado, que es sumamente desventajosa por los productos comerciales que han incorporado
los intermediarios, generando un impacto negativo en el sistema reciproco que los Tsimane’

han logrado sobrellevar y reduciendo en las familias nucleares.

6. RELACIONES RECIPROCAS EN LAS COMUNIDADES TSIMANE’

6.1. Sistema de redistribucion en las familias Tsimane’

El sistema de redistribucion reciproca es fundamental en las poblaciones indigenas
amazonicas y andinas, permite dinamizar y fortalecer los lazos socioculturales expuestos en el
acontecer diario, presentes en la conciencia de cada uno de los miembros de la comunidad que
expresa solidaridad étnica y/o comunitaria. La reciprocidad definida como el “don®, “es una
de esas palabras que abarca, contiene e implica al otro en su comprension...” (Temple
2003:310). Temple destaca sobre el caso del “don de hospitalidad” equiparando a la
redistribucion de riquezas. Cuando el indigena donador ofrece productos u hospitalidad a los

parientes que llegaron de otra comunidad no lo hace para obtener una compensacion inmediata
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0 simultanea de estos productos por otros, sino que, por el contrario, le permite ampliar y
fortalecer las alianzas de solidaridad, y consolidar los lazos comunales en el marco de la

necesidad del otro.

En general, esta redistribucién reciproca, va desde el centro de la familia para satisfacer las
necesidades de consumo extendiéndose hacia los lazos de parentesco, y los mas lejanos
parientes 0 extranjeros. La abundancia de bienes da lugar a fiestas considerables, con la
participacion activa de la poblacidn étnica que incurren para el consumo colectivo de la

poblacion indigena, bajo la l6gica del donador y el recibidor.

El protagonista de la distribucion construye instituciones sociales solidarias que le acreditan
reconocimientos sociales como el prestigio. Este prestigio es reconocido por la comunidad
como el gran donador. De hecho es necesario resaltar que entre la redistribucion y la
reciprocidad se da una relacién parecida a la que existe entre el consumo y la produccién. Sin
embargo, es importante diferenciar estos dos aspectos complementarios: la redistribucién se
orienta al consumo extendido o a la colectividad y la reciprocidad se orienta a una produccién
solidaria o colectiva. Por tanto se puede encontrar situaciones sociales en las que las
redistribucion de riquezas especificas da un status de produccion: “A tiene por destinatario la
colectividad AB vy la redistribucion de riquezas da un status a B tiene también como
destinatario la misma colectividad AB” (Temple, 2003)*. Esta aproximacion teérica permite
visualizar los sistemas de redistribucion que beneficia y fortalece los lazos sociales entre
ambos indigenas el donador y el recibidor, bajo un sistema de reglas de solidaridad

establecidas y por la necesidad de sobrevivencia étnica.

Los Tsimane’ son una sociedad particular, en la que su redistribucion es muy compleja,
dindmica, y contradictoria. Strauss (1973) ilustra el papel de la modalidad simbolica, que €l
Ilama el principio de oposicion, este termino define un sistema en el cual, los integrantes de
una comunidad estan repartidos en dos espacios que mantienen relaciones complejas
reciprocas que van desde la hostilidad declarada a una intimidad muy estrecha, y donde

diversas formas de rivalidad y de cooperacion se encuentran asociadas habitualmente y que

% Ver Temple, (s/f) Contribuciones al etnodesarrollo.
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interactian la una con la otra. Asimismo, Temple (2003), afirma que en este tipo de
sociedades existe un momento de fusidn, separacion y limitacién. La cual en primera
instancia, se traduce en compartir entre todos, aplicable a la chicha®® entre los Tsimane’ y que
se traduce en el principal eje que viabiliza e articula los lazos socioculturales. En segunda
instancia esta la idea de compartir que se traduce en restriccion. Por ejemplo, esto sucede en el
consumo de alimentos. Primero esta la familia nuclear, posteriormente estdn los suegros,
hermanos, cufiados y tios; luego estan los primos cercanos o lejanos y finalmente, estan los
visitantes de otras comunidades y/o ajenos a la comunidad. A este nivel es importante sefialar

que es muy raro observar compartir con los visitantes ajenos a su cultura.

Cuando se obtienen animales grandes de caza como el tapir (Tapirus terrestres) u otro animal,
la distribucién de la carne se realiza de la siguiente manera: la primera redistribucién de la
carne cruda corresponde al hogar, la segunda distribucion es para sus padres, suegros,
hermanos y cufiados, conforme al grado de las relaciones sociales establecidas. En la
distribucion, las partes del animal tienen significancia. Por ejemplo, el pecho del animal
cazado se reparte a los mayores: los padres y suegros, y a otros parientes cercanos.
Finalmente, la distribucion se hace cuando la carne ha sido cocida. En este caso la carne
cocida circula en pequefias cantidades hacia el exterior del hogar.

Es importante subrayar que cuando participan en cacerias conjuntas, el animal encontrado por
el cazador y el ayudante pertenece al que encontré el animal y no al que lo mat6. Las
distribuciones estan reguladas bajo dos principios fundamentales: el de los territorios reales* y

de lazos de parentesco.

Al igual que la carne, los peces son distribuidos al interior de la familia y luego se distribuye

en porciones pequefias cocidas a los demas integrantes de la comunidad étnica. En los

% La chicha es una de las bebidas importantes en las comunidades Tsimane’, es la méas buscada y codiciada por
todos, existe diversos tipos de chicha; de maiz, arroz, platano camote y de yuca. Que permite ampliar y fortalecer
los lazos socioculturales. Bajo la I6gica del consumo colectivo.

% Los territorios reales especificamente es la tierra que habitamos: es concreto y real, son descriptivos,
fenoménicos y visibles; nos referimos a una realidad consensuada por todos los investigadores, con nociones y
visiones antolégicamente aprobados en la comunidad cientifica. Su aceptacion estaria mas proxima a las nociones
tradicionales de paisaje y regién formal donde construyen su futuro de la poblacién.
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barbascos mayores, la redistribucion de estos recursos obtenidos se realiza segun la cantidad
de peces obtenidos en el barbasqueo. Esta redistribucion de peces se los da a los familiares

mas cercanos y lejanos particularmente a los que no participaron o se encuentran enfermos.

Otra de las redistribuciones son los productos agricolas, (maiz, yuca, platano, y arroz). Estos
productos muy rara vez son distribuidos entre las otras familias nucleares, por lo general se
consumen al interior de los ndcleos familiares, que son los duefios de los chacos. Los ndcleos
familiares formados por varias familias cuentan con chacos agricolas de los cuales se proveen
y se abastecen el sustento diario. La vida social al interior de los nicleos familiares, en cierto
modo supera el sentimiento humano de responsabilidad, necesidad y de solidaridad dado
que la dindmica social de redistribucion fortalece los lazos de parentesco social mas alla de los

niveles de nacleos familiares.

Estos sistemas de redistribucion que todavia son vigentes en el acontecer diario de los
indigenas de la amazonia, enfrentan las nuevas formas de vida en este siglo. Por ejemplo los
Tsimane’, mantienen estos sistemas de reciprocidad pero también por la dinamica econdmica
actual estan en riesgo de transformarse en otros sistemas no reciprocos, donde la integracion al
mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas esta cada vez mas proximas al

sistema individual.

6.2.  Circulacion de productos de subsistencia en las comunidades Tsimane’

La circulacion de los productos de subsistencia que las poblaciones amazonicas han logrado
sobrellevar adelante mediante el aprovisionamiento de la caza, la pesca, la recoleccién y la
agricultura de subsistencia que ha trascendido en el tiempo y en el espacio. Son las bases para
la obtencidn de estos productos de subsistencia y que necesita de gran esfuerzo humano para
poder adquirir y observar normas culturales en la redistribucion de los bienes o productos de

subsistencia.

Durante la investigacion se pudo evidenciar que a nivel familiar comunal, fuera de la

comunidad y ajenos al grupo étnico existe una redistribucion restringida de recursos que la
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naturaleza les provee. Por eso parece relevante analizar los sistemas de redistribucién que
realizan en las familias nucleares y la comunidad. La redistribucion familiar lo realizan
particularmente las familias nucleares y coincide con aquellos modelos tedricos planteados: la
redistribucion restringida y la redistribucion generalizada. En el primer caso, los productos que
se obtienen de la caza, la pesca, la recoleccion y de la agricultura es consumen al interior del
grupo familiar méas cercano y luego la redistribucion se extiende a la colectividad que ocurre
generalmente con la caza de grandes animales y de la pesca que obtienen estos recursos para
su posterior consumo. La redistribucion de la chicha esta orientado al consumo colectivo que

incluye el resto de la poblacion Tsimane’.

En el recorrido de las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera
Fatima, se observan estas practicas de redistribucion para mantener este sistema reciproco de
relacion social al interior de la economia del momento y del consumo. Los productos que mas
se distribuyen son: el pescado, la carne, el arroz, la yuca, el platano, el maiz, la semilla, la

chicha, la comida y las medicinas, lo cual, se explico anteriormente®,

El cuadro resumen muestra la redistribucion en sus cuatro niveles: a nivel de la familia la
redistribucion que el 159, 84%, de los productos alimenticios y medicinales que consumen
cada familia nuclear, 2) a nivel comunal con un 67,29 %, 3) a nivel fuera de la comunidad la
redistribucion es de 7,71% y finalmente esta a redistribucion a los no Tsimane’ con el 6,12%
de los productos que dan los indigenas. Esta redistribucion se lo realiza de acuerdo al a los
productos de sobrevivencia que poseen cada familia nuclear y el tiempo que emplean para
conseguir el producto alimenticio que necesitan las comunidades intervenidas y no

intervenidas.

Los datos presentados claramente evidencian que la circulacion de productos de subsistencia
se enmarca en la redistribucion, con la implicancia de posibilitar la movilizacion de las fuerzas
productivas, que también seran distribuidas segin la necesidad de cada una de las familias

involucradas en la relacion social. Dar, recibir y devolver, ese es el motor que dinamizan las

% \er anexo cuadro: 28 Resumen de la redistribucion.
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relaciones étnicas productivas, que en otras palabras significa producir-para-dar, consumir-
para-recibir y producir-para-volver a dar. Este proceso es la que permite recrear la
reciprocidad y aumentar el sentimiento de humanidad, fundamento econémico de la sociedad
étnica (Temple 2003).

La circulacion de productos entre los Tsimane’ es de subsistencia limitada al momento. Pero
qué, tiene un trasfondo de un sentimiento de humanitario que inspira respeto a las
generaciones anteriores, que se refleja en las recomendaciones de los mayores: “mi padre era
un cocojjsi y nos dijo que nosotros los jévenes tenemos que cuidar a los abuelos ya estan
viejos y cansados, (...) darles de comer para que les cuide en el monte cuando se mueran”
(Vishiricansi 7/22/03).

La constatacion de que al “interior del sistema econémico Chimane coexisten distintas formas
de circulacion y de distribucion de bienes y productos™ (Castillo, 1985: 26), hecho que se

evidencia por la necesidad primaria de sobrevivencia y de los medios que disponen:

“Los productos que tenemos de los chacos, lo que crece y plantamos nosotros
mismos debemos cuidar para poder comer y dar a nuestros otros parientes que
necesitan, hay veces que no crece rapido o los gusanos se lo comen o se siembra mas
tarde o mas antes, es para que tengamos alimentos seguidos y que no nos falte.
También damos lo que tenemos en la casa puede ser charque de un animal o del
pescado o de los chacos, la carne que tenemos y los pescados que conseguimos
debemos dar siempre a nuestras familias y especialmente a los viejos, porque ellos
ya no pueden salir con nosotros los jovenes (...) por que sin carne y pescado no hay
caso de comer, pero si no hay carne ni pescado el platano tenemos todos en las
casas. (...) Nosotros como Tsimane que somos del lugar tenemos y debemos
ayudarnos entre toditos porque somos una poblacion olvidada y nadie nos quiere

reconocer lo que somos nosotros” (Aperecito 18/8/03).

Los productos que circulan en las comunidades Tsimane’ son el platano, el maiz, el arroz, y la

yuca, variedad de carnes silvestres, y pescados. La circulacion de estos productos alimenticios
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estd concentrada de acuerdo a las necesidades de cada una de las familias nucleares. Existe un
donador o proveedor de los recursos agricolas y de los recursos silvestres. Por lo general es
importante distinguir dos aspectos: la redistribucion total de un bien y la necesidad de pedir
prestado. Por ejemplo, el préstamo de semillas para la siembra o el préstamo de la yuca para

hacer la chicha.

Por lo habitual 1a poblacion indigena Tsimane’ tiene poco apego a las cosas materiales y de lo
poco que tiene es de pertenencia individual y familiar. Al repartir el Tsimane’ sus productos
agricolas, carnes silvestres, peces, y semillas adquiere méas prestigio y es reconocido como el
gran donador ante su poblacion étnica. Por el contrario, guardar bienes y acumular cualquier
producto no tiene sentido entre ellos, es por esta razdn que se caracterizan por una economia
del momento y del consumo, que viven para el momento y el presente, que no tienden para
vivir o planificar para el futuro. Los principios de redistribucion y reciprocidad estan vigentes
en la sociedad Tsimane’ y son la base de su economia de subsistencia para las comunidades
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. En las comunidades intervenidas y no
intervenidas se pudo evidenciar estas formas de redistribucion pese a la integracion al mercado
de los Tsimane’, estos dos sistemas econdmicos estan presentes y en la actualidad a pesar de la

fuerte presencia de los intermediarios que operan en la zona.

7. DOBLE DESTINO DE LA PRODUCCION (CONSUMO/VENTA)

7.1.  El proceso de produccién de arroz y el platano

El arroz es uno de los productos principales que se siembra en mayor escala, dependiendo de
la distancia a los centros poblados y del tamafio de poblacion de las comunidades que se
menciono anteriormente entre ellos estan los de ler grado, los de 2do grado y los de 3er grado
de integracion, esta produccién del arroz lo realizan todas las comunidades intervenidas y no
intervenidas. Este producto tiene importancia en cuanto que permite acceder a otros bienes de
consumo que los Tsimane’ no producen. Esto se realiza a través de la venta directa o el
intercambio de productos en la mayoria de los casos. El proceso del cultivo de arroz

particularmente requiere de una mayor inversion de tiempo principalmente en la apertura de
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nuevos chacos mediante la técnica de la roza, tala, y quema. El tumbado se realiza con el
hacha, con un tiempo de duracion de 2 a 3 semanas para una hectarea y luego se deja al secado
de los arboles tumbados que dura de 1 a 2 meses aproximadamente y que depende de las
lluvias temporales. Finalmente se realiza el quemado y el basureado respectivo, que lo realizan
en un dia favorable. Todo este proceso de produccion estd bajo la supervision directa del
nacleo familiar. La distribucion de tareas complementarias de las actividades que realizan
segun la regla de la division sexual del trabajo y no excluye a los nifios que también
contribuyen en las tareas de espantar a las aves cuando los frutos estan en proceso de

maduracion.

La siembra de arroz se realiza mediante dos técnicas: el de punzén y el de matraca. Sirve de
punzén una rama o palo a modo de varilla para remover la tierra punzando. El orificio
producido con el punzdn es donde se deposita la semilla. Esta actividad de siembra realizada
con punzon lleva mas tiempo que con la matraca. Si bien con la matraca sembradora es
posible acortar el tiempo de siembra se pierde en cambio con la matraca la cantidad de semilla
que se utiliza, donde uno no puede controlar el numero de semillas. El instrumento de trabajo,
la matraca, es adquirido en los mercados regionales y no todos cuentan con este instrumento
sino un grupo reducido de Tsimane’, que mas frecuentan y circulan en los centros urbanos de

San Borja y Yucumo.

El espacio del cultivo de arroz entre las familias Tsimane’ varia con la distancia a los centros
poblados, el tamafio de familias y con los grados de aculturacion. Cada familia tiene 2 a 3
tareas™, los de mayor crecimiento poblacional y los que estan més préximos a los centros
poblados tienen de 1 a 2 hectareas por familia nuclear, en cambio las comunidades alejadas
solo cuenta en tareas (1 tarea= 1000m2) que alcanza de 2 a 3 tareas, Asimismo, las familias de
mayor crecimiento poblacional pueden alcanzar a desmontar una hectérea. La cultura también
incide en el tamafio de desmonte ya que los menos aculturados comen mas cosas del monte
mientras los méas aculturados tienden a producir mas para el mercado por que necesitan

consumir mas productos comerciales del mercado.

4 . . , . .
% la mayor parte de las comunidades Tsimane’ no conocen por hectéreas sino por tareas. 1 hectarea = 10 tareas

159



Después de la siembra el Tsimane’ esta pendiente del chaco de arroz. Generalmente la pareja
es la que asume la responsabilidad de mantener el espacio agricola. Cuando esta en
crecimiento el desyerbe es importante para el desarrollo vegetativo y buena maduracion del
grano de arroz. Los cuidados pueden ir desde el deshierbe, la observacion de plagas y hasta
las aves que pueden atacar la produccion en los chacos. Cuando llega el dia de la cosecha
todos los integrantes de la familia nuclear participan activamente sin excluir a los nifios y
adolescentes. Castillo (1985:35) observa que "...cada aldea Chimane constituye una unidad
econdmica reglamentada por las relaciones de parentesco donde todo miembro cooperan en la
produccion material para satisfacer sus necesidades..." De manera que todos contribuyen al
proceso productivo del cultivo de arroz aunque la mayor carga siempre recae en el jefe de

familia.

Para el rendimiento y comercializacion es necesario considerar la diferencia de dos tipos de
comunidades: las comunidades préximas a los centros urbanos y las comunidades alejadas a
los centros urbanos regionales. En el primer caso la mayor parte de la produccion es para la
venta y en el segundo caso, la produccién esta destinado al autoconsumo de las familias
nucleares por una parte y por otro al pago de las deudas. El endeudamiento anticipado entre
los Tsimane’ es generalizado con los comerciantes y madereros quienes les proveen de
productos comerciales basicos a lo largo del rio Maniqui y la carretera Fatima. En cuanto al
rendimiento, Tobias (2000) considera que por hectirea los agricultores Tsimane’ puede
cosechar “180 a 200 @ buena produccion, 120 a 170 @ regular la produccién, menos de 120

2995

@ mala la produccion™, que permite reflexionar sobre la produccion de las comunidades

indigenas Tsimane’ y los no-Tsimane’.

Los Tsimane’ no toman en cuenta el costo de lo que puede significar la produccion del cultivo
de arroz. Es importante diferenciar que los productores no-Tsimane’ tienen una logica
individual acumulativa donde quieren ganar e invertir menos del capital econémico y social, a
diferencia de las comunidades Tsimane’, donde la produccion es menos, e invierten mas en

capital social.

% Ver anexo cuadro: 29 Comparacion entre los dos agricultores en la apertura de nuevos chacos agricolas.
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Al diferenciar estos aspectos importantes entre los dos tipos de produccion agricola es
necesario sefialar la complejidad del proceso productivo del arroz en las comunidades
Tsimane’; que pasa desde la apertura de los espacios agricolas hasta la comercializacion en los
mercados regionales de San Borja y Yucumo. Los costos de produccién, dado por la distancia
a los mercados y la inversion de tiempo en el trabajo es mayor. Ademas a esto hay que agregar
la racionalidad indigena de preferir el intercambio con el comerciante y llevar de 1 a dos
arrobas al pueblo para comercializarlo. Por ejemplo, el productor Tsimane’ intercambia 1
arroba de arroz por 1 kg. de azucar, en cambio cuando vende en efectivo da a 10 Bs. una

arroba de arroz con chala.

Otro de los cultivos de importancia para el Tsimane’ es el pe're” (platano que se consume
cocido) que al igual que el proceso del cultivo de arroz necesita otro tipo de atencion, aunque
es menos trabajoso. La siembra del platano se realiza en forma asociada con maiz y arroz en
los chacos nuevos, y cuando se cultiva en los barbechos solo se resiembra esta planta. El
pe’re” es el principal sustento basico para los Tsimane’ y una forma de asegurar este sustento
es sembrar en forma escalonada para proveerse de este producto durante todo el afio.
Asimismo es importante preveer tierras arenosas y de lugares con buen drenaje para evitar el
anegamiento y la muerte de las plantas. Por comodidad y por el peso que representa el platano
que se cultiva en dos espacios, en el chaco mismo y en las proximidades de las viviendas para

acceder facilmente al producto.

Al igual que el arroz el platano es otro de los productos que sirven para el consumo interno y
el comercio. El mercadeo del platano como del arroz gira en torno a la necesidad de adquirir

otros productos de los centros comerciales.

Es de hacer notar que no existe una estandarizacion de los precios en los mercados locales ya
que los precios flucttan por las temporadas de cosecha y por la presion y control que ejercen
los no indigenas y los intermediarios hacia los indigenas Tsimane’. En el caso del intercambio
es peor ya que el comerciante impone sus reglas de de juego en las comunidades. En la

investigacion se pudo evidenciar que una parte de los productos agricolas son vendidos en los
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centros regionales de San Borja y Yucumo®.

Esta interaccion de las dindmicas econdémicas de la oferta y demanda de los productos
agricolas como el arroz, el platano, la yuca, y el maiz son frecuentes en las comunidades
intervenidas y no intervenidas, que se presenta a menudo estas actividades de las ventas y el
consumo de los productos que ellos consiguen de la naturaleza o de los centros urbanos y de

los intermediarios.

La venta de los productos agricolas y no agricolas que realizan las comunidades intervenidas y
no intervenidas esta destinado en primera instancia esta destina a la demanda del mercado
local de los productos agricolas y silvestres en los centros urbanos y el consuno de estos
mismos productos por las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera.
El total de las ventas y los consumos anuales que realizan las 36 comunidades Tsimane’
asentadas a lo lago del rio Maniqui y la carretera Fatima. Lo que méas venden son: el maiz 194
@ con un valor de 2108 Bs. de venta directa, de este mismo producto esta destinado para el
consumo interno de las comunidades intervenidas y no intervenidas de 256 @ con una
produccion total de 450 @, casi la mitad de la produccion es destinada para el abastecimiento
de las familias nucleares, seguidamente esta la venta del platano de 620 racimos destinados
para el mercado con un ingreso econdmico de 3376 Bs. la venta lo realizan de forma directa y
para el consumo 923 racimos con una produccién total de 1543 de produccion, otro de las
ventas que realizan los Tsimane’ es el arroz 743.5 (@ con un valor de ganancia 7631 Bs. y para
el consumo destinado de1356 @ con una producido total de 2.099.5 @, este producto agricola
es el que se consume mas en las familias nucleares. Otra de las ventas son los pafios de jatata
que vendieron a los centros urbanos 2091 pafios, con una ganancia de 4876 Bs. y para el
consumo interno 1023 pafios, con una produccion total de 3114 pafios, y finalmente esta venta
de la yuca de forma directa de 195.5 @ con una ganancia total de 1029.5 Bs. y para el
consumo de 255.5@ con una produccion total de 451@, estas ventas directas que realizan los
Tsimane’ son lo mas representativos que venden las comunidades intervenidas y no

intervenidas durante la investigacion. Estos productos agricolas y no agricolas son los que mas

% \/er anexo cuadro: 30 Venta y consumo de productos agricolas y otros.
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generan ingresos econdmicos para las familias nucleares que les permite acceder a otros

productos comerciales.

Seguidamente estan las ventas directas de algunos productos silvestres como el motacu, la
miel, el majo, el cacao chocolate este producto es el mas cotizado, pero en las comunidades
Tsimane’ no hay aun la produccion en cantidad para la venta directa y el consuno de las
comunidades intervenidas y no intervenidas, otra de las comercializaciones directas son los
monos silbadores pavas, estos animales son vendidos durante las fiestas patronales de San
Borja y Yucumo y finalmente esta la comercializacion de la carne de monte: la venta que
realizaron los Tsimane’ de la carne de monte es de 49 kilos, con una ganancia de 490 Bs. y
para el consumo interno de las familias nucleares de un total de 60 kilos en las comunidades
intervenidas y no intervenidas. Otra de las ventas directas que realizan los Tsimane’ es la
carne de huazo, destinando 30 kilos para la comercializacion directa, con una ganancia de 300
Bs. y para el consumo interno 51 unidades, otra de las ventas es la carne de jochi pintado con
un total de 51 kilos con una ganancia de 510 Bs. y para el consumo interno de 26 unidades de
jochi pintado, finalmente esta la venta de animales domésticos como patos y gallinas, de las 13

unidades vendidas, con una ganancia de 215 Bs. y un consumo interno de 26 gallinas.

La venta de estos productos agricolas y no agricolas son los ingresos directos que tienen los
Tsimane’ que acuden para poder acceder a los otros productos comerciales y también para el
consumo de la familias nucleares, es evidente que el consumo de los productos que ellos
producen es para sobrevivir apoyandose con las comercializaciones que realizan de estos
productos, es importante ver las estrategias que adoptaron los Tsimane’, pero que ain no se
toma en cuenta, las caminatas largas que realizan, el costo de la produccion agricola y la

inversion de tiempo para ir a conseguir un producto silvestre.

La poblacion Tsimane’ practica estas ventas directas desplazandose desde el lugar de origen
hasta los centros comerciantes ambulando por las calles, ofreciendo los productos que llevan.
Los precios varian de una poblacion a otra, no hay una estandarizacion de los montos. Los
costos de compra son fijados por el comprador, existe un conformismo de la poblacion

Tsimane’, al no poder decidir el monto y el valor que tiene el producto, en esta actividad
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participan los varones y muy pocas veces participan las mujeres en la comercializacion, pero

si, acompafian a sus esposos llevando algunos productos a los centros urbanos.
7.2.  El aprovechamiento de los bosques naturales: la jatata (Geonema deversa)

En los bosques naturales existen una variedad de productos que son aprovechado por los
Tsimane’. La jatata (geonema deversa) por ejemplo, es una variedad de palmeras que ha sido
incorporado a la economia de los Tsimane’. Esta palmera se encuentra en las faldas de las
serranias y todas las comunidades que se encuentran en este tipo de habitad aprovechan este
recurso. La jatata sirve para tejer ldminas para cubrir el techo de las viviendas de las familias.
Las laminas tienen muchas ventajas respecto de otros materiales que se utilizan también para
el techado de las casas. Su duracion y resistencia es de 15 a 20 afios aproximadamente, es
liviano, limpio y tiene preferencia en el mercado porque mantiene su frescura al interior de las

viviendas.

Por las ventajas indicadas la jatata es codiciado por los comerciantes locales que a modo de
campamentos mineros van estableciéndose en las comunidades para la produccion y rescate de
jatata. En el mercado regional de San Borja, el precio de la jatata esta de 3 a 3.50 Bs. la unidad
de 2 mtrs. 0 en algunos casos de 2.20 mtrs. de largo. En Trinidad es 4 a 4.50 Bs. Y en Santa
Cruz es 7 a 8 Bs. Si bien este producto es de vital importancia para cubrir los techos de las
viviendas, centros de recreacion, hoteles, restaurantes y otros, de ningin modo los productores

se benefician sino que terminan endeudados y sometidos a trabajos obligados.

Hoy el productor de jatata recorre grandes distancias para cosechar y trasladarlos al hogar para
tejerlo. Cada adulto carga un peso equivalente de 1 a 2 arrobas de hojas de jatata. Una carga de
jatata esta compuesto de 2.500 a 3.000 hojas que da para la elaboracion de 10 a 12 pafios de
jatata por dia. Cada pafio de jatata para su tejido requiere de 270 a 300 hojas
aproximadamente. Los materiales complementarios que se utilizan para la elaboracion del

pafio de jatata son: el chuchio y el tapi®’. El chuchio sirve de varillas para sujetar la hoja de

% El tapi es un bejuco silvestre, tiene buena duracion y resistencia que se utiliza para diversos fines: para la
elaboracion de pafios de jatata, para la construccion de viviendas, para realizar artesanias, cercar etc.
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jatata y el tapi para amarrar las varillas. Un vez que se ha confeccionado el pafio de jatata es
puesto para el secado natural y luego almacenado en un lugar ventilado bajo techo.

Las comunidades que mas se dedican al tejido de pafios de jatata son las comunidades
asentadas en la parte superior del rio Maniqui. Empezando desde la comunidad de Puerto
Yucumo hasta llegar a la dGltima comunidad de arriba, Cuchisama. En la carretera Fatima la
elaboracion de los pafos de jatata es reciente y de menor magnitud debido a que no existia un
medio de transporte para trasladarlo como es el caso del rio Maniqui que facilita su traslado.
En esta area ha empezado el trabajo del tejido de jatata con la apertura de caminos para la
explotacion de madera y consiguientemente los comerciantes se introdujeron desde 2001. Por
todo ello, a repercutido la demanda creciente de la jatata en los mercados locales e
interdepartamentales. La jatata se encuentra en proceso de sobreexplotacion y corre el riesgo
de ser depredado totalmente del bosque sino se ejerce un control y manejo de este recurso. Los
Tsimane’ actualmente tienen que recorrer grandes distancias para poder conseguir las hojas de
jatata, este hecho hace que muchos vuelvan a cosechar pronto los retofios y consecuentemente

los pafios de jatata ya no sean de calidad.

Sin embargo recientemente, hay un proyecto de jatata que ha empezado a plantear el manejo
de esta palmera. Este proyecto esta todavia en sus inicios y solo incluye a dos comunidades a
modo de probar experimentalmente la produccion de jatata. En este proyecto la participacion
es activa de la poblacion Tsimane’, es importante ver y poder visualizar de la necesidad que
hay y crear una conciencia de manejo de recursos renovables en funcion de la conservacion
del bosque, pero también es importante hacer conocer a la poblacion indigena de los sistemas
mercantiles que se mueven en la comercializacion de estos productos u/o otros y asegurar el

mercado para buscar mejores beneficios.

La relacion que tiene con el comerciante y el tejedor de jatata, se presenta y se establecen por
las necesidades que tienen ambas partes, el primero por vender y acomodar su producto
comercial que lleva consigo y el otro por necesidad de adquirir ese producto comercial que el
Tsimane’ requiere para su sustento. EI comerciante es conocedor de las necesidades de los

Tsimane’, generalmente deja por anticipado bienes por jatata. La estrategia del comerciante es
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dejar que cada individuo de la familia nuclear obtenga bienes y quede endeudado en pafios de
jatata o productos agricolas. Por ejemplo, un nifio de 10 afios compra una camisa 0 un
pantalon, el padre o la madre obtienen radio o tela para vestido. EI endeudamiento adquirido
es responsabilidad no del jefe de hogar sino de cada individuo. Un comerciante argumento
indicando que “lo que me gusta de los Tsimane’ es que saben pagar no nos engaiian,
desde el més chico al mas grande trabajan todos, si sacan alguna cosa ellos solitos lo
pagan, si un pantalén vale 10 paios de jatata el se lo paga” (comerciante 15/5/03). Es
importante remarcar que las comunidades Tsimane’ son concientes de la responsabilidad de
las adquisiciones y para la fecha indicada esperan con pafios de jatata al comerciante. En
cambio el comerciante se aprovecha del analfabetismo del Tsimane’ sobre todo en las

anotaciones de las deudas.

A pesar de que el tejido de los pafios de jatata viene a ser cada vez mas dificultoso, sigue
siendo uno de los medios que genera ingresos para la obtencién de productos del mercado.

Con la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas, los sistemas
reciprocos en las comunidades Tsimane’ se mantienen dentro de las familias nucleares donde
practican en las actividades de recoleccion de la jatata, la participacion de la familia nuclear es
sumamente importante parte de una reciprocidad restingada y limitada y individualizada,
donde cada integrante de la familia -los nifios /as de menores de 7 afios no cosechan, pero si
acomparian a sus padres como los futuros recolectores- recolecta este producto natural para
poder acceder a los productos comerciales que los intermediarios les proveen bajo la regla

establecida del intercambio y el aprovechamiento asimétrico.

Este sistema reciproco restringido e individualizado se convierte en un sistema reciproco de
responsabilidad y necesidad cuando existe un encuentro con el intermediario y el Tsimane’
que accede a los productos comerciales de primera necesidad y que requiere en ese momento
de encuentro, de este sistema reciproco de responsabilidad, donde el intermediario se fortalece
y aprovecha de la circunstancia para poder obligar y dejar el producto comercial bajo el
intercambio asimétrico del endeudamiento y el condicionamiento a los Tsimane’. Los

intermediarios se sienten seguros que les van a pagar o devolver con otro producto que €l

166



requiere y que tienen una vision segura de qué les van a pagar el triple de lo acordado
anteriormente, desde los mas pequefios hasta los mas grandes pagan lo que han adquirido, bajo
el argumento de que todos trabajan y necesitan ganarse un poco para poder sobrevivir. Por esta
razon las comunidades intervenidas y no intervenidas estan en ese proceso de integracion al

mercado.

7.3. Lacaza de animales silvestres

Para la caza de animales silvestres, los Tsimane’ necesitan recorrer grandes distancias por la
densa selva del Territorio. Las expediciones a veces duran varios dias, para la obtencion de
este recurso y que sirve para cubrir el consumo interno de cada familia nuclear. La venta de
carne del monte no es comun aunque excepcionalmente suele observarse en el aniversario de
San Borja y Yucumo. La comercializacion de algunos animales también se realiza como

pequefios loros y monos durante las fiestas.

La productividad de la caza varia enormemente y depende del ecosistema en que se realiza, de
la tecnologia utilizada y el nimero de cazadores que compiten en un area determinada, donde
la participacion de las familias nucleares Tsimane’ es importante. En estas actividades de caza

existen dos formas; individual y colectiva.

El sistema reciproco en las actividades de caza, en las comunidades intervenidas y no
intervenidas se presenta en tres niveles un primer nivel es el sistema reciproco individual, un
segundo nivel es el sistema reciproco restringido y finalmente el sistema reciproco
colectivo. En el caso del sistema individual se plasma a parir de la necesidad de subsistencia
de la familia, donde el cazador debe internarse a la selva para poder conseguir la carne de
monte que necesita para su alimentacion de él y su familia, y posteriormente se convierte en
una reciprocidad de consumo para luego ser redistribuido de forma restringida a nivel de su
familia mediante la red de parentesco. En el sistema restringido es exclusivamente la
participacion de la familia que puede ser toda la familia o la participacion directa de uno de los
hijos, que tiene que acompafiar al padre en este proceso de preparacion se da partir de una

reciprocidad de ensefianza donde el donador redistribuye la ensefianza acumulada a lo largo
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de su tiempo, para poder dejar ese sistema reciproco de transmision de conocimientos al
receptor y posteriormente se convierte en donador cuando conforme una nueva familia. Estos
sistemas de ensefianza son complementados con la preparacion y experimentacion diaria que
lo expresan en la practica cotidiana de las comunidades intervenidas y no intervenidas
asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Finalmente esta la reciprocidad colectiva,
con la participacion directa de los Tsimane’ que ya han tenido esa preparacion, esta
participacion puede ser con la familia, con la comunidad, en las actividades que planifican
para el beneficio de los que participaron en esa accion que involucra a todos de forma directa e

indirectamente.

La actividad de la pesca es complementada con la caza o visiversa, estas dos, se
complementan la una con la otra y no estan separadas, estas expediciones de los cazadores o
pescadores, son en funcion a los desplazamientos que realizan los Tsimane’ que pueden ser;
por un dia, por varios dias, semanas y meses. En la actividad de la pesca el sistema reciproco
se presenta a partir de la necesidad de consumo de la familia y de é€l, luego esta el sistema
reciproco restringido o limitado y la reciprocidad colectiva. Estos niveles de sistemas
reciprocos permiten recrear al interior de las familias nucleares en las comunidades
intervenidas y no intervenidas la necesidad de consumo por las caracteristicas que se
mencionaron anteriormente como una encomia del momento y del consumo. Esta necesidad
de consumo es una de las estrategias de sobrevivencia de la poblacion Tsimane’. Al igual que
en la caza el pescador acude a los rios, riachuelos y lagunas donde existen las especies
acuaticas que abundan y pueden variar de un sistema fluvial a otro. Esta actividad de pesca se
lo realiza de forma individual o colectiva, convirtiéndose el pescador el primer donador a la
familia y luego se convierte en una reciprocidad de consumo donde serad redistribuido y
consumido convirtiéndose en una reciprocidad restringida y generalizada, que permitira la

sobrevivencia de la familia y la red de parentesco.

En el sistema reciproco restringido se da a partir de la reciprocidad de ensefianza y
transmision de conocimientos, donde el donador es el que le ensefia al receptor, las técnicas
que se utiliza en la pesca y es complementada con la practica preparatoria del (juego) cuando

era un nifio. Esta transmision de conocimientos es asimilado por el receptor para estar
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preparado para la conformacion de una nueva familia.

Finalmente esta la coordinacion de actividades de barbasqueo que participan familias integras
y la comunidad. En esta actividad de barbasco es la que se presenta la reciprocidad
complementaria y coordinada entre las familias, cada una de ellas contribuyen en las
actividades: del preparado de los cercos, los que van a buscar los toxicos para adormecer a los
peces, que parte de una reciprocidad colectiva y se vuelve una reciprocidad individual y
luego vuelve al inicio de reciprocidad colectiva, Temple (2003) denomina esta como una
reciprocidad generalizada y es consumido bajo la légica de la reciprocidad restringida y
finalmente es redistribuido a los otros familiares que no participaron en esta actividad.

Estas actividades de pesca son constantemente practicadas al interior de las familias nucleares
y la poblacion, pese a la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no
intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

7.4.  Larecoleccion de la Balsa (Perea)

La recoleccion de la fruta de la balsa (perea) se realiza una vez al afio, en el mes de agosto y
octubre. Esta actividad se da en todo el territorio Tsimane’ y los encargados de recolectar son
las mujeres y los hijos (as). La cosecha se realiza en las cercanias de las viviendas una vez
concentradas los frutos se inician al reventado del algodoncillo y al deshilado. La perea tiene
gran utilidad para la confeccion de los colchones, en comparacién con los colchones de
algodones y esponjas que son mas frescos y de mayor durabilidad. De hecho la recoleccion del
algodoncillo genera un ingreso econémico temporal que podriamos decir para pasar la fiesta
de San Borja que es el 10 de octubre. El precio de una arroba de perea es de 25 a 30 Bs. en
San Borja y cada familia Tsimane’ trae de dos a tres arrobas al pueblo. Recientemente, el Gran
Consejo Tsimane’ ha creado centros de acopio para diferentes productos y entre ellos esta la

perea. La intencion es de elaborar colochones de perea para el mercado regional y nacional.

Otro de los productos comercializados en los centros poblados de la regidn son las esteras de

chuchio. Estas esteras son tejidas manualmente por las mujeres y constituye un ingreso
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exclusivo para las mujeres durante todo el afio. Las comunidades més cercanas al pueblo son

las que mas se benefician con la venta de estos trabajos artesanales.

En esta actividad de recoleccion de la perea -desde el momento de la recoleccion vy
almacenamiento de este producto natural-, la reciprocidad se manifiesta a partir de la
necesidad de acceder a los productos comerciales que necesitan los Tsimane’, donde se
inicia la reciprocidad de la necesidad. Esta venta directa de la perea en los centros urbanos les
permite a los Tsimane’ acceder a estos ingresos econémicos, donde la moneda juega un papel
importante de intercambio para poder tener el producto comercial en los centros urbanos. Esta
reciprocidad monetarizada se presenta dentro de los espacios urbanos y no asi en las
comunidades donde se mantiene la logica de la reciprocidad en las comunidades intervenidas
y no intervenidas pese a la integracion al mercado de estas comunidades asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.
7.5. Larecoleccion de frutos silvestres

La recoleccidn es otra actividad complementaria en las sociedades que mayormente viven de
la caza y pesca y la agricultura de subsistencia. Los Tsimane’ aunque practican una agricultura
de subsistencia no han dejado de lado de lado estas actividades de recoleccién de los frutos del
monte. Por el gran conocimiento que tienen del bosque para poder acceder a ello, como las
épocas de florecimiento, y fruteo, los Tsimane’ aprovechan estacionalmente cada uno de estos
productos que son proveidos por la naturaleza. Las mujeres mayores y los nifios (as) menores

son los que participan activamente en la recoleccion y busqueda de los frutos silvestres.

Los productos que se han observado en la recolectan son: el ocoro, el achachairu, el paquio, el
majo, la palma real, la chonta, el motacu, y pacay. Estos productos silvestres son los que se
consumen primariamente y en menor grado, algunos de estos frutos se venden en los mercados
locales de la region de San Borja y Yucumo. Otro de los productos del monte que tienen

importancia en San Borja y Yucumo son las plantas medicinales®. Es significativo el trabajo

% REYES, Victoria. (2001) Indigenous People, Ethnobotanical Knowledge and Market Economy. A case study
of the Tsimane” Amerindians of Lowlan Bolivia. Ph. D. University of Florida —E.E.U.U.
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de Reyes-Garcia (2001) sobre las plantas medicinales ya que destaca la importancia en las
comunidades y su uso y para cada tipo de enfermedad.

En esta actividad de recoleccién de los frutos silvestres la reciprocidad se manifiesta a partir
de la necesidad de consumo de la alimentacion de la familia nuclear, donde la participacion
activa recae en la madre y en los hijos menores que se presentan como los donadores dentro de
la reciprocidad restringida o limitada, que es una las estrategias de sobrevivencia,
posteriormente es redistribuido en la familia y a los parientes mas proximos. Esta actividad de
recoleccion es importe por qué permite recrear los sistemas reciprocos al interior de la familia

nuclear y la comunidad.

7.6.  Melear miel de abeja

La miel de abeja es otro de los recursos naturales, que la naturaleza les provee gracias a la
labor diaria que realizan las abejas, este recurso les sirve para comercializar en los centros
urbanos de San Borja y Yucumo. Es otro de los ingresos econdémicos que perciben
temporalmente y anualmente. La venta lo realizan los hombres que recorren por las calles

urbanas ofreciendo el producto de la miel de abeja.

Al igual, que la pesca, la caza se necesita tener practica y habilidad para melear®.
Primeramente es necesario ubicar el arbol donde se encuentran las colmenas y esperar la época
de la cosecha de la miel. Cuando llega el tiempo respectivo se procede al tumbado del arbol
con hacha y con la ayuda de humo se empieza a sacar la miel. Una vez concluida la meleada
se procede a la separacion de la miel y la cera. La miel se obtiene_de 5, 10 y hasta de 20 litros
de miel de abeja. Una gran parte de la miel se destina al autoconsumo y la otra parte a la venta.
Con la cera los Tsimane’ fabrican velas de cera natural que eventualmente utilizan para el
alumbrado de su casa. La época adecuada para melear la miel es en tiempo seco, a partir del

mes de septiembre a diciembre cuando la mayoria de los arboles estan en florecimiento.

Existen 4 tipos de miel de abejas los cuales conocen y identifican los Tsimane’ “shiricaty,

% Melear significa sacar la miel de abeja del &rbol, utilizando la técnica del ahumado.
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vovontyi, soyo vety y peiiuansi” (Nuevo Mundo 28/6/2003). Esta identificacion de las cuatro
variedades de miel de abejas son los que méas frecuentemente se melea en el territorio
Tsimane’. El precio del litro de la miel de abeja es de 15 bs, en San Borja y Yucumo. Este
producto silvestre tiene mucha demanda en los mercados locales y nacionales y casi siempre

escasea.

En esta actividad de la meleada de la miel de abeja la reciprocidad se presenta a partir de la
necesidad de consumo y venta de este producto natural que la naturaleza les provee, gracias
al trabajo de la abejas, esta interaccion y necesidad es expresada en una reciprocidad
bilateral a partir de la amistad y la ensefianza que se lo transmite al otro donde Temple
(2003) denomina el sentimiento de revelacién que nace de afuera y del sentimiento que nace
de la relacion del uno con el otro que se plasma en las actividades de complementacién
reciproca cuando realizan estas actividades de la meleada de la miel de abeja. Posteriormente
una vez extraida la miel de abeja se procedera a la redistribucion del recurso que servird como
consumo de substancia y el intercambio mediante la venta directa para acceder a los productos
comerciales en los centros urbanos. Este sistema de reciprocidad se presenta en las familias

nucleares en las comunidades Tsimane’.

Con todas estas actividades que realizan las familias nucleares es importante ver y analizar de
la relacion que existe con la naturaleza, donde los productos adquiridos o cosechados no es
valorado en el mercado, ya que la logica es pagar menos por el producto ofrecido del
productor, pero es, importante subrayar la produccion que estaba destinado para el consumo
interno de las familias nucleares es ahora predestinado para la venta obligatoria de las deudas
contraidas anteriormente o puede ser por necesidad de adquirir algin producto comercial ya

sean en los centros comerciales o de los intermediarios.
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IV. CUARTAPARTE:

1. COMERCIALIZACION

En las comunidades intervenidas y no intervenidas del area estan en un proceso de integracion
al mercado y la vez es compleja por infinidad de factores externos que influyen y que
determinan la fluctuacion de los precios. En este sentido los Tsimane’, compiten en

desventaja, por la distancia a los centros comerciales y por la calidad del producto.

Debido a su reciente y acelerada relacion con el mercado, por lo general las familias nucleares
no conocen sus derechos y obligaciones, acttan frente a él con temor. Durante la estadia en las
comunidades Tsimane’ que se realizo en el trabajo de campo, se observaron las siguientes
razones para evitar vender directamente el producto a los intermediarios: imposicion de los
intermediarios, temor debido a la discriminacion; no es una costumbre, es algo nuevo; no se
conoce el funcionamiento del mercado; existen dificultades en el transporte; no hay
capacitacién acerca de la oferta y la demanda, ni investigaciones o informacion referente al
mercado (se desconoce, por ejemplo, cuando es mejor producir arroz en relacion a las épocas

de mayor demanda del mercado).

Estos factores han conducido a que, en el area de estudio, el mercado este manejado por una
compleja red de intermediacion, monopolizada por comerciantes, madereros, colonos y
ganaderos. Entre los problemas que los Tsimane’ tienen con ellos, en las comunidades
intervenidas y no intervenidas se mencionaron los siguientes: los precios son muy bajos; los
intermediaros nunca valoran el trabajo que implica tejer los pafios de jatata, aducen que es de
mala calidad el producto; estafan en el peso cuando dan por kilo; imponen precios, obligan a
que se los compre el producto comercial que llevan consigo, porque saben que si no se
devuelve el producto encomendado seguira cobrando a pesar de la deudo pagada; los
comerciantes y los madereros se han repartido la via de acceso como su territorio y no dejan

entrar a otros comerciantes, utilizando inclusive la violencia.

Por otro lado esta la presencia de la economia Tsimane’ es esencialmente una economia del
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momento y del consumo, es decir, con base en el intercambio diferido de bienes, lo que se
puede Ilamar una economia del don. Cada poblacion inculca en sus jovenes un fuerte sentido
de valores que lo obligan a compartir cualquier bien material. Todos los integrantes de la
comunidad estan sujetos también a un fuerte imperativo moral que los impulsa a recibir,
reconocimiento de este modo la nueva relacion creada por la deuda adquirida. La esencia
misma de esta economia, lo que mantiene el flujo de bienes y servicios entre el que da y el que

recibe, es la obligacion de dar algo en reciprocidad.

Sin embargo los bienes entregados de manera individual no dejaban de responder a un interés.
La generosidad brinda prestigio y elevaba el status del donante: mientras mas grande y mas
valioso era el bien dado, mayor era el beneficio social que se derivaba para el benefactor. Asi
mismo se realizaba el intercambio de la redistribucion de los excedentes de los alimentos entre

las familias nucleares de parentesco.

Para los Tsimane’ la vida econdémica tiene un proposito social: mantiene y reproduce las
sociedades locales y establece nexos entre ellas, la vida econémica no persigue una
acumulacion de riqueza. Es importante entender estos contrastes de forma imperativa para
visualizar como se mueve esta economia del momento en las comunidades intervenidas y no
intervenidas, para poder sobrellevar y adoptar las variantes locales de integracion de la

economia de mercado global a sus propdsitos.

La vida econdmica reciproca en las comunidades Tsimane’ no es una esfera separado del resto
de la vida social; de hecho, es una parte de la cotidianidad integralmente vinculada con la vida
social, ritual y politica. Que se debe comprender la economia Tsimane’. Los cambios que ha
sufrido, debemos entenderla como parte de un sistema global. Los canjes en el dominio del
comportamiento econdmico producen cambios en la sociedad comun todo, de igual forma que

los cambios en otras areas sociales afectan a la vida econdmica.
Estas dos economias que estan presentes en las comunidades intervenidas y no intervenidas,

donde los sistemas de comercializacion se abrieron paso de acuerdo a las circunstancias y

épocas que se presentaron en cada region, en particular en la amazonia boliviana se dieron por
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diversos factores que coincidieron: por el agotamiento de la explotacion de los recursos
naturales de la castafia, la penetracion de los misioneros, la explotacion indiscriminada de los
recursos maderables, el comercio de cueros de animales, y las migraciones andinas hacia las
zonas bajas para repoblar la amazonia con una vision altiplanica. Estos factores permitieron el
desarrollo de un mercado regional y nacional, para los cuales la poblacion local indigena ha
sido clave por su conocimiento del medio y como fuerza de trabajo. Pero también produjo
alteraciones no solo en los sistemas culturales sino cambios en los sistemas de uso de la tierra

que afectan los ecosistemas naturales del bosque.

Por los contactos sostenidos y forzados las poblaciones indigenas se vieron obligadas a
incorporarse al sistema mercantil y a todo el proceso de comercializacion por la necesidad de
sobrevivencia de las comunidades étnicas. La comercializacion se debe entender como una
forma de relaciones con el mercado en sus diversas variabilidades y mecanismos que el
intermediario compra y vende los diversos productos basicos comerciales que se vale de
ciertas astucias Yy técnicas: el crédito, el endeudamiento a largo plazo, el compadrazgo ficticio,
la obligacién y de imponer su producto, la facilidad de convencimiento, la obligacién de que
se los cuide sus pertenencias por ejemplo el cuidado de animales domésticos y la obligacion o
invitar el alcohol, con estas técnicas y habilidades han logrado controlar a los Tsimane’ para

su beneficio personal de fuerza productiva.

El comercio esta basada en la relacion estricta de la oferta y la demanda. Estas relaciones
permitieron establecer y consolidar un espacio temporal sociocultural en las inmediaciones
urbanas, protagonizados entre productores y compradores. La comercializacion en las
comunidades Tsimane’ fue introduciéndose de forma gradual, siendo uno de los caminos
principales para poder obtener algunos productos e incorporando a nuevos espacios
econdémicos, mediante los constantes contactos continuos y oportunos que realizan los
intermediarios. Las relaciones socioeconomicas establecidas tienen implicaciones de control
social. Discriminacién, dominacion, marginacion, y explotacion ejercida por los comerciantes

en la poblacién indigena.

Uno de los sistemas que utilizan los comerciantes para establecer las relaciones mercantiles
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con las comunidades Tsimane’ se basa en el intercambio asimétrico de los productos como
ser: ollas de aluminio, alimentos, ropas usadas, y otros productos basicos comerciales que
dejan a las comunidades Tsimane’. Los Tsimane’ se acumulan de deudas, y tienen la
obligacion de pagar en especie por los productos comerciales adquiridos de sus proveedores.
Cuando la poblacion Tsimane’ parece no demandar productos de los comerciantes, este utiliza
estrategias no éticos como en el caso del alcohol. Un medio facil es invitar el alcohol y luego
proponer la venta de productos, pero también ofertar alcohol a cambio de productos. Por
ejemplo, a cambio de un litro de alcohol tienen que dar de 10 a 15 pafios de jatata al

comerciante.

Los productos basicos que adquieren las familias Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la
carretera Fatima son: azucar, fideo, sardina, galletas, dulces, balas, ropa, lineada anzuelo,
antibidticos y otros. A principio estos productos comerciales fueron desconocidos por las
comunidades Tsimane’ asentados por todo el territorio. En el pasado los comerciantes
obligaban a adquirir estas mercaderias que llevan consigo aunque alguno de estos no les
sirviera a los Tsimane’. A principio los Tsimane’ por naturaleza no consideraban importantes

pero con el tiempo se hicieron imprescindibles.

Sin embargo, poco a poco esta situacion fue cambiando, y acostumbrandose a introducir
objetos metalicos que de alguna manera les facilitaba el trabajo como los machetes, hachas,
cuchillos y algunas veces armas de fuego (salon y escopetas). Pero el costo que tenian que
pagar por cada uno de esas mercaderias comerciales que son sumamente elevados, ya que
sobrepasaba el doble o el triple del precio del mercado local. Mediante estas compras los

Tsimane’ quedaron endeudados por el resto de su vida, una cuenta que nunca se acababa de

pagar.

Los comerciantes son muy héabiles y se aprovechan del desconocimiento de los precios de los
productos Tsimane’. Los comerciales conocedor del valor de los productos rescatan
avidamente como el “...mani, algodon, café, fréjol, chocolate, arroz, maiz, platano y la
elaboracion de pafios de jatata que eran codiciados por los comerciantes...” (Borjano:

24/1V/99 citado en Tobias).
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En la investigacion se pudo constatar que los productos que se intercambian mas a menudo
son los articulos de primera necesidad con los productos agricolas que ellos producen y otros
recursos naturales. Es importante sefialar que los productos basicos a medida que se alejan de
los centros comerciales van adquiriendo nuevos precios de valor que equivale al triple del
valor real. Estos productos son los que determinan los nuevos mecanismos de control y
dominacion hacia las comunidades Tsimane’ intervenidas y no intervenidas asentadas por el

rio Maniqui y la carretera Fatima'®.

En la comunidad de SAI los intercambios que realizan los Tsimane’ con los intermediarios es
de forma asimétrica, los productos que intercambiaron en la primera semana son el platano,
arroz y cacao, con una ganancia evaluada de 413 Bs, segun el intercambio del precio por
unidad, el racimo equivalente a 5 Bs. la arroba de arroz a 10 Bs. y el kilo de cacao a 2,5 Bs.
estos productos agricolas y no agricolas son intercambiados con los productos comerciales
como el charque (cabeza de ganado), manteca, queso, jabon, etc. con una inversion del
intermediario de 289 Bs. y una ganancia de 144 Bs. sin contar algunos precios por unidad, y
la anterior semana los intercambios asimétricos que realizan en la comunidad de SAI con los
productos agricolas del maiz, platano, yuca, cacao, arroz y Jatata, este Ultimo recurso natural
de la jatata, es restringido en esta zona por las caracteristicas que presenta la region. La
ganancia evaluada de la comunidad de SAI es de 209 Bs. los productos comerciales que
intercambio la comunidad son el charque, queso, pilas para linterna, chorizo, aceite de cocinar,
etc. con una inversion del intermediario de 154 Bs. y una ganancia de 64.25 Bs. estos
productos comerciales que lograron introducir los comerciantes, madereros con la finalidad de
convertirse en un control y dominacion para la comunidad de SAI, el consumo es cada vez

mayor en esta comunidad intervenida.

En comparacion con la comunidad de Campo Bello no intervenida, el intercambio que realizan
con los productos agricolas (platano y arroz) es menor durante esta semana, con una ganancia
evaluada de la comunidad de 102 Bs. y una inversiéon del intermediario de 70Bs, con una

ganancia de 32 Bs. los productos que mas se intercambio; es el charque (cabeza de ganado) y

100 \/er anexo cuadro: 31-31.1 Comunidad intervenida San Antonio y la comunidad no intervenida de Campo
Bello.
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la anterior semana el intercambio que realizo la comunidad de CBNI con productos agricolas
del platano, yuca y arroz., los productos comerciales son: harina, queso, jabon y azucar con
una inversion de capital del intermediario de 58 Bs. y una ganancia de 37.5 Bs. estas
ganancias de los intermediarios es constante por la presencia que tienen en la comunidad que

va acumulando por cada ingreso que realiza el comerciante.

Las comunidades seleccionadas de referencia por el rio Maniqui Medio son San José de
Yaranda y Cachuela, estas dos comunidades son tomadas en cuenta por la proximidad que

tienen entre el uno y el otro™®.

La comunidad de YI los productos agricolas que intercambiaron son el maiz, jatata y arroz,
con una ganancia de la comunidad evaluada a 204 Bs. y una inversion del intermediario de
160 Bs. y una ganancia de 138 Bs. los productos comerciales que intercambio el comerciante
en esta semana son; el charque (cabeza de ganado), azlcar y manteca, estos productos
comerciales son introducidos mediante las subidas que realizan los comerciantes a las
comunidades de rio arriba, la anterior semana los intercambios que realizo la comunidad de
Y1 fueron yuca, arroz y la jatata, con una ganancia de 138 Bs. y una inversion del
intermediario 149 Bs. con una ganancia de 176 Bs. los productos que intercambio con la
comunidad son el charque, pilas para linterna, aspirina, sal, mentizan, jabén, encendedor,
cuaderno, aceite de cocinar dulces, y manteca, estos productos comerciales tienen vital

importancia para la comunidad de Y.

En comparacion con la comunidad CNI, los productos agricolas que intercambio la CNI en
esta semana fue el maiz, platano, jatata y arroz, estos productos son los que tiene mayor
relevancia en la comunidad, con un ingreso de 163 Bs. y una inversion del intermediario de
115 Bs. con una ganancia del25 Bs. por los productos comerciales que intercambio con los
Tsimane’ como el charque, jabon, pilas para linterna, aztcar, anzuelo, balas, cartuchol6 y
lineada cada uno de estos productos comerciales cobran vital importancia en la comunidad y el

precio va incrementandose a medida que se va subiendo por el rio Maniqui. La semana

101 \/er anexo cuadro: 32-32.1 Comunidad intervenida San José de Yaranda y la comunidad no intervenida de
Cachuela.
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anterior la comunidad de CNI intercambio 103 pafios de jatata, 2@ de arroz y 4.5 dias de
trabajo, evaluado a 121 Bs. de la comunidad. Con una inversion del intermediario de 195 Bs.
con una ganancia de 86,5 Bs. estos productos comerciales que introdujo el comerciante a la
comunidad son; balas, jabon, pilas para linterna, cartucho 16, azlcar, charque, arroz y ropa de
mercado, con estos productos comerciales que introducen los intermediaros estan dando paso
a la integracién de la comunidad con el mercado donde la comunidad de CNI esta entrando en

ese proceso de dependencia, a pesar de la comunidad que produce arroz.

Por el muestreo que caracteriza la investigacion se selecciono por el rio Maniqui alto a las
comunidades intervenidas y no intervenidas de Voreyo y Catumare®, en la comunidad de V1,
en esta semana intercambiaron; 2 racimos de platano, 203 pafos de jatata y 1.5 @ de arroz,
con una ganancia evaluada a 253 Bs. y una inversion del intermediario de 199 Bs. con una
ganancia de 54 Bs. que ha permitido recuperar su inversion, sin contar los sobreprecios que
incrementara de los pafios de jatata en los centros urbanos, los productos que intercambio el
comerciante durante esa semana fueron pantaldn, balas, azlcar, corte, olla de aluminio jabén
lejia, pilas de linterna, alcohol, jabdn verde, sal y fideo, estos productos son los que mas
requieren la comunidad, los intercambios que realizo la anterior semana la comunidad de VI,
intercambio 220 pafios de jatata, evaluado a 220 Bs. cada uno a 1 Bs. con una inversion del
intermediario de 192 Bs. y una ganancia de 28,5 Bs. sin contar los precios por unidad, los
productos comerciales que adquirié la comunidad son; pantalon, balas, cartucho 16, pilas para
linterna, manteca, anzuelo, olla de aluminio, sal, fideo, cuchillo, charque, linterna, azucar,
jabdén y medicamentos, estos productos comerciales son los que mas requiere la comunidad,
donde el intermediario tiene doble ingreso por un lado por los productos comerciales que lleva
consigo y la venta directa de los pafios de jatata en el centro urbano y a nivel

interdepartamental.

En comparacion con la comunidad de Catumare no intervenida, los productos que intercambio
la comunidad son 97 pafios de jatata con una ganancia evaluada de 64 Bs. y una inversion del

intermediario de 61 Bs. con una ganancia de 72 Bs. de los productos que intercambio como la:

102 \/er anexo cuadro: 33-33.1 Comunidad intervenida de Voreyo y la comunidad no intervenida Catumare.
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azucar, sal, ace, cartucho 16 y mentizan, y la anterior semana los productos que intercambio la
comunidad CNI con la produccién de 67 pafios, evaluado a 80 Bs. y la inversion del
intermediario de 72 Bs. con una ganancia de 60 Bs. por los productos comerciales que
intercambio como el kerosene, pilas para linterna, cuchillo, camisa, pantalon y cartucho 16,

estos productos comerciales son los que requirio la comunidad durante el trabajo de campo.

Por la carretera a Trinidad y Yucumo se tomo en cuenta a las comunidades de Manguito

intervenida y el Dorado no intervenida'®

, esta comunidad de MI se caracteriza por la
produccion de arroz y platano, los productos que mas intercambio en esta semana la
comunidad son el platano, arroz y huevo, intercambio 26 racimos, 41 @ de arroz y 14 huevos
con una ganancia evaluada a 542 Bs. y con una inversion del intermediario de 398 Bs. y una
ganancia de 157 Bs. por los productos comerciales como; manteca, pan, azUcar, kerosene,
galletas de sal, fideo, queso, harina, charque, vestido, camisa, pantalon, aspirina, ,jabon,
cartucho 16, pilas de linterna y coca, y la semana anterior los intercambios que realizo la
comunidad de MI con los productos agricolas de; 2 @ de maiz, 5 racimos de platano y 13 @
de arroz, con una ganancia evaluada a 120 Bs. y una inversion del intermediario de 140 Bs.
con una ganancia de 35.5 de los productos comerciales que intercambio con la comunidad de
MI, son los siguientes: harina, charque, jabdn, pilas para linterna azlcar, kerosene, camisa,
pantalon y manteca son los que mas requiere la comunidad intervenida. Es importante resaltar
el consumo de la coca, que es de reciente apropiacion en la comunidad debido por la

influencia de los madereros que operan en la zona.

En comparacién con la comunidad del Dorado no intervenida, los productos que intercambio
en esta semana son; 2 racimos de platano, 30 naranjas y 34 pafios de jatata con una inversién
evaluada a 82 Bs. y una inversion del intermediario de 66 Bs. con una ganancia de 115 Bs. los
productos que intercambio son; soda, arroz, azucar, sardina fideo, leche, galletas de dulce y
atan y la semana anterior la comunidad del DNI intercambio 5 racimos de platano, 43 pafios
de jatata, con un ingreso evaluado de 132.5 Bs. para la comunidad y una inversiéon del
intermediario de 104 Bs. con una ganancia de 171 Bs. por los productos comerciales que

introdujo a la comunidad no intervenida, estos productos comerciales son; azucar, charque,

103 \er anexo cuadro: 34-34.1 Comunidad intervenida de Manguito y la comunidad no intervenida el Dorado.
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pantalén, cartucho 16, camisa, soda y linterna, estos productos comerciales son lo que mas
requiere la comunidad y mediante por los cuales el intermediario los tienen controlados y

endeudados por el resto de sus dias.

Por la carretera Fatima tenemos a las comunidades de Cuverene intervenida y Aperecito no
intervenida'®. Los productos que intercambio la comunidad Cl en esta semana son; 4 cafias de
azUcar, 17 papayas 5 racimos de platano, 30 pafos de jatata 3 kilos de carne de monte, un arco
de adulto y una gallina, con un ingreso evaluada a 17 Bs. y una inversion del intermediario de
20 Bs. y una ganancia de 2,5 Bs. de los productos comerciales que intercambio como el: jabdn
y pilas para la linterna y la semana anterior la comunidad de CI intercambio 3 racimos de
platano, 1 racimo de guineo 129 pafios de jatata con una ganancia evaluada de 147 Bs. para la
comunidad y una inversion del intermediario de 116 Bs. con una ganancia de 32 Bs. por los
productos que intercambio; kerosene, azlcar, jabon, sal, ropa, alcohol, penicilina, aspirina y
mentizan, estos medicamentos se entregan a la comunidad de CI sin una receta médica que es
otra de las formas de integracion al mercado de las comunidades Tsimane’, que se convierten

directamente como consumidor y dependiente del mercado.

En comparacién con la comunidad de Aperecito no intervenida, los productos que intercambio
durante esa semana fueron 1 racimo de platano y 2 kilos de carne de monte con una ganancia
evaluada de 17 Bs. y una inversion del intermediario de 20 Bs. con una ganancia de 2.5 Bs. y
la semana anterior la comunidad de ANI intercambio 1 gallina evaluada a 10 Bs. y una
inversion del intermediario de 10 Bs. en esta comunidad no existi6 mucha demanda de los
productos comerciales que los intermediarios llevan a las comunidades asentadas en el

territorio Tsimane’.

Estos intercambios asimétricos que realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas
del territorio Tsimane’, con los productos comerciales que introducen los intermediarios se
convierte en una norma de un intercambio asimétrico donde las comunidades son las que mas

invierten y ganan muy poco en comparacion con los proveedores que tienen doble ingreso

104 \/er anexo cuadro: 35-35.1 Comunidad intervenida de Cuverene y la comunidad no intervenida de Aperecito.
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usufructuando el producto para la acumulacién del capital™®.

Los productos que mas intercambian las comunidades intervenidas y no intervenidas son el
arroz, platano, maiz, yuca y otros, estas comunidades se diferencian unas a otras por la
produccion que tienen, algunas se caracterizan por ser mayores productores de arroz y platano,
estos dos productos son los que sustenta la economia del momento de los Tsimane’ y es
complementado con la produccion del tejido de jatata, que les permite acceder a los otros
productos comerciales que los intermediarios son los directos responsables de aprovisionarlos

y realizar estos intercambios asimétricos.

Esta relacion con el mercado es sumamente desventajosa por lo que tienen que acceder a los
intercambios asimétricos con los intermediarios; por la lejania de las comunidades
intervenidas y no intervenidas, los precios de los productos comerciales son muy elevados, los
bajos precios de los productos agricolas y otros recursos naturales que intercambian, conduce
a que los beneficios que ellos obtienen de esta relacion, sean minimos por el intercambio que
realizan de producto a producto sin la circulacién de la moneda, algunas comunidades
intercambian m&s y otras menos, que estan entrando a ese proceso de dependencia del
mercado’®. En las entrevistas realizadas a las comunidades intervenidas y no intervenidas se
pudo evidenciar que los Tsimane’ invierten mas y el intermediario invierte menos
usufructuando el producto comercial, que se vuelve en un poder de dominacion y control a las

comunidades intervenidas y no intervenidas.

Los productos agricolas y otros recursos naturales que mas intercambiaron las comunidades
intervenidas y no intervenidas'®. Los productos que mas intercambio las comunidades
intervenidas y no intervenidas son la jatata con una produccion de 3516 pafios, 850 @ de

arroz, 243 racimos de platano, 65 @ de maiz, y 18,5 @ de yuca, estos productos agricolas y no

195 v/er anexo los siguientes cuadros: 36-36.1, 37-37.1, 38-38.1, 39-39.1, 40-40.1, 41-41.1, 42-42.1, 43-43.1, 44,
45-45.1, 46-46.1, 47, 48-48.1, 49- 49.1 y 50 de las comunidades intervenidas y no intervenidas: San Juan de
Néapoles — San Miguel de Martirio, Jamnchi — Moseruna, Munday — Puerto Méndez, Ucufia — Mision
Fatima,Vishiricansi — Campana, Alta Gracia — Arenales, Cosincho — Anachere, Emeya — Santa Maria, Dunuy,
Charaton — Puchuya, Cara Cara — Candelaria de la Pampita, Maraca, Puerto Yucumo — San Ramdn, Chacal —
Cuchisama y Puerto Salas, asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

106 \/er anexo cuadro: 51 Resumen del intercambio de las comunidades intervenidas y no intervenidas.

197 \/er anexo cuadro: 52 Total de productos intercambiados.
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agricolas son de mayor representatividad en la produccion y que son los pilares de la
economia del momento de los Tsimane’ seguidamente esta el intercambio de carne de monte
que es minino, otro de los recursos importantes son los animales domésticos que sirve para el
intercambio como las 30 gallinas que intercambiaron con los intermediarios, que es otro
potencial que alin no esta siendo explotado en las comunidades intervenidas y no intervenidas.
Estos intercambios asimétricos que realizan las comunidades estdn en este proceso de
integracion al mercado por el crecimiento acelerado del consumo y la dependencia y la
necesidad de los productos comerciales que cobraron una gran importancia en las
comunidades. La demanda de los productos comerciales de las comunidades intervenidas y no
intervenidas: son alimentos béasicos, herramientas, instrumentos de caza y pesca, municiones,
vestimenta y medicamentos donde los intermediarios les proveen a las comunidades asentadas

por el rio Maniqui y la carretera Fatima

Con la demanda de los pafios de jatata en los centros urbanos se incrementa la produccion de
estos recursos naturales en las comunidades Tsimane’ como una fuente de ingreso directo para
la economia del momento de los Tsimane’, en 1990 se implemento un proyecto de
investigacion sobre el manejo y comercializacion de la jatata con la participacion directa del
comité impulsor de los Tsimane’ presentado a Conservacion Internacional. En su ejecucion el
proyecto asumi6 el nombre genérico de “Proyecto Jatata”. Si bien el proyecto constituyo una
iniciativa y una experiencia de gestion y comercializacidn que permitié dar los primeros pasos
y abrir las puertas al mercado regional, no tuvo sostenibilidad ni se dio continuidad a estos

maodulos comerciales en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

1.1. Comercializacion de los productos agricolas

En los ultimos afios la comercializacion de los productos agricolas fue creciendo
paulatinamente en los mercados regionales. Esta demanda generé un acelerado proceso de
cambios. Por ejemplo los Tsimane’ estan siendo obligados a ampliar sus chacos con mayor
capacidad de produccion para poder abastecer la demanda y poder llevarlos a los mercados
mas cercanos de la region —las comunidades con mayor crecimiento poblacional y proximo a

los centros urbanos— regionales. Es asi el caso de las comunidades mas proximas a San Borja
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y Yucumo, por ejemplo estadn las comunidades de La Cruz, Puerto Yucumo, San Miguel del
Martirio, San Antonio sobre el rio Maniqui y por la carretera a Trinidad El Triunfo, Tacuaral
del Matto y otras comunidades cercanas a la poblacion urbana, son los que estan

implementando y ampliando la franja de produccién agricola.

La adquisicion de los productos agricolas se mueve en dos espacios comerciales; a nivel
interno y externo. En el primer caso, los intermediarios (rescatadores) o comerciantes se
introducen en las comunidades para llegan hasta las Gltimas comunidades asentadas por el rio
Maniqui y por la carretera a Fatima, esta Ultima esta controlada por la empresa maderera que
Ileva el mismo nombre. Es importante indicar que donde hay aserraderos los comerciantes se
convierten en proveedores de productos agricolas a la empresa madera para satisfacer al
personal técnico administrativo. La empresa y los comerciantes empieza a ejercer el control
sobre los productos agricolas que producen las comunidades Tsimane’ asentadas por la

carretera Fatima.

Este proceso de control de los intermediarios mediante los productos comerciales que lograron
introducir a las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima, han
abierto un espacio de control estratégico mediante la apropiacion de las vias principales que
conectan a las comunidades asentadas en el Territorio; por el rio Maniqui es controlado por los
comerciantes y por la carretera Fatima esta la presencia de la empresa maderera. Estas
apropiaciones de espacios y controles han generado la dependencia de las comunidades
intervenidas y no intervenidas y contar con el recurso humano para el beneficio individual de

los intermediarios.

Las estrategias que utilizan los intermediarios en el sistema del intercambio asimétrico; es el
endeudamiento, el crédito condicionado y la obligacion de fijar los precios. Qué son los
mecanismos mas comunes que viabiliza la relacion econdémica asimétrica con las familias

nucleares asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Por otra parte los Tsimane’ como wuna sociedad autarquica también realizan la

comercializacion de sus productos agricolas en los mercados regionales sin intermediarios.
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Recorren grandes distancias por tierra y canoas cargado de sus productos agricolas como el
arroz, el platano, la yuca, y el maiz, y pafios de jatata que generalmente son para las

necesidades basicas de alimento o de medicina.

1.2. Comercializacion de animales y frutos silvestres

La venta de animales silvestres es reducida en el mercado local. Los animales que mas se
comercializan son la variedad de monos, aves como loros pequefios y otros animales. La gran
mayoria son pequefos o crias, que son domesticados como mascotas dejando al cuidado y la
responsabilidad a los hijos/as pequefios. Existe una fecha importante para la venta de los
animales silvestres, que puede ser en el aniversario de San Borja y Yucumo, donde los
Tsimane’ aprovechan para realizar las transacciones que permite un minimo ingreso
econdmico para pasar la fiesta. Al igual, que los animales silvestres la comercializacion de
frutos silvestres es a través del sistema del ofrecimiento, recorriendo por las avenidas, pero es
muy reducido. Durante todo el afio se puede ver algunos frutos silvestres como la chonta, el
majo, el motacu y otros que se ven en los mercados regionales y en épocas especificas. Estas
comercializaciones temporales estan ligadas con las otras actividades e ingresos econémicos

de los Tsimane’.

Es de observar que son los jovenes son los que mas participan en realizar estas actividades
comerciales ya que la adquisicion de la segunda lengua les permite comunicarse con el mundo
regional y adquirir nuevos habitus culturales acordes a la realidad del sistema mercantil. Este
sistema mercantil se va difundiendo y ampliando sus redes a todas las comunidades asentadas
por el rio Maniqui y la carretera Fatima. La incorporacion de las mujeres a la economia de
mercado aun no esta consolidado en su totalidad debido a las limitaciones del idioma y la poca

movilidad que son los factores méas importantes y restringidos.

1.3.  Centros comerciales regionales

Con el crecimiento poblacional, el desempleo y las migraciones constantes de la parte andina,

dieron lugar a la creacion de centros comerciales en San Borja, constituido como una de las
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poblaciones urbanas de mayor crecimiento, donde un 67% que corresponde al comercio de
abarrotes y un 33%, a ferreterias, electrodomésticos y casas comerciales de ropa usada y
nueva, estas casas comerciales lograron consolidarse y ampliar el comercio mediante los lazos
de parentesco, para asi tener el control y el poder de abastecimiento de los productos

comerciales a la poblacion local y a las comunidades Tsimane’.

La distribucion de estos centros comerciales esta en pleno centro de San Borja y es donde la
mayoria de los Tsimane’ frecuentan, para adquirir los productos comerciales que necesitan de
los proveedores, estos centros comerciales es la puerta de ingreso a la integracion al mercado
de las comunidades intervenidas y no intervenidas del area, este contacto que realizan de
forma directa los Tsimane’y a la vez es compleja por la dinamicidad que genera el mercado en
la fluctuacion de los precios, la circulacion de la moneda y los créditos que son categoricos
para el consumo Yy la adquisicion de los productos comerciales, que a lo largo se vuelven
poderes de dominacion y control para las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui

y la carretera Fatima.

Estos sistemas de dependencia de los Tsimane’ con el mercado local con la compra directa de
los productos basicos comerciales y la venta de productos agricolas y otros recursos naturales
en los centros urbanos, esta creando en las comunidades intervenidas y no intervenidas la
dependencia directa del mercado bajo la logica del sistema individual que a introducido la
economia de mercado, que presiona cada vez mas a la integracion de la economia indigena
mediante la acumulacion del excedente que es el vehiculo que utilizan los centros comerciales
y los intermediarios -comerciantes, madereros, colonos y ganaderos- que operan en las
comunidades Tsimane’, donde las comunidades intervenidas y no intervenidas son los directos
consumidores y dependientes de los productos basicos comerciales. Esta dependencia de los
Tsimane’, de los centros comerciales ven un potencial econémico rentable y seguro, donde los
Tsimane’ desconocen de estas logicas de acumulacion del excedente mediante los productos

basicos.

Estas relaciones de dependencia de forma directa e indirecta en los Tsimane’ es una

reciprocidad negativa, donde el proveedor de los productos comerciales aprovecha al maximo
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y se impone en el mundo, reduciendo el espacio de la reciprocidad cada dia esta mas
informado sobre el manejo econdmico. En los Tsimane’ como consumidores la logica es
diferente a cerca de los productos alimenticios y los instrumentos comerciales que adquieren
en los centros urbanos, estas mercaderias comerciales estan destinados para el consumo y la

utilidad que se lo va a dar a un determinado producto comercial.

1.4.  Apropiacion de espacios para generar relaciones sociales

La apropiacion de espacios se presenta a nivel interno y externo, en el primer caso es al
interior de las comunidades mismas y a nivel externo se presenta en los encuentros en los
centros urbanos donde se apropian de un espacio con la finalidad de comunicarse e informarse
reciprocamente con el otro. Estos espacios apropiados en las comunidades intervenidas y no
intervenidas es muy frecuente que se entreteje los encuentros sociales, por ejemplo en la
preparacion de la chicha, donde se mantiene una relacion reciproca de cooperacion y ayuda
mutua cuando alguien esta realizando esta actividad desde el preparado, y el consumo final de
la chicha, estas actividades oportunos entre las familias nucleares a creado espacios de

comunicacion y aprendizaje bajo la I6gica de la practica de ensefia reciproca.

Estos encuentros oportunos ligados con las actividades diarias que realizan las comunidades
intervenidas y no intervenidas, dan lugar a dar nuevos significados para generar practicas
sociales y fortalecer los valores culturales reciprocamente utilizando adecuadamente las
categorias. Estos encuentros oportunos permiten ampliar las redes sociales de los Tsimane’ y
promover nuevos encuentros en los espacios apropiados a partir de la actuacion individual,

familiar y comunal expresadas en la cotidianidad.

Los Tsimane’ recrean estas relaciones socioculturales dentro de su mundo, que construyen y
se apropian de nuevos espacios regionales temporales de los centros urbanos de San Borja y
Yucumo, con la finalidad de reconocer y fortalecer los lazos de parentesco y ampliar la red
comunal para socializar e enterarse de los hechos mas importantes de las otras comunidades
que interactian a lo largo del Territorio Tsimane’. Los Tsimane’ tiene el don de

comunicacion y preocuparse por el otro, reconocer y enterarse de los demas Tsimane’, qué
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estan haciendo, dénde van, donde se puede encontrar alimentos, quiénes estan bajando o
subiendo por el rio y la carretera, qué problemas se presentaron en el camino, contar las
aventuras 0 cuentos que se suscitan a diario. “yo voy a San Borja para encontrarme con los
otros parientes para que me cuenten algunas cosas, y ir a mirar peliculas” (San Antonio
03/07/2003). Los espacios ocupados temporalmente en los centros urbanos son las esquinas de
las calles de San Borja y las avenidas, estos espacios son ocupados por las familias integras,
personales, que a principio es un grupo reducido y posteriormente se amplia la integracion
paulatina de los otros Tsimane’ que permiten realizar encuentros oportunos para dinamizar y
complejizar la conversacion étnica ligados por el elemento articulador de los chistes clésicos

del sexo y otros. Manteniendo una reciprocidad de informacién y confianza

Estos encuentros oportunos permiten fortalecer y consolidar los valores culturales de los
Tsimane’. Hall (1973) ha observado en su obra la dimension oculta, un enfoque antropologica
del uso del espacio, sobre la estructura de la experiencia tal y como ésta se mantiene y es
configurada por las poblaciones étnicos “...aquellas experiencias profundas, comunes y no
formuladas expresamente de las que participan quienes pertenecen a una determinada cultura,
transmitiéndolas y comunicandolas sin saberlo, y que constituyen el telon de fondo de la pauta
conforme a la cual se enjuician todos los demas acontecimientos...* (Hall, 1973: 145). Esta
experiencia trasmitida es un complejo de interacciones que se presentan en distintos niveles,
ligados con la constante intercomunicacion y socializacion con el resto del capital humano y al
mismo tiempo la existencia, en nuestro propio pais esta la diversidad étnica asentada e

expandida en todo el territorio boliviano.

La reciprocidad en estos espacios se presenta a partir de la conversacion mutua entre los
Tsimane’, donde la sabiduria de cada quien es su capacidad de percepcion que aunada y
generara la conversacion “conversar es sintonizarse. Conversar es latir al mismo ritmo, lograr
la empatia mutua” (Medina, 2001:53), en este encuentro ¢ intercambio de saberes se generara
una confianza mutua y se fortalecen las relaciones sociales en el marco de la

complementariedad y el respeto mutuo entre ambos.
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2. DEPENDENCIAS DEL MERCADO

2.1. Penetracion del comercio en las comunidades Tsimane’

La penetracion comercial en las comunidades Tsimane’ se da con las primeras exploraciones
por los misioneros redentoristas en 1621. La explotacion de los recursos maderables; arboles
que aun en la actualidad se sigue explotando este recurso natural en menor cantidad donde las
empresas madereras se interiorizaron cada vez mas al territorio Tsimane’ deforestando su
habitad. Finalmente la penetracion de los caminos integradores cargadas con la colonizacion.
Los primeros asentamientos se dieron en 1977, por su cuenta. En 1980 el Instituto Nacional de
Colonizacion (I.N.C.) dio inicio a la colonizacion. Con la primera oleada de la migracion en
1983 después de la gran sequia en las zonas andinas, especialmente en las provincias potosinas
y la relocalizacién de los mineros. Seguido de la segunda oleada de la migracion permanente,
gracias a la apertura y el mejoramiento de caminos integradores que permitio la instalacion de
los colonizadores VSF (1995).

Si bien el proceso de colonizacion signific6 un avance, principalmente en solucionar
problemas sociales y mejorar las condiciones de vida de algunos sectores sociales, trajo
grandes consecuencias para la misma poblacion migrante que tuvo que adaptarse a los nuevos
espacios ecoldgicos y también para la misma poblacion étnica que tuvo que enfrentar nuevos

problemas.

Estas poblaciones indigenas no fueron tomadas en cuenta en el momento de la elaboracion de
estos planes desarrollistas en otorgar espacios productivos, con diversos fines. Se puede
concluir, los que mas fueron afectados fue la poblacion indigena Tsimane’ que habitaban y
habitan esta region despojandolos y agrediéndolos de su Territorio de Origen, actualmente ain
se presentan estos problemas de acceso a estos espacios ocupados por ellos. “...No son pocos
los casos de desalojo de una comunidad por cooperativistas recién llegados a la zona con
titulos de propiedad obtenidos en La Paz. Estas situaciones se dieron a pesar de que en los
contratos de asentamiento provisional se establecia que se tenia que respetar los eventuales

asentamientos indigenas en forma irrestricta...” VSF citado en Tobias (2000).
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Con estos procesos de colonizacion y explotacién de los recursos naturales, se van reduciendo
el espacio geografico y penetrando al territorio Tsimane’. Estas vivezas clandestinas esta
generando cambios acelerados a nivel familiar y comunal en el despoblamiento de algunas
comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Las familias Tsimane’ se van
alejando y interndndose a las zonas mas alejadas de dificil accesibilidad dejando de lado su

origen que dio lugar a la creacion de una comunidad.

Otro factor de penetracion son los medios de transporte limitado por las carreteras abiertas por
la empresa Fatima, por un lado implica el contacto directo con la integracion al mercado con
las comunidades Tsimane’ donde pueden sacar sus productos agricolas para realizar las ventas
directas en los centros urbanos, por otro lado esta situacion no se cumple debido a que la
carretera es limitada, que es exclusivo de la empresa Fatima que opera en la zona, dejando de
lado de qué ningln trasporte publico puede ingresar a la zona “...la empresa mantiene el
camino y nadie nos ayuda para componer la carretera (...) sale de nuestro dinero y
nosotros les damos lo que los Tsimane’ nos piden a cambio de que nos muestren los
arboles” (Jamanchi 17/6/2003). Todo este proceso de marginacion y aprovechamiento por
parte de la empresa hacia las comunidades Tsimane’ asentadas por la carretera Fatima. Esta
condicionada para el beneficio de la empresa, son duefios y sefiores de la via y también se
sienten duefios de las comunidades Tsimane’, esta empresa hace y deshace cuanto mejor le
parezca a su criterio, amenazando y dando mal trato a los Tsimane’, los cuales se sienten

obligados a devolver con los recursos naturales que poseen.

Los comerciantes fluviales penetraron a controlar los sistemas de comunicacion y
accesibilidad por el rio Maniqui y por la carretera Fatima, estan los mismos madereros que
operan en la zona. Con estas penetraciones constantes por parte de los rescatadores y
aprovechadores de los recursos que producen y que tienen las comunidades Tsimane’,
lograron consolidar este proceso de penetracion mercantil. Esta situacion se va ampliando y
moldeando de acuerdo a las exigencias de la demanda de los mercados regionales por los
productos que producen las comunidades Tsimane’ y la necesidad de las comunidades
intervenidas y no intervenidas por los productos comerciales del mercado. EI comerciante es el

mismo en emprender, controlar y decidir sobre los productos que deben convertirse en objetos
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de cambio, objetos de poder, discriminacion y control social. En estos instantes mientras no
exista un cambio de demanda, el arroz, el platano, y la jatata que constituyen los productos
méas demandados por los comerciantes para el mercado regional y departamental y para los

madereros son los arboles valiosos que posee el territorio Tsimane’.

El intercambio comercial asimétrico se realiza sin ninguna reglamentacion ni control en los
precios de los productos basicos. Los objetos de cambio se efectGan de una manera
desventajosa, dejando el triple por ciento de la ganancia entre los comerciantes que realizan
estas actividades. En este sistema de cambio, también debe tomarse en cuenta el credito, y el

endeudamiento a cuotas son los instrumentos de poder de dominacidn, explotacion y control.

Los comerciantes realizan los viajes temporales al interior del Territorio Indigena Tsimane’, al
igual que los madereros que llevan variedad de productos de primera necesidad, Estas visitas
tan periodicas se traducen que el Tsimane’ constantemente este suministrado de nuevas

mercaderias, que en general se vuelven dependientes en su subsistencia.

La escasez de la circulacion monetaria, en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la
carretera Fatima, obligan a que se acuda al intercambio asimétrico desigual, aprovechando los
productos agricolas que se producen en las comunidades. Las cosechas que se realizan en
periodos bien determinados del afio —la cosecha del arroz se lo realiza una vez al afio—
contribuyen necesariamente a la indisponibilidad de fondos monetarios y en productos para

cancelar las deudas contraidas con los comerciantes.

“...De este modo el Tsimane’ se ve atrapado al interior de un proceso de endeudamiento donde
el producto de una y hasta de dos cosechas, son aun insuficientes para liberarlo de esta nueva
situacion de dependencia que lo condena a subordinarse a la voluntad y a los abusos de los

comerciantes...” (Castillo, 1988:35).
Todo esto se explica de la siguiente manera: los productos de primera necesidad (azucar, sal,

fideo, balas jabdn, medicamentos, vestidos, telas de corte, anzuelos, alcohol y otros productos)

adquiridos por el comerciante y llevados por ellos mismos adquieren un poder de control de
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dominacion hacia las poblaciones indigenas, donde el mercader tiene el control absoluto de la
dominacion. La poblacion Tsimane’ al no tener los sistemas de circulacion monetaria de
compra y venta, acude a este sistema de crédito, rompiendo periddicamente su sistema
tradicional sustituyendo o remplazando otros valores culturales ajenos a su origen étnico. Por
ejemplo la chicha es un elemento importante en las comunidades y es el principal articulador y
fortalecedor de las relaciones socio-culturales, pero se ve remplazado por el alcohol que de
alguna manera altera el sistema de comportamiento, en los varones ya que segin confirma
Castillo (1985) el alcohol, que es, una de los mas peligrosas bebidas por sus efectos
disociativos. Como se mencion6 anteriormente la chicha es el principal motor de las relaciones
sociales y es remplazada por el alcohol generando conflictos internos como las disputas
familiares que lleva al fondo de la desintegracion del grupo, finalmente el abandono de la

comunidad.

Estos reemplazos de productos comerciales estan generando una reciprocidad negativa donde
el mal se acrecienta con la intromision del alcohol generando otros comportamientos ajenos a
ellos, donde el consumo del alcohol se convierte en un sistema individual de satisfaccion
momenténea con la finalidad de seguir endeudandose cada vez més, a diferencia de la chicha
que tiene dos significados como valor de consumo y valor simbdlico, este consumo de la
chicha amplia la busqueda de la satisfaccion del consumo y fortalece las relaciones sociales;
por ejemplo cuando se recibe la chicha es el momento donde se valora y el donadora adquiere
prestigio “ella sabe preparar chicha” (Anacherel6/06/2002). Estos consumos de la chicha,

son consumidos hasta el final para satisfacer a los consumidores

Otros de los aspectos es en la elaboracion de los sarai'® antes eran realizados con hilos
naturales extraidos del algoddn que tienen sembrados en las cercanias de las viviendas o en los
chacos. Estos hilos tenian un tratamiento adecuado, en el proceso del tefiido, —el tefiido lo
realizaban con plantas naturales extraidas del monte dando colores adecuados, como el
amarillo, petr6leo morado—. En la actualidad esta técnica de la elaboracion de los hilos de

algodon son olvidados en la gran parte por la poblacidn étnica y estan siendo reemplazados

198 £ sarai o el marico son bolsas de multiuso que les permiten transportar diversos productos o cargar a los nifios
pequefios, la elaboracidn de los sarai lo realizan todas las mujeres.
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con los hilos comerciales que aceptaron estas modificaciones en los sarai en las comunidades

asentadas por el rio maniqui y la carretera Fatima.

Otra de las modificaciones que estan sufriendo los Tsimane’ son los instrumentos de caza
(arco y las flechas) que utilizan los hombres de la segunda generacién. El arco y la flecha
estan siendo remplazados por las armas de fuego como la escopeta, el salon. Uno de ellos
menciona “yo ya me he olvidado de cazar y pescar con flechas por que he conseguido un
salén que comprado de los madereros, que es mas facil cazar y solamente mi papa no
mas caza con las flechas” (Martirio 10/ 5/2003)

Con estos procesos de penetracion de los productos comerciales por ejemplo la ropa
americana usada, los medicamentos farmacéuticos y otros, son suministrados por los
comerciantes sin dar un tratamiento adecuado sobre lo qué puede ocurrir sobre las
consecuencias de estos medicamentos, haciéndose pasar como médicos de campo. La
introduccion de estos productos genera grandes modificaciones y comportamientos en las
comunidades expandidas a lo largo de territorio Tsimane’, especialmente en las zonas de
accesibilidad por el rio Maniqui y la carretera Fatima, que estan siendo invadidos por estos
sistemas comerciales bajo la I6gica del sistema de endeudamiento.

Con todos estos reemplazos de productos comerciales como la lana sintética y las armas de
fuego en las comunidades intervenidas y no intervenidas estan fortaleciendo la reciprocidad
negativa que se presenta de forma antagénica y que es muy bien aprovechado por los
intermediarios que dan lugar a neutralizar a la reciprocidad de utilidad del producto, donde
tiene un valor de utilidad y un valor simbolico, por ejemplo el arco de cazar “tu no sabes
cazar aun pero vas a aprender (...) esta es tu primera salida que vamos a ir cazar y
traeremos contigo el animal que casé, para tener un prestigio y ser un buen cazador”
(Aperecito, 18/05/03). Cosa que no ocurre con las armas de fuego que no tiene ese valor

simbdlico que los Tsimane’ le otorgan, solamente cuanta con un valor de utilidad.
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2.2.  Crédito (endeudamiento-obligacion)

El crédito es una de las politicas del sistema econdmico mercantil que entré en vigencia a
partir de la creciente demanda y necesidad de la poblacion en diferentes ambitos y niveles.
Existen créditos a corto, mediano y largo plazo. Este sistema de credito fue adoptado por los
comerciantes inescrupulosos que operan en la region, bajo la politica del sistema del
endeudamiento y la obligacion de adquirir los productos agricolas y otros recursos que
producen las comunidades intervenidas y no intervenidas, con la finalidad de comercializar los
productos comerciales que ellos introducen, para luego realizar los cobros con intereses
mayores, sin previa consulta ni control de las deudas por las comunidades asentadas por el rio
Maniqui y la carretera Fatima. Los testimonios de los Tsimane’ ilustran como funciona el
crédito entre los comerciantes y los Tsimane’: El Quitito me dejé este antibidtico para la
gripe y tengo que pagarle con la jatata que tengo que sacar del monte (...). Yo ya le pagué
todo, pero él me sigue cobrando de lo que me dejé méas antes. El se enoja cuando le
decimos que no le debemos nada y entra a la casa y busca cualquier cosa para llevarselo.
Busca la radio, escopeta o nuestras sajajas™® o nos quiere pegar y nos grita. (Santa Maria
25/4/03). Estas relaciones asimétricas que realizan los comerciantes con las comunidades
intervenidas y no intervenidas esta generando cambios de de comportamiento en el sistema
reciproco, donde las comunidades Tsimane’ ven el crédito como una forma de acceder a un

producto comercial el valor de consumo y valor de utilidad al producto adquirido.

La penetracion de los comerciantes en el Territorio Tsimane’ se da en las primeras décadas de
este siglo, estuvo cargada de mucha violencia, abusos a las mujeres de los Tsimane’,
castigando con latigos, como evidenciamos con los testimonios orales “Yo era una vecina de
Candido Salas, él era comerciante, esto era por 1957... pero él era malo con los
Chimanes, los amarraba. Habia en su patio un horcon que le llamaba embremadero, ahi
los amarraba y les daba huasca a los Chimanes en Tobias (2000), viéndolos como a los
peores seres humanos méas conocidos como “marginales” o “tribus salvajes” Chichon (1992).
Esta marginalidad y discriminacion a la poblacion Tsimane’, se debia a la falta de politicas

comerciales y el desconocimiento y la desinformacion de la existencia del grupo étnico y de

1091 as Sajajas son los mosquiteros, que sirve para descansar y evitar la picadura de los mosquitos.
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los demas grupos étnicos que existieron por décadas en la amazonia y en el chaco boliviano.
Estas relaciones de alteridad y superioridad de los comerciantes hacia los Tsimane’ aun se
mantiene vigente en los comerciantes que operan en la region, aprovechando y distorsionando

la 16gica de la reciprocidad negativa.

Los maltratos y abusos de los comerciantes hacia la poblacion Tsimane’ eran desbastadores.
Por ejemplo, otro comerciante acudia a este sistema de aprovechamiento cuando estaba
embriagado y violaba a las mujeres y las comunidades tuvieron que reaccionar advirtiéndole
que lo iban a matar. Con estos constantes abusos y aprovechamientos de parte de los
comerciantes que operan en la region se sigue manteniendo en la actualidad este sistema de
control. Por ejemplo el comerciante Pancho LApez que opera por el rio Maniqui obligé a uno
de los Tsimane’ que le cargara la jatata con prepotencia y obligacion “El Pancho Ldpez
siembre viene enojado y entra a nuestras casas. Saca lo que encuentra en la olla, nos
quita nuestros mosquiteros y se los lleva a su canoa para que nosotros le ayudemos a
bajar empujando el callapo*®, dandonos un kilo de aztcar y a veces no nos paga de lo
qué lo hemos ayudado. Cuando suben los comerciantes siempre nos obligan que nos
saquemos dulces y otros cosas” (Munday 17/4/2003). Estas obligaciones y endeudamientos a
través del sistema del crédito son constantes. Algunas familias Tsimane’ optaron por huir de la
comunidad internandose en la selva. Es decir alejarse de los comerciantes cuando se sienten
presionados por el comportamiento y habitus existenciales que ejercen los comerciantes. Por
esta razén se genero una reciprocidad restringida en las familias nucleares donde tuvieron que

implementar un nuevo sistema de vida

Segun Ellis (1998) el sistema que utilizan los comerciantes para acceder a los Tsimane’ es a
través del “enojo” como expresion de control de su alteridad, “...el enojo es percibido por los
Chimanes en los mindsculos detalles de expresion corporal de parientes cercanos, otros
Chimanes y no Chimanes...” (Ellis, 1998:89). Como el miedo que se presenta en un momento
critico de la razén y el otro control de dominacion, estd relacionado con el embrujo “...las
consecuencias del enojo se sufren finalmente con dolor y enfermedad como los resultados de

un hechizo o también de una violencia directa...” (Ellis, 1998:89). Los comentarios que

10 E callapo, es un medio de transporte que permite bajar entre 2.500 a 3.000 pafios de jatata.
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realiza Ellis nos permiten aproximarnos y diferenciar que los comerciantes lograron
aprovecharse de los valores culturales, descritos anteriormente dentro de su cosmovision
simbolica. Estos valores son muy bien utilizados y aprovechados por los comerciantes, para
realizar los intercambios en beneficio de los que proveen el producto comercial, ya que los
Tsimane’ en las comunidades intervenidas y no intervenidas tienen otra vision e interpretacion
de sus expresiones culturales. Que estan marcadas y definidas bajo la l6gica de la reciprocidad

de solidaridad, que estan enraizadas en los valores culturales de los Tsimane’.

Los comerciantes a lo largo de su actividad comercial aprendieron el idioma Tsimane’ para
aprovecharse de este sistema de relaciones asimétricas sociales comunicativas. Cuando llega a
las viviendas, utilizan el término de “Chetidye” que significa pariente. El uso de ese término
implica el punto de partida de una conversacion y obligacién para dejar los productos
comerciales que él lleva consigo y tener el control y el poder por medio del alcohol que
comienza a invitarles y obligdndolos a compartir la bebida. Anota las deudas en un cuaderno
de cuentas. Después de un tiempo o a la vuelta de su viaje por las demas comunidades
asentadas por mas arriba cobrara a su regreso la deuda ya sea en pafios de jatata, racimos de
platanos, arrobas de arroz o animales domésticos. EI comerciante puede quedarse en las
comunidades Tsimane’ o en sus bases de operacion entre 45 a 95 dias como el caso de uno de
los comerciantes que tienen su centro de acopio en el Territorio Tsimane’ “ la Nora nos hace
trabajar desde las 5:00 de la mafiana hasta las 11: 00 de la noche en el monte (...) ella
tiene su campamento en medio del monte y no nos deja salir, dice que tenemos que
trabajar mas, el doble de lo que sacamos” (Cuchisama 10/26/2003) dependiendo del
tiempo y la distancia que le demora en recolectar los productos de las comunidades asentadas

por el rio Maniqui.

El endeudamiento de las comunidades asentadas en el rio Maniqui y la carretera Fatima, se da
a partir de los productos comerciales que logran adquirir de los comerciantes, madereros,
ganaderos, colonos y otros, bajo la Idgica de una relacién asimétrica que se sienten superiores
y mejores que la poblacion étnica Tsimane’. Todo este ciclo de control, dominacién y
aprovechamiento estd construido bajo los prejuicios categoriales de asignacion de
representatividad haciendo comparaciones con sus propios hijos y la poblacion regional
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“pareces un Tsimane’”. (San Borja 02/02/2003). Estos elementos que llevan a dar nombres
de catalogacion, marginacion, discriminacion, y comparacion, por el hecho de pertenecer a
una cultura distinta y ajena a su realidad. Estan generando en las comunidades intervenidas y
no intervenidas un ambiente de reciprocidad negativa donde algunos Tsimane’ estan
perdiendo el idioma y no quieren hablar y adquieren nuevos comportamientos ajenos a su

identidad.

Estos sistemas de control del poder de dominacion, obligacion y endeudamiento mediante los
créditos son los que usan los comerciantes, madereros, y otros para lograr mayores beneficios
y dejar cada vez en la peor pobreza a las comunidades Tsimane’ por el rio Maniqui y la
carretera Fatima, por los diversos factores que atraviesan: la insercion acelerada a la légica del
mercado, la falta de conocimientos de politicas comerciales, (la cuenta, el costo de inversion,
ganancia del producto, el precio de lo que se consume y lo que debe de pagarse con los
productos que las comunidades producen). Generando relaciones reciprocas asimétricas donde
no existe la reciprocidad de solidaridad con el otro si no de aprovecharse del otro mediante los
productos comerciales que introducen y obligan para el consumo, perdiendo el valor de
necesidad de consuno y utilidad. La logica de las comunidades intervenidas y no intervenidas
esta regulada por el sistema de redistribucion reciproca de dar, recibir, y devolver en los
momentos oportunos. Todos estos factores que se van presentando en la cotidianidad
contribuyen en tener una vision amplia de la problematica en cuestion gue esta aln vigente en

el siglo veintiuno.

2.3.  Adquisicion de productos de las casas comerciales

Estas casas comerciales son los principales proveedores de la variedad de productos, ya sean
comestibles, ropas, ferreterias y otros insumos que se encuentran asentados en San Borja y
Yucumo. Estas casas comerciales suministran a la poblacion urbana y la poblacion rural, como
es el caso de las comunidades Tsimane’ asentadas a lo largo del territorio Tsimane’ por el rio
Maniqui y la carretera Fatima que acceden como compradores y consumidores (ver la
siguiente figura: 9 productos comerciales con los precios en San Borja y el equivalente

con los productos de la comunidad) de los productos comerciales, y como se debe
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FIGURA: 9 PRODUCTOS COMERCIALES CON LOS PRECIOS EN SAN
BORJA Y EL EQUIVALENTE CON LOS PRODUCTOS DE LA COMUNIDAD

Precio en Bs. Precio en Jatata Precio en Arroz
— N— — N — N

-

SAN BORJA

1 Litro de Aceite

1 Kg. Azacar
1 Par de pilas
1 Tubo

1 Cuchillo

1 Camisa

1 Kg. de sal

1 Kg. de fideo

1 Litro de alcohol

1 Jabén

1 Kg. de harina

1 Caja de balas

1 Kg. de charque | ===

1 Kg. de manteca

(FUENTE: PONGAMOS EN PRACTICA)

intercambiar de acuerdo al valor del producto con el valor de la mercaderia.

El sistema que utilizan las casas comerciales es la venta directa de los productos que
comercializan. En algunos casos los comerciantes dan a crédito para atraer a los consumidores
Tsimane’ que lograron generar sistemas de confianza o de “casero” (a), que permita el
consumo exclusivamente de la casa comercial que le proveerd por un buen tiempo
determinado. Los productos comerciales que consumen los Tsimane’ dependen de la
necesidad que ellos tienen. La gran demanda que tienen las comunidades intervenidas y no
intervenidas por los productos comerciales, son introducidos y aceptados sisteméaticamente, a
medida que realizan los constantes contactos con los centros comerciales de forma directa e

indirecta con los comerciantes, madereros, y colonos.

Este proceso acelerado de integracion al mercado, dio lugar a adquirir nuevos valores y

comportamientos culturales ajenos a su cultura étnica en las comunidades intervenidas y no
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intervenidas, la dependencia a este sistema mercantil a repercutiendo en las comunidades
alejadas de los centros urbanos en un proceso de integracion y dependencia del mercado.
Donde las comunidades intervenidas y no intervenidas estan siendo incorporados a un nuevo
sistema de vida individual por las caracteristicas que presenta la economia de mercado, donde
las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima se caracterizan

por una economia reciproca del momento.

2.4. Compadrazgo ficticio simbolico

El sistema de compadrazgo es uno de los caminos viables para ampliar las redes sociales de un
determinado grupo étnico, estructuradas bajo el sistema reciproco: del respeto, prestigio,
solidaridad y responsabilidad que son los requisitos principales que deben cumplir el ser
humano para acceder al compadrazgo. La eleccion del compadre o comadre se lo realiza a la
familia que cumpla estos pre—requisitos establecidos por el grupo en cuestion y bajo la mirada
de las leyes de la sociedad. Esto exige recorrer por una serie de rituales simbdlicos que
determinaran y fortalecen los lazos sociales. Este sistema de compadrazgo es representado en
su gran mayoria por la poblacion andina. En el caso particular de las comunidades Tsimane’ la
eleccion del compadrazgo se lo elige a la persona que es sincera, solidaria, y comprometido

con ellos.

Los comerciantes se aprovechan de este sistema de eleccion de compadres para beneficiarse y
aprovechar al maximo estas relaciones sociales para el beneficio personal del comerciante
rompiendo las reglas que implica el respeto, prestigio y una cooperacion mutua entre los
compadres. Este sistema de compadrazgo es utilizado por los comerciantes con la finalidad de
ampliar y fortalecer sus actividades comerciales bajo la ldgica del sistema servicial y
obligacion hacia sus nuevos compadres Tsimane’. El sistema servicial implica que el
Tsimane’ tiene que proveerlo de los recursos obtenidos de las actividades que realizan en la
caza, pesca Y la agricultura una parte de su produccion o con la alimentacion diaria de las
esposas que cocinan durante su estadia. También consiste en dar érdenes en el cuidado de los
animales domeésticos en particular de chanchos pequefios y gallinas. “mi compadre... me dejo

este chancho chiquitito para que se lo cuide y me dijo que le de comer y cuando este
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grande se lo va a llevar a San Borja” (Anachere 15/6/2002). Para el comerciante en si, el
sistema de compadrazgo es ficticio no existe y no se cumple ni se practican estos dones de
ampliacion de las redes sociales en las comunidades intervenidas y no intervenidas. Es otro de
los sistemas de control y dominacion que adoptaron los comerciantes para poder beneficiarse

y aprovechar al maximo estas relaciones sociales encubiertas.

2.5. Busqueda de empleos temporales

Con la deforestacion de los suelos y la reduccién de animales silvestres, las comunidades
intervenidas y no intervenidas préximas a la poblacion de San Borja y Yucumo asentadas por
el rio Maniqui y la carretera Fatima vieron los empleos temporales como una fuente de
ingresos anuales, que les permitia en gran manera cubrir algunas de las demandas y
necesidades de cada familia nuclear. Estos trabajos temporales, anuales, estan generando
ingresos econdmicos, abriendo el abanico de las posibilidades de la integracién al mercado
laboral por la creciente demanda de los empleadores: colonos y madereros. Pero por otro lado
los empleadores utilizan al capital humano Tsimane’ como fuente primaria para beneficiarse a
costa del otro y esta creando el despoblamiento de las comunidades Tsimane’, especialmente
de los esposos y jovenes que coinciden en épocas de siembra y cosecha de los productos

agricolas con la explotacion de la madera.

Los colonos emplean a los hombres Tsimane’ para realizar los trabajos temporales mas duros,
la apertura de nuevos chacos mediante el sistema de tala y quema de arboles y la cosecha del
arroz. Las comunidades que realizan estos trabajos eventuales son los que estan asentados por
el rio Maniqui de la parte de abajo y al alrededor de los colonos por las cercanias a los centros
urbanos de San Borja y Yucumo. Estos trabajos temporales les permite acceder a algunos
productos comerciales y tener algo de ingresos economicos, no existe una ley de contrato ni
cuentan con un seguro que sea favorable para los que trabajan. El sistema de pago lo realizan
mediante dos formas: el pago por jornal de 25 Bs. sin almuerzo, 20 Bs. con almuerzo y el otro
pago se lo realiza en especie del total de la produccién. Este pago consiste en dar un minimo
porcentaje de los productos agricolas cosechados de 2 a 4 arrobas de arroz el valor de 80 a 100

Bs. aproximadamente. La cosecha de arroz se demora de acuerdo a la extension del terreno
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agricola, que puede ser de 25 a 70 dias. Si bien estos sistemas de pago son expuestos en escena
bajo un mutuo acuerdo entre el empleador y el empleado, este acuerdo en la mayoria de los
casos no se cumple a su cabalidad en la forma de pago “me debe aun el colono, cuando yo
he ido a trabajar a su chaco para cosechar su arroz que se estaba pasando, me dijo que
me iba a pagar por dia y solamente me dio 75 Bs. y me dijo que me iba a pagar cuando
venda su arroz. Me debe” (Cuverene 28/5/2003).

Otro de los empleadores son los madereros que requieren la habilidad y el conocimiento de los
Tsimane’ para internarse en la selva en busca de maderas preciosas. El trabajo del Tsimane’
consiste en buscar arboles, cuando los encuentra comienza a rozar el area marca el arbol, y
abre sendas con el machete. Luego el contratista realiza el proceso del tumbado con los
motosierristas para luego llevar al rodeo y que las maquinarias arrastren hacia un punto para el
posterior traslado al aserradero. El que contrata a los Tsimane’ se compromete en cubrir los
gastos de alimentacién, proponiéndole qué por cada arbol de 2.80 mts. de diametro le pagaria
50 Bs. y a cuenta le aprovisionaria de viveres comerciales como az(car, arroz, fideo, sardina,
sal, y coca'* pero en menor cantidad. Esta adquisicion corre a cuenta de quien va a encontrar
los arboles o el que trabaja con el contratista. En algunos casos el contratista ofrece escopeta,
saloén y bicicleta (a medio uso) que tienen que pagar con los arboles que encuentra en el
Territorio. Los comerciantes venden un salén a medio uso equivalente a 600 y 700 Bs. en San
Borja. Los madereros intercambian por 15 arboles de mara. Ademas cuando los Tsimane’ se
internan en la selva en busca de los arboles, los Tsimane’ aprovechan para cazar animales

silvestres y esto se vende o se intercambia con los trabajadores del campamento.

Al igual que los comerciantes, los contratistas madereros acuden al sistema del endeudamiento
por adelantado, dejando o repartiendo los productos que llevan consigo: azucar, sal, sardina,
fideo, tenis (kichute), sandalias, balas, tubos, y galletas. Asi aseguran al personal que trabajara
con él durante la zafra. Estos adelantos sirven como un pacto de contrato entre ambas partes
entre el contratista y el contratado. Al adquirir estos productos comerciales, los Tsimane’ se

sienten comprometidos en devolver estos adelantos con el trabajo de la busqueda de las

11 Sj bien la coca es un producto importante para la gran mayoria de la poblacién andina, los madereros la
adoptaron e incorporaron a su medio, para no sentir el cansancio y el hambre en la selva cuando estan internados
por un buen tiempo en la basqueda de los arboles.
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maderas preciosas.

Al igual, que los comerciantes, colonos, madereros, ganaderos, siempre estan viendo la forma
de explotar y aprovecharse de las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas a lo
largo del territorio. Mientras menos conozcan los Tsimane’ sobre las leyes del trabajo y los
sistemas comerciales, mejor para los empleadores que acuden a esta logica del control del
poder bajo la mirada del desprecio. Las comunidades asentadas por la carretera Fatima, en
particular los jovenes y los esposos son los que mas trabajan con los madereros anualmente,
hasta concluir la zafra de la madera dejando a las mujeres Tsimane’ a sobrevivir con platano

que es el sustento diario de las comunidades intervenidas y no intervenidas.

Los Tsimane’ que son empleados adquieren nuevos habitus y modismos de comportamiento,
dejando de lado su estructura de origen “me gusta bolear la coca, y cigarro ya no me gusta
mucho el tabaco, quiero ser como los madereros o napos” (Aperecito 22/8/2003). Este

sistema de adopcion de habitus genera un campo nuevo de estudio de la realidad cambiante.

La presencia de los empleadores o contratistas, profundiza la expansion de la economia de
mercado en las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la
carretera Fatima; que ha generado cambios en el comportamiento social de las familias
nucleares, que han logrado introducir el sistema del individualismo. Como resultado de estos
procesos de integracion al mercado, los contratistas 0 empleadores han ganado poder y han

. o . . . 112
generado mayor dependencia de los indigenas Tsimane’ hacia ellos y sus bienes .

Esta busqueda de empleos temporales son frecuentes en los indigenas Tsimane’, los que les
contratan temporalmente son los madereros, comerciantes y otros empleadores, para realizar
diversos trabajos, en la madera, el comercio, la agricultura y otros empleos. En las
comunidades intervenidas y no intervenidas existen dos grupos de poblacion; entre los que
acceden a la basqueda de los empleos temporales y los que no buscan estos empleos. Un 79 %

no accede a la busqueda de los empleos temporales y 21% buscan los empleos temporales.

12 \er anexo cuadro: 53 Resumen trabajo asalariado de los Tsimane’ con los contratistas.
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De las 374 entrevistas realizadas se identifico 7 variables de los empleadores, entre ellos estan:
campesinos, madereros, comerciantes, pariente, ganadero, otro pariente y otro. Estos
empleadores buscan la mano de obra calificada de los indigenas Tsimane’ para poder cubrir

sus necesidades y demandas.

De las 36 comunidades intervenidas y no intervenidas, los que trabajaron esta semana con el
campesino fueron requeridos 11 veces, trabajaron 50 dias, y ganaron un valor total de 1035
Bs. de los cuales un 72.72% es pago en Bs. y un 27.27% le deben, la semana anterior,
trabajaron 33 dias, ganaron un monto total de 698 Bs. y un 85,74% es pago en Bs. y el 14.26%
le deben. Estos empleos temporales que adquieren Tsimane’, les genera unos ingresos

econdmicos por los servicios prestados en las actividades asignadas por su empleador.

Seguidamente esta los madereros como empleadores, estos contratistas acuden al recurso
humano disponible de las comunidades intervenidas y no intervenidas, los empleados
Tsimane’ realizan actividades especificas como la bisqueda de arboles preciosos, y es otra de
las fuentes para acceder al empleo temporal, que la mayoria de la poblacion entrevistada por la
carretera Fatima acuden a este empleo durante la zafra, 25 veces trabajaron con los madereros
en esta semana, con un total de 228 dias, un monto total ganado de 5535 Bs. que el 12% es
deuda, que adquirieron los productos comerciales durante la zafra, un 68% es pagado en Bs. y
20% le deben. La semana anterior trabajaron 292 dias, un monto ganado total de 7347 Bs. de
los cuales que un 8% es deuda contraida, un 60% es pagado en Bs. y 32% le deben. Con toda
estas penetraciones de los contratistas esta generando, en primer lugar la deforestacion de los
recursos maderables, cada vez es mas limitado estos recursos naturales, donde no existe una
politica ambiental de parte de las empresas maderas que operan en el territorio Tsimane’, en
segundo lugar estan siendo integrados los jovenes a un sistema individual adoptando e
incorporando nuevos valores y habitus de comportamiento dentro de las comunidades

intervenidas y no intervenidas.
Otro de los empleadores son los comerciantes que frecuentan por el rio Maniqui y las otras

comunidades accesibles por carretera, durante esta semana Tsimane’ fueron requeridos 10

veces, trabajaron 45 dias y ganaron un total de 1095 Bs. que un 62.5% es pago directo en Bs. y

203



un 37.5% le deben, la semana anterior trabajaron 54 dias, un monto total ganado de 867 Bs. el
25% es deuda, un 62.5% es pagado en Bs. y finalmente un 12.5% le deben. Estos empleos
temporales con los comerciantes les permite acceder a ciertos productos comerciales a cuanta
del trabajo que van a realizar los indigenas Tsimane’, como la bajada de callapos por el rio
Maniqui, que son muy mal pagados por la responsabilidad que implica transportar los pafios
de jatata hasta los centros urbanos. Es otra de las razones que esta afecta el sistema reciproco
de las comunidades intervenidas y no intervenidas, obligando a los varones a que les ayuden
en esta actividad para poder apoderarse de la mano de obra disponible cuando los

comerciantes lo requieran.

Al igual que los madereros, comerciantes, existe otro empleador que es el mismo pariente,
donde requieren a los indigenas Tsimane’ en las actividades de la apertura de nuevos chacos,
cosecha de arroz y otros trabajos temporales, les emplearon 13 veces, durante esta semana
trabajaron 39 dias, ganaron un monto total de 625 Bs. donde el 12.5% es deuda, el 87.5% es
pagado en Bs. la semana anterior a esa trabajaron 21.5 dias, ganando un monto total de 800
Bs. de los cuales el 66.7% es pagado en Bs. y un 33.3% le deben. Estos empleos temporales
otorgados por los mismos parientes permiten acceder al sistema mercantil pero por otro lado
implica el fortalecimiento y la relacion con los que estan mas integrados a la logica del

mercado, que presentan las mismas comunidades intervenidas y no intervenidas.

Posteriormente esta la presencia de los ganaderos como los empleadores que requieren a los
Tsimane’ en trabajos temporales para realizar actividades de roza y limpieza en los establos,
los Tsimane’ fueron requeridos 4 veces, que trabajaron 16 dias, ganando un monto total de
238 Bs. durante esta semana, de los cuales un 66.67% es pagado en Bs. y 33:33% le deben, la
semana anterior trabajaron 20,5 dias percibiendo un monto total de 328 Bs. que el 66.66% es
pagado en Bs. y 33.34% le deben. Estos empleos son muy bien aceptados por las comunidades
intervenidas y no intervenidas, pero que también tienen ciertas cargas negativas por el
relacionamiento que expresa el empleador, inhibiendo al indigena de acceder a mejores
salarios y le impide a escapar de la necesidad de tener algin ingreso econémico para satisfacer

sus necesidades de la familia nuclear.
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Seguidamente estan los otros parientes que les emplean a los Tsimane’, que requirieron 6
veces, trabajaron 15 dias, durante esta semana ganando un monto total de 385 Bs. que el
83.35% es pagado en Bs. y un 16.65% es deuda, la semana anterior trabajaron 7 dias, con un
monto total ganado de 210 Bs. y el 100% le deben. Estos otros parientes son de procedencia
étnica distintita a ellos, como por ejemplo los yuracares, mojefios que requieren los trabajos

temporales a los Tsimane’ por ser grandes rozadores y cosechadores de arroz.

Finalmente esta los otros empleadores que es ajeno a los demas, los Tsimane’ fueron
requeridos durante 10 veces, trabajaron 61 dias, ganaron un total de 1295 Bs. durante esta
semana, el 62,5% es pagado en Bs. y 37.5% le deben, la anterior semana trabajaron 65 dias, un
monto total ganado de 1650 Bs. un 75% es pagado en Bs. y un 25% le deben. Estos empleos
temporales es aprovechado por los indigenas Tsimane’ para poder acceder al mercado pese a
la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas, que es una de las
fuentes para tener ingresos econdémicos para las familias, donde la economia indigena esta
regulada por las multiples relaciones de reciprocidad, de caracter econdmico, pues se basa en
una serie de dones y contra dones que bien antes de circular y de ser consumidos por
necesidad han tenido que ser producidos y estar representados por el prestigio que caracteriza
a una familia en ciertos momentos de la vida de las comunidades intervenidas y no

intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Esta busqueda de empleos temporales de las comunidades intervenidas y no intervenidas a
abierto un espacio en el campo laboral y profundizo la integracion al mercado, dando
diferentes matices, incorporando al indigena a la forma de vida de la sociedad nacional, pero

que es necesario abolir la discriminacion, la superioridad de parte los empleadores.

3. RELACIONES COMERCIALES.

Para Castillo (1989) las relaciones comerciales son un puente de comunicacion con la
sociedad regional y las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Es
decir, las relaciones comerciales tienen una vital importancia para ampliar las redes sociales,

pero no son gestionadas adecuadamente por existir un monopolio y control de los espacios
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regionales de San Borja.

Los centros comerciales de San Borja y Yucumo concentran fuertes capitales y generan
grandes movimientos econdémicos gracias a la fluctuacion de los productos comerciales que
son un poder de dominacién y control a diferencia de las comunidades intervenidas y no
intervenidas que venden barato sus productos agricolas y otros recursos productos, compran
las mercaderias comerciales a costos elevados por los precios que obedece a la oferta y
demanda del mercado. Al ser el Tsimane’ el productor y consumidor a diferencia de los otros
no Tsimane’ que son grandes comerciantes, prestamistas, con un poder econémico estable esto
marca grandes diferencias de desigualdad con las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio

Maniqui y carretera Fatima.

3.1. Misioneros

Cuando se consolidé el Vicariato Apostolico de Reyes en el departamento del Beni, tenia
varias residencias; Reyes, Rurrenabaque, Santa Rosa, San Borja y Misién Fatima. Esta
Mision, a principio se establecio en Cara Cara en 1950 y no pudo desarrollarse en su totalidad
debido a los factores y problemas que se presentaron para llegar a la poblacion Tsimane’.
Tuvieron que desalojar el espacio elegido, para interiorizarse por mas arriba subiendo por el
rio Maniqui se establecieron a la orilla derecha del rio Chiman y realizaron la nueva la
fundacion de la Mision de Fatima en 1955. El padre Marcelino abandono la Mision por
problemas de salud dejando a cargo del nuevo padre Martin Baur, a quién le toco reconstruir
y fortalecer la Mision realizando trabajos importantes, como la pista de aterrizaje para aviones
pequefios Cesna y medianos Bimotores DC3 o C4. La inauguracion fue en1959 y aprobado en
1977 por aeronautica, después compro un tractor, una peladora de arroz, en 1960 adquirié en
San Borja 15 vaquillas, que llevaron por sendas y més tarde recibieron del gobierno suizo una
ayuda para fortalecer la ganaderia con ganado de raza. (Santa Gertrudis, Pardo Suizo,
Neloren). Posteriormente llego a concluir la construccion de la posta, la escuela y la iglesia
con la importacion de la campana donada, adquiriendo fama a lo largo de su vida
acompanado por los Tsimane’, paralelamente se abrié6 camino en la conversion religiosa de

las familias asentadas por las cercanias de la Mision.
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El padre Baur les dio a los Tsimane’ algunas bases referente los sistemas comerciales con la
finalidad de fortalecer los valores culturales de los Tsimane’ y también vinieron yuracares y

trinitarios'® «

...estos ultimos aparecen con la esperanza de vivir a expensas de los Chimanes.
Les pagaban con unas chucherias de vidrios, imitando en esto un poco a los blancos. Estos
trinitarios querian aprovechar el trabajo de los Chimanes para su provecho propio. En otros
términos a someter a los Chimanes, esto fue precisamente lo contrario de lo que yo queria
hacer con los Chimanes: levantar a los Chimanes, hacerles comprender su propio y dignidad y
vida, de no seguir de rodillas delante de cualquier hombre que no fuera de su etnia, hombres
responsables de su propia dignidad y vida a ser solamente mozos, sino duefios de si mismos"

(Frésard, 1999: 67).

Con las politicas comerciales del redentorista, la Mision crecia en nimero de habitantes y
econdmicamente se estaba consolidando con la produccion del arroz y la jatata que logré
comercializar los productos de la zona en los mercados regionales de San Borja con la ayuda
de las familias Tsimane’. Se dieron los primeros pasos sobre los sistemas comerciales, para
gue no sean engafiados, marginados, o discriminados. No duraron los comerciantes en fijar
los ojos para realizar la comercializacion y lograr aprovecharse en su amplitud, como el P.
Baur comentaba “como un enjambre de buitres se echan sobre la carrofia sobre la Mision,
para cosechar lo que ellos no habian plantado, si hubieran hecho un negocio legal, justo,
segun las reglas del comercio, no hubiera nada que decir, pero hubo fraudes, engafios,
mentiras, alcohol, y alcohol para pervertir a la gente. De ellos han aprendido los Chimanes a
mentir y a robar, especialmente los nifios y jovenes” Frésard (1999 Op. Cit.17). La Mision
instalo su propia tienda para comercializar en la misma zona. Alli se compraba y se vendia a
un precio justo y todos tenias acceso desde su propia economia, en la Misién no se vendia
alcohol sino cosas utiles que les sirviera para la caza, la pesca y vestimenta, bajo una légica

justa del intercambio beneficiando a las familias Tsimane’.

Con este nuevo asentamientos de la mision en el territorio Tsimane’ que tiene la finalidad de

implementar un programa de evangelizaciébn como una de las alternativas para asi evitar la

113 | os yuracares y los trinitarios son otros grupos étnicos asentados en el territorio boliviano, al ser Bolivia
multilinglie y Pluricultural.
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explotacion de los agentes externos, donde la Misién introduce los productos comerciales y
medicamentos, que se convierte como una alternativa para que el indigena tenga acceso a estas

nuevas necesidades.

Con todo este proceso de implementacion estratégica del redentorista altera ciertos habitus
culturales, las estructuras sociales y los modelos de produccion, desplaza a las autoridades
tradicionales y genera mayores lazos de dependencia frente a la economia de mercado. Se
vuelve obligatorio el matrimonio monogamico y el bautizo, y se concentra la poblacién
alrededor de la mision. De esta manera, las misiones fomentan el individualismo,
imposibilitan la celebracién de rituales y debilitan la organizacién social. La concentracion
poblacional, alrededor de la mision, genera una disminucion de la oferta ambiental y una
mayor necesidad de conseguir dinero para comprar los productos y alimentos comerciales

importados y vendidos por las misiones.

Donde la tierra se vuelve, en efecto, el bien de todos: el don y la reciprocidad vuelven hacer
los fundamentos del trabajo. Los Tsimane’ se dan cuenta que el estatuto de la tierra es un
asunto capital, puesto que su privatizacion conduce a la desaparicion del sistema reciproco que

es un elemento crucial de su relacion con el mundo occidental.

Para los Tsimane’ la tierra es un fuente de su subsistencia que fue creada para el uso de todo
solo Dios posee la tierra. El cultivo de la tierra como el fruto de la tierra es lo mismo que crear
hijos. Comprar la tierra por consecuencia seria la misma cosa que compra al hombre, lo que
significaria la pérdida del concepto moral de ser humano y por consiguiente de la dignidad

trascendental del ser hombre.

3.2.  Comerciantes

Los comerciantes que realizan estas actividades comerciales, en la mayoria de los casos
existen una secuencia cronolégica transmitiendo a los hijos (as) para dar continuidad con este

sistema laboral para tener ingresos economicos de los beneficios que trae consigo la

interaccion de esta actividad comercial, manteniendo el circulo del comercio bajo la l6gica del
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aprovechamiento a costa de las comunidades intervenidas y no intervenidas. Los comerciantes
se desplazan a lo largo del rio Maniqui, en canoas impulsados con motor fuera de borda,
llevando la variedad de productos comerciales alcohol, azucar, fideo, sal, galletas, pan,
sardina, medicamentos, ropa, balas, tubos, lana, y otros productos comerciales para realizar el
intercambio asimétrico con las comunidades Tsimane’, beneficiandose con grandes sumas de
ganancia por los productos comerciales que introducen. “Los comerciantes nos roban
nuestra jatata se lo alzan y se lo llevan al callapo. Si no tenemos la jatata entran a la casa
buscan el arroz que tenemos guardado, se lo alzan y si no hay el arroz agarran a las
gallinas. Se lo llevan sin pagar, también se lo llevan a los chanchos grandes y las crias, se
lo llevan a otra comunidad para que se lo cuide los otros parientes. También el maiz que
tenemos para nuestra chicha lo ocultan o se lo llevan para darlo a los chanchos, asi
trabajan los comerciantes. Les roban a nuestros parientes por que no saben cuanto
deben de las cosas que sacaron entre todos (...) también les roban porque no saben
contar las mujeres y los hombres por que no hay escuelas. Cuando no se cumple con el
trabajo de lo que le debemos o no lo ayudamos a cargar. Los comerciantes son malos, se
enojan y nos amenazan que nos va a embrujar, dan hasta palo, sacan cuchillo nos
amenazan (...). Cuando no hay comerciantes se vive tranquilo y mejor, los comerciantes
van subiendo por el rio, también hacen bulla y gritan cuando estdn borrachos. Asustan
con cualquier cosa, asi nuestros parientes sufren mucho. Algunos parientes ya saben

cuando vienen los comerciantes y escapan al monte” (Munday 17/82003).

Los comerciantes tienen el control de las comunidades y de los recursos que se encuentran en
la zona, se sienten los Unicos duefios, de los cuales pueden disponer en cualquier momento
“yo he comprado con dos jabones los 10 palos de balsa y yo me he dejado aqui para luego
llevarmelo” (Cuchisama 15/7/2002). Al internase los comerciantes en las comunidades méas
alejadas del rio Maniqui lograron identificar zonas de mayor crecimiento del recurso de la
jatata para asi tener el control del espacio y explotarlo al maximo, con la intervencion de las
familias Tsimane’, ejerciendo un estricto control a los trabajadores Tsimane’, que tejen los
pafios de jatata y realizando otras actividades agricolas, que a lo largo este espacio encontrado
se esta volviendo otro de los poderes de control y formas de explotacion a las comunidades

asentadas en el rio Maniqui “La Nora tiene su campamento cerca de la serrania donde
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existe bastante jatata, y ella nos hace trabajar todos los dias sin descansar y nos da la
comida que nosotros hemos sembrado yuca, y platano. Y tenemos que ir a cazar nosotros
mismos y tenemos que entregarlo a ella lo que encontramos los bichos para que no se
enoje, cuando se enoja nos pega y también tenemos que pedir permiso para sacar la yuca
y el platano, sino le pedimos permiso ella se enoja y nos quita nuestras camas”
(Cuchisama 21/7/2002). El problema que se encuentra, es cuando los comerciantes son
desconsiderados cuando les quitan sus camas, radios, o los pafios de jatata que no son
destinados para él, un comerciante nos dice “...también hay ciertos comerciantes que
quieren ser duefios del rio de los Chimanes, sacrificandolos por demés en el trabajo de la
jajata. Estos colegas se hacen de compromiso con Santa Cruz 30.000 pafios, se van con
mercaderia donde ellos no pueden ni moverse, ni venirse, les meten la mercaderia hasta
200 a 300 pafios a las personas de ahi no se mueven hasta terminar y no le dejan al
Chimane que se vaya a su casa, cuando mucho se asa un platano, entonces esa gente esta
sumamente sufrida... por que ya es mucho y nosotros no tenemos cabida, se los llevan y
los amontonan como amontonar ganado...” (Tobias, 2000:104). De las comunidades de
Maniqui arriba de un total de las familias el 30% ha ido a trabajar con los comerciantes bajo
un sistema compulsivo. Los testimonios ilustran estos hechos de explotacion en los

campamentos de los jatateros.

Al mismo tiempo existen diferencias entre los comerciantes: unos cuentan con altos capitales,
que generar grandes ingresos y movimientos econémicos a través de la comercializacion, que
emplean el sistema del endeudamiento. Por eso muchas comunidades Tsimane’, estan
endeudadas por el resto de sus vidas con el tejido de la jatata y las cosechas adelantadas y la
presion de los comerciantes que algunas veces usan la fuerza fisica, para conseguir sus fines

bajo el sistema de intercambio asimétrico.

Este intercambio asimétrico que es muy simple: que es el cambio de una cosa por otra donde
el producto comercial es dado sin el valor simbdlico que solamente es visto desde el punto de
vista de la acumulacién del capital para el beneficio del intermediario, en este intercambio
encontramos Unicamente cosas materiales, en la reciprocidad se hallan estas mismas cosas,

pero que esta sustentado por el don, que es algo innato, espiritual que se puede denominar
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amistad solidaria como Mauss denomina “mana” y Temple identifica como el “don”. En el
intercambio asimétrico, no existe ningun efecto a nivel del prestigio, solamente se ve la
usufructuacion de los productos comerciales para poderse aprovechar del otro mediante estos

productos comerciales que se vuelven un poder de dominacion y control al otro.

Los comerciantes se pueden clasificar en tres blogues; (1) los mayoristas que recogen grandes
cantidades entre 15.000 a 25.000 pafios de jatata, bajando por el rio Maniqui con 10 a 15
callapos, cuentan con importantes mercados interdepartamentales comprometidos con Santa
Cruz, Beni, y La Paz. (2) los comerciantes medianos que recogen entre 10.000 a 15.000 pafios
de jatata, y (3) los comerciantes pequefios que recogen entre 5.000 a 10.000 pafios de jatata la
comercializacion de estos recursos los realizan a las provincias y al mercado local de San
Borja. Una vez concluido el cobro de la deuda de los pafios de jatata, animales y productos
agricolas, acuden a otro sistema de control que es quitarles las camas, radio o prometiéndolo
que los va pagar en dinero cuando lleguen a San Borja asi obligandoles a que les ayude a bajar
con los callapos por el rio Maniqui. La bajada puede demorar de 10 a 15 dias dependié del

caudal del rio.

3.3. Ganaderos

Los ganaderos se consolidaron en el departamento del Beni con un 70 % de produccion
bobina. Se fortalece esta actividad ganadera con la apertura de mercados en los departamentos
de La Paz, transportando las cabezas por via aérea, generando grandes movimientos
econdmicos. Esto permitio apropiarse de grandes hectareas del territorio beniano por unos
cuantos ganaderos para luego formar la nueva elite dominante introduciendo ganados de raza
como Nelore, Pardo Zuizo, Cebu, Criollo, y otras razas. Entre los ganaderos, existe la lucha de
poderes y el prestigio de exposicion de vehiculos dltimo modelo, en los centros urbanos de la
region de San Borja. Los ganaderos mas grandes que cuentan con 3.500 a 15.000 y mas
cabezas de ganado, el ganadero mediano cuenta con 1.000 a 3.500 cabezas y finalmente esta el
ganadero pequefio que cuenta con 500 a 1.000 cabezas de ganado. En la actualidad algunos de
los ganaderos pequefios son absorbidos por los grandes ganaderos que compran sus tierras

para convertirse en latifundistas.
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Los ganaderos se dedican exclusivamente a estas actividades relacionadas con la ganaderia y
no cultivan productos agricolas. Se subvencionan con productos agricolas que las
comunidades intervenidas y no intervenidas producen como el arroz, platano, maiz y yuca, que
estan asentadas por las cercanias de las estancias ganaderas, con la finalidad de interactuar el
comercio con los ganaderos y los comunidades Tsimane’. La técnica que emplea los
ganaderos es el mismo sistema del endeudamiento por adelantado. Pocos son los que compran

con dinero el precio es de 10 Bs. la arroba de arroz y 3 a 5 Bs. el racimo de platano.

Estos intercambios que realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas con los
ganaderos generan una relacion asimétrica por un lado no valora el trabajo que implica la
cosecha del arroz, la distancia, el tiempo invertido, por otro lado genera un intercambio de
producto comercial por un producto agricola que no tiene el valor simbodlico, donde las
comunidades intervenidas y no intervenidas estas regidas por las reglas de la reciprocidad de
la economia del momento y del consumo, reguladas mediante la solidaridad , la mistad y la
confianza que dan cuando dejan a cuanta un producto al ganadero, esta confianza otorgada
por las comunidades intervenidas y no intervenidas es muy bien aprovechado por el ganadero

para satisfacer sus necesidades individuales, y no de las comunidades Tsimane’.

Los productos que adquieren las comunidades intervenidas y no intervenidas de los ganaderos
son en algunos casos productos comerciales, restos de carne (cabeza de ganado), estos
intercambios que realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas lo realizan por
necesidad de subsistencia pero que se vuelven desfavorables en el momento del intercambio
para las comunidades intervenidas y no intervenidas, por la dependencia que genera este
intercambio asimétrico en conseguir los productos comerciales que los ganaderos les proveen
de estos recursos mediante el sistema del crédito, comprometiéndose las comunidades
intervenidas y no intervenidas a pagar con la produccion agricola o emplearse para multiples
actividades, hasta pagar su deuda adquirida. Estas adquisiciones o creditos generan una
reciprocidad negativa en cubierta con el sistema individual del intercambio que a expandido
la integracién al mercado en las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el
rio Maniqui y la carretera Fatima, reduciendo el espacio de la economia del momento de los

Tsimane’ que se sustenta en la reciprocidad.
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3.4. Madereros

La actividad maderera se inicia a partir de la escasez de los recursos naturales de la castafia
1850 en la amazonia boliviana, la explotacion maderera en San Borja se da a partir del 3 de
Mayo de 1987, en el bosque Tsimane’. Esto no quiere decir que esta actividad tiene 17 afios de
explotacion ilegal, si no que se practica desde tiempos atras “..l1as primeras empresas
forestales llegaron a la regidn después de la apertura de la carretera en 1977 los costos de la
madera por via aérea eran demasiado elevados...” (VSF,op, Cit 97). Las empresas adjudicadas
para la explotacion forestal de los recursos naturales maderables en el territorio Tsimane’,
previa seleccion por la Corporacion de Desarrollo Forestal Regional Norte (CDF-RN) son
beneficiadas a las empresas extranjeras para la ejecucion de los inventarios forestales, con
superficies aproximadas extraidos de la region de Chimane: Un diagnostico de la

biodiversidad y la problematica ambiental (1989)**.

Con la adjudicacion de las empresas madereras se consolidaron la explotacion legal de los
recursos maderables; como la mara, que es la mas codiciada por el mercado nacional y
internacional cedro, y el roble. Estas empresas adjudicadas para la explotacion tienen que
cumplir ciertos contratos y convenios bajo una politica de reforestacion que implica su
adecuado manejo sostenible de estos recursos renovables respaldados por ley. En la préactica
esta ley no se cumple, no esta garantizado el repoblamiento de estos recursos naturales en la
region. Extrajeron en cantidades considerables, estos recursos maderables beneficidandose en
particular las empresas extranjeras que operaban en la zona hasta 1998 deforestaron en gran
magnitud estos recursos naturales. Con esta explotacion indiscriminada de los recursos
maderables en las zonas proximas a las empresas maderas, los madereros fueron ampliado la
red de explotacion abriendo sendas y posteriormente caminos con maquinarias pesadas,
desbastaron los montes, los arroyos y el ecosistema de la regién donde las comunidades
intervenidas y no intervenidas habitan en el territorio Tsimane’. Para continuar la obtencion de
estos recursos maderables fueron desbastando el Territorio Tsimane’ a lo largo de estos 17

afios de explotacion. Utilizando a los indigenas Tsimane’ como buscadores de palos para la

114 ver anexo cuadro: 54 Concesiones adjudicadas de las empresas madereras para su explotacion.
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explotacion de estos recursos naturales para el beneficio del contratista y la empresa a cambio
de un monto de dinero o de productos comerciales que necesita las comunidades intervenidas

y no intervenidas.

Esta extraccion de los recursos maderables valorados bajo bastante por la deforestacion que ha
generado la empresa maderera que opera en el Territorio sin un manejo sostenible, y optaron
por explotar las otras maderas existentes en la zona, como ser: palo maria, verdolago, ochoo,
gabu, leche leche y almendrillo como maderas de construccidn que se encuentran en el interior

de las comunidades intervenidas y no intervenidas.

La empresa Fatima, que aun trabaja en la zona, controla la carretera Fatima, que es uso
exclusivo de la compafiia para que ningun otro vehiculo particular pueda transitar por esta
carretera. Esta carretera es mantenida anualmente por la empresa para la zafra, esta
explotacion de la madera esta ligada a la explotacion de las comunidades asentadas por la

carretera Fatima.

El sistema que practican los madereros es a través de la entrega directa de los productos
comerciales que introducen en las comunidades intervenidas y no intervenidas, estos
productos comerciales adquieren un valor mercantil para el beneficio del maderero y no para
las comunidades intervenidas y no intervenidas que la adquisicion de estos productos
comerciales es por necesidad de consumo que tienen un valor simbolico. Esta recepcién del
producto comercial se convierte en una obligacion de retribuir con el trabajo que es asignado

por el maderero en la busqueda de maderas preciosas.

Otra de las técnicas que utilizan los madereros es la entrega de los productos comerciales a las
comunidades intervenidas y no intervenidas, mediante el sistema del endeudamiento y el
crédito. Estas entregas de los productos comerciales que realizan los maderos a las familias
nucleares, es con la finalidad de asegurar la mano de obra barata disponible cuando lo
requieran en la zafra, finalmente esta la apropiacion de los productos agricolas que las
comunidades intervenidas y no intervenidas producen, como los animales domésticos, que son

substraidas de los chacos y de los almacenamientos en las casas, argumentando de que no han
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pagado la deuda acumulada y por no buscar los arboles deseados “llego el “chiman”'™

enojado, gritando, paro la camioneta. Entré a mi casa, se saco la comida que estaba
cocinando, se llevo una cabeza de platano, un gallo diciendo que me iba a pagar cuando
vuelva... nunca me pago se enojo y me quiso pegarme nomas” (Cuverene 29/10/2003).
Los maderos no entienden esta lo légica de la reciprocidad de hospitalidad que las
comunidades intervenidas y no intervenidas emplean en la sobrevivencia de las comunidades

asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

Los madereros contratan a los Tsimane’ como buscadores de arboles, (rumbeadores), gracias a
su conocimiento ancestral que llevan por décadas por la constante interaccion reciproca entre
el ser humano y la naturaleza. Los Tsimane’ buscan los empleos temporales, anuales o hasta
que concluya la zafra de la explotacion de la madera, que pueden trabajar con la misma
empresa que opera en la zona o con €l contratista. La forma de pago es el mismo sistema de
endeudamiento por adelantado, el crédito y el compromiso de pagar después, proveyendo
productos comerciales 2 Kg. de azucar, fideo, sal balas, coca, bicarbonato de sodio que va a
cuenta del trabajo. Pero al final no se llega a concretar en el acuerdo que llegaron en la forma
de pago, sustentados con diversas justificaciones imaginarias por parte del contratista para no
cubrir con lo que se comprometio. Este sistema de conocimiento, que es, un “don” que tienen
los Tsimane’ de su territorio y sus recursos naturales es aprovechado por los madereros con la
finalidad de mejor sus ingresos econdémicos y acumular el capital individual deseado, gracias a
este conocimiento que tienen las comunidades intervenidas y no intervenidas se convierte en

un trabajo en retribucion de lo adquirio los productos comerciales.

Esta forma de aprovechamiento y explotacion es constante en las comunidades asentadas por
la carretera Fatima que viven en condiciones desfavorables, al no existir los contratos vigentes
y el compromiso de cubrir el pago respectivo. Toda esta situacion de contratos anuales o
eventuales estd generando despoblamientos comunales, dejando de lado la produccién
agricola, a las esposas e hijos, descuidando los sistemas de produccion reciproco y se pasé a

depender crecientemente de los madereros y de sus productos comerciales que introducen en

15 E| Chiman, es utilizado como sobrenombre de uno de los chéferes de la empresa Fatima, que es el mas temido
por las comunidades Tsimane’.
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las comunidades intervenidas y no intervenidas desconociendo el sistema reciproco de las

comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima.

3.5. Colonos

Los colonos como anteriormente se menciono, es producto de las migraciones y los
desempleos que ocasionaron en la parte andina. Estas migraciones dio origen de introducirse
en la amazonia, desconociendo algunas estructuras ecologicas por la fragilidad del terreno
amazonico, este proceso de migracion fue apoyado por el Instituto de Colonizacién a los
migrantes aymaras y quechuas para que den un uso adecuado del terreno que les ofrecio el

instituto.

El objetivo del Instituto de Colonizacion es la repoblacion y el asentamiento permanente de las
poblaciones migrantes, rural—rural, es decir “...de campesinos del altiplano y los valles hacia
los Yungas, la faja subandina y los Ilanos, para mejorar su calidad de vida, incorporar nuevas
tierras a la economia del pais, incentivar la industria forestal y agroindustrial...” Arce (1989).
Su éxito o fracaso ha sido medido por el nimero de colonos que han mantenido o abandonado
su propiedad.

Estas migraciones de asentamientos de los colonos llegaron a ser muy problematicas, por el
escaso conocimiento de los migrantes con el entorno ecol6gico amazénico creando el mal uso
de los recursos naturales y en especial de la fragilidad de los suelos amazoénicos, que lograron
beneficiarse con las politicas estatales desfavoreciendo a las comunidades intervenidas y no
intervenidas Tsimane’ “los colonos se sienten dueifios de los montes y por la pampa ya no
nos dejan entrar tenemos que dar la vuelta y pedir permiso (...) lotearon nuestros
territorios de caza y constantemente nos estan amenazando” (Santa Anita del Maniqui
29/11/2003). Las poblaciones indigenas que habitaban y habitan en esta zona, se estan
convirtiendo en céarceles territoriales, donde los colonos lograron consolidarse, expandirse y
penetrar a lo largo del Territorio Tsimane’, con la finalidad de concentrarlos en un espacio

reducido y para asi tener a su disposicion la mano de obra barata
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Los colonos, una minima parte se dedican a la agricultura extensiva del cultivo del arroz, del
platano, maiz, citricos, que venden en grandes cantidades en los centros comerciales y cuentan
con los recursos humanos de los Tsimane’, que los emplean para la cosecha de los cultivos de

arroz y otras actividades serviciales.

La otra parte de los colonos se dedican a la ganaderia, ampliando su espacio terrenal y
introduciéndose al territorio Tsimane’ moviendo los hitos limitrofes para consolidar y
apropiarse del espacio usufructuado a las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima.

Todo este proceso de apropiacion y penetracion al territorio Tsimane’ por parte de los colonos,
es otro de las formas de controlar y dominar los espacios territoriales que las comunidades
intervenidas y no intervenidas han heredado ancestralmente y que hoy es respaldado y
acreditado por el Estado como el Territorio indigena Tsimane’ (TICH). Estas penetraciones y
apropiaciones por los colonos estan convirtiendo en carceles territoriales para las comunidades

asentadas en todo el territorio Tsimane’.

El sistema de reciprocidad en la parte andina se basa a partir del principio de autoridad, donde
este principio es expresado a partir de la organizacion socio-politica que se basa en dos
principios distintos y complementarios un principio de unién en un principio de posicion. “El
principio de unién participa la representacion de la sociedad como totalidad y unidad la (marca
o el ayllu, por ejemplo); pero estas unidades sociales se expresan también a partir de un
principio de oposicién) (Temple,2003:99) en el sentido que Levi Strauss atribuye arriba abajo,
donde la sociedad esta dividida correlativamente (aransaya/urinsaya) izquierda/derecha, de tal
manera que se complementada con la una y la otra, que no pueden estar separadas, es por esta
razon que la estructura reciproca en la parte andina es dar redistribuir y consumir de acuerdo a
los codigos establecidos por la reciprocidad. Donde los colonos estan teniendo ciertas
limitaciones en le territorio amazonico donde la logica es distinta en las poblaciones

amazonicas por ser economias del momento.
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QUINTA PARTE:

1. PERCEPCION DE LA NUEVA ECONOMIA AMAZONICA A PARTIR DE
LOS TSIMANE’

1.1. La economia indigena del don en los Tsimane’

Como se mostré en los anteriores capitulos sobre la economia del momento y del consumo de
las comunidades intervenidas y no intervenidas es esencialmente una economia del don, es
decir, tiene como base la reciprocidad del consumo y la redistribucion de productos de bienes.
Cada comunidad intervenida y no intervenida transmite a los jovenes el fuerte sentido de valor
y obligacién para compartir cualquier bien material que se tenga a la mano. Al mismo tiempo,
a cada miembro se le ensefia el imperativo moral de recibir lo que le es ofrecido, con lo que
reconoce la relacion creada a través de la deuda. Temple (2003) denomina la amistad que es la
esencia misma de la economia del don, lo que mantiene a los bienes en una constante
dinamicidad interactuando de un lado a otro, es la obligacion de devolver. ElI orden moral

obliga al receptor, al que esta en deuda, a dar algo en el futuro.

El interés propio de solidaridad y necesidad en la economia del don. La generosidad trae
consigo prestigio y realza el status del donante; cuando mayor y mas valioso sea el regalo,
mayor serd el beneficio derivado de la accion de dar, que trae consigo también dones de
regreso para satisfacer las necesidades cotidianas. Tanto las actividades de intercambio
individual como las colectivas son también motivadas por el deseo de establecer relaciones
sociales estratégicas con las otras comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la
carretera Fatima, el lucro o la acumulacion de riqueza no son factores motivantes en esta

economia del momento y del consumo.

La redistribucion se lleva a cabo tanto en contextos informales como en formales o rituales.
Una forma comun de la redistribucion es la comida, pescados productos agricolas, carne de
monte que puede ser cosida o cruda, que son consumidos entre las familias nucleares dentro de

un grupo local; otro factor determinante es el consumo de la chicha donde el donador

218



redistribuye para que se consuma lo producido. Otra de las redistribuciones reciprocas se
presentan en las actividades de caza, pesca, y el trabajo en la apertura de nuevos chacos, las
cosechas agricolas, donde se reafirma la solidaridad del grupo de parentesco local y provee a
cada familia nuclear una mayor seguridad para subsistir. Esta redistribucion proporciona el
acceso a los productos comerciales que son encargados a los que estan de salida a los centros
urbanos, donde el comin denominador es la generosidad de satisfacer las necesidades mutuas

en las comunidades intervenidas y no intervenidas.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas del territorio Tsimane’ no existe la
acumulacion de riqueza material; se trata de fortalecer los lazos sociales Utiles o alianzas entre
en el que day el que recibe. El dar y recibir, en esta economia del momento y del consumo, es
fundamental reafirma los lazos de solidaridad social entre los Tsimane’ y las familias

nucleares.

1.2. Orden moral y solidaridad social

Todo comportamiento econémico esta guiado por un orden moral social amplio que esta
sustentado en los valores y normas. Dar y recibir es parte de este orden moral. Para asegurar
que la economia del don funcione, las comunidades intervenidas y no intervenidas han
desarrollado valores culturales que inculcan en cada uno de sus miembros de la importancia de
dar, recibir y devolver cuando el otro necesita, este orden moral esta bien enraizado en los
Tsimane’, donde la economia del momento y del consumo no funcionaria sin estas normas
reciprocas. Nadie sentiria ninguna obligacion de dar nada y, si lo hiciera, el receptor no estaria

obligado a recibir el regalo o reciprocamente.

La generosidad se ha convertido en el valor central en este sistema moral y continda siendo
premiado con un mayor prestigio y un gran status. Las comunidades intervenidas y no
intervenidas han desarrollado estos sistemas del don de compartir lo que tienen y debe ser
consumido o redistribuido, sin esperar algo en retorno, donde la hospitalidad es el mévil de la
reciprocidad. Por otro lado, las comunidades intervenidas y no intervenidas reaccionan

negativamente ante actitudes egoistas y ante el atesoramiento o acumulacién de bienes
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materiales de cualquier clase. Es decir los miembros de un asentamiento local que se
comportan de manera mezquina, que esconden la comida o esconden los articulos de lujo,
reciben el silencioso desprecio del resto; si tal comportamiento continla, los ofensores pueden

ser aislados de la vida social cotidiana.

Los valores de dar y recibir dentro del marco de referencia de la economia del momento y del
consumo, determina la manera en que los bienes y servicios circulan al interior de las
comunidades Tsimane’. Reforzando por los procesos historicos que han tenido las poblaciones
amazonicas, tal como es interpretada en el mito, el orden moral de las comunidades
intervenidas y no intervenidas regula éstas y otras importantes relaciones para asegurar la
sustentabilidad de la sociedad humana con el mundo natural. A pesar de la diversidad cultural
que se tiene en la amazonia, los elementos basicos de este orden moral son ampliamente
comprendidos por las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

1.3.  Diversificacion de las estrategias

La viabilidad de la economia amazonica tradicional se deriva de la tremenda variedad de
alternativas de subsistencia disponibles que tienen las comunidades intervenidas y no
intervenidas. Estas alternativas son aprovechadas por la gran variabilidad de los recursos
naturales que disponen de acuerdo a su estacionalidad. Cada micro ambiente cercano a un
asentamiento, cuya distancia puede recorrerse a pie, es manejado ampliamente. Los chacos
agricolas contienen una riqueza de especies y variedades de cultivos que son compartidas con
la recoleccidn; por los productos naturales que el bosque ofrece, animales y vegetales, son
recolectados segin la estacion. Estos sistemas de sobrevivencia de las comunidades
intervenidas y no intervenidas asentados por el rio Maniqui y la carretera Fatima lograron

sobrellevar en pleno siglo veintiuno pese a la integracion al mercado.
El secreto del éxito de este sistema de vida reside en la habitual combinacion de estrategias

complementarias de subsistencia; ninguna estrategia por si sola es suficiente para sostener a

las poblaciones humanas en ese medio ambiente. Para la supervivencia y el éxito de las
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economias de los indigenas amazonicos, es de vital importancia que ellos mantengan esta

diversidad estratégica complementaria para satisfacer sus necesidades.

Los indigenas amazonicos deben mantener una economia diversificada esto significa combinar
una diversidad de actividades de subsistencia con otras orientadas al mercado, de manera que
ambos necesidades, la de lograr una buena nutricion y de dinero, puedan ser satisfechas, estas
actividades de subsistencia diversificado con la finalidad de garantizar y valorizar la
subsistencia de las comunidades que han logrado mantenerse a en la actualidad pese a la
integracién al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas, que es fundamental

para que el hombre viva bien y en equilibrio.

1.4. Viabilidad socio cultural

La estrategia de sobrevivencia de las comunidades intervenidas y no intervenida esta
constituida por la preferencia de los lazos de parentesco. La vida econdmica -produccion,
distribucion y consumo- estd organizada en torno a las relaciones de parentesco. Cada
asentamiento de la familia nuclear comparte una forma de vida y de identidad que se deriva de
ella. El conocimiento, las destrezas, las costumbres, los valores, las creencias y los rituales
son algunos de los componentes de la cultura de los Tsimane’. Estos componentes culturales
son trasmitidos generacionalmente, a través de la ensefianza formal y del aprendizaje informal
dentro las familias nucleares, la comunidad; esta forma, de recreacion activa reproduce su

cultura en la siguiente generacion.

Las comunidades intervenidas y no intervenidas han desarrollado valores culturales que
enfatizan la importancia de dar, recibir y devolver. La generosidad y la solidaridarid son
valores centrales en las comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera
Fatima -a pesar de la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no
intervenidas- y es recompensada con el acrecentado prestigio. Por otra parte, las comunidades
Tsimane’ reprueba el esconder o acumular bienes materiales de cualquier clase. Los miembros
de una sociedad que se comportan de esta forma “antisocial” son despreciados por los demas.

Se convierte en objeto de envidia y, como tales, en un blanco de la brujeria.
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En las comunidades intervenidas y no intervenidas existe una filosofia bien defina y concibe
que el hombre y la naturaleza estan intimamente interrelacionados en un sistema unico. Por tal
razon, las actividades de subsistencia dependen de las complejas relaciones entre la sociedad
humana y el mundo natural y el sobrenatural que le rodean. EI comportamiento econémico en
las comunidades intervenidas y no intervenidas ha estado, por mucho tiempo, guiado y
motivado tanto por su fe en las fuerzas sobrenaturales como por el calculo racional de las

necesidades de produccion o por las estrategias para la creacion de nuevas alianzas.

Estos sistemas de creencias estan sustentados en equilibrio constante dentro de este gran
sistema natural. De la misma manera que la sociedad humana, las comunidades intervenidas y
no intervenidas mantienen en alto la responsabilidad que implica en cada uno de los Tsimane’
con sus obligaciones reciprocas. Asi como la codicia la acumulacion son valores negativos en
la sociedad es la sociedad humana, asi también los humanos no deberian ser codiciosos en la

extraccion de recursos de la naturaleza.

1.5. Compatibilidad cultural

Las comunidades intervenidas y no intervenidas garantizan la sustentabilidad de su vida
social. Los valores culturales, una parte intrinseca de orden moral, son cimientos
fundamentales de la vida social. Sin este valor es imposible la sobrevivencia de las
comunidades Tsimane’ asentadas por el rio Maniqui y la carretera Fatima. Definen la
diferencia entre lo correcto e incorrecto; entre bueno y malo; permiten a la sociedad mantener

el delicado equilibrio entre la libertad individual y la responsabilidad social.

Con todos estos valores y normas que tienen las comunidades intervenidas y no intervenidas
que se diferencia con el otro, los Tsimane’, por ejemplo, dentro del contexto tradicional, los
indigenas amazonicos rehuyen a la acumulacion de bienes materiales; aquellos que acumulan
su produccion son considerados “miserables”. Esto es reforzado por el valor positivo de la
generosidad, que alienta a las comunidades intervenidas y no intervenidas a redistribuir en

forma equitativa cualquier bien del que dispongan.
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En las comunidades intervenidas y no intervenidas endosan el valor de la equidad en el
contexto de sus asentamientos: existe un valor muy establecido, donde todos tienen acceso a
los recursos naturales y productivos y al conocimiento necesario para poder manejarlos y
producir con ellos bajo la logica de la necesidad de subsistencia, que mantiene activa la
reciprocidad, es decir, tienen acceso todos al recurso natural lo que la naturaleza les provee,
debe ser consumido o redistribuido entre todos para poder mantener las estrategias de
sobrevivencia, donde la reciprocidad funciona en el contexto de las familias nucleares; la
generosidad y la redistribucion de los excedentes son valores predominantes en esta economia
del momento y del consumo en las comunidades asentadas por el rio Maniqui y la carretera
Fatima. En el ambito de la economia de mercado la l6gica donde todo producto tiene un valor
mercantil regulado por la oferta y la demanda, estos productos se convierten en un valor de

cambio con un precio del mercado. La generosidad no resulta apropiada en este contexto.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas la economia indigena satisface las
necesidades de subsistencia, sustentados en los valores culturales de generosidad
redistribucion, igualdad de acceso a los recursos para satisfacer las necesidades basicas no son

solamente validas, sino esenciales para que la economia indigena funcione reciprocamente.

Organizacion social: La organizacidon social esta basada en el parentesco, sexo, edad y
descendencia. Cada uno de las comunidades Tsimane’ tienen sus formas de organizar su vida
de acuerdo a la necesidad que tiene la familia nuclear, para poder sobrevivir con lo que
produce y lo que obtiene de la naturaleza por ejemplo la construccion de la casa por las
proximidades de los parientes cercanos, las reglas para determinar la residencia y el
matrimonio, la movilidad espacial que les caracteriza a las comunidades intervenidas y no

intervenidas, asentadas por rio Maniqui y la carretera Fatima.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas la responsabilidad de la produccion recae
en la familia nuclear. Esta unidad social esta organizada por sexo, edad y lazos de parentesco,
cada uno de ellos asume una responsabilidad de garantizar la supervivencia fisica del grupo.
Para satisfacer las necesidades diarias de subsistencia, el trabajo y la produccion circulan méas

alla de la unidad domeéstica. Sin embargo, dicha circulacion se mantiene dentro de los limites
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definidos del grupo local, el grupo que hemos definido como la unidad econdémica bésica de la
sociedad indigena. Donde es concedido la solidaridad social que es promovida por sobre todas

las necesidades y deseos del individuo.

Necesidades de la vida cotidiana: Las comunidades intervenidas y no intervenidas organizan
su vida cotidiana dando prioridad a la satisfaccion de las necesidades materiales y
espirituales. Algunas actividades, como la preparacion diaria de la chicha, la construccién de
flechas, el tejido de jatata, el tejido del marico, son casi rutinarias, pero la rutina no es parte de
la vida diaria de los Tsimane’. Todos los dias se toman decisiones sobre como ocupar el
tiempo. Las alternativas de posibles actividades son enormes: ir a pescar con anzuelo iré a los
rios, ir a cazar, recolectar frutos o hacer algunas flechas. Una de las caracteristicas de la vida
de los Tsimane’ es la enorme libertad que tiene una persona, dentro de los limites
establecidos por las estrategias supervivencia, de decidir como va a ocupar su tiempo. Cada
persona adulta es su propia autoridad para decidir como hacer para satisfacer las necesidades

diarias de la unidad familiar.

La reciprocidad y la moderacion son los valores que gobiernan todas las relaciones en el en las
familias nucleares. Los seres humanos no deberian tomar del sistema sin dar a cambio; se
espera que cada cazador haga una reproduccién ritual por el animal muerto y que sea
redistribuido y consumido. La codicia, un comportamiento frecuentemente premiado en la
economia de mercado, en las comunidades intervenidas y no intervenidas es conocido como
personas sin corazon: la ética cultural en los Tsimane’ se basa en que uno no deberia tomar del
sistema global mas que lo que es absolutamente necesario. Por ejemplo el cazador que mata en
exceso una especie confronta una severa retribucion, inclusive la muerte, por parte del duefios

de los animales.
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CONCLUSIONES

A lo largo del trabajo de investigacion se ha podido identificar los problemas que estan
atravesando las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la

carretera Fatima pese a la integracion al mercado, entre ellas tenemos:

Estructura de la Unidad Domeéstica de las comunidades intervenidas y no intervenidas:

En las comunidades visitadas durante la investigacion se pudo evidenciar que la estructura de
la unidad familiar juega un papel importante en la vida econémica por las caracteristicas que
presenta como una economia del momento y del consumo. Esta economia del momento es la
que direcciona y fortalece las relaciones socioculturales con las otras familiares nucleares,
gracias a las redes de parentesco que lograron consolidar y/o ubicarse espacialmente dentro
del territorio, concebida como un primer nivel a partir de la conformacion de las unidades
familiares aparéntales, posteriormente esta la unidad domestica ampliada que es la
agrupacion de varias familias que estan ligados a partir de los lazos de parentesco y que
conforman un grupo familiar por proximidad afin y la ubicacion espacial y qué permite
relacionarse con los otros grupos dentro de la comunidad. Finalmente esta la conformacién de
la comunidad, como tal, a partir de las actividades socioecondémicas y el crecimiento
poblacional de las nuevas unidades familiares. No obstante, es posible observar en las
comunidades intervenidas y no intervenidas las estrategias que adoptaron para la subsistencia
y la sobrevivencia local en las familias, a partir de una reciprocidad restringida pese a la
integracion al mercado. Sin embargo, vemos que esta opcion es la que mantiene viva en las

unidades familiares.

Otro de los ejes trascendentales son las emigraciones constantes en las comunidades
intervenidas y no intervenidas por diversos factores que influyen: por necesidad de acceder a
ciertos a recursos naturales, productos comerciales y empleos temporales, por obligacion de
cumplir con la deuda adquirida anteriormente de los empleadores o los intermediarios y por
fortalecimiento de las relaciones de parentesco, que permite recrear los sistemas

socioculturales en los Tsimane’. Es asi, que la emigracion practicada por las comunidades
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intervenidas y no intervenidas espacialmente reconocidos como cazadores Yy recolectores, que
ha mantenido dindmicamente activa bajo las dos l6gicas antagénicas de fortalecimiento o
debilitamiento, este ultimo es el que prevalece aun por largos periodos durante el afio y con
mayores indices de despoblamiento de los esposos y jovenes en las comunidades
(principalmente en la época de la zafra maderera y la recoleccion de los pafios de jatata), que
en el fondo deja de ser una estrategia positiva para las unidad familiar. Esta préctica tiende
mas despoblar y/o debilitar la unidad doméstica ampliada, las redes sociales e incluso a la
comunidad en su conjunto. Que esto esta repercutiendo en la poblacion joven adquiriendo
nuevos habitus ajenos a su cultura étnica, con altos indices de una poblacién mayor a los 50
afios en las comunidades intervenidas y no intervenidas, incrementando la alta taza de

desnutricién en las familias nucleares.

Los indicadores analizados en las comunidades intervenidas y no intervenidas muestran que
las comunidades méas alejadas del radio urbano son propensas a la desaparicion y la poca
participacion organizacional representativa de la comunidad, por la fuerte presion y control
que ejercen los intermediarios y que condicionan para que les entreguen los recursos naturales
que las comunidades tienen y acceden a ello. Por un lado se observa la creciente demanda de
los pafios de jatata, la produccion agricola y la explotacion de los recursos renovables en el
mercado, han abierto esa dependencia dejando de lado las actividades comunales que atraen
y/o mantienen la estructura de la unidad familiar. Por otro lado la plena predisposicion de
incentivar el idioma, las representaciones socio-culturales y fortalecer las relaciones reciprocas
en las comunidades intervenidas y no intervenidas pese a la integracion al mercado que &
logrado restringirlo a nivel familiar introduciendo un modelo individual y ser los directos

consumidores y dependientes del mercado.

Por un lado, se observa diferenciaciones entre las comunidades intervenidas y no intervenidas
de acuerdo a la ubicacion espacial; por el rio Maniqui las familias producen mayor cantidad de
pafios de jatata y por la carretera Fatima esta la produccion agricola. Las variables establecidas
logran definir adecuadamente las potencialidades productivas, pero que son controlados por
los comerciantes y los madereros que emplean ciertas estrategias como el crédito, el

endeudamiento, la obligacion y las amenazas de embrujar a las familias. Son los constantes
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abusos y condicionantes que determinan las relaciones asimétricas con los intermediarios y

los rescatadores de los recursos naturales que tienen y producen los Tsimane’.

La economia de mercado, por el contrario impone diferentes obligaciones y presiones a sus
practicantes. Visto desde la perspectiva angloamericana, el proposito de la economia de
mercado esta en elevar el estandar de vida del consumidor individual, es decir, permitird a
cada miembro de la sociedad a cobrar mas riqueza material. Como hemos visto en este estudio
el aprovechamiento, el incremento de los precios en los productos comerciales, la adquisicion
de los productos agricolas y no agricolas en bajos precios. Estas formas de aprovechamiento
de los intermediarios estan desplazando a las familias nucleares al consumo y la dependencia

del mercado.

Hemos tratado de subrayar, que la situacion de la poblacién Tsimane’, es sumamente compleja
por la fuerte presencia de los intermediarios la integracion al mercado en las comunidades
intervenidas y no intervenidas que aparece ante nuestros 0jos, como una sociedad en vias de
dependencia del sistema mercantil, pero que surge como un enclave, la reciprocidad en las
familias nucleares, pero que va mas alld del consumo y que trasciende en el compromiso
humano de la recuperacion de los valores sensibles de las comunidades intervenidas y no

intervenidas.

Finalmente, es importante establecer que la situacion de las comunidades estudiadas nos
permite, dilucidar la problemaética en cuestion de los factores que influyen de forma directa o
indirecta, externa y/o interna de lo que estan atravesando y disefiar estrategias economicas a
partir de una vision integral para el “buen vivir” de las poblaciones amazonicas por la

fragilidad del territorio que presenta como causa y efecto.
Sistema Economico y la produccion de las comunidades de estudio:
Durante la investigacion se afirma que los sistemas econdmicos tradicionales de las

comunidades intervenidas y no intervenidas estan estructuradas en general en base a cuatro

pilares: la caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia conocida como el
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cultivo de roza, tala y quema por la fragilidad del terreno. Este sistema econdmico es la
plataforma de la subsistencia de las familiares nucleares, asimismo, las formas de organizacion
y planificacion del trabajo estan distribuidas segun el sexo y edad y complementada con el
conocimiento, la experiencia y las habilidades que adquieren diariamente que son transmitidas

generacionalmente, tampoco presentan diferencias.

Sin embargo, las diferencias aparecen cuando profundizamos el tema de la recoleccién y la
agricultura de subsistencia, que existe una mayor produccion y demanda de los pafios de jatata
y los productos agricolas -que son determinantes en nuestro trabajo de investigacion- podemos
establecer que en las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui
y la carretera Fatima se presentan patrones de produccion mercantilizado, es decir se
incremento el tejido de los pafios de jatata por el rio Maniqui dejando de lado el proceso de
crecimiento y maduracion de la palmera por las exigencias y demandas del mercado local y/o
interdepartamental, y por la carretera Fatima se acrecentd la ampliacion de los chacos
agricolas en las comunidades intervenidas y no intervenidas proxima al centro urbano, lo cual,
a repercutido una deforestacion acelerada del espacio que destinan para los productos
agricolas. Es asi que, la mayor produccion y la deforestacion tiene un trasfondo explicativo de
las causas y efectos que ocasiona; por un lado tienen que pagar las deudas contraidas
anteriormente con los intermediarios y/o las casas comerciales, por otro lado estan obligados a
vender sus productos de consumo que las unidades familiares producen para la subsidencia, es
decir, estan interactuando en los dos sistemas econémicos de a acuerdo a la necesidades y

exigencias de la poblacion Tsimane’.

En el tema de la agricultura, se ha observado que en las comunidades intervenidas no
intervenidas existe una mayor inversién del tiempo y que requiere mayor participacion de las
familiares nucleares, pero qué, no es reconocido por el mercado, y de los intermediarios que
han convertido a los Tsimane’ a ser dependientes de los productos que producen ellos mismos
para el consumo y la venta como una variable de control y dominacion en relacion a los
niveles de debilitamiento de la estructura familiar, como el caso de algunas comunidades que
estan pobladas por colonos y familias Tsimane’ proximas al centro urbano. Estos colonos han

ampliado los espacios agricolas en el territorio o apropiarse de espacios comunales para

228



convertirlos en propiedades privadas individuales, para luego hacer participe a las familias en
todo el proceso de la produccion agricola para el beneficio personal a costa de la mano de obra

calificada de los Tsimane’.

En las comunidades intervenidas y no intervenidas existe un intercambio asimétrico por la
falta de conocimientos comerciales, enpoderamiento y decision cultural en el momento de
realizar la transaccion con el intermediario que lleva productos comerciales consigo, es
importante incentivar las politicas econémicas de los sistemas de intercambio de acuerdo a los
precios establecidos en el mercado local para su posterior conocimiento de las familias. Este
sistema de conocimiento permitird contrarrestar el poder de control y dominacion que tienen
los agentes externos y se fortalecera a nivel interno el sistema reciproco a partir de la

economia del momento y del consumo.

Si bien, esta economia del momento y del consumo es la que regula en las poblaciones
amazonicas es importante ver desde varios angulos: Territorialmente, espacialmente socio-
culturalmente y simbolicamente, donde la vida politica, ritual y econdmica es una vida social y
un proposito para sobrevivir, de acuerdo a las necesidades y exigencias de la familias
nucleares reguladas por la sustentabilidad ambiental y la estabilidad social de las comunidades
visitadas. Es por esta razon que no se debe ver simplemente como una encomia teorica de

laboratorio.

La circulacion de la moneda es limitada en las comunidades intervenidas y no intervenidas que
tiene poco valor de uso, pero si, adquiere su verdadero valor e importancia en el mercado local
cuando tienen que acceder a ciertos productos basicos, es por esta razon que deja de ser una
acumulacién de interés individual. El dinero en las comunidades intervenidas y no
intervenidas es observado como un elemento que es prestado y devuelto como cualquier otro,
es por esta razon que no se activa las cualidades de valor de cambio y acumulacion individual

en los Tsimane’.

Por un lado observamos la existencia del sistema reciproco pese a la integracion al mercado

esta presente exclusivamente al interior de las unidades familias, este fenomeno que se
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manifiesta como una reciprocidad restringida y una estrategia para poder sobrellevar y recrear
los valores reciprocos al interior de las familias nucleares; producir para dar, consumir para
recibir y producir para volver a dar, que esta presente en los Tsimane’ con ¢l fin de satisfacer

la necesidades de subsistencia y de consumo.

Por otro lado la economia del momento y del consumo va recreando en las unidades
familiares esta fortalecida a pesar de la penetracion del comercio en las comunidades
intervenidas y no intervenidas que ha abierto ese espacio de resistencia a partir de las

relaciones socioculturales, en lugar de ser un indicador de apertura critica hacia el mercado.

En tal sentido podemos afirmar que las comunidades intervenidas y no intervenidas estan
insertas en las dos economias: en el sistema reciproco y el sistema mercantil de acuerdo al
grado de integracion de las unidades familiares y que se observa estas diferencias asimétricas
en el momento de realizar la interpretacion, donde las comunidades visitadas son muy

propensos Y fragiles a los cambios que puede ocasionar la integracién al mercado.

Relaciones reciprocas en las comunidades de estudio:

Para precisar el concepto de la economia del momento y del consumo, no hubiera sido posible
sin un conocimiento basico de los sistemas que interactian entre si: la estructura social de la
conformacién de las familias nucleares y el sistema econémico. Estos dos sistemas son
fundamentales en la definicion de los conceptos planteados anteriormente, a partir de la
cotidianidad como una necesidad sobrevivencia al interior de las comunidades intervenidas y

no intervenidas.

En la investigacion se ha considerado que la economia del momento es una redistribucion del
consumo que esta sustentada en la produccion, redistribucion y consumo es decir: producir
para dar, consumir para recibir y producir para volver a dar, que es el vehiculo articulador
entre el sistema econdmico y la estructura social. A continuacion profundizamos tales
afirmaciones y definimos los tipos de reciprocidad que predominan en las unidades familiares,

pese a la integracion al mercado.
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En las comunidades intervenidas y no intervenidas se pudo evidenciar que el sistema reciproco
se afianzo en las unidades familiares reduciendo su radio de accion en la comunidad,
disefiando nuevas estrategias de resistencia ante el sistema de mercado. Sin embargo
descubrimos el vehiculo engranador que hace funcionar a esta economia del momento, que es
la distribucion y el consumo de alimentos cosidos y crudos, que es importante para la
sobrevivencia y el fortalecimiento de las relaciones sociales en los Tsimane’, tanto asi que
podemos aseverar en las unidades familiares visitadas se mantienen estos sistemas reciprocos

pese a la integracion al mercado.

Podemos afirmar pese a la integracion al mercado local en las comunidades intervenidas y no
intervenidas la economia del momento en los Tsimane’, fue manteniéndose y adoptando
ciertas estrategias de resistencia que se traducen en un proceso de articulacion de su propio
sistema econdmico por las caracteristicas que presenta esta forma de sobrevivencia contraria a
la acumulacion individual, viendo la forma mas redistributiva y se observar cinco tipos de
reciprocidades como ser: la reciprocidad individual, la reciprocidad restringida, reciprocidad
colectiva reciprocidad de consumo y reciprocidad de ensefianza, estas reciprocidades son las
gue mantiene viva a las unidades familiares que tiene un valor social y fortalece las relaciones
reciprocas estructuradas a partir de las necesidades sociales y bioldgicas de la poblacion. Estos

tipos de reciprocidades se expresan diariamente, a continuacién detallamos:

En las comunidades estudiadas vemos que, la “reciprocidad individual” se construye a partir
de las necesidades de consumo donde el cazador y la familia requieren ciertos recursos
alimenticios que la naturaleza le provea, posteriormente esta la participacion de la unidad
familiar que se denomina una “reciprocidad restringida”, es decir, que la familia participa
activamente en el arte de cazar, donde cada uno de los integrantes coordinan de forma
sistematica y conseguir el recurso anhelado, seguidamente esta el consumo que se denomina
una “reciprocidad de consumo” y finalmente esta la “reciprocidad de ensefianza” que permite
fortalecer y transmitir generacionalmente todo el conocimiento acumulado, donde los padres
se convierten en los directos donadores de conocimiento hacia sus descendientes. Estas formas
de reciprocidades son las que mantienen viva dindmicamente al interior de las familias

nucleares y colectiva, estas formas reciprocas se van recreando constantemente en los
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Tsimane’ y por esta razon se caracteriza como una economia del momento y que estan

reguladas simbolicamente dentro de la l6gica del consumo.

Otro de los elementos reciprocos es la chicha en las comunidades intervenidas y no
intervenidas que es el vehiculo articulador y fortalecedor de las relaciones socioculturales, es
asi que podemos afirmar en todas las comunidades visitadas existe los cultivos de maiz, yuca,
con estos productos agricolas es la que se elabora la chicha, existiendo variedad chicha y la
mas buscada por los Tsimane’. La chicha es un producto que posee la cualidad distributiva y
de consumo dentro la economia del momento y la economia de mercado. Si bien, este
producto es el que circula en todas las redes sociales a nivel intra y extrafamiliar, su caracter

de consumo adquiere un poder simbolico a pese a la integracion al mercado.

La chicha permite la préctica y la reproduccion de varias actividades dentro la economia del
momento, asi como los aniversarios de las comunidades y el consumo diario de las unidades
familiares; chicha dulce (para el consumo diario y reponer energias por el desgate laboral o
volver de la caceria y/o pesca), fash shuydyes chicha fuerte (que reproduce y fortalece las
relaciones socioculturales a través de la redistribucion del consumo. Esta redistribucion es la
que se consume diariamente que implica un prestigio cuando esta bien elaborada y que debe

ser consumido a la brevedad posible.

También es importante resaltar el tema del “embrujo” en la economia del momento y del
consumo, es el que regula y obliga al donador a redistribuir lo que la naturaleza le dio, en las
familias nucleares se entiende como el enojo y la expresion corporal que representa el
sufrimiento al no consumir y redistribuir. Es por esta razon que los recursos obtenidos deben

ser consumidos para continuar el ciclo y ser nuevamente proveidos por la naturaleza.

Otro de los ejes principales es la participacion y el rol que cumple la mujer en las
comunidades intervenidas y no intervenidas que juega un papel fundamental en la economia
del momento y del consumo, la esposa es la engranadora de los valores reciprocos que permite

fortalecer las relaciones socioculturales diariamente, a pesar de la integracion al mercado en
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las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio Maniqui y la carretera

Fatima.

En tal sentido las relaciones reciprocas en las comunidades intervenidas y no intervenidas
iniciaron un proceso gradual de reduccién de espacio concentrdndose en las unidades
familiares reduciendo el radio de accién en la comunidad pese a la integracion al mercado
sigue mantenido dentro la logica y la vision que tienen las familias Tsimane’ de las relaciones
reciprocas que pasan de lo individual a lo generalizado, que se cumplen en su totalidad estos
tipos de reciprocidad, que pasan a ser relaciones reciprocas equilibradas por el concepto
amplio que tiene el de compartir y de ser solidario. Un resultado de tal hecho es que se
contintan desarrollando y entretejiendo las redes socioculturales asegurando la sobrevivencia

de una economia del momento en el &mbito local pese a la fuerte presencia del mercado.

El sistema de la economia de mercado en la economia del momento y del consumo:

En general, los casos que hemos analizado durante la investigacién, presentan una sociedad
ampliamente abierta al mercado, pero que es importante resaltar la necesidad que han optado
en adquirir los productos comerciales, para abastecerse de lo que no pueden producir al
interior de las familias nucleares, no obstante la sola presencia de indicadores econémicos de
los cambios y compras que realizan las comunidades intervenidas y no intervenidas, no son
suficientes condiciones para considerar como una economia del momento y del consumo,
debido a la dependencia que ha generado este sistema individual viabilizados por los centros

comerciales y los intermediaros.

Los resultados del trabajo de investigacion en las comunidades intervenidas y no intervenidas,
ha permitido precisar la dependencia del sistema individual, con una apertura a la economia de
mercado en forma de una penetracion directa bajo presion obligacion y dependencia, es decir
de afuera hacia adentro; por ejemplo las comunidades mas alejadas, las intermedias y la
préximas al radio urbano han abierto esos espacios de penetracién en las comunidades
visitadas. La practica del comercio, las emigraciones temporales, las compras directas y

indirectas, la circulacion de dinero en efectivo en los centros urbanos y otros indicadores
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demuestran este hecho. Sin embargo tales practicas han generado la reduccion de la economia
del momento y del consumo en las familias nucleares, cuyo corazon esta estructurado en la
caza, la pesca, la recoleccion y la agricultura de subsistencia, que han mantenido durante
décadas, asimismo mismo se afirma la reciprocidad restringida como uno de los sistemas

viabilizadores de las relaciones socioculturales parentales.

Sin embargo, la actuacion de los intermediarios que manipulan a las familias nucleares
mediante los créditos, las deudas, las obligaciones y los compadres ficticios, han abierto ese
espacio de aprovechamiento a las comunidades intervenidas y no intervenidas, que conlleva
directa y/o indirectamente al sometimiento y la obligacion de entregar sus recursos que tienen,
es decir de adentro hacia fuera que todos sus recursos que tienen y producen, estan dirigidos
para cubrir las demandas del mercado regional. Tal efecto incide en las basquedas temporales
de trabajos mal remunerados econdémicamente, generando despoblamientos de las
comunidades visitadas, poca participacién en trabajos comunales apropiacion de nuevos
habitus, todas estas formas se manifiestan cada vez mas complejas y variadas combinaciones

entre estos dos sistemas.

La economia del momento y del consumo Tsimane’ analizada en esta oportunidad se
caracteriza por la conformacion de las unidades domesticas ampliadas como base de la
produccidn, redistribucion y consumo, la cual dirige el abastecimiento y la subsistencia de las
familias nucleares en el autoconsumo de lo que obtienen de la naturaleza y los productos

comerciales.

La légica econdmica del momento, imbricada estrechamente con la ldgica cultural y
simbdlica, que tiene un propdsito y una vida que se mantiene dinamicamente de acuerdo a las
decisiones tomadas en las familias nucleares extendidas por la relaciones de parentesco, pese a
la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el
rio Maniqui y la carretera Fatima. Estas decisiones corresponden a una estrategia de vida
econdmica de forma ciclica e integral: practicada de acuerdo a las diferentes actividades
complementarias y épocas del afo, las responsabilidades establecidas por roles de género y
edad, la participacion integra de las familias nucleares. Que es una peculiaridad de esta
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economia del momento y del consumo donde todo interactta y tiene un valor de acuerdo a las
necesidades y obligaciones de cada uno de ellos que amplia cualitativamente y fortalece las

relaciones socioculturales que es de larga duracidn pese a la integracion al mercado.

Finalmente se concluye la investigacion con algunos efectos que a ocasionado la integracion al
mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas, que pueden ser tomadas en cuenta

para posteriores investigaciones.

e Las comunidades mas alejadas de los centros urbanos son los mas explotados por los
comerciantes y son obligados en contra de su voluntad para realizar forzosos trabajos

laborales mal remunerados.

e Las comunidades proximas a los centros urbanos van adquiriendo nuevos héabitus de
comportamiento dejando sus raices étnicas, pese a la integracion al mercado, que les

esta llevando a un sistema individual de dependencia y consumo.

e Con la integracion al mercado de las comunidades intervenidas y no intervenidas
asentadas por rio Maniqui y la carretera Fatima, los sistemas de reciprocidad se han
reducido en los espacios de las familias nucleares para la sobrevivencia de cada unidad

familiar.

e En las comunidades intervenidas y no intervenidas existe muy poca circulacion de la
moneda, el comercio a nivel interno es fuertemente controlado por los intermediarios.
Esto limita el acceso a las mercaderias del mercado que son de primera necesidad,
convirtiéndose en una dependencia y consumo, sin tomar en cuenta el valor que se
tiene y que se da aln producto por la necesidad y el prestigio que otorga la
reciprocidad en las comunidades intervenidas y no intervenidas asentadas por el rio

Maniqui y la carretera Fatima.

e La relacion de los indigenas con el mercado es sumamente desventajosa y asimétrica.

La inversion del tiempo requerido en la produccion agricola, en las actividades de
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caza, lejania de los mercados, el alto costo de transporte y los bajos precios de los
productos que ofertan, conducen a que los beneficios que ellos obtienen de estas ventas
directas sean minimos para la sobreviencia de las comunidades intervenidas y no

intervenidas.

La relacion asimétrica entre el productor y el consumir de los productos agricolas
(ganaderos, madereros), esta siendo controlado por el sistema del crédito que los
consumidores lo practican muy bien, para poder sacar provecho de los productos
comerciales que intercambian con los Tsimane’, donde las comunidades intervenidas y
no intervenidas tienen que pagar las deudas contraidas anteriormente, con productos

agricolas que son destinados para el autoconsumo y la venta.

El crecimiento del mercado regional por la demanda de los pafios de jatata en los
centros urbanos que a acelerado la integracion al mercado de las comunidades
intervenidas y no intervenidas del rio Maniqui arriba, que sobrellevan la constante
carga del endeudamiento por los productos comerciales que adquirieron y no
adquirieron, estas comunidades estan siendo explotados por el restos de sus vidas por
comerciantes que tienen su base de operacion y que sienten duefios del territorio

Tsimane’, apropiandose de espacios territoriales.

Finalmente los productos comerciales a medida que se aleja de los centros urbanos
adquiere un poder de dominacién y control, perdiendo todo valor que se tiene de esa
necesidad de consumo Yy redistribucion del producto. Estos sistemas individuales son
muy bien aprovechados por los comerciantes, maderos colonos y ganaderos que
tienden a triplicar el ingreso. El producto comercial que adquiere el comerciante,
maderero en los centros comerciales tiene un sobre precio, que es el punto de
iniciacion del intercambio y retorna con el producto adquirido que pierde el valor en el
encuentro que tenia con el producto comercial y se convierte en un producto mercantil

con un sobre precio y que adquiere otro valor en los centros urbanos.
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