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INCIDENCIA DEL TIPO DE CAMBIO REAL EN LAS
EXPORTACIONES NO TRADICIONALES
NACIONALES
(PERIODO 2000-2012)”

RESUMEN

En paises en vias de desarrollo como el nuestro, la depreciacién del tipo de
cambio real es una variable esencial para el crecimiento de las exportaciones
(competitividad=volumen=valor), y es la teoria o el enfoque tradicional o
convencional que explican dicha relacion, sin embargo la realidad empirica

demuestra los contrario.

Bolivia es una economia pequefa y abierta, si se observa su apertura
comercial entendida como la participacidon del comercio (exportaciones mas
importaciones) entre el PIB, en la década 2000-2012 el promedio porcentual es
de 54,6. En efecto, el crecimiento sostenido de las exportaciones respecto a la

importacion y el PIB, son indicadores de influencia directa de los shocks externos.

El nivel de competitividad de las exportaciones no tradicionales obedece
basicamente a los niveles de productividad cuyo efecto no logra ser
compensado por las devaluaciones reales sobre todo en circunstancias de
variaciones de precios internacionales. Asimismo, los términos de intercambio
expanden las exportaciones por el efecto precio. Por otra parte, los ajustes
estructurales y de estabilidad de la economia nacional, y de estrategias de
desarrollo planteadas a partir del modelo de sustitucibn de importaciones via
industrializacion, libre exportacion e importacion, depreciacibn cambiaria para
incentivar las exportaciones, los resultados son minimas, patrén de exportaciones
bolivianas que aun se caracterizan por ser productos primarios y poco

diversificados resultado de la ausencia de una politica de fomento productivo.



La politica cambiaria ha beneficiado al sector exportador en una baja proporcion
debido a la baja elasticidad de las exportaciones no tradicionales con relacion al
tipo de cambio real en comparacion con su elasticidad respecto a los
precios internacionales y al crecimiento del producto interno bruto, que es

significancia del incremento de competitividad (economias a escala).
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INTRODUCCION

Una de las variables econdmicas que condiciona el desempefio del sector real,
especialmente en economias en desarrollo, es el balance exterior, un superavit en
la balanza comercial (exportaciones mayores a las importaciones). El boom de
precios de las materias primas, productos industriales y manufactureros, favorece
la expansién del valor de las exportaciones, por el incremento del volumen de los
bienes y servicios que se comercia en el mundo, para el crecimiento favorable de

la economia interna.

Los elementos que inciden en la expansion de las exportaciones, son

condicionada por factores empresariales, estructurales, sistémicos y exdégenos.

La diversificacion de las exportaciones nacionales son indices de alta significancia
para la sostenibilidad de las relaciones comerciales con el resto del mundo. Sin
embargo, la mayor parte de estas, esta constituida por productos primarios
(hidrocarburos y minerales) los mismos que son vulnerables a variaciones de los
precios internacionales que rigen el mercado mundial, por otra parte, el precio

internacional de los productos no tradicionales son de caracter constante.

La afirmacion anterior reproduce los shocks negativos en las exportaciones no
tradicionales, en efecto por la variacion atenuante del tipo de cambio real. La
competitividad de los bienes nacionales ante una apreciacion y/o depreciacion se
reduce y/o incrementa a razon del grado de dependencia. Ademas, la estabilidad o
volatilidad de los mercados externos es otro elemento determinante en el
intercambio y transaccion de los productos exportables, el grado de apertura de la
economia es en efecto un indice determinante de la solidez de la economia

nacional respecto al comportamiento de la economia mundial.

A partir del afilo 2000, la economia boliviana registra cambios en la estructura de
los indicadores econdémicos; la tasa de crecimiento de las exportaciones no

tradicionales (valor) de 23,22%, se incrementa a 32,76% anual a 2012, sin



embargo, la tasa de crecimiento del volumen de exportacién se expande de 2,2%
promedio entre 2000-2006 a 12,52% anual en los periodos 2007-2012 (una
relacion crecimiento valor-volumen convexo). Por otra parte, el PIB se incrementa
de $us 8.411,8 millones en 2000, a $us 27.232,2 millones en 2012. El crecimiento
sostenido del producto interno bruto, las exportaciones nacionales, tipo de cambio

real competitivo, en efecto, se registra superavits comerciales, fiscal.

En este sentido, el estudio determina la incidencia del tipo de cambio real en las
exportaciones no tradicionales nacionales, identificando el impacto de Ila

sobrevaluacion del tipo de cambio real observado entre los periodos 2005-2012.

En el marco de los antecedentes sefialados, el presente estudio, se divide en
cinco capitulos; primero, se encuentra el marco referencial y metodoldgico que
son factores para el desarrollo del estudio, segundo, se definen los conceptos
tedricos de las categorias y las variables econémicas, y las teorias que evaltan el
efecto de la depreciacion y/o apreciacion (subvaluacion y/o sobrevaluacion) en las
exportaciones no tradicionales, tercero, se realiza la descripcion del
comportamiento de las exportaciones no tradicionales, producto interno bruto y los
términos de intercambio, cuarto, se expone la demostracion empirica de la

hipétesis de trabajo.

Finalmente el quinto, presenta las principales conclusiones generales vy

especificas, y se plantea algunas recomendaciones.



CAPITULO |

MARCO REFERENCIAL
Y
METODOLOGICO




1. MARCO REFERENCIAL Y METODOLOGICO
1.1. DELIMITACION DEL TEMA

La presente investigacion, estudia cuatro variables econdmicas “Tipo de Cambio
Real, Términos de Intercambio, Producto Interno Bruto Domestico y las

Exportaciones No Tradicionales™ interrelacionados y condicionados.
1.1.1. Delimitacién Temporal

La delimitacion temporal de la presente investigacion corresponde al periodo
1985-2012.

Para fines relevantes, del periodo general, se divide en presente e historico.

El periodo presente, comprende el centro de la investigacion 2000-2012,
asimismo, responde a coyunturas de orden econdmico, politico y social, y las
relaciones con el resto del mundo con caracteristicas de expansion de las
exportaciones, crecimiento del PIB, estabilidad de precios internos, incremento y

fluctuacion de los precios internacional, superavit comercial.

El periodo historico, comprende los afios 1985-1999, el cual se utiliza para
complementar el estudio del comportamiento de las variables econdmicas (Tipo de
Cambio Real, Términos de Intercambio, Producto Interno Bruto y Exportaciones
No Tradicionales) para el periodo presente, por otra parte, dentro de la
delimitacion histérica se entrelaza en el andlisis de los hechos econdmicos mas
relevantes en el ambito de una economia globalizada. Complementar qué, la
evolucion de las variables econdmicas exportaciones, tipo de cambio real,
Producto Interno Bruto, precios de exportacion, precios de importacién, son
inestables a lo largo del periodo, con caracteristicas de un modelo econémico con
un objetivo supra de estabilizar la economia; reducir el déficit fiscal, la privatizacion

de las empresas improductivas, depreciacion constante del tipo de cambio real y la

! variables de Estudio, independiente; Tipo de Cambio Real, Términos de intercambio y Producto
Interno Bruto Domestico, y dependiente; Exportaciones No Tradicionales.
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liberalizacion del comercio con el objetivo de incentivar las exportaciones y
eliminar el déficits comercial (equilibrio macroecondmica), y las politicas cambiaria,

monetaria para estabilizar el nivel de precios.

1.1.2. DELIMITACION ESPACIAL

El presente estudio, se considera dentro del marco de la Economia Monetaria (a
través del estudio del Tipo de Cambio), de la Economia Internacional (estudio de
las Exportaciones No Tradicionales, Términos de Intercambio, grado de apertura
al comercio exterior) y del Sector Real (a través de la descripcion general del

Producto Interno Bruto).

Por otra parte, el Comercio Exterior establece las relaciones de intercambio con el
mundo, Bolivia exporta materias primas, manufacturas, productos agroindustriales,
productos industriales y servicios. Para generar competitividad, se utiliza
instrumentos y ventajas, como; ventajas naturales, politicas de integracién, el Tipo
de Cambio Nominal y Tipo de Cambio Real, precios internacionales, y crecimiento

del producto.

En este sentido, la importancia de la investigacion radica en el estudio y analisis

de la incidencia del Tipo de Cambio Real en las Exportaciones No Tradicionales.

1.1.3. RESTRICCION DE CATEGORIAS Y VARIABLES ECONOMICAS

Categoria Econdmica: Economia Internacional

Variable Dependiente: Exportaciones No Tradicionales (XNT).

Variables Independientes: Tipo de Cambio Real (TCR).

Términos de Intercambio (TI).



Producto Interno Bruto Doméstico (PIBD)

e Las “Exportaciones No Tradicionales (XNT)”, expresado en “valor y

volumen”.

e Indice de Tipo de Cambio Real (ITCR).

e Términos de Intercambio en exportaciones e importaciones totales
(TI).

e Producto Interno Bruto (PIBD), expresado en valor corriente.

1.2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.2.1. Proceso de la problemética vinculado al Tipo de Cambio Real en las

Exportaciones No Tradicionales.

La realizacion del presente proyecto de investigacion se relaciona con la
necesidad de efectuar un andlisis del desarrollo de las exportaciones de los
principales productos no tradicionales en los ultimos afios y su interrelacion con el

comportamiento del tipo de cambio real en la economia boliviana.

En este sentido, la importancia de este estudio tiene estrecha relacion con la
intencion de poner en evidencia empirica el papel que juega el tipo de cambio real
en una economia. Asimismo, se tiene en referencia ¢,si el tipo de cambio real tiene
0 no un rol incentivador en las exportaciones de un pais? (particularmente en
paises subdesarrollados como el nuestro), y si es asi, en qué grado lo hace; para
ello, se toma como referencia concreta las exportaciones no tradicionales de
Bolivia del periodo 2000 que es un pico de comportamiento constante mayor a las
exportaciones tradicionales, posteriormente se revierte esta situacién a 2012.
Complementar qué, el término de intercambio sobrepone la presencia y/o

ausencia de productividad y dependencia de los factores exdgenos (precios
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internacionales), asimismo, es significante de la ausencia del efecto volumen y

que es un condicionante del incremento de la competitividad via precios relativos.

El proceso de la problematica se establece la relacion de la siguiente manera:

Primero, la apreciacion y/o depreciacion, sobrevaluacion y/o subvaluacién del tipo
de cambio real tiene efecto en “la pérdida y/o incremento de la competitividad de

los bienes y/o servicios nacionales”.

Segundo, el incremento y/o pérdida de la competitividad de los bienes y servicios
gue se intercambia con el resto del mundo, influye en el volumen y valor de las
exportaciones tradicionales y no tradicionales. Por otra parte, el indice de términos
de intercambio, su comportamiento es bipolar; convexo y paralelo a las
exportaciones por sector, en efecto, el incremento de los términos de intercambio
contrae la competitividad de las exportaciones (no tradicionales), sin embargo,
incrementa el valor de las exportaciones debido al efecto precio y no al efecto
volumen que significa incremento de competitividad y abaratamiento de los bienes

y servicios nacionales.

Tercero, el crecimiento del producto interno bruto expande las exportaciones
tradicionales y no tradicionales, en derivacion, se presenta el efecto volumen que
es igual al abaratamiento de los bienes y servicios nacionales. Este fenébmeno,

representa un ancla ante apreciaciones del tipo de cambio real.
1.2.2. Identificacion del Problema

Los lineamientos basicos de la Economia de Libre Mercado adopta el concepto de
libertad, los mercados funcionan automéaticamente y por tanto el Estado no debe
intervenir, sin embargo, el fortalecimiento de esta relacion es necesaria. Con el
Decreto Supremo 21060 (agosto, 1985) se establece la libertad de mercado, como
base fundamental en el area de la economia internacional, intercambio de bienes
y/o servicios, se implanta la libre exportacién e importacién de los mismos. Por

otra parte, en el ambito de la politica cambiaria se establece como Unico objetivo
6



depreciar el tipo de cambio, que significa el apoyo al sector exportador. La crisis
estructural del Estado tiene un efecto negativo en el desarrollo y diversificacion de
los productos exportables.

En este sentido, el manejo del tipo de cambio es un instrumento para expandir las
exportaciones y elevar la competitividad de los productos transables por el efecto
precio (depreciacion del tipo de cambio nominal e incremento paralelo de los
factores exogenos) y volumen (depreciacion del tipo de cambio real y expansion

del producto).

Asimismo, las exportaciones no tradicionales del pais se constituye
fundamentalmente por productos de la actividad agricola, pecuaria, forestal,
manufactura y artesania. A diferencia de las exportaciones tradicionales
(recursos extractivos, no renovables e intensivos en capital)), como los
minerales e hidrocarburos, las exportaciones no tradicionales son sostenibles

y generadoras de empleo.

En este sentido, el problema se constituye de la siguiente manera; “Pérdida de
Competitividad Internacional de los Productos No Tradicionales de

Exportacion”.
1.2.3. Causas del Problema

El planteamiento del problema en el punto anterior, constituye la base para
identificar las causas del problema, mencionando los siguientes, en directa

relacion con las variables independientes de la categoria econdmica.
Causas:

a) Sobrevaluacion del Tipo de Cambio Real®.

b) Tendencia creciente de los términos de intercambio®.

% El tipo de cambio real es una variable explicativa, para fines descriptivos del comportamiento de
las exportaciones (competitivo-efecto-valor).

7



c) Fluctuacion del Producto Interno Bruto.
1.3. Justificacién de la Investigacion

Econdmico.- La evidencia empirica, muestra la relacidbn directa entre la
apreciacion del Tipo de Cambio Real y pérdida de competitividad de las

Exportaciones.

El fortalecimiento de los rubros de exportaciones no tradicionales, refleja la
diversificacion de estos “como aceites comestibles de soya y girasol, joyeria de
oro, productos alimenticios, prendas de vestir, textiles de alpaca, manufacturas de
madera, manufacturas de cuero. Los productos agropecuarios han demostrado
un gran potencial siendo los mas importantes: soya en grano y derivados,
algodén, nuez del para, café, azucar, quinoa, flores, frutas tropicales, etc.
Las exportaciones de estos productos que son pertenecientes al rubro de
productos no tradicionales aportan al desarrollo econémico de nuestro pais

ya que las mismas son sostenibles y generadoras de empleo™.

Social: La Exportacion de productos No Tradicionales, son el sustento de la
actividad econdmica y/o organizacion comercial de los agentes econdmicos
involucrados. Se establece la dependencia de las variaciones de las exportaciones
a variables y factores sistémicos y exdgenos. Las Variables competitivas, aplicada
por el Estado, que influye en el incremento y/o reduccion de los margenes de
ganancia del Sector Privado y del Sector Publico, es en efecto la variacion del
equilibrio y confianza institucional de la Organizacién Social Macro.

El sector exportador boliviano tiene una importante influencia en la

generacion de empleo, las cifras oficiales dan cuenta que quienes estan

® El término de intercambio en exportaciones e importaciones representa un incentivo y/o

desincentivo, incremento o decremento de la competitividad de los bienes nacionales respecto a
los extranjeros.

* Salinas Maldonado, Miguel Angel. — “La insostenibilidad de las exportaciones no tradicionales en
la actividad econémica de Bolivia periodo 2000-2009”. Pag. 8
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empleados directa e indirectamente con el sector esta por encima del 75% de

concentracion laboral.®

Sectorial: Las Exportaciones son un capitulo del comercio internacional, parte de
la balanza comercial, la definicion y estabilidad, son cruciales para determinar la
solvencia de la economia y de la estructura misma del sector. Por otra parte, el
manejo del Tipo de Cambio Real y la observacion de los Términos de Intercambio
son instrumentos de toma de decisidn respecto al costo de oportunidad del
empresariado para expandir o migrar de los sectores productivos al sector

informal.
1.4. PLANTEAMIENTO DE OBJETIVOS
1.4.1. Objetivo General

La presente investigacion tiene por objetivo general “Determinar la incidencia
del tipo de cambio real, el término de intercambio y el producto interno bruto

en las exportaciones no tradicionales nacionales”.
1.4.2. Objetivos Especificos

e Analizar el desalineamiento del tipo de cambio real.

e Describir la evoluciéon de los términos de intercambio.

e Examinar el grado de apertura al comercio exterior y la propensiéon media a

exportar respecto al producto interno bruto.

® CEPB - Confederacion de Empresarios Privados de Bolivia. “El trabajo en Bolivia: una reforma
para todos”. 03/2011

9



1.5. PLANTEAMIENTO DE LA HIPOTESIS

1.5.1. Planteamiento de la hipotesis de trabajo

Como hipotesis se presenta una enunciacion afirmativa y de caracter

correlacional.

"La reaccion contractiva de la competitividad internacional de los productos
no tradicionales de exportacion, no se deberia a la sobrevaluacion del tipo
de cambio real, ni a la fluctuacion del producto interno bruto y si al

incremento de los términos de intercambio”.
1.5.2. Operacionalizacion de la Hipo6tesis de trabajo

Define la relacién existente de la variable dependiente con las dos independientes
y, la posicion que ocupan, de acuerdo, al problema, las causas, los objetivos y la

hip6tesis de trabajo.

La funcion matematica de relacion directa con la exportacion de productos no

tradicionales y el tipo de cambio real.
XNT=f (TCR, Y*)

e XNT: Exportacién de productos no tradicionales.
e TCR: Tipo de Cambio Real.

e Y*: Ingreso de las familias del exterior (demanda externa)

La funcion de competitividad es de relacion e incidencia directa del tipo de cambio
real, los términos de intercambio y del producto interno bruto, sobre las

exportaciones no tradicionales.

XNT=f (TCR, TI, PIBD)
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e XNT: Nivel de competitividad y crecimiento y/o decrecimiento de las
exportaciones no tradicionales.

e TCR: Tipo de Cambio Real

e TI: Términos de Intercambio

e PIBD: Producto Interno Bruto Doméstico

1.6. METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

Comprende la definicion de todos los elementos para la realizacion del presente
estudio, como; método empleado, tipo de investigacion, fuentes de informacion,

etc.

1.6.1. Método de Investigacién

Para realizar un estudio, es necesario determinar el método de investigacion a ser
utilizada para obtener resultados que expliquen el problema y la hipotesis

principal.

La Investigacion utiliza el método “Andlisis y Sintesis™®; el primero hace referencia
al proceso de identificacion de cada una de las partes que caracteriza una realidad
de esta forma se establece las relaciones causa-efecto. EI segundo describe, la
interrelacion de los elementos que identifica el objeto con el problema de la
investigacién, de esta forma estos métodos permiten complementarse uno
con otro. Por otra parte, se utiliza el Método Deductivo (abstraccién a partir de la
observacién), es interesante resaltar una distincion importante entre deductivismo
y deduccién. “La deduccion, tanto si es axiomatica como matematica, puede
emplearse de manera que facilite el analisis estadistico y el contraste. Sin
embargo, el deductivismo implica que la estadistica y el conocimiento empirico

son tan transitorios que no vale la pena y que un primer analisis deductivo puede

® Sampieri, R, Fernandez C. y Baptista, P (2006), Metodologia de la Investigacion, México, Mc
Graw-Hill Interamericana. P4g. 75.
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proporcionar una mejor comprension de un determinado fendmeno (Pheby, 1988,
”7

pag. 14)"".
1.6.2. Tipo de Investigacion

El alcance de la investigacion es de tipo descriptiva (por que delimita los
hechos que conforman el problema de la investigacion) y explicativa (a
comprobar hipoétesis causales - variables dependientes y sus resultados o hechos
verificables - variables independientes); la asociacion de las variables particulares

al problema econdmico y el comportamiento mismo de la categoria econdémica.
1.6.3. Fuentes de Informacién

La Investigacion cuenta con informacion de fuente secundaria nacional vy
extranjera provenientes de indagaciones realizadas por instituciones publicas y

privadas, nacionales y extranjeras.

Asimismo, para cumplir con los objetivos y comprobar la hipotesis del presente
estudio, se utliza informacién estadistica y teorica (informes, boletines,
publicaciones estadisticas), publicadas por instituciones como: Instituto Nacional
de Estadisticas (INE), Banco Central de Bolivia (BCB), la Unidad de Analisis de
Politicas Econdmicas y Sociales (UDAPE), Instituto Boliviano de Comercio Exterior
(IBCE), Ministerio de Economia y Finanzas Publicas, Banco Mundial (BM), que

son instituciones reconocidas de credibilidad.

1.6.4. Procesamiento de datos

El presente estudio, recolecta los datos estadisticos de fuentes secundarias. Se
utiliza estos datos para ser procesados por instrumentos estadisticos, y analizados

descriptivamente y explicativamente.

" ROBERTO GOMEZ LOPEZ. “EVOLUCION CIENTIFICA Y METODOLOGICA DE LA
ECONOMIA: Escuelas de Pensamiento”. Doctor en Economia (Direccion y Administracion de
Empresas)-Profesor de la UNED de MALAGA (Universidad Nacional de Educacién a Distancia).
Péag. 29
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Los instrumentos estadisticos son:

v' Tendencias: Muestra la evolucion general de la serie y puede tomar

diferentes formas tales como rectilinea, parabdlica, exponencial, etc.

v Graficas: es una representacion de un fenédmeno estadistico por medio de
figuras geométricas, (puntos, lineas, rectangulos, paralelepipedos, etc.)
cuyas dimensiones son proporcionales a la magnitud de los datos
representados para la observacion clara y analizar el comportamiento y las

variaciones de las variables planteadas y plasmadas en las graficas.

v' Promedios: son los puntos medios para un andlisis mas comun de

dispersiéon y de relacidén a ese punto o desviacion de la misma.

v' Porcentajes: Es una proporcién multiplicada por 100, los porcentajes de
cambios indica la diferencia entre dos cantidades, la tasa de crecimiento o

de variaciéon aumento/disminucion.

Con la Informacion tabulada y ordenada se procede a la descripcion de las
variables, que se utilizan en la Investigacion y la demostracion de los
mismos, asimismo, los datos calculados permite utilizar un modelo
Econométrico con el propésito de demostrar la Hipétesis planteada en
dicha Investigacién.®

® Se realiza la correlacién de datos por técnicas econométricas para determinar el impacto
del tipo de cambio real, términos de intercambio, que permiten cuantificar la magnitud del efecto
e implicancia de politica para dicho sector.
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2. MARCO CONCEPTUAL Y TEORICO
2.1. MARCO CONCEPTUAL
2.1.1. Definicién de la Balanza Comercial

En una economia abierta, la Balanza Comercial es un estado contable de todas
las transacciones (entre un pais i y el resto del mundo j), en ella se registran los
pagos y cobros procedentes de las importaciones y exportaciones de bienes y
servicios, y la brecha entre estas dos categorias es el saldo de la balanza
comercial (donde la diferencia de estas categorias econOmicas son las
exportaciones netas).

“La Balanza Comercial mide el saldo neto de las exportaciones de un pais al resto
”9

del mundo menos sus importaciones desde el resto del mundo™.
Los resultados del saldo de la balanza comercial se interpreta de la siguiente

manera (Escribano, 2001)*°:

e Un saldo comercial positivo 0 negativo mide los beneficios o los perjuicios

gue una nacién obtiene o sufre de su comercio internacional.

e Un saldo comercial positivo o negativo es precisamente aquello en
que consiste el beneficio o el perjuicio dominante del comercio

internacional.

e Un saldo comercial positivo o0 negativo es la uUnica fuente de

ganancia o pérdida de la nacién en su conjunto.

® SACHS JEFFREY, LARRAIN FELIPE: “MACROECONOMIA EN LA ECONOMIA GLOBAL” 1ra.
Ed. PRENTICE HALL, Distrito Federal México, 1994, Pag. 7

' Tesis de Grado: Lahore Manriquez, Hugo. “La Depreciaciéon del tipo de cambio real como
instrumento de ajuste del déficit comercial y su efecto sobre el producto en Bolivia durante el
periodo 1980-2008”". La Paz — Bolivia 2009. Pag. 9.
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2.1.2. Exportaciones

Las exportaciones son “basicamente la demanda del resto del mundo pon los
bienes nacionales i. Como cualquier demanda, dependeran del precio y el ingreso.
Si el precio de los bienes nacionales baja, el mundo demandara mas de ellos. Esto
es, cuando el tipo de cambio real sube, se necesitan menos unidades del bien
extranjero para adquirir un bien nacional y si el ingreso del mundo sube, el mundo

demandara mas de los bienes nacionales™**.

Los determinantes de las exportaciones (X), son la siguiente:
(1) X=X(EY*

(2) X=X (Tipo de Cambio Real, Ingreso del Mundo, Subsidios a las
exportaciones, barreras o trabas comerciales, costos locales, productividad

local y otros).
2.1.3. Exportaciones Tradicionales y No Tradicionales

Las Exportaciones tradicionales y no tradicionales, son capitulos y/o categorias de
los bienes y/o servicios transables y no transables, los tradicionales son
referentemente productos primarios y los no tradicionales integran productos
primarios, manufacturas e industriales. Bolivia tiene una caracteristica particular en
cuanto a la composicion de los productos de exportaciéon, sin embargo las

principales categorias de exportacion son:
Productos Tradicionales: Hidrocarburos, y Minerales y Metales

Productos No Tradicionales: Soya y derivados, Café en grano, Cacao, Azucar,
Bebidas en general, Maderas y Manufacturas de

maderas, Cueros y Manufacturas de cueros,

' JOSE F. DE GREGORIO REBECO. “MACROECONOMIA: Teoria y Politicas”. 1ra. Ed.
PEARSON EDUCACION. MEXICO 2007. Pag. 218-219.
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Goma, Castafia, Algodon, Productos de Joyeria 'y

otros.
2.1.4. Tipo de Cambio

El tipo de cambio, es la relacibn a la que una persona puede intercambiar
sus monedas o los bienes/servicios de un pais i por los de otro pais j, segun sea
el tipo de cambio al que se refiera. En primer lugar es necesario distinguir entre
tipo de cambio nominal y tipo de cambio real, el primero mas una definicién de
valor y la otra mas de referencia competitiva entre las relaciones existentes entre

paises.
a) Tipo de Cambio Nominal

El Tipo de Cambio nominal, “es el precio de una moneda extranjera usualmente el
dolar estadounidense en términos de la moneda nacional. Si la moneda local del
pais i es el peso, gl corresponde al nimero de pesos necesarios para comprar un
dolar del pais j. Es la misma forma de medir el precio de cualquier bien, es decir,
cuantos pesos se requiere por unidad de bien. En el caso del tipo de cambio, el

bien corresponde a la moneda extranjera”.*

La representacion de esta identidad es la siguiente:

# Bolivianos (i)

ij —
& Una unidad de Dolar (j)

b) Tipo de Cambio Real

Se define como el precio relativo, el cual establece la paridad en el intercambio de

bienes y/o servicios.

2 J. DE GREGORIO, “MACROECONOMIA: Teoria y Politicas”. 1ra. Ed. PEARSON EDUCACION.
MEXICO 2007. Pag. 46
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“El tipo de cambio real indica la cantidad de bienes producidos en el pais i que se
intercambia por una unidad de bienes producidos en el pais j. [Un individuo puede
vender una unidad de bienes del pais j por P! unidades de moneda de pais j,
unidades que pueden intercambiarse por €' P’ unidades de la moneda del pais i.
Con esta cantidad de moneda puede comprar: (1/P') €' P' = ¢! - P/P' unidades de

bienes del pais i. Este ultimo es el Tipo de Cambio Real]”.*®

La representacion de esta identidad es la siguiente:
E=¢ PP
c) Desalineamiento del Tipo de Cambio Real

Se entiende “(...) por desalineamiento del tipo de cambio real, a una
sobrevaluacién o subvaluacion que desvia al tipo de cambio real actual, de su
valor de equilibrio de largo plazo. Si el tipo de cambio real se halla por debajo de
su nivel de equilibrio de largo plazo, se entiende que éste esta sobrevaluado y su
nivel representa una pérdida de competitividad internacional para la economia. La
conclusiéon contraria corresponde a un tipo de cambio por encima de su nivel de

equilibrio de largo plazo™*.

A largo plazo, el tipo de cambio real debe tener un nivel tal que garantice
la obtencién del equilibrio interno y externo y ser consistente con un crecimiento
econdémico sostenido, es decir, crecimiento econémico sostenido en todas sus

variables agregadas, las exportaciones deben de crecer a ese mismo ritmo.

2.1.5. Términos de Intercambio

La funcibn matematica del calculo de los términos de intercambio son: el

cociente entre indices de precios de exportacion e importacion. En términos

'* Robert J. Barro, Vittorio Grilli, Ramon Febrero. “Macroeconomia” 12 Ed. McGraw-Hill. Pag. 250
* R. FERRUFINO, “Tipo de cambio real en el periodo post estabilizacién en Bolivia”, Unidad de
Andlisis de Politica Econdmica (UDAPE), Revista de Analisis Econdmico, Bolivia, 1992, Pag. 2
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estrictamente econdmicos, se trata de precios relativos, que se calcula mediante la

siguiente formula:

T[ = [IPX

—] * 100
IPM

e TI: Términos de Intercambio.

e |PX: indice de precios de exportacion.

e |IPM: indice de precios de importacion.
La interpretacion tedrica y matematica es:

e |PX<IPM: Incentivo e incremento de la competitividad de los bienes y
servicios nacionales y, el desincentivo y encarecimiento de las

Importaciones. Se presenta el efecto volumen.

e |PX>IPM: Desincentivo y decremento de la competitividad de los bienes y
servicios nacionales y, el incentivo y abaratamiento de las importaciones.

Se presenta el efecto precio.

En este sentido, las variaciones de los términos de intercambio mide la
competitividad internacional de Bolivia respecto a los bienes y/o servicios de

exportacion.
2.1.6. Producto Interno Bruto (PIB)*

La variable o medida agregada fundamental es el producto interno bruto (PIB).
Esta medida toma en consideracion el valor de los bienes y servicios finales
producidos y vendidos en un pais en el término de un afio. Si imaginamos un
circuito economico, que se realiza entre los principales agentes de una economia
simplificada, como son las familias y las empresas, podremos apreciar que existen

cuatro flujos fundamentales que se realizan como contraprestaciones.

* RESICO, Marcelo F. “Teoria Econdmica”. Pag. 44 y 45.
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Las empresas ofrecen los bienes y servicios finales que las familias necesitan (que
medidos en términos monetarios conforman el producto bruto) a cambio del gasto
que las familias realizan para adquirirlos. A la vez, las familias utilizan para
comprar los bienes y servicios los ingresos que obtienen de las empresas al
ofrecerles el uso de los factores productivos que las empresas, por su parte,

utilizan para realizar los bienes y ser-vicios que venden.

Desde el punto de vista macroeconémico, estos flujos de contrapartida implican
una identidad, puesto que el gasto realizado debe ser igual en valor al valor de los
bienes y servicios producidos y vendidos (producto bruto), y estos son iguales a
los ingresos recibidos. Por tanto, la identidad macroeconémica fundamental es:

producto bruto = gasto =ingreso.
2.2. MARCO TEORICO

Como consecuencia de la demanda externa, el panorama las economias, en la
primera mitad de los aflos ochenta se expresan en una mayor apertura de las
economias internas al mercado mundial, bajo el argumento de lograr una
eficiencia macroecondmica definida como la mejor combinacion de factores reales

y financieros para obtener un resultado positivo.

En este sentido, la economia de libre mercado supone disminuir la accion del
Estado (Administrador de fronteras e incentivador de la libertad econémica) en la
actividad econdmica y eliminar progresivamente las trabas existentes en el flujo de

bienes, servicios y capitales entre los paises.

Las economias en desarrollo o subdesarrollados, en cuanto al crecimiento
econdémico dependen en gran parte de su capacidad de generar divisas por
concepto de exportaciones. Sin embargo, el flujo de bienes y servicios desde
estos paises hacia los paises desarrollados, ha descendido paulatinamente en los
ultimos decenios, debido a la expansion del comercio de los paises asiaticos, de
este modo las economias en vias pierden su peso relativo en la economia

mundial.
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Por otra parte, la ganancia del comercio de materias primas se caracteriza por una
gran vulnerabilidad expresada en la baja de los precios internacionales, la
disminucién del quantum de exportaciones y la alta dependencia, exclusivamente
de los factores exdgenos y sistémicos, para el crecimiento de la tasa de
participacion en el comercio mundial de bienes y servicios, la generacion de
ingresos extraordinarios, son postulados y concepciones tradicionales vy
convencionales, asimismo, explican los resultados positivos y negativos del

manejo del tipo de cambio real (sobrevaluacion y/o subvaluacion).
2.2.1. Economia Internacional y Comercio Internacional

En esta seccidn se expone una revision breve de las teorias predominantes sobre
el comercio internacional, considerando la delimitacion del enfoque tedrico en la

presente investigacion (enfoque tradicional y convencional).

El desarrollo del comercio internacional hace que los paises prosperen al
aprovechar sus activos que producen mejor, y luego intercambian con otros paises
lo que a su vez ellos producen mejor. Esta aseveracion se explica por un enfoque,
primero, intercambio de bienes y/o servicios de suma cero y segundo, la
complementariedad, costo de oportunidad y seguridad de abastecimiento de

insumos y alimentaria.

La relacién estrecha entre el comercio y la globalizacion de la economia mundial,
se hace necesario exponer diferentes teorias que se desarrollaran,
inicialmente la teoria clasica del comercio puntualizando las teoria de Adam
Smith, David Ricardo y la teoria de las ventajas comparativas, para luego
realizar un analisis con el modelo de Heckscher-Ohlin conocida coma la teorias
de dotacion de factores entre paises, desarrolla la teoria de las ventajas
competitivas de Michael Porter, la caracteristica esencial permite una posicion de

competencia para las empresas.
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2.2.2. La Teoria de la Ventaja Absoluta de Adam Smith y la Ventaja
Comparativa de David Ricardo

A finales del Siglo XVIII y principios del XIX, Adam Smith, primero, y David
Ricardo, después, investigaron las causas del comercio internacional tratando de
demostrar los beneficios del libre comercio. Smith sostenia que, con el libre
comercio, cada pais podria especializarse en la produccion de aquellos bienes en
los cuales tuviera una ventaja absoluta (0 que pudiera producir de manera mas
eficiente que otros paises) e importar aquellos otros en los que tuviera una

desventaja absoluta (o que produjera de manera menos eficiente).

Esta especializacion internacional (o division internacional del trabajo) conduciria a
un incremento de la produccién mundial, el cual seria compartido por los paises
participantes en el comercio. Pero, ¢qué sucederia si un pais no posee una
ventaja absoluta en ningun producto? ¢Cesaria, en tal caso, el comercio entre
ellos? Esta cuestidn encuentra solucién en la teoria de las ventajas comparativas
de D. Ricardo que estableci6 que aun cuando un pais tuviera una desventaja
absoluta en la produccién de ambos bienes con respecto al otro pais, si los costes
relativos (o coste de un bien medido en términos del otro bien) son diferentes el
intercambio es posible y mutuamente beneficioso. La nacidn menos eficiente
deberia especializarse en la produccion y exportacion del bien en el cual su
desventaja absoluta es inferior. Este es el bien en el que el pais tiene ventaja
comparativa. Por otro lado, el pais deberia importar el bien en el que su
desventaja absoluta es superior, 0 sea, el bien en el que tiene desventaja
comparativa. Esto se conoce como Ley de la ventaja comparativa, explicada por
Ricardo mediante un sencillo ejemplo con dos paises (Portugal e Inglaterra), dos
bienes (el vino y el pafio) y un solo factor de produccién (mano de obra).*®

'® Gonzalez Blanco, Raquel. “Diferentes Teorias del comercio Internacional. Enero-Febrero 2011.
N° 858. Pag. 105
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HORAS - HOMBRE NECESARIAS PARA PRODUCIR UNA UNIDAD

PAIS PORTUGAL INGLATERRA
VINO 80 120
PANO 90 100

Portugal tiene la ventaja absoluta en la produccion de ambos bienes ya que la
necesidad de mano de obra en ambos productos son mas bajos en Portugal, lo
gue supone que la productividad de la mano de obra es mas elevada en ese pais
en los dos productos, en efecto la balanza comercial de Inglaterra es deficitaria
segun la teoria de la ventaja absoluta, por otra parte se concluiria que no habria
margen para un comercio mutuamente beneficioso entre Portugal e Inglaterra.
¢, Como podrian competir los productores de Inglaterra con los de Portugal si son
menos eficientes? Ricardo sugirid6 que lo importante son las comparativas, ya que
el grado de ventaja que tiene Portugal es diferente. Los costes absolutos son
menores, pero los costes relativos son distintos en los dos paises. En Portugal el
pafio, en términos de vino, resulta mas caro y en Inglaterra el vino es mas caro, en
términos de pafio. Luego si Portugal produce vino e Inglaterra pafio, Portugal
saldria ganando ya que podra obtener por su vino hasta 1,2 unidades de pafio si
comercia con Inglaterra (en vez de 0,889 unidades de pafio sin comercio
internacional) al tiempo que Inglaterra lograra por su pafio 1,125 unidades de vino
como resultado de ese comercio (frente a las 0,83 unidades de vino que Inglaterra

obtendria sin comercio).
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Precios relativos para el Vino:

Pv 8 Pv 12

-=0,889 ; —_— = —=
Pp(Inglaterra) 10

Pp(Portugal) =9 1,2

Menor Costo Relativo para el vino en Portugal que en Inglaterra.

Precios relativos para el Pafo:

v _%_9125 v _19_g33
Pp(Portugal) 8 Pp(Inglaterra) 12

Menor Costo Relativo para los Pafios en Inglaterra que en Portugal.

El Vino resulta relativamente mas barato en Portugal que en Inglaterra, entonces
Portugal exporta Vino e importa otro bien, Por otra parte, Inglaterra producira
Pafios porque su precio relativo es mas barato que en Portugal, entonces el

comercio internacional se intercambia por Vino.

El comportamiento del comercio exterior tomando en cuenta los siguientes
supuestos: que los hombres, incluidos los gobernantes actuaban racionalmente,
que el principal objetivo de las naciones consiste en lograr la promocion de la
prosperidad econdmica de los paises, y que los mejores medios para alcanzar esa
prosperidad era la libertad econ6mica, tanto en el ambito nacional como en el

mercado internacional.

En una economia de libre mercado las utilidades del comercio particular resultan
superiores a las de la tasa general de las utilidades. En esta perspectiva, el capital
fluye naturalmente a esa ventajosa rama del comercio, hasta que la flexibilidad del
precio tiende a nivelar el comportamiento de las utilidades del capital en el
mercado, de este modo se restablece el equilibrio de la economia donde funciona
el ajuste automatico de los precios relativos. Por otra parte, las ganancias del
comercio exterior, las grandes utilidades logradas algunas veces por comerciantes
particulares en la economia internacional, elevan la tasa general de utilidades de

una economia y substraen capitales de otros usos alternativos para ser empleados
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en el provechoso comercio exterior, provocando un alza general de precios que a

su vez puede aumentar las utilidades de las economias.’
2.2.3. Modelo de Heckscher-Ohlin (H-O)

La teoria de la ventaja comparativa no explica por qué los costes relativos difieren
entre los paises. La aportacion de dos economistas suecos, Eli Heckscher, en
1919, y Bertil Ohlin, en 1933, ha tenido una influencia decisiva para determinar la
causa del comercio internacional. Heckscher afirmaba que «...los requisitos
previos para que se inicie el comercio internacional pueden quedar resumidos de
la siguiente forma: diferente escasez relativa, es decir, distintos precios relativos
de los factores de produccion en los paises que comercian, y diferentes
proporciones de factores productivos para bienes distintos. B. Ohlin vuelve a
insistir en que es la distinta dotacion factorial es la causa fundamental de las

diferencias de costes comparativos y, por lo tanto, del intercambio.

Por regla general, el teorema se formaliza empleando un modelo de dos paises,
dos factores y dos productos, que requiere adoptar también las siguientes
hipotesis: existe competencia perfecta en los mercados de factores y productos;
no hay inversion factorial, es decir, la diferente intensidad factorial de los bienes no
cambia de un pais a otro; la cantidad total de factores de produccion es fija para
cada pais; las dotaciones factoriales son distintas y los factores tienen movilidad
entre ramas de la produccidn pero no entre paises. El teorema de H-O postula que
un pais exportara el bien que utiliza intensivamente su factor relativamente
abundante, e importara el bien que utiliza intensivamente el factor relativamente

escaso.

En este sentido, las relaciones de precios de equilibrio previas al comercio,
determinan la direccion del comercio, estas relaciones dependen a su vez de las
fronteras de posibilidades de produccion de los paises y de sus respectivas

condiciones de demanda. Estas fronteras de posibilidades de produccion,

" RICARDO, DAVID. Principios de Economia Politica y Tributacién. México. 1985 Pag. 101-103.
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dependeran asimismo de la tecnologia y de la dotacion de factores, por tanto, los
factores que determinaran la estructura de comercio podran deberse a diferencias

de los paises involucrados en: a) dotacion de factores; b) tecnologia y ¢) gustos.
2.2.4. Paradoja de Leontief

La Paradoja fue formulada al investigar el teorema de Heckscher-Ohlin, segun el
cual en las exportaciones de los paises desarrollados predominan los bienes
intensivos en capital, en cambo, los paises menos desarrollados exportan

especialmente bienes intensivos en mano de obra.

Sin embargo, algunos paises desarrollados exportan bienes con intensiva mano
de obra calificada (mayor proporcion de profesionales) que en capital, por otra
parte, las exportaciones de los menos desarrollados son muy intensivas en mano
de obra, pero menos calificadas y en ocasiones intensivas en capital, debido a las

inversiones extranjeras.
2.2.5. La Teoria de la Ventaja Competitiva de las Naciones

La teoria de la ventaja competitiva fue desarrollada por Michael Porter en el
transcurso de los afios ochenta, denominando asi a las ventajas comparativas que
no provienen de la dotacion especifica de recursos naturales de un pais o de otros
factores semejantes, sino de las habilidades gerenciales y la tecnologia que se

incorporan a los procesos productivos.

“Se entiende por Ventaja Competitiva a la capacidad que tiene un pais para
producir un bien en mejores condiciones de calidad, cantidad, eficiencia y precio,
manteniendo e incrementando permanentemente la capacitacion, investigacion e
innovacion tecnolégica en un ambiente competitivo. El recurso abundante y
barato en un pais, es el soporte para construir ventajas competitivas, si no con el

tiempo este recurso puede perder su ventaja por la aparicion de productos
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sustitutos o en el caso de la mano de obra, por el uso intensivo de la misma. La

ventaja competitiva y duradera sostenible radica en la capacidad de innovar”.*®

Postulados:

e La prosperidad nacional es creada, no heredad. No se crea partir de las

dotaciones naturales de un pais.

e La competitividad de una nacién depende de la capacidad de su industria

para innovar y actualizarse.

e Lainnovacién es lo que impulsa y sostiene la competitividad.
2.2.6. Lateoria convencional de la depreciacion del Tipo de Cambio Real

La vision convencional de la teoria econémica postula que la depreciacion del tipo
de cambio real, tiene efectos positivos, en la competitividad de un pais en el
mercado internacional aumentando su nivel de ingresos por el aumento de las

exportaciones en volumen y valor (Solimano, 1985).%°
2.2.7. La Balanza Comercial

Por definicion, la balanza comercial es el resultado de la diferencia de las
exportaciones (X) y las importaciones (M), ambas medidas en bienes nacionales,

es decir:

B=X-e*M

'® Michael E. Porter. "Ventaja Competitiva” Creacién y Sostenimiento de un Desempefio Superior,
Décima Séptima Reimpresion. México, 1998. P4g. 29 y 45.

9 | a visién tradicional argumenta de que una depreciacion del tipo de cambio real amplia el
ingreso debido al incremento en el valor de las exportaciones y el aumento de la
produccion doméstica, pues, las importaciones se encarecen.
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Donde (e) son el tipo de cambio real, al variar (apreciacion y depreciacion) el tipo
de cambio real afecta los volimenes de (X) y (M), y también cambia el valor de (B)
ya que (eM) también cambia (De Gregorio, 2007).

a) {B=1X - le*TM (efecto negativo)

Si, en términos de bienes domésticos, la apreciacion del tipo de cambio real, las
importaciones crecen en valor y el volumen, las exportaciones disminuyen (los
precios domésticos se hacen mas caros en relacion con los bienes extranjeros). Y

viceversa los resultados (b).

b) T1B=1X - te*!M (efecto positivo)

En este sentido, la identidad muestra los efectos directos de la dependencia a
variaciones del tipo de cambio nominal (apreciacion y/o depreciacion) y que
provoca una (apreciacion y/o depreciacion) del tipo de cambio real, resultados que
son; pérdida y/o expansion de la competitividad (volumen) y la valoracién de las

exportaciones (en moneda extranjera y domestica).

2.2.8. Efecto del Tipo de Cambio en la Balanza Comercial

Existen muchos estudios, donde se realizaron para Bolivia, los efectos del tipo de
cambio, variables externas, en la balanza comercial. Donde los resultados de
investigaciones como “....de R. Ferrufino (1991), donde estima el efecto del tipo
de cambio en la balanza comercial y el cual obtiene una elasticidad de
0,82. Mientras estudios de G. Candya y otros (1992), quienes estiman
aplicando Minimos Cuadrados Generalizados (MCG) para varios productos, el
cual obtienen una elasticidad precios de la demanda entre 1.19 y 1.7, en cambio
con relacion a la actividad externa 2.24 y 3.2, por tanto concluye que el
desempefo de las exportaciones se debe a la alta predominancia del efecto
renta de los paises del resto del mundo. En cuanto a las investigaciones
realizadas por G. Loza Telleria (2000), quien estima para las exportaciones y

ademas para productos como: la industria  manufacturera, agricultura, mineria
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e hidrocarburos, muestra una alta incidencia de la demanda externa, por tanto en
términos globales encuentra que las exportaciones son elasticas respecto al
tipo de cambio real (0.62) y en cuanto a la elasticidad demanda del resto del
mundo (como proxy las importaciones de los paises extranjeros) encuentra con
respecto a los paises industrializados 0.40 y América latina 0.95. Pero
estudios de H. Arandia y Otros (2006), actualizan los datos de las
exportaciones que anterior fue aplicado por G. Loza, por tanto con las mismas
categorias de exportacion, pero presenta variaciones en los resultados
obtenidos, donde la elasticidad de exportaciones generales es 0.75, mientras
con relacibn a la demanda externa de paises industrializados es 0.48 y la
incidencia de América latina alcanza a 1.14, por tanto, concluyen que en el largo
plazo las exportaciones dependen mas del efecto renta que del efecto precio. Y
por ultimo se tiene estudios de la Confederacion de Empresarios de Bolivia (CEB)
a través de la direccion de asuntos econdémicos (2009), donde aplican un simple
Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), para las exportaciones de productos
manufactureros, para tal obtiene una elasticidad precio (asumen como variable
proxy el indice del Tipo de Cambio Real ) de la demanda es 1.08, y en cambio
con relacién a la demanda externa 0.79, y argumentan que el tipo de cambio
si tiene efectos significativos dentro el desempefio de los productos de
exportacion manufactureras™®. Lo que indica que los estudios empiricos muestran
una relacién del tipo de cambio real con las exportaciones, una influencia
significativa en los productos no tradicionales de exportacion. De tal manera, que
las exportaciones son elasticas respecto al tipo de cambio real.

2.2.9. La depreciacion o subvaluacion del Tipo de Cambio como instrumento

de préactica dumping

En mercados de competencia imperfecta las empresas fijan a veces un precio
diferente entre los productos exportados y los vendidos en el mercado nacional,

denominandose a dicha préactica discriminacion internacional de precios, siendo la

0 Luna Acevedo, Boris Alfredo. “Tesis de Grado” La Apreciacion del Tipo de Cambio Real y su
Efecto en la Balanza Comercial’. Pag. 36
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forma mas usual el dumping, practica en la que una empresa establece un precio
inferior para los bienes exportados que para los mismos bienes nacionales,

pudiendo dar lugar a comercio internacional.?*

Dumping no es mas que la venta de productos de un pais a otro a precios
inferiores a los de la exportacién establecidos o por debajo de los costos de
produccién en el pais de origen. El dumping puede ser el resultado de
subsidios y/o subvencién por parte de los gobiernos que incrementen el nivel de
competitividad de las exportaciones de bienes y/o servicios nacionales
(proteccionismo) o puede ser realizado por una empresa en este Ultimo caso el
dumping es considerado como un acto monopolistica de discriminacion a los
precios que las empresas aplican transitoriamente hasta desplazar a sus

competidores para luego aumentar el precio.

La depreciacion o subvaluacion del tipo de cambio real tiene un efecto positivo en
la competitividad de los bienes nacionales respecto a los extranjeros, por otra
parte, refleja el incremento de costo de oportunidad en el comercio internacional,
debido a una toma de decision de practicas dumping, mas que una barrera al
comercio exterior, refleja al factor sistémico como instrumento sensible y decision
racional para expandir el volumen y valor de las exportaciones. Complementar
que, se debe acompafiar con una depreciacién y/o estable del tipo de cambio
nominal. La convergencia o no de los precios internacionales no tiene incidencia

en dicha aseveracion.

2.2.10. Relacién, Crecimiento Econémico y Exportaciones

El crecimiento econdmico puede ser un medio poderoso para reducir los efectos
de la apreciacion cambiaria (Tipo de Cambio Real y Nominal). Incrementando la
competitividad, ampliar las oportunidades de mercado y reducir los indices de

importacion.

?! Siendo sugerido por primera vez por J. A. BRANDER (1981).
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El crecimiento sostenido del PIB, combinado con las politicas de integracion
comercial (nuevos mercados), es parte fundamental del incremento del volumen
de exportacion hacia los principales socios comerciales, a paises como Alemania,
Japon, Estados Unidos, Pert, Colombia, Bélgica, Brasil, Argentina, Suiza, Chile,
México, Reino Unido, Venezuela, Corea del Sur. Asimismo, esta aseveracion se
contrasta con los indices de desarrollo de los principales paises industriales

(desaceleracion de las economias).

En este sentido, las industrias se caracterizan por tener economias de escala, por
tanto su produccion es mas eficiente cuanto mayor es la escala en la que se lleva
a cabo. Para que las economias de escala se constituyan en un factor de impulso
a las exportaciones es necesario que cada uno de los paises se concentre en la
produccion de sélo un numero limitado de bienes. El comercio internacional realiza
una funcién crucial: posibilita que cada pais produzca un rango limitado de bienes
y consiga ventaja de las economias de escala sin sacrificar la variedad en el
consumo. Por otra parte, la economia de escala se refiere a una situacion de
produccioén en la cual esta crece proporcionalmente mas que el incremento en el
uso de insumos o factores productivos, surgen cuando la escala de operaciones
es lo suficientemente grande para hacer posible la divisibn del trabajo y

especializacion.??

Por otra parte, la existencia de economias de escala en un pais que tiene gran
produccion en alguna industria tenderd, a Ceteris Paribus, a tener bajos costos de
produccion de este bien, esto da lugar a una circularidad obvia, puesto que un
pais que puede producir un bien mas barato también tendera a producir mucha
cantidad de dicho bien, en efecto, la limitacion de la demanda interna expandira

las exportaciones.

2 SAMUELSON, Paul A., NORDHAUS, William D. “Economia” 182 Edicién. Ed. McGraw-
Hill/Interamericana Editores. S.A. De C.V. Pag. 109-110.
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2.2.11. Relacién, Exportaciones y Desarrollo Econdmico

La evidencia empirica de la economia Boliviana, muestra la existencia de una
relacion positiva entre el crecimiento economico y la expansion de las

exportaciones.”

De acuerdo a (Kravis, 1970), tanto el crecimiento acelerado como la expansion de
las exportaciones y del comercio responden conjuntamente a la aplicacion de
politicas internas correctas y a la existencia de “Factores Internos” favorables, es
decir, a un aumento en la competitividad de la economia. Lo que sugiere Kravis es
que no existe una causalidad o dependencia directa entre el crecimiento
econémico y el crecimiento de las exportaciones, sino gue ambos estan

positivamente influenciados por el aumento de competitividad en la economia.?*

“La sustancial literatura sobre las potenciales ventajas de ser rico en recursos
naturales dio lugar a las estrategias de desarrollo basadas en recursos naturales.
De acuerdo con Ross (1999), se presenta un triple argumento a favor del
crecimiento basado en recursos naturales. Primero, se sostiene que los paises en
vias de desarrollo tienen mano de obra en exceso pero generalmente sufren de
escasez de capital, y atraer capital extranjero para invertir y ampliar el sector de
recursos naturales podria ser una manera de cubrir el déficit de capital. En
segundo lugar, las exportaciones primarias pueden también proporcionar reservas
internacionales, relajando la brecha externa tipica de los paises en vias de
desarrollo (también mencionado en Auty: 2001). Tercero, los recursos naturales
pueden ser fuente de ingresos adicionales para el gobierno: sin tener que recurrir
a aumentos de impuestos, el Estado puede mejorar la provisién de bienes publicos
e infraestructura basica. Finalmente, se pensaba que una vez que el boom de
recursos hubiese pasado, los beneficios serian invertidos en infraestructura e

industrias de valor agregado que acelerarian el cambio estructural de la economia

% MOSCHOS, Demetrios. “Export Expansion Growth and the level of Economic Development’.
Atenas-Grecia, Septiembre de 1997. Pag. 93, 94.
#* KRAVIS, Irving. “International Economic Integration”. 1970.
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y apoyarian el proceso de crecimiento en el largo plazo”®. Este crecimiento,
provoca la demanda externa, debido al incremento de la productividad (economias
de escala), asimismo, el precio de exportacion se reduce, incrementando la

competitividad internacional de bienes y/o servicios nacionales (abaratamiento).

> CRESPO Patzi, Maria A. “Factores determinantes de la exportacién no tradicional en Bolivia en
el periodo 1990-2007”. La Paz-Bolivia, 2007. Pag. 44.
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3. EXPORTACIONES NO TRADICIONALES, PRODUCTO INTERNO BRUTO,
TIPO DE CAMBIO REAL Y TERMINOS DE INTERCAMBIO

3.1. Importancia del Sector No Tradicional

Es importante anotar qué, Bolivia tiene una estructura econdmica primario
exportador, la antesala de su origen como Estado alienado a la division
internacional del trabajo, incide en la institucionalizacion de este orden econdémico
mundial. Asimismo, el poder econémico, politico y social se debe a la realizacion

de la jerarquizacion de paises desarrollados versus en vias y/o sub desarrollados.

La légica de la revolucion econémica social y del poder politico, explican cambios
de estructuras congruentes a la produccién de bienes y/o servicios (materias
primas) en el tiempo, primero, ex-ante de 1952 con una estructura economica
minera por excelencia (privada), segundo, la revolucion agraria y la significancia
de cambios espaciales de produccién (marcha hacia el oriente=revolucion agro-
industrial), tercero, la determinacion de la vocacion exportadora (1985) con la libre
exportacion e importacion de bienes y/o servicios y la libertad econémica (Decreto
Supremo 21060); desarrollo del actor Agro-Industrial y cuarto, un nuevo modelo
econdémico y de politicas publicas con objetivos supra de establecer un orden de
intervencionismo del Estado (2006); restriccion a las exportaciones de productos
no tradicionales (seguridad alimentaria y abastecimiento interno), apoyo a los
pequefios y medianos productores (soberania alimentaria) y la nacionalizacién de
las principales empresas estratégicas (YPFB, ENTEL, entre otros) en efecto la

sobre dependencia de la exportacion de hidrocarburos como fuente de ingresos.

En este sentido, la exportacion de productos tradicionales concentra la mayor
proporcionalidad de intercambio con el resto del mundo, por otra parte, los no
tradicionales tiende al estancamiento debido a fenémenos sistémicos, exdgenos,

estructurales en menor medida empresariales.
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La participacion porcentual de los productos Tradicionales con un 48,4% y No
Tradicionales con un 51,6% en el periodo 2000, representa la gravitacion del
desarrollo e incentivo a las exportaciones agro-industriales, asimismo, es efecto de
la reduccion de la exportacion de hidrocarburos (Cumplimiento de los contratos de
venta de gas a Argentina y Brasil), posteriormente, a 2012 presenta significancias
diferencias con un 82,3% y 17,7%, respectivamente. El resultado es efecto del
incremento del volumen y valor de las exportaciones de hidrocarburos y minerales,
sin embargo, la tasa de crecimiento en volumen y valores es la inversa

proporcional de la tendencia de participacion de los productos no tradicionales.

Grafico N° 1
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Fuente: Banco Central de Bolivia — Instituto Nacional de Estadisticas — IBCE — UDAPE
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

(p): con datos preliminares
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3.1.1. Evolucion de las Exportaciones No Tradicionales

La sostenibilidad de las exportaciones de Bolivia, es efecto del crecimiento y
desarrollo del aparato productivo del pais, en efecto, los factores exdgenos
determinan en JUltima instancia la expansion o des-aceleramiento de dicha
actividad. Por otra parte, la teoria tradicional indica, la riqueza de las naciones es
fuente de legitimacion de la libertad econdmica de los productos industriales y

agricolas para el intercambio intra y extra nacional.

En este sentido, las exportaciones no tradicionales presentan tendencias
crecientes a lo largo del periodo 2000-2012.

Grafico N° 2
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El anterior Grafico N° 2, muestra la evolucion de las exportaciones, los
tradicionales en 2000 es de $us 603,7 millones y 2012 llega a $us 9.552,68
millones, y no tradicionales en 2002 es de $us 642,6 millones y 2012 un $us
2.047,51 millones.

Las exportaciones no tradicionales tienen una tasa de crecimiento promedio anual
de $us 1.111, 4 millones menor a los tradicionales una media de $us 3.455,3
millones. Sin embargo, los productos no tradicionales poseen una tendencia
creciente y estable, por otra parte, los tradicionales presentan fluctuaciones
periédicas 2006 y 2009 por efecto de la crisis politica del pais y la crisis
internacional de 2008 y 2009 que repercutié en la caida del precio internacional

del barril de petroleo a razén de 50% y los minerales.

a) Estructura de las Exportaciones No Tradicionales; segun producto

En el periodo 2000 y 2012 los principales productos no tradicionales de
exportacion son: Soya y derivados, café, cacao, azucar, bebidas en general,
Maderas y manifacturas de maderas, Cueros y manufacturas de cueros, goma,
castafia, algodén, productos de joyeria y Otros.

El Cuadro N° 1 muestra la estructura porcentual segun producto, soya y derivados
poseen una mayor participacion un 43,53%, seguido de Otros un 28,57% vy
Castana y, Maderas y manufacturas de maderas con una 6,35% y 6,62%
respectivamente. Por otra parte, el desarrollo de la agroindustria en el oriente
boliviano incide positivamente en la expansion del sector no tradicional
(exportaciones), en efecto, las restricciones a las exportaciones en los periodos
2008 y 2009 no influyen negativamente en las expectativas del sector

agroexportador.
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Cuadro N° 1
Participacion Porcentual s/producto
Exportaciones No Tradicionales
(2000-2012)

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES PROMEDIO (%)

Soya y derivados 43,53
Café en grano 1,20
Cacao 0,17
AzUcar 2,45
Bebidas en general 2,10
Maderas y Manufacturas de maderas 6,62
Cueros y Manufacturas de cueros 2,86
Goma 0,00
Castaia 6,35
Algoddén 0,50
Productos de Joyeria 5,64
Otros 28,57

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

Asimismo, el Grafico N° 3 muestra la evolucion porcentual promedio anual de las
exportaciones no tradicionales segun producto. Teniendo una mayor participacion
a lo largo del periodo 2000 y 2012, Soya y derivados con un 46,6% y 47,3%,
respectivamente. Sin embargo, la categoria Otros (incluye la Quinua) representa

un 23,0% y 36,1% respecto al total, entre el primer y Gltimo periodo de estudio.

Por otra parte, la exportaciéon de Castafia, Cacao, Bebidas en general, Cueros y
manufacturas de cueros se mantienen constantes en la participacion porcentual.
Complementar qué, los productos de joyeria reducen su participacion, la situaciéon

de la exportacion de goma es nula en el periodo general.
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Grafico N° 3
Estructura de las Exportaciones No Tradicionales s/producto

(En porcentajes)
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

(p): con datos preliminares

(1): En base a datos de INE, YPFB, y BCB - Asesoria de Politica Econdmica - Sector Externo

El comportamiento relativamente estable de los productos a lo largo del periodo de
estudio, es en efecto, la respuesta a la tendencia de los ciclos econdémicos y
varianzas en los precios internacionales. Los coloquios de tendencia expansiva de

este sector son la sostenibilidad de las exportaciones no tradicionales.
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b) Valor de las Exportaciones No Tradicionales

Gréafico N° 4

Exportaciones No Tradicionales
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

2011(p)
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Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.
(p): con datos preliminares
(1): En base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econdémica - Sector Externo

El Anterior Grafico N° 4 muestra la tendencia en valores de las exportaciones no
tradicionales, el crecimiento sostenido se observa de 2000 con un $us 642,6

millones, llegando a 2012 a mas de $us 2.047,51 millones.

Los primeros tres afios del periodo general, se caracteriza por la profundizacion de
la desaceleracién de la actividad econémica mundial que incidié negativamente en
la economia boliviana. La crisis derivd en un bajo desempefio de los sectores
minero, agricola e industrial resultado por la caida de los precios de los principales
productos de exportacion. Asimismo, la vulnerabilidad del pais se acentu6 dado la
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crisis social, politica e institucional (2000-2003). Las exportaciones en este periodo

no sobrepasan los $us 715,3 millones.

A partir de 2004 las exportaciones no tradicionales registran booms en valores, de
$us 886,5 millones a $us 1.446,10 millones en 2008, impulsado por la demanda
externa producto de la mejora en los precios de las materias primas, en efecto, las

exportaciones tienden a un crecimiento dindmico.

Por otra parte, a mediados del 2006 el nuevo gobierno anuncié cambios en la
politica econémica e implementd el Plan Nacional de Desarrollo (PND) que
contiene medidas que buscan impulsar el crecimiento con una mayor
participacion del Estado en la actividad econdmica. Caracterizando este periodo
con altos niveles de expectativas y desalientos en el contexto mundial para Bolivia
en tema de la participacion en el comercio mundial y las nuevas restricciones a las

exportaciones.

El crecimiento de los sectores manufacturero y minera; esta ultima la expansion
extractivista, han favorecido el incremento de las exportaciones en volimenes y
por resultado contable el valor de las exportaciones. Complementar qué, el
acompafamiento de la politica cambiaria se rige estrictamente a los objetivos del
Banco Central de Bolivia, que es “mantener el poder adquisitivo de la moneda
nacional” y lucha contra la inflacion importada, en tal sentido, la apreciacién del
tipo de cambio nominal y real tiene efectos negativos en el incentivo a las
exportaciones no tradicionales, en efecto se registran tasas de crecimiento

anacronicos.

En 2007 las devastaciones causadas por el Fendmeno Climatico “El Nifo”,

causaron la destruccién de las carreteras e inundaciones de miles de hectareas de
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sembradios y granjas e infraestructura productiva, que incidieron negativamente

en las exportaciones no tradicionales en significancia absoluta.?®

En el dltimo trimestre de la gestion 2008, la crisis financiera internacional
impactoé en la economia nacional a través de la reduccion de los precios de los
principales productos de exportacion del sector extractivo (hidrocarburos vy
minerales). Sin embargo, los precios de los productos industriales, agricolas y
manufactureras persevero, en efecto, se registra un decrecimiento leve de $us
1.446,10 millones a $us 1.417,20 millones en 2009 (la tasa de crecimiento de
Soya y derivados, Azlcar, Joyeria son positivas y mayores al afio anterior),
posteriormente se registra una expansion, fruto de la mejora del contexto
internacional, llegando a 2010 en valores de $us 1.556,50 millones (efecto-precio,
recuperacion del precio internacional de los hidrocarburos y minerales y la
perseverancia de los no tradicionales, y ademas las restricciones a las
exportaciones de manufacturas al Brasil y Argentina “proteccionismo”: caso igual a
2009). Los datos de 2011 son efecto de la restriccion (prohibiciones y cupos) a las
exportaciones principalmente Soya, Azlcar y otros, este cumplimiento es objetivo
de la nueva politica econémica de Seguridad Alimentaria, en efecto la tasa de

crecimiento cay6 en mas de 1% respecto al afio anterior.

Es destacable la expansion del valor de las Exportaciones No Tradicionales, subio
un 32,7% en valor y mas de 30% en volumen en relacién al 2011, dando cuenta
ello del notable esfuerzo de la inversion y produccion de los agentes econémicos
privados pese a las prohibiciones y limitaciones de cupos de exportacién. Por otra
parte, las exportaciones de Soya y derivados, Azucar, Algodon, Bebidas en
general, Cacao y otros productos crecieron a tasas positivas respecto al afio
anterior, el comportamiento inverso se presento en los de Maderas y manufacturas
de maderas, Cueros y manufacturas de cueros, Castafia y Café en grano (Ver
Grafico N° 5).

?® |nstituto Boliviano de Comercio Exterior “IBCE”. 2007 Afio 15. “Exportaciones Bolivianas Superan
los 4.000 millones de doélares en 2006”
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Grafico N° 5

Valor de las Exportaciones No Tradicionales s/producto
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

(p): con datos preliminares

(): En base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo

b.i. Tasa de Crecimiento del Valor de las Exportaciones No Tradicionales

La tasa de crecimiento del valor de las exportaciones no tradicionales, en el
periodo 2000-2012 presenta altas fluctuaciones para los periodos de estudio. Sin
embargo, el valor de las exportaciones tiene una tendencia creciente positiva para

el periodo global.
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El contexto internacional ha favorecido el crecimiento sostenido de las
exportaciones no tradicionales, sin embargo, la tasa de crecimiento de esta serie

presenta estacionalidad. Se observa tasas de crecimiento entre -9,32% y 32,76%.

El Cuadro N° 2 muestra la clasificacion por periodos en el comportamiento de las
exportaciones no tradicionales, los afios 2000, 2002-2004, 2006-2008, 2010 y
2012 se registran tasa positivas, el resto proporcionalidades negativas.

Cuadro N° 2

Periodizacion de Tasas de Crecimiento
PERIODO CARACTERISTICA
2000 Positiva

2001 Negativa
2002-2004 Positiva

2005 Negativa
2006-2008 Positiva

2009 Negativa

2010 Positiva

2011(p) Negativa
2012(p) Positiva

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

(p): con datos preliminares

Por otra parte, la crisis financiera internacional y la apreciacion del tipo de cambio
nominal y real tienen un impacto negativo en las exportaciones, registrando para
los afios 2000-2012 tasas de crecimiento 23,22% y 32,76% respectivamente. Si
bien presenta una tendencia fluctuante, la perseverancia de los precios
internacionales de los productos industriales, agricolas y manufactureros

repercuten positivamente en dicho sector (Ver Grafico N° 6).
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La tasa de crecimiento negativo de -2,00% en 2009 es efecto; primero, de la
suspension del ATPDEA a partir del 15 de Diciembre de 2008 que tuvo como
repercusion en la desaceleracion de tasa de crecimiento de los productos
manufacturados (textiles, maderas, cueros y otros) que no pudieron acogerse a las
preferencias arancelarias y segundo, en menor medida por la crisis financiera
internacional y la de 2011 un -0,9% por efecto de la restriccibn a las
exportaciones, cabe notar que dichos fendmenos no influyeron de gran manera a

dicho sector.

Gréfico N° 6
Tasa de Crecimiento de las Exportaciones No tradicionales
(Respecto al afio anterior)
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12.

(p): con datos preliminares

(1): En base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
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Segun estos resultados, la exportacion de Soya y derivados sustenta la
exportacion de productos no tradicionales, debido a la expansion de la demanda
externa de este producto.

Asimismo, pese a las restricciones a la libre exportacion de alimentacion, el valor
de las exportaciones no tradicionales 2012 crecid0 en 32,76% respecto al afio
anterior con tasa negativa, por otra parte, los sectores productivos de Soya y
derivados, Joyerias, Azucar, alcohol y derivados y otros productos crecieron a
tasas positivas, sin embargo los sectores de maderas y manufacturas de
maderas, cueros y manufacturas de cueros, textiles redujeron su tasa de

crecimiento respecto al afio anterior.

c) Volumen de las Exportaciones No Tradicionales

El volumen exportado, si bien se incremento, no lo hizo a razén del valor de las
exportaciones, la magnitud y volumen de proporcionalidad entre estas dos
categorias es distinto, asimismo, la tendencia es, el valor de las exportaciones es

menor al volumen, debido a la proporcion de precios.

En el periodo 2000 y 2004 se exportaron 1.228,8 miles de toneladas y 1.837,4
miles de toneladas, respectivamente. Posteriormente, se presenta un descenso en

las exportaciones en 321,8 miles de toneladas a 2005.

A partir de 2006, se registra tendencias crecientes y sostenidos de 1.570,2 miles
de toneladas a 2.306,9 miles de toneladas en 2010. Posteriormente se registra un
descenso abrupto en 432 miles de toneladas a 2011, por efecto de la restriccion a
las exportaciones de bienes de la canasta familiar (Soya, Azucar y otros). Por otra
parte, en 2007 el crecimiento anacrénico del volumen de exportaciones es debido
a la devastacion del fendmeno climatico “El Nifio” que se produjo en una

produccion agricola menor.
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Grafico N° 7

Volumen de las Exportaciones No Tradicionales
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas, BCB- Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 13.

(p): con datos preliminares

Asimismo, en 2012 las exportaciones no tradicionales batieron records,
registrando 2.761,1 miles de toneladas respecto al afio anterior de 1.874,9 miles

de toneladas 2011 y afio base 2000 de 1.228,8 miles de toneladas.

El Grafico N° 8, permite apreciar el comportamiento de la tasa de participacion en

el volumen de exportaciones de productos no tradicionales.

La exportacion de Soya (grano, aceite, harina y torta) representa una mayor
proporcion en la estructura de las exportaciones no tradicionales con un promedio
54,6% periodo 2000-2012. El segundo producto Otros tiene una proporcién
creciente con un 16,5% en 2000 y llegando a 2012 con un 29,9% de volumen de
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exportacion. Los productos maderas y manufacturas de maderas, cueros y

manufacturas de cueros y, café y granos descienden su participacién en el total

del volumen de exportacion no tradicional, asimismo, se reduce en volumen y

valor al afio 2012 respecto a los anteriores afos.

Gréafico N° 8
Participacion porcentual Volumen de las Exportaciones No Tradicionales
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas, BCB- Asesoria de Politica Econdmica - Sector Externo

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 13.

(p): con datos preliminares

c.i. Tasa de crecimiento del Volumen de las Exportaciones No Tradicionales

El Grafico N° 9, describe la tasa de crecimiento del volumen de exportaciones no

tradicionales, donde se presenta una tendencia fluctuante. Con periodos de alta
volatilidad, 2000 una tasa de 2,2%, 2003 un 22,0%, descenso a 2005 en -17,5%,
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posteriormente a 2010 tasas de crecimiento positivo, 2011 negativo de -18,7% y

una tasa de crecimiento abrupta a 2012 de 47,3%.

Grafico N° 9

Tasa de Crecimiento del Volumen de las Exportaciones No Tradicionales
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas, BCB- Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 13.

(p): con datos preliminares

La tasa de crecimiento negativo en 2001 se explica por la crisis asiatica, brasilera
gue redujeron su demanda, el descenso de las exportaciones en 2005 es un
efecto del contexto politico que repercutid6 en el cierre y salida de industrias
privadas, por otra parte, como antecedente de la reduccion de las exportaciones
en 2011, es explicada por la restriccion a las exportaciones en 2010 a algunos

productos no tradicionales como el azlcar y la soya.
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3.2. Producto Interno Bruto, Exportaciones e Importaciones (Grado de

Apertura al Comercio Exterior)
El indice de Grado de apertura al comercio exterior, permite medir los niveles de
exportacion e importacion respecto al producto nacional. Asimismo, la correlaciéon

de dicho indice sobre las relaciones comerciales de Bolivia con el resto del mundo.

La funcion matematica para medir el indice es:

GACE (X + M) 100
= " %
PIB

GACE: Grado de apertura al comercio exterior (En porcentajes)

X: Exportaciones Totales (En millones de $us)

M: Importaciones Totales (En millones de $us)

PIB: Producto Interno Bruto (En millones de $us)

Asimismo, se determina el rango de proporcionalidad del Grado de apertura al

comercio exterior, para tal efecto se tiene la siguiente relacion:
GACE<50% Menor grado de apertura al comercio exterior.
GACE>50% Mayor grado de apertura al comercio exterior.
El Cuadro N° 3 muestra la determinacion del grado de apertura al comercio

exterior, asimismo el promedio porcentual es de 54,66% del PIB. El alto grado de

apertura muestra la tendencia creciente del sector exportador (Tradicional mayor
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al No Tradicional) mayor a las importaciones, sin embargo, el crecimiento del PIB

es notable a rangos superiores a 4% anual (2000-2012).

Los periodos 2000-2004 registran tasas inferiores al promedio general, esto
significa que existe menor grado de apertura al comercio exterior (41,67%). Por
otra parte, entre el periodo 2005-2012 la tasa de apertura al comercio exterior
sobrepasa los 56,28%.

Cuadro N° 3
Grado de Apertura al Comercio Exterior
(Millones de $us)

Exportaciones Producto Interno Gra:rci?:er:i':ura
Anos TOTALES Importaciones .
(Valor Oficial) Bruto (PIB) Exterior
(%)
2000 1.475,00 1.976,71 8.411,8 41,03
2001 1.352,90 1.707,72 8.153,9 37,54
2002 1.374,90 1.831,88 7.916,5 40,51
2003 1.676,60 1.692,07 8.092,9 41,62
2004 2.265,20 1.920,43 8.784,2 47,65
2005 2.948,10 2.440,07 9.573,6 56,28
2006 4.231,90 2.925,77 11.521,0 62,13
2007 4.889,70 3.587,95 13.214,6 64,15
2008 7.058,00 5.100,17 16.789,9 72,41
2009 5.486,40 4.577,38 17.464,4 57,62
2010 7.052,10 5.603,87 19.787,1 63,96
2011 (p) 9.183,40 7.935,75 24.122,5 70,97
2012 (p) 11.681,29 8.281,04 27.232,2 73,30
PROMEDIO 54,66

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas, BCB- Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12 y 14.

(p): con datos preliminares

La politica comercial nacional es eficiente en cuanto al resultado del GACE, asi los
resultados de apertura de integracidbn y nuevos mercados incentivan las

exportaciones de productos tradicionales y no tradicionales.
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Los factores sistémicos y exogenos, espaciales influyen positivamente en las
relaciones comerciales con tendencia expansiva, sin embargo, la crisis
internacional de 2009 provoco un descenso en las exportaciones totales
(reduccién de la demanda externa de hidrocarburos y de precios) y también de los
productos de importacion, por otra parte el PIB tiende a la expansion y es

correlacional como efecto en las exportaciones nacionales.

3.3. Propension media a Exportar en el Crecimiento Econdmico

Las exportaciones de un sector clave como el sector no tradicional es un enclave
para el crecimiento de la economia de Bolivia, segun sea su situacion previa a la
apertura y los supuestos que se adopten sobre grados de integracién comercial,

politicas comerciales de incentivo, restricciones a las exportaciones.

El crecimiento de las exportaciones de materias primas genera rendimientos
crecientes en los sectores relacionados, los efectos positivos que genera la
expansion del producto en el conjunto de la economia, al inducir el crecimiento del
resto de los sectores y elevar la productividad de todas las actividades

econdémicas provoca la expansion de la economia en general.

En este sentido, el crecimiento de las exportaciones permite que se desarrolle un
proceso doméstico dinamico, esto tiene como resultado la ampliacion de las
posibilidades de produccion de la economia, no sélo en su capacidad exportadora
sino también en su capacidad de produccion en los sectores de no exportables.
Asimismo, las mayores exportaciones eliminan las restricciones de crecimiento
econdémico que se originan en el desabastecimiento de bienes intermedios y de

capital importados, como efecto de la escasez de divisas.
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La propension media a exportar mide la proporcion de las exportaciones respecto
al PIB, asi la tendencia creciente o decreciente mostrara el aporte al crecimiento

economico debido a la entrada mayor o menor de divisas.

La funcion matematica para medir el indice sectorial es:

PMXNT ankd 100
= *
PIB

PMXNT: Propension media sectorial a exportar (En porcentajes)
XNT: Exportaciones No Tradicionales Corrientes (En millones de $us)

PIB: Producto Interno Bruto (En millones de $us)

El Cuadro N° 4 muestra la determinacién de la propension media a exportar (No
Tradicionales), el promedio porcentual es de 8,18% del PIB. La incidencia en el

crecimiento econémico es significativa.

De manera consecutiva, partir de 2003 se registran altas tasas de exportacion y
aporte al crecimiento econémico por encima del 8% anual. La tendencia es
correlacional con el grado de apertura al comercio exterior en los mismos
periodos. Por otra parte, el crecimiento porcentual del PIB mayor a las
exportaciones no tradicionales refleja en 2010 y 2012 tazas relativamente menores

a los anteriores periodos.
Por otra parte, se observa una relacion directa entre la tendencia creciente del

producto interno bruto y las exportaciones no tradicionales, sin embargo, la

elasticidad proporcional es menor entre los efectos volumen y valor.
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Cuadro N° 4
Propensién Media a Exportar
(Millones de $us)

Propension Media
~ Exportaciones Producto Interno Bruto a Exportar
Afios . . (Productos No
No Tradicionales (PIB) ..
Tradicionales)
(%)

2000 642,60 8.411,8 7,64
2001 582,70 8.153,9 7,15
2002 626,60 7.916,5 7,92
2003 715,30 8.092,9 8,84
2004 886,50 8.784,2 10,09
2005 878,50 9.573,6 9,18
2006 966,60 11.521,0 8,39
2007 1.139,70 13.214,6 8,62
2008 1.446,10 16.789,9 8,61
2009 1.417,20 17.464,4 8,11
2010 1.556,50 19.787,1 7,87
2011 (p) 1.542,30 24.122,5 6,39
2012 (p) 2.047,51 27.232,2 7,52

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas, BCB- Asesoria de Politica Econdmica - Sector
Externo
Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 12 y 18.

(p): con datos preliminares

3.4. El Tipo de Cambio Nominal

El Tipo de Cambio, es la relaciéon a la que una persona puede intercambiar sus
monedas o los bienes y/o servicios de un pais por los de otro pais,
relacionalmente en el mundo la moneda de referencia para las transacciones
comerciales y transferencias financieras se utiliza la moneda norteamericana
“Délar estadounidense”, donde en economias no dolarizadas, la conversién a una
moneda doméstica, responde al funcionamiento del Estado como ente regulador e
interventor en el funcionamiento de la sociedad y la economia y el establecimiento
de una moneda doméstica es la garantia de la institucionalidad. Por tanto, la
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Autoridad Monetaria (BCB) establece el régimen cambiario y determina el tipo de
cambio nominal con el objetivo de regular la cantidad de dinero doméstica en
poder del publico. Por otra parte, es la base institucional del funcionamiento de la

economia.?’

Dentro del contexto anterior, el manejo del tipo de cambio nominal (una
apreciacion y/o depreciacion) influye en el régimen del comercio exterior y
particularmente a la competitividad de los bienes y/o servicios de un pais por lo de

otro pais.

La importancia del comportamiento del Tipo de Cambio Nominal radica, en el

precio del délar ($us) en términos de bolivianos (Bs).

En tal sentido, resulta importante analizar el comportamiento del tipo de cambio
nominal (oficial de venta) “esta variable indica el grado de sensibilidad del manejo
de la politica cambiaria y monetaria” de la Autoridad Monetaria y Ejecutiva del

Pais.

El Grafico N° 10 muestra la evolucién promedio anual del tipo de cambio oficial de
venta, bolivianos por un dolar estadounidense (Bs/1$us), asimismo, desde 2004

se observa una inflexién de la variable financiera (Bolivianizacién).

Este comportamiento se debe a la ampliacién de fuentes de ingreso, como el
impuesto a las transacciones financieras en Abril de 2004, cuando el ITF entré, por
primera vez, en vigencia el objetivo era de captar recursos para financiar el
constante déficit fiscal del Estado. Por otra parte, se grava de igual forma las
operaciones en moneda nacional y como en divisa extranjera. A partir de 2006, la
aplicacién del ITF no es para financiar la existencia de déficit fiscal, por efecto, de

que las finanzas pulblicas experimentaron superdvit consecutivos, haciendo

" Muni, Ricardo. “Influencia del Tipo de Cambio en el Valor de las Exportaciones de Bolivia periodo
2000-2011". Pag. 37.
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innecesaria. Esta medida esta orientada principalmente a contribuir al uso de la
moneda nacional en todas las transacciones econdmicas y financieras, con lo cual
se profundiza la bolivianizacion de la economia y fortalecer la moneda nacional,
para mantener sus funciones como medio de cambio, unidad de cuenta y reserva

de valor.?®

Por otra parte, la apreciacion del tipo de cambio se debe al incremento de los
términos de intercambio y las politicas de estabilidad de precios (contrarrestar la
inflacion importada).
Gréfico N° 10
Comportamiento del Tipo de Cambio Nominal
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FUENTE: Banco Central de Bolivia, Instituto Nacional de Estadisticas.

Elaboracion: propia en base al Cuadro Anexo N° 19.

%8 Ley N° 2646 de 1 de abril de 2004, La Ley N° 3446 de 21 de julio de 2006 y sus ampliaciones.
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El periodo 2000-2005, es resultado de las reformas economicas y politicas
implantadas desde los afios 1985 con el Decreto Supremo N° 21060. La dramética
economia Estatal en crisis es la condicion inherente para la implantacion de una
economia de Mercado eficiente. Por otra parte, los periodos 2006-2012 responden
a criterios del manejo de la Politica Cambiaria estricta inherente al nuevo ciclo

politico y econémico.?

Por otra parte, la Politica Cambiaria de 2000-2005 responde a criterios para el
incremento de la competitividad de los bienes y/o servicios del pais con los del
resto del mundo y la transferencia de valor a las exportaciones. Parte de esta
transferencia radica en el sector privado exportador, que a partir de los afios 1985
han sido favorecidos por la depreciacion del tipo de cambio. Complementar que,
que la politica cambiaria y comercial utiliza las reglas de competitividad y
estabilidad macroecondmica. Posteriormente a 2005, la Politica Cambiaria esta

dirigida a estabilizar los shocks externos en la economia nacional.

Todo este panorama redunda en la depreciacion del Tipo de Cambio Nominal
(oficial) en 2000 para la compra 6,19 Bs/1$us a 2005 para la venta 8,09 Bs/1$us y
la apreciacion del Tipo de Cambio Nominal (oficial) 2006 para la venta de 8,06
Bs/1$us a 2012 para la venta de 6,96 Bs/1$us. El primer criterio responde a
decisiones discrecionales y el segundo indica los objetivos del Banco Central de
Bolivia “mantener el poder adquisitivo de la moneda nacional” y la reduccion de los

efectos de la “inflacién importada”.

En los sectores productivos existen desequilibrios, con realidades distintas “se
trata de una estructura productiva, compuesta de dos sectores de niveles de
precios diferentes: el sector primario-agropecuario, que trabaja a precios

¥ Conviene notar que el Decreto Supremo N° 21060 establece las nuevas directrices en el manejo
de la politica econémica y el manejo discrecional de la politica monetaria y cambiaria. Asimismo, la
autoridad monetaria (Banco Central de Bolivia) rige el manejo del tipo de cambio real, Unico y
flexible, y por tanto la politica cambiaria se correlaciona con el incentivo a las exportaciones, por
otra parte la promulgacion de la Ley 1670 establece el objetivo supra “mantener el poder
adquisitivo de la moneda nacional”.
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internacionales, y el sector industrial, que trabaja a un nivel de costos y precios

considerablemente superior al internacional”*

y productividades desequilibradas.
Por tanto, existe la necesidad de adoptar un Tipo de Cambio diferencial, con un
dolar estadounidense ($us) mas alto para la industria, que proteja al sector e
incentive a la exportacion y que genere ingreso de divisas. Esta valoracion, es
efecto de la depreciacién del tipo de cambio®, que significa a su vez la
determinacion de estrategias de practicas dumping por parte de los exportadores

nacionales.

En efecto a la aseveracion anterior, la tasa de depreciacion del Tipo de Cambio
Nominal 2000-2005 fue de 5,82% anual, posteriormente a 2012 se registra una

tasa de apreciacion de -2.09% anual, que significa restriccién a dichas estrategias.

A partir de los afios 907, la depreciacion del Tipo de Cambio Nominal acentué la
dolarizacion de la economia, por ejemplo, para las transacciones comerciales y
financieras se llego a mas del 86,23% de uso del délar estadounidense®. Por otra
parte, entre 2006-2011, la apreciacion del Tipo de Cambio Nominal responde a
criterios de contrarrestar el alto grado de dolarizacibn de la economia con
resultados de un 7,82% de apreciacion del boliviano en 2008, desde esta fecha la
politica cambiaria aplicada por el Banco Central de Bolivia fue de mantener
fijo el tipo de cambio, sosteniendo que la decision esta en funcion de los
fundamentos econdmicos como; los elevados activos de reserva, una baja
vulnerabilidad externa®, bajo grado de integracion al mercado financiero global.

Sin embargo, la apreciacién del Tipo de Cambio Nominal es absorbida por el

% Diamand, Marcelo. “La estructura productiva desequilibrada Argentina y el Tipo de Cambio”.
Desarrollo Econémico Vol. 12 N° 45. 1972. Pag. 1.

SLE| Tipo de Cambio diferencial, vinculado y establecido por la Autoridad Monetaria.

% Seglin datos de ASOBAN y Banco Central de Bolivia, hasta el 2005 se tenia un 86,23% de los
depositos y préstamos, reduciéndose a 2011 de 34,11%.

La crisis financiera de 2008-2009 no tuvo efectos negativos de gran magnitud para las
exportaciones no tradicionales, sin embargo, las exportaciones tradicionales sufrieron un descenso
significativo en la tasa de crecimiento, por otra parte, el aporte a la economia boliviana es creciente
y significativo.
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sector exportador. Este hecho, muestra resultados crénicos en la tasa de

crecimiento de las exportaciones no tradicionales.?

En efecto, un porcentaje mayor de la generacion de divisas tiene origen del sector
publico y la demanda de divisas proviene del sector privado. Por estos motivos, el
tipo de cambio se convierte en el ancla de incremento de competitividad y

transferencia de valor a las exportaciones.

En sintesis, el Banco Central de Bolivia ha estado aplicando una politica
cambiaria que permite alcanzar un equilibrio aceptable entre inflacién y
competitividad econdmica. Esta uUltima medida sobre la base de un indice de tipo
de cambio nominal deje de ser un ancla inflacionaria. Asimismo, la politica
cambiaria ha mostrado continuidad y consistencia, garantizando la libre
convertibilidad interna y externa de la moneda. Complementar qué, la politica de
depreciacion y apreciacion responde a factores reales y monetarios, guiadas por

los ajustes y objetivos macroecondmicos y microecondmicos, respectivamente.

3.5. Andlisis del Tipo de Cambio Real

El tipo de cambio real®, es tradicionalmente utilizado como indicador de
competitividad del sector exportador en razén a que las variaciones del tipo
de cambio nominal tienden a compensar los cambios en los precios relativos
(domésticos/internacionales). Por tanto, una apreciacion (depreciacion) cambiaria

disminuye (aumenta) la competitividad del sector exportador. Asimismo, responde

% Muni, Ricardo. “Influencia del Tipo de Cambio en el Valor de las Exportaciones de Bolivia periodo
2000-2011". Pag. 40.
% La funcién matematica del Tipo de Cambio Real es:

E= €ij . Pj/Pi

E: Tipo de Cambio Real

eij: Tipo de Cambio Nominal (nimero de unidades monetarias domesticas i para adquirir

una unidad monetaria extranjera)

Pj: Nivel de precios del pais extranjero j.

Pi: Nivel de precios del pais domestico i.
El Tipo de Cambio Real Multilateral es la proporcionalidad del promedio de los indices de tipo de
cambio real con los principales socios comerciales (Alemania, Argentina, Bélgica, Brasil, Colombia,
Chile, EE.UU., Suiza, Jap6n, México, Perl, Reino Unido y Venezuela.)

58



a la politica cambiaria aplicado por el Banco Central de Bolivia (que tiene como

objetivo la estabilidad de preciosy la competitividad externa).*®

El Banco Central utiliza el Modelo de Tipo de Cambio Efectivo y Real con base en
el tipo de cambio paralelo de fin de periodo e indice de precios al consumidor
(IPC%, IPC). Incrementos en el REER por encima de 100 (afio base 1990),
implican ganancia de competitividad del pais e indices menores de 100
reflejan pérdidas de competitividad en relacion a los principales socios
comerciales (Alemania, Argentina, Bélgica, Brasil, Colombia, Chile, EE.UU.,
Suiza, Japén, México, Perd, Reino Unido y Venezuela.) El indice con respecto
a cada pais refleja el indice de tipo de cambio paralelo de Bolivia
expresado en la moneda de ese pais deflactado por el cociente de los indices de

precios de Bolivia y de ese pais.

ITCR:{[Z(ITCN- IPC -w)]/1PG-100

Asimismo, w; es el ponderador correspondiente al pais i, de acuerdo a su
participacion en el comercio de Bolivia en el periodo de observacion. La

ponderacion esté definida por:
13

W :[(Xi + Mi)IZ(Xi +Mi)
i=1

La Unidad de Analisis de Politica Econémica (UDAPE) calcula el tipo de cambio
real multilateral en base a la informacion del Fondo Monetario Internacional (FMI)

que también elabora diferentes indicadores del tipo de cambio real (indices tipo de

*®la competitividad de las exportaciones del pais y de la produccién nacional frente a las
importaciones, depende principalmente de dos factores: calidad y precio. Detras del precio de
producto exportado estdn los costos de produccién, que incluyen los insumos nacionales e
importados. Si bien una buena parte de estos costos se pagan en moneda nacional, todos
ellos se engloban en la cotizacion que ofrece el exportador a los posibles compradores del
exterior y que estd expresada en moneda extranjera, normalmente en doélares. De ahi la
importancia del tipo de cambio nominal y real para las exportaciones, en relacién estricta para los
No Tradicionales.
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cambio efectivo real), uno basado en el costo unitario relativo y normalizado de la
mano de obra, otro basado en los deflactores relativos del valor agregado y otro
en los precios del consumidor. Este ultimo permite comparar la competitividad del

pais con un grupo amplio de paises con los que comercia.

El Grafico N° 11 permite apreciar que el tipo de cambio real ha experimentado
importantes fluctuaciones de depreciacion y/o apreciacion alrededor de una media

proxima a 100, pero la importancia es si estas fluctuaciones son permanentes o
transitorias respecto a su equilibrio de largo plazo.

Gréafico N° 11

Tipo de Cambio Real Multilateral
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica, Bloomberg, Fondo Monetario Internacional y paginas web

de Bancos Centrales e Institutos de Estadisticas, Banco Central de Bolivia - Asesoria de Politica
Econdémica - Sector Externo.

Elaboracion: Propia Cuadro Anexo N° 17.
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La depreciacion pronunciada del Tipo de Cambio Real en el periodo 2000-2005 es
efecto proporcional del aumento de los precios internacionales en relacion con la
depreciacion del Tipo de Cambio Nominal. Estos factores condicionan que en el
periodo 2006-2012 la apreciacion del Tipo de Cambio Real tenga pendiente
negativo fluctuante dado el aumento de los precios internacionales. Por otra parte,
a partir del afio 2006, la apreciacion del Tipo de Cambio Real estabiliza los efectos
positivos exponenciales, debido al aumento de los precios internacionales de las
materias primas y productos industriales que son los principales productos de

exportacion.

3.5.1. Tipo de Cambio Real de Equilibrio

El presente estudio no es una revision exhaustiva de la literatura sobre
determinantes del tipo de cambio real ni estudios sobre modelos de determinacion.
Por tanto, la metodologia que se utiliza es la recopilacion estadistica y bibliografica

de estudios realizados por expertos en la materia.

El Gréafico N° 12, muestra el tipo de cambio real de equilibrio, en el periodo de
estudio experimento cambios en su trayectoria de largo plazo, donde se identifica
dos etapas, en la primera etapa 2000-2005, el TCR de equilibrio se encamino a
una depreciacion sostenida, las causas de este comportamiento son la caida de
los términos de intercambio. Asimismo, afecto de sobremanera a los ingresos por
exportaciones, finalmente la posicibn de activos externos netos se deterioro.
Ambos fendmenos incidieron en la expansion de la depreciacién del tipo de
cambio real. Complementar qué, la recuperacién de los precios internacionales de

los productos no tradicionales influyé en dicho comportamiento.
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Grafico N° 12
Tipo de Cambio Real Multilateral de Equilibrio®
indice Agosto 2003=100, 2000-2012

120 120

115 115

110 110

105 105

100 100

a5 95

90 %0

85 85

o S - N el < n Qo ~ < o O - N ® ‘I’ b= M e ; o 2 5 :é - é 4] r\l‘
S5E8388888888 FRERERERE GGG

—— TCRELP —TCRO w==TCR (Multilateral) —TCRELP

Fuente: Bloomberg — BCB, Asesoria de Politica Econémica (Grafico Izquierdo)
Elaboracion: Propia en base Cuadro Anexo N° 17. (Gréafico Derecho)

En la segunda etapa 2006-2012, el TCR de equilibrio tuvo una fase de
apreciacion, se explica por la creciente en los términos de intercambio, mejora de
activos externos netos, en efecto por los ingresos extraordinarios por
exportaciones y superavits de la balanza comercial. Por otra parte, la reduccion de
los pasivos producto de los programas de reprogramacion y condonacion de la
deuda externa bajo la iniciativa HIPC (Highly Indebted Poor Country)
implementada por el Banco Mundial y el Fondo Monetario Internacional. También

en este periodo, se aplico una politica comercial relativamente restrictiva,

%" El tipo de cambio real de equilibrio se calculo en base a los estudios realizados por Colque
Soldado, Rolando Sergio. “Estimacion del tipo de cambio real de equilibrio: determinantes
fundamentales y desalineamientos, Evidencia empirica para Bolivia: 1990-2010” Agosto 2011,
Maria Angélica Aguilar. “Estimacioén del Tipo de Cambio Real de Equilibrio para Bolivia” 1990-2002,
y Luna Acevedo, Boris A. “Tipo de Cambio Real de Equilibrio y la Demanda de Exportaciones
Tradicionales y No Tradicionales de Bolivia (1990-2011)” Julio 2012.
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asimismo el ratio del gravamen aduanero-importaciones se redujo, asi mismo la
politica cambiaria de apreciacion del tipo de cambio nominal influyo negativamente

en el tipo de cambio real.

3.5.2. Tipo de Cambio Real Observado

El tipo de cambio real observado es un indice que se calcula anualmente mediante
las metodologias anteriormente sefialadas. Practicamente existen TCR bilaterales
y multilateral con los principales socios comerciales. El presente estudio se analiza
el tipo de cambio real multilateral, debido a que el destino de las exportaciones no

tradicionales es linealmente y proporcional a os socios comerciales principales.

Por otra parte, el grado de competitividad internacional boliviana en el comercio
exterior, es medido, en funcion de aspectos cualitativos y cuantitativos. Bolivia
posee una economia de baja competitividad, donde predomina sectores
productivos intensivos en mano de obra no calificada, a esto se suma un modelo
de exportador primario y tiene una industrializacion incipiente, asimismo, es

vulnerable a shocks externos (precios, barreras arancelarias).
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Grafico N° 13

Tipo de Cambio Real Multilateral Observado: Principales Socios Comerciales
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica, Bloomberg, Fondo Monetario Internacional y paginas web
de Bancos Centrales e Institutos de Estadisticas, Banco Central de Bolivia - Asesoria de Politica
Econdmica - Sector Externo.

Elaboracion: Propia Cuadro Anexo N° 17.

La periodizacion del tipo de cambio real multilateral observado, muestra resultados
de que sefialan lo siguiente:

a) Si hay depreciacion del TCR; se incrementa la competitividad

internacional de Bolivia.

b) Si hay apreciacion del TCR; se reduce la competitividad internacional de

Bolivia.
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2000-2001: Se comporta relativamente alrededor del punto de equilibrio (sin
embargo se observa depreciacién del TCR), en un marco de apreciacion
mundial del ddlar y devaluacion del real Brasilefio y del peso argentino v,
crisis financiera del Brasil y de Asia, asimismo por una politica monetaria
estable del BCB.

2002: Apreciacion del TCR en un marco de apreciacion del doélar y crisis

Argentina.

2003-2005: Depreciacion del TCR en un marco de apreciacion el dolar.

2006-2008: Apreciacion del TCR en un marco de depreciacién del ddlar,
shocks externos como el incremento de los precios internacionales
derivados por mayores ingresos percibidos por las exportaciones
tradicionales.

2009-2010: Depreciacion del TCR en un marco de ajuste de la estabilidad
regional de varios paises latinoamericanas (socios comerciales) luego de
haber depreciado en el periodo de crisis Estadounidense, asimismo por las
expectativas de depreciacion cambiaria, posteriormente decidieron apreciar

sus monedas.
2011-2012: Apreciacion del TCR en un marco de bolivianizacién y

depreciacion del délar, y de politica monetaria prudente, con el objetivo de

atenuar la inflacién importada.
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3.5.3. Desalineamiento del Tipo de Cambio Real

El desalineamiento del tipo de cambio real se manifiesta como una desviacion

sostenida del tipo de cambio actual de su punto o valor de equilibrio.*

Grafico N° 14
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica, Bloomberg, Fondo Monetario Internacional y paginas web
de Bancos Centrales e Institutos de Estadisticas, Banco Central de Bolivia - Asesoria de Politica
Econdmica - Sector Externo.

Elaboracion: Propia Cuadro Anexo N° 17.

¥ R. FERRUFINO “Tipo de cambio real en el periodo post estabilizaciéon en Bolivia”, Unidad de
Analisis de Politica Econémica (UDAPE), Revista de Analisis Econdmico, Bolivia, 1992, Pag. 2
% | a estimacién arbitraria del tipo de cambio real de largo plazo permitié identificar los desvios
respecto a su equilibrio, y muestra que el ciclo cambiario tuvo desvios transitorios, con el objetivo
de adoptar una tendencia cercana a su equilibrio y ademas de proteger la competitividad externa
de nuestro pais.
DES=TCRO-TCRE

DES: Desalineamiento.

TCRO: Tipo de Cambio Real Multilateral

TCRE: Tipo de Cambio Real de Equilibrio indice=100
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El anterior Grafico N° 14 muestra las magnitudes de desalineamiento que habria
experimentado el TCR respecto a sus valores de equilibrio. La determinacion
arbitraria de la subvaluacion o sobrevaluacion del TCR, se muestra los grados de

competitividad internacional de Bolivia:

a) Subvaluacién: TCRO>TCRE (Tipo de Cambio Real Observado
“Multilateral” mayor al Tipo de Cambio Real de Equilibrio), mayor grado de

competitividad internacional de Bolivia.

b) Sobrevaluacién: TCRO<TCRE (Tipo de Cambio Real Observado
“Multilateral” menor al Tipo de Cambio Real de Equilibrio), menor grado de

competitividad internacional de Bolivia.

Las magnitudes del desalineamiento que experimenta el tipo de cambio real
observado respecto a su equilibrio. En el primer periodo se observa una
sobrevaluacion de -5,73% en promedio por debajo de su equilibrio,
posteriormente, en el segundo periodo se observa una subvaluacién muy alta de
5,00% por encima de su equilibrio.®® El Gltimo periodo muestra una

sobrevaluacion de -3,97% por debajo de su nivel de equilibrio.

Identificando 3 etapas en el periodo general de estudio del comportamiento del
tipo de cambio real entre 2000-2012 donde se observa desvios respecto a su
equilibrio de largo plazo y los periodos de duracidbn no son prolongados. La
subvaluacion y sobrevaluacion, es efecto, los objetivos de la politica econémica
del Pais (proteger, mantener e incrementar la competitividad externa) que rigen el
resultado de la politica cambiaria.

% Es importante sefialar, qué, el desalineamiento del tipo de cambio real no se encuentra por
encima de los 3% de promedio porcentual. Sin embargo, muestra desalineamiento por encima del
punto de equilibrio.
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3.5.4. Interpretacion tedrica de la Subvaluacion o Sobrevaluacién del Tipo de

Cambio Real

Los resultados del analices de la evolucion del TCR, muestra efectos en la
interpretacion sectorial, en sentido referido al comportamiento de las
exportaciones tradicionales y no tradicionales. La desviacion constante del tipo de
cambio real a lo largo del periodo 2000-2012 es efecto de los factores sistémicos
(politica comercial, monetaria, cambiaria) y de los shocks externos (exdgenos:
fluctuacion de los precios internacionales, la demanda externa y, la crisis

financiera).

Los resultados sefialan lo siguiente:

Cuadro N° 5

Resultados; TCR en las Exportaciones Tradicionales y No Tradicionales

Contraccion de las exportaciones, por el

encarecimiento de los bienes y/o servicios nacionales
Menor grado de . . y
o y el abaratamiento de los productos de importacién.
competitividad
SOBREVALUACION | respecto a las

exportaciones de

Desincentivo a las Exportaciones No
Tradicionales, por efecto de la pérdida de
_ o competitividad mayor a los productos Tradicionales
bienes y servicios ] ] o )
“Hidrocarburos y Minerales=f (precios internacionales

y de la demanda externa)’

Expansién de las exportaciones, por el
abaratamiento de los bienes y/o servicios nacionales
Mayor grado de o ] .
o y el encarecimiento de los productos de importacion.
competitividad
SUBVALUACION respecto a las

exportaciones de

Incentivo a las Exportaciones No Tradicionales,
por efecto del incremento de competitividad, respecto
) o a los productos Tradicionales “Hidrocarburos y
bienes y servicios ) o )
Minerales=f (precios internacionales y de la demanda

externa)”

Elaboracion: Propia en base a los Gréaficos N° 4, 5, 6 y 14.
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3.6. Politica Cambiaria del BCB y el Tipo de Cambio Real

De manera particular, la desregulacion de la economia, bajo un nuevo enfoque en
1985 se aplica reformas, las politicas de estabilizacion y cambios estructurales
implantados para estabilizar la economia boliviana se orienta a la aplicacion de
postulados como ser: en cuanto a la politica cambiaria, se establece un régimen
de tipo de cambio Unico, real (el Banco Central de Bolivia determina la
convertibilidad numérica entre la moneda domestica y una divisa) y flexible del
peso boliviano con relacion al délar de los Estados Unidos de América, el mismo
que se denominara cambio oficial*'. Por otra parte, la politica del sector externo,
indica, la libre exportacion de bienes y servicios, cuyo cultivo o elaboracion sean
licitos, sin previo permiso. Por tanto la politica cambiaria correlacionara con el

incentivo a las exportaciones (incremento de la competitividad)*.

El Banco Central de Bolivia, como Autoridad Monetaria, ejecuta politicas de indole
monetaria y cambiaria para incidir en el desenvolvimiento regular u éptimo de la
economia real, el mercado de dinero y cambiario y, en las relaciones comerciales
con el resto del mundo. Primero, en cuanto a la Politica Monetaria establece,
ejecutar la politica monetaria, regular la cantidad de dinero y el volumen del crédito
de acuerdo con su programa monetario. Al efecto, podra emitir, colocar y adquirir
titulos valores y realizar otras operaciones de mercado abierto®. En sintesis, se
encarga de regular la cantidad de dinero en poder del publico con el objetivo de
mantener estable la tasa de inflacion. Segundo, la Politica Cambiaria el BCB
establece el régimen cambiario, ejecutar la politica cambiaria, normando la
conversion del boliviano en relacion a las monedas de otros paises y los
procedimientos para determinar los tipos de cambio de la moneda nacional*.

Asimismo, esté orientado a establecer un ambito donde los flujos comerciales y

1 ver: 1985-08-29, DECRETO SUPREMO N° 21060. Victor Paz Estenssoro. “PRESIDENTE
CONSTITUCIONAL DE LA REPUBLICA DE BOLIVIA”. Titulo I, Capitulo I, Art. 1°.

42 ver: 1985-08-29, DECRETO SUPREMO N° 21060. Victor Paz Estenssoro. “PRESIDENTE
CONSTITUCIONAL DE LA REPUBLICA DE BOLIVIA”. Titulo Il, Capitulo 1lI, Art. 49.

3 Segun lo establecido en el Art. 6 de la Ley 1670, 31 de Octubre de 1995.

** Segun lo establecido en el Art. 19 de la Ley 1670, 31 de Octubre de 1995.

69



financieros se desarrollen sin limitaciones, relaciones de caracter contable y

competitivo. *°

Por otra parte, a partir de 2006 la Politica Monetaria y Cambiaria del BCB esta en
concordancia con el Plan Nacional de Desarrollo (PND) en su lineal estratégico
“Bolivia Digna, Soberana, Productiva y Democratica para Vivir Bien”*,
establece las bases para la transformacion del pais. Sostiene una base de
cambio deseado y de estabilidad macroeconomica. En el ambito monetario y
cambiario, se rige con directrices, para la politica cambiaria y comercial, indica, “el
tipo de cambio es un precio clave de la economia, no solamente por sus efectos
en el comercio exterior, a través de su impacto en la competitividad de las
exportaciones, sino por sus efectos en los demas precios, sobre todo en una

economia altamente dolarizada”*’

y permite la afluencia de divisas al pais. En
suma, el PND preserva un régimen de tipo de cambio deslizante (apreciacién
nominal moderada) orientado a mantener la competitividad del sector transable
(exportaciones) y aislar el impacto de desequilibrios en los mercados cambiarios
de los paises vecinos sobre nuestra economia (control y lucha contra la inflacién

importada)*®.

%> Se establece estos dos tipos de cambio, el régimen cambiario, en el primer periodo de estudio
2000-2005 bajo un tipo de cambio flexible y en el segundo periodo de estudio 2006-2012, vigente
en el presente es el tipo de cambio fijo, generalizando los dos periodos, se define el régimen
cambiario, de caracter de tipo de cambio deslizante (Crowling peg), que consiste en pequefias
depreciaciones 0 apreciaciones (no anunciadas) del tipo de cambio nominal, basadas en
consideraciones sobre competitividad externa y estabilidad del sistema financiero,
supeditadas al objetivo de mantener una inflaciobn baja y estable, régimen adoptado por el
alto grado de dolarizacién de la economia boliviana (primer periodo) y disminucion de ella en el
segundo periodo.

® Plan Nacional de Desarrollo (PND). Carlos Villegas Quiroga, Ministro de Planificacién del
Desarrollo. Bolivia, Junio 2006.

" Plan Nacional de Desarrollo (PND). Carlos Villegas Quiroga, Ministro de Planificacién del
Desarrollo. Bolivia, Junio 2006, P4g. 208.

“*® Plan Nacional de Desarrollo (PND). Carlos Villegas Quiroga, Ministro de Planificacion del
Desarrollo. Bolivia, Junio 2006, P4g. 208, 213.
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3.7. Términos de intercambio entre exportaciones e importaciones

El tipo de Cambio real mide los precios relativos en funcion a la paridad de
unidades monetarias, asimismo, los términos de intercambio mide los precios

relativos entre las exportaciones e importaciones.

Grafico N° 15
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica — Departamento de Sector Externo.
Elaboracion: Propia en base al Cuadro Anexo N° 15.

(p): Preliminar

El anterior Grafico N° 15, muestra la evolucion creciente del indice de precios de
exportacion de los productos tradicionales y no tradicionales, sin embargo, el
indice de los productos tradicionales son menores a no tradicionales por efecto de
la inestabilidad internacional de los precios de hidrocarburos y minerales, por otra

parte, el indice de precios de exportacion de los productos no tradicionales su
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comportamiento es efecto de la perseverancia de los precios internacionales y la

desaceleracion del volumen de exportacion.

El Grafico N° 16 muestra el comportamiento de los indices de precios de
exportacion e importacion, que tienen tendencias crecientes moderadas. Entre los
periodos 2000-2003 los precios de exportacion son menores, significante de una
mayor competitividad. Posteriormente, los precios de importacibn son menores a

los precios de exportacion, en efecto, existencia de la pérdida de competitividad.

Gréafico N° 16
Relacion de Precios de Intercambio
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica — Departamento de Sector Externo.

Elaboracion: Propia en base al Cuadro Anexo N° 15 y 16.

(p): Preliminar
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Las exportaciones se relacionan positivamente con la depreciacion del tipo de
cambio real y como indice los términos de intercambio decreciente, el
comportamiento de los términos de intercambio tiene una tendencia inversa a la
aseveracion anterior. El efecto final radica en el desincentivo de las exportaciones

(No Tradicionales) e incentivo a las importaciones.
La practicidad del efecto volumen se presenta en los periodos 2000-2003, sin

embargo, a partir de 2004 el efecto precio incrementa el valor de las exportaciones

tradicionales y no tradicionales, asimismo, se reduce la relacion volumen — valor.
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CAPITULO IV

DETERMINACION DE
LA INCIDENCIA DEL
TIPO DE CAMBIO
REAL EN LAS
EXPORTACIONES NO
TRADICIONALES




4. DETERMINACION DE LA INCIDENCIA DEL TIPO DE CAMBIO REAL EN LAS
EXPORTACIONES NO TRADICIONALES

Este capitulo corresponde al procesamiento de la informacion generada en el
transcurso de la descripcion y explicacion de la relacion existente entre la
categoria y las variables econdmicas. Asimismo, la estimacion adosada de la
incidencia del tipo de cambio real en las exportaciones no tradicionales es una
interpretacion cuantitativa de competitividad y de valoracion absoluta del problema

de la hipétesis principal y secundaria.

4.1. Determinacion del Modelo Econométrico

4.1.1. Especificacién del modelo tedrico y econométrico

La realizacion de una investigacion cuantitativa, requiere determinar el modelo
economeétrico. Por ello, es necesario el estudio cuantitativo detallado, el valor de la
investigacion de tipo descriptiva y explicativa es un resultado dado, por tanto, la

complementacion de un estudio estricto, es la verificacion empirica congruente.

4.1.2. Modelo teérico

Para el manejo sencillo y practico, es conveniente la explicacion tedrica de la

incidencia del tipo de cambio real en las exportaciones no tradicionales.

La funcibn matemética de relacién directa con la exportacion de productos no

tradicionales y el tipo de cambio real.
(1.1) XNT=f (TCR, Y*) (1)

e XNT: Exportacién de productos no tradicionales.
e TCR: Tipo de Cambio Real.

e Y*: Ingreso de las familias del exterior (demanda externa)

74



La funcion de competitividad es de relacion e incidencia directa del tipo de cambio

real y los términos de intercambio sobre las exportaciones no tradicionales.
(1.2) XNT=f (TCR, TI, PIBD) (2)

e XNT: Nivel de competitividad y tasa de crecimiento de las
exportaciones no tradicionales.

e TCR: Tipo de Cambio Real

e TI: Términos de Intercambio

e PIBD: Producto Interno Bruto Domestico

4.1.3. Modelo econométrico

Para efectos de un analisis sencillo y practico, se utliza un solo modelo
economeétrico. A continuacién se plasma el modelo de regresiéon simple en base a
la ecuacion (2) para el periodo general, aplicando logaritmos se linealiza el modelo

tedrico y matematico.
a) Regresion econométrica

LogXNP;=ap + a;LOogTCR; + a,LogTl; + azsLogPIBD+ u; (3)
El modelo tedrico, la linealidad se expresa mediante el uso de logaritmos. Una vez
identificado el modelo lineal (regresion econométrica), se establece la descripcion
de las variables independiente y dependiente y sus parametros (oo, a; «3), Sin
olvidar las medidas distintas para cada variable y pardmetro, esta diferenciacion

se uniformiza al estimar el modelo de regresion simple.

Variable dependiente

LogXNT;: Logaritmo de las exportaciones no tradicionales en el t-enésimo afio

(millones de ddlares estadounidense).
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Variable independiente

LogTCR;: Logaritmo del tipo de cambio real en el t-enésimo afio (indice).

LogTl;: Logaritmo del termino de intercambio en el t-enésimo afio (indice).

LogPIBD;: Logaritmo del producto interno bruto en el t-enésimo afio (indice).

Parametros y componentes aleatorios

ao: Elasticidad de las exportaciones no tradicionales.

a;,. Parametro de sensibilidad de las exportaciones no tradicionales al tipo de

cambio real en el t-enésimo afio (relacion directa).

a,. Pardmetro de sensibilidad de las exportaciones no tradicionales al termino de

intercambio en el t-enésimo afio (relacion inversa).

az:. Pardmetro de sensibilidad de las exportaciones no tradicionales al producto

interno bruto en el t-enésimo afo (relacién directa).

uy: Término de perturbacion aleatoria en el t-enésimo afio.

Condicionantes de los parametros

0p<0: La elasticidad de las exportaciones no tradicionales debe ser negativo ante
apreciaciones del tipo de cambio real e incremento de los términos de

intercambio.
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a:>0: Sensibilidad positiva de las exportaciones no tradicionales al tipo de cambio

real (depreciacion) de t-enésimo afo.

a,>0: Sensibilidad positiva (efecto precio) de las exportaciones no tradicionales al

término de intercambio (incremento) de t-enésimo afio.

a3>0: Sensibilidad positiva de las exportaciones no tradicionales al producto

interno bruto (incremento) de t-enésimo afio.

Los parametros de sensibilidad a;, a, y a3 determinan el comportamiento del nivel
de competitividad de las exportaciones no tradicionales. En tal sentido, el
pardmetro de sensibilidad a; es de caracter creciente ante depreciaciones del tipo
de cambio real, a; estructuralmente incremental por efecto de la expansion de los
términos de intercambio y a3 incremental por efecto de la expansion del producto.
Por otra parte, para que se acepte la hipotesis el parametro a; debe ser menor a
la elasticidad de los otros parametros, y a, mayor a las elasticidades de los otros

regresores.

b) Propiedades econométricas del modelo

El termino de error (u;) tiene la caracteristica de ruido blanco, dicha propiedad
permite que los estimadores tengan todas las propiedades béasicas de

insesgamiento, consistencia y eficiencia. Por tanto, muestra una minima varianza.

Con el conjunto de argumentos tedricos, el modelo econométrico debe funcionar
con los requerimientos establecidos. Para dar estricta integridad al método
cuantitativo, en este caso “el modelo de Gauss, modelo clasico de regresion lineal,

el cual es el cimiento de la mayor parte de la teoria econométrica, plantea 10
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supuestos™?, el ruido blanco se explica a partir de cuatro supuestos de los diez

supuestos, que, son mas relevantes al momento de comprobar los resultados.

1) E(Ut) =0 Esperanza nula, t=1,2,.......... T
2) V(Ut) =a? Homoscedasticidad (estabilidad)

3) E(Ut,Uj))=0 Incorrelacionado t#]

4) E(Ut, Xjt) =0 Incorrelacionado i=12,......... K

Donde “E” es un operador del valor esperado, Xjt representa a las variables
independientes: TCR, Tl y PIBD (tipo de cambio real, términos de intercambio y
producto interno bruto doméstico). Con estos supuestos, el modelo econométrico

goza de las propiedades que dan integridad congruente.

c) Estimacién cuantitativa del modelo econométrico

Los datos del anterior Cuadro N° 6 se introducen en el paquete Eviews 6, con el
rango entre 2000 — 2012, y con el manejo de las opciones del software
mencionado, se logra obtener el Cuadro N° 7. Donde se muestra las estimaciones
requeridas para el modelo econométrico (3) con los efectos de la incidencia del
tipo de cambio real y términos de intercambio en las exportaciones no

tradicionales.

9 Gujarati, Damodar N. “Econometria”. 4ta Edicion. McGraw-Hill. Interamericana Editores, S.A. de
C.V. 06450. México D.F. Afo 2004.
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Cuadro N° 6
Estimacién cuantitativa del modelo

Dependent Variable: LOG(XNT)

Method: Least Squares

Date: 02/26/14 Time: 16:12

Sample: 2000 2012

Included observations: 13

White Heteroskedasticity-Consistent Standard Errors & Covariance

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

LOG(TCR) 0.411850 0.123338 3.339186 0.0087

LOG(TI) 1.280900 0.243237 5.266056 0.0005

LOG(PIBD) 0.551361 0.095144 5.794998 0.0003

C -6.270108 1.021424 -6.138596 0.0002

R-squared 0.977392 Mean dependent var 6.936360

Adjusted R-squared 0.969856 S.D. dependent var 0.409432

S.E. of regression 0.071086  Akaike info criterion -2.202202

Sum squared resid 0.045479  Schwarz criterion -2.028372

Log likelihood 18.31432  Hannan-Quinn criter. -2.237932

F-statistic 129.6964  Durbin-Watson stat 1.613069
Prob(F-statistic) 0.000000

Fuente: Elaboracidon propia en base al Cuadro Anexo N° 12, 17, 20y 21, y el paquete

Eviews 6.

El Cuadro N° 7 despliega la estimacion del modelo econométrico (3) con sus

respectivos indicadores de eficiencia. Para propdsitos netamente interpretativos de

los resultados, se reemplazan los parametros estimados en sus lugares

especificados, sin olvidar el sentido de los signos.

LogXNP;=ag + a;LogTCR; + a,LogTl; + a,LogPIBD; + u;

Sustituyendo los coeficientes, se tiene la siguiente ecuacion:

LogXNP; = -6.270108 + 0.411850*LogTCR; + 1.280900*LogTl;
0.551361*LogPIBDy
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Interpretacion de los resultados:

0p=-6.270108, es la elasticidad de las exportaciones no tradicionales ante
variaciones del tipo de cambio real y los términos de intercambio, en este sentido,
representa pérdida de competitividad de los bienes y servicios nacionales (no
tradicionales) por efecto de la apreciacion del tipo de cambio real e incremento de

los términos de intercambio.

a;=0.411850, es el parametro de sensibilidad de las exportaciones no
tradicionales ante variaciones del tipo de cambio real, en este sentido, si el tipo de
cambio real se deprecia a razon de 1%, las exportaciones no tradicionales se
incrementan en 0,41% aproximadamente, asimismo, la interpretacion de
restriccion del parametro se realiza de la misma manera, el nivel de competitividad
se incrementa en la misma tasa. El comercio internacional de los bienes y
servicios no tradicionales se mueve a razon de los precios relativos, significancia
muy alta para las economias en desarrollo, por otra parte, el nivel de

competitividad internacional es efecto de la anterior aseveracion.

a,=1.280900, es el pardmetro de sensibilidad de las exportaciones no
tradicionales ante variaciones del termino de intercambio, en este sentido, el
incremento de los términos de intercambio es correlacional con la expansion de
las exportaciones no tradicionales (valor), sin embargo, la interpretacion es de
caracter inversa; un incremento del termino de intercambio reduce la
competitividad y por siguiente el volumen de las exportaciones no tradicionales,

asimismo, lo contrario sucede si decrece el termino de intercambio.’® El

*® El incremento del término de intercambio es efecto del aumento del nivel de precios de los

bienes y servicios de exportacion (hidrocarburos y minerales), asimismo de la perseverancia de los
no tradicionales, paralelamente el indice de precios de exportacion se expande, asimismo, ante la
nula presencia de incremento de productividad en los bienes y servicios nacionales, el
comportamiento expresado es relevante. Por otra parte, el indice de precios de exportacién general
sobrestima y expande al indice de precios de exportacién sectorial (no tradicional), en efecto, la
perseverancia de los precios de exportacion con incremento de productividad de los bienes y
servicios nacionales no tradicionales es irrelevante por la proporcidbn de participacion en el
comercio internacional de Bolivia.
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crecimiento del término de intercambio en 1% incrementa las exportaciones no

tradicionales en 1,2% como efecto precio, aproximadamente.

0a3=0.551361, es el parametro de sensibilidad de las exportaciones no
tradicionales ante variaciones del producto interno bruto domestico, en este
sentido, la relacion directa de la elasticidad muestra que, el crecimiento de 1% del
producto interno bruto expande las exportaciones no tradicionales en 0,55%,

aproximadamente.

La Durbin Watson es aquella que contrasta la hipotesis entre las
perturbaciones (error) aleatorias frente a la presencia de auto correlacion, debe
estar por definicién: 0<d<4, en nuestro resultados es del 1.613069 lo cual significa
gue hay equilibrio en las variables, pero no es suficiente para rechazar o aceptar la

hip6tesis de forma definitiva.

El estadistico que nos permite conocer la bondad de ajuste del modelo es el R?
para el presente caso, su valor es de R?=0.977392 el ajuste es relativamente
bueno, 97,7% de los cambios en la variable dependiente, son explicados por
el modelo. En términos sencillos, el 97,7% de las variaciones en las
exportaciones no tradicionales, son explicados por las regresoras y la forma

funcional planteada.
4.1.4. Prueba de especificacion: Test Reset Ramsey
Existe la posibilidad de una mala especificacién por efectos de sobrespecificacion

y/o subespecificacion. Para verificar el problema se plantea el modelo alternativo

para contrarrestar el error de especificacion.
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Yo = a + BiXqe + BoXor + o+ BiXe + 6. Y2 + 8,02 + -+ 5,V 4,

Esta ultima regresion con valor estimado de la variable dependiente
introducida como regresor adicional con diferentes grados es para responder en

forma definitiva el tipo de especificacion que tiene el modelo econométrico.

Para realizar la prueba econométrica de Ramsey, se utiliza la estimacion realizada

en el Cuadro N° 7 para obtener los valores necesarios e interpretar dicho test.

Cuadro N° 7
Test RESET Ramsey

Ramsey RESET Test:

F-statistic 4.548730  Prob. F(1,8) 0.0655
Log likelihood ratio 5.852313  Prob. Chi-Square(1) 0.0156

Test Equation:

Dependent Variable: LOG(XNT)

Method: Least Squares

Date: 02/26/14 Time: 16:13

Sample: 2000 2012

Included observations: 13

White Heteroskedasticity-Consistent Standard Errors & Covariance

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

LOG(TCR) 2.175056 0.788296 2.759186 0.0247

LOG(TI) 8.534128 2.909773 2.932919 0.0189

LOG(PIBD) 3.569781 1.208272 2.954451 0.0183

C -58.08483 20.94101 -2.773736 0.0242

FITTED"2 -0.400919 0.161037 -2.489601 0.0375

R-squared 0.985587 Mean dependent var 6.936360

Adjusted R-squared 0.978381  S.D. dependent var 0.409432

S.E. of regression 0.060201  Akaike info criterion -2.498534

Sum squared resid 0.028993  Schwarz criterion -2.281246

Log likelihood 21.24047 Hannan-Quinn criter. -2.543197

F-statistic 136.7643  Durbin-Watson stat 2.402347
Prob(F-statistic) 0.000000

Fuente: Elaboracion propia en base al Cuadro N° 6 y el paquete Eviews 6.
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El anterior Cuadro N° 7 muestra la estimacién de la prueba del Test Reset

Ramsey, la interpretacion y descripcion se realiza de la siguiente manera.

Cuadro N° 8
Verificacion del Test de Ramsey

4.1.5. Normalidad de los residuos del modelo
Esta prueba permite detectar la existencia o ausencia de la normalidad de los

residuos del modelo econométrico, siendo una de las propiedades esenciales que

garantizan la estimacion por el método de los MCO.
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Cuadro N° 9
Normalidad de los residuos del modelo

Series: Residuals
Sample 2000 2012
Observations 13

Mean 1.09e-15
Median -0.003354
Maximum 0.106150
Minimum -0.128056
Std. Dev. 0.061562
Skewness -0.363296
Kurtosis 2.894887

Jarque-Bera  0.291951
Probability 0.864179

FUENTE: Cuadro procesado por Eviews 6 segin el Cuadro N° 7.

Cuadro N° 10
Test de Normalidad de los residuos del modelo

Segun la prueba realizada en el Cuadro N° 11, es aceptada la hipétesis nula y

rechazada la hipotesis alternativa, segun el cual los residuos del modelo tienen
distribucién normal. Por simple efecto iterativo, cumple la propiedad de normalidad
hasta llegar con la homoscedasticidad y estabilidad. Con estas pruebas se verifica

la calidad del modelo.
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4.2. Verificacién de la hipotesis

Para fines complementarios se verifica la hipotesis mediante la estimacion del
modelo econométrico y sus indicadores, resuelto en los punto anteriores, y

necesario la operacién economeétrica.

6= z a, = 0,411850 + 1,280900 + 0,551361 = 2,244111
6 = 2,244111 = 224,4% Porcentaje del efecto final positivo.

0,0095
Valor Probable (VP) = Z VP = 0,0087 + 0,0005 + 0,0003 = 3

= 0,003167

Cuadro N° 11
Verificacion de la hipdétesis de trabajo
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Segun la prueba realizada en el Cuadro N° 11, es aceptada la hipotesis

alternativa y rechazada su hipotesis nula al nivel de significacion del 5%.

La hipotesis principal sefiala: "La reaccion contractiva de la competitividad
internacional de los productos no tradicionales de exportacion, no se deberia a la
sobrevaluacion del tipo de cambio real, ni a la fluctuacion del producto interno
bruto y si al incremento de los términos de intercambio”, en este sentido, la
hipotesis es aceptada, en efecto, la prueba muestra un resultado congruente, la
apreciacion del tipo de cambio real bajo un enfoque tedrico y practico tiene efectos
negativos en la competitividad de las exportaciébn nacionales, sin embargo, no
posee alto nivel de significancia por las tasas de crecimiento sostenido de los no
tradicionales respecto al crecimiento del producto interno bruto que contrae los
efectos de los shocks como la apreciacion del tipo de cambio real o

sobrevaluacion de ella.

Por otra parte, el incremento de los términos de intercambio provoca la pérdida de
competitividad de las exportaciones no tradicionales, esta razén en magnitudes
absolutas, el valor de las exportaciones de productos no tradicionales es
incremental y sostenida, por el efecto precio, la elasticidad muy alta respecto a los
otros regresores muestra la dependencia de los factores exdgenos (precios

internacionales).

De esta manera, el trabajo de investigacion de tipo descriptivo y/o explicativo, y
correlacional concluyo satisfactoriamente, los resultados son razonablemente
coherentes y esperados dado el andlisis tradicional. Asimismo, los resultados

estan demostrados empiricamente en el analisis tedrico y préctico.
Este conjunto de analices tedrico y practico permite consolidar los objetivos y

conclusiones sin olvidar que existe una relacion entre los resultados y los

propésitos de la investigacion.
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5. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1. Conclusiones Generales y Especificas

El andlisis descriptivo y explicativo, y la estimacion del modelo de competitividad e
incidencia de las variables econdmicas en la categoria econémica, se llegan a las

siguientes conclusiones:

5.1.1. Conclusiones Generales

Los resultados muestran que la sobrevaluacién del tipo de cambio real no tiene
efectos negativos significativos en la competitividad de las exportaciones no
tradicionales, sin embargo, la significancia de la sensibilidad ante apreciaciones
del tipo de cambio real, no presenta magnitudes relevantes de pérdida de
competitividad por efecto de fendmenos y variables exdgenas y estructurales.

Primero, la pérdida de competitividad se explica por la creciente exportacion de
productos agricolas, maderas no manufacturados, cueros no manufacturados,

torta de soya, grano de soya, estas dependen del nivel de precios internacionales.

Segundo, el crecimiento sostenido de las exportaciones no tradicionales es
explicado por el efecto precio, el incremento del indice de precios de exportacion
genera ingresos extraordinarios, las politicas restrictivas a este sector no tiene alto

grado de significancia bajo la anterior aseveracion.

Tercero, si bien en términos absolutos, las exportaciones no tradicionales no
presenta magnitud importante en el total de las exportaciones respecto a los
tradicionales, la apreciacion del tipo de cambio real como efecto de la reevaluacion
de la moneda domestica, restringe el volumen de exportacién, asimismo, el
ingreso en moneda domestica se reduce. Por tanto, el capitulo de exportaciones

presenta desaceleracion.
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Cuarto, el crecimiento sostenido del término de intercambio genera el incremento
de los ingresos por exportacion, sin embargo, es un indicador de sensibilidad y
dependencia a factores exdgenos y la presencia incremental de una baja
productividad en el sector no tradicional. Por otra parte, significa la ausencia de

transformacién de materias primas en productos manufacturados y/o industriales.

Y quinto, el crecimiento del producto interno bruto incrementa las exportaciones no
tradicionales, asimismo, el volumen de exportacion se incrementa, por tanto, se
incrementa la competitividad internacional de los bienes nacionales y antecedente

para las practicas dumping (abaratamiento como efecto volumen).

Este esquema general refleja el riesgo al cual se expone la economia de Bolivia
por la dependencia de factores exdgenos (precios internacionales y demanda
externa), sin embargo, la perdida y/o incremento de la competitividad internacional
de los productos no tradicionales nacionales, en economias globalizadas, el tipo
de cambio de cambio real no es un indicador de comercio exterior, asimismo, se
presenta otros indicadores, por ejemplo; produccidon a escala, expansion de
productividad, diversificacion de la estructura productiva, eficiencia de la
organizacibn empresarial, estas son factores de equilibrio y expansién de la

competitividad internacional y de la balanza comercial positiva.

5.1.2. Conclusiones Especificas

La depreciacion del Tipo de Cambio Real en el periodo 2000-2005 es efecto
proporcional del aumento de los precios internacionales y la depreciacion del Tipo
de Cambio Nominal. Estos factores condicionan que en el periodo 2006-2012 la
apreciacion del Tipo de Cambio Real tenga pendiente negativo fluctuante dado el

aumento de los precios internacionales y la apreciacion del tipo de cambio real.

La magnitud de desalineamiento que experimenta el tipo de cambio real

observado respecto a su equilibrio. En el periodo 2000-2002 se observa una
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sobrevaluacion de -5,73% en promedio por debajo de su equilibrio,
posteriormente, en el periodo 2003-2005 se observa una subvaluacion muy alta
de 5,00% por encima de su equilibrio. El tltimo periodo 2006-2012 muestra una

sobrevaluacion de -3,97% por debajo de su nivel de equilibrio.

Las exportaciones se relacionan positivamente con la depreciacién del tipo de
cambio real, el crecimiento del producto y como indice los términos de intercambio
decreciente. El comportamiento de los términos de intercambio tiene una
tendencia inversa a la aseveracion anterior. El efecto final radica en el
desincentivo de las exportaciones (No Tradicionales) e incentivo a las
importaciones. Sin embargo, se observa una expansion de las exportaciones no

tradicionales, asimismo, los tradicionales, en efecto por el fenédmeno efecto precio.

De esta manera, el analisis revela la pérdida de competitividad internacional de los
bienes y servicios nacionales, sin embargo, el efecto precio estabiliza dicha

perdida e incrementa las exportaciones tradicionales y no tradicionales (valor).

5.2. Recomendaciones

Si bien el andlisis estadistico y correlacional satisface los objetivos e hipoétesis
propuestos en el presente estudio, es determinante la propuesta de toma de
decisiones respecto al incentivo a las exportaciones no tradicionales via

incremento de competitividad.

e Resulta altamente determinante para nuestro pais una modificacion en la
estructura de las exportaciones no tradicionales que incluyan politicas
selectivas, para la generacién de mayor valor agregado (incremento de

productividad via industrializacién y especializacion).

e Es necesario crear nuevas politicas especializadas en la estimulaciéon a las

exportaciones no tradicionales, respecto con politicas comerciales
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incluyentes y expansivas con los socios comerciales, asimismo, el
acompafiamiento de una politica cambiaria diferencial (tipo de cambio
nominal competitivo) y no contractiva para el sector exportador, como
efecto presenciar un tipo de Practicas Dumping para nuestros bienes

nacionales.

Se debe liberalizar las fronteras y los limites de exportacion para los bienes

nacionales y crear barreras comerciales ficticias para las importaciones.
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ANEXOS - CUADROS ESTADISTICOS

Cuadro N° 12

COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES
(Valores Oficiales en Millones de Délares) (2000 - 2005)

DETALLE 2000 2001 2002 2003 2004 2005
A) PRODUCTOS TRADICIONALES 603,7 643,6 693,3 874,6 | 1.308,10 1.988,90
I. MINERALES Y METALES 424,9 340 346,9 369,3 457,2 545,7
Estafio 76,5 56,1 58,2 74,6 147,1 125,8
Plata 74 53,9 68,5 75,9 91,2 92,6
Zinc 170,6 118,9 112,1 124,2 151,7 200,8
Woélfram 1,9 4 1,6 2,1 2,6 7,6
Antimonio 1,7 1,8 3,3 6,5 8,6 18,8
Plomo 4,8 4,1 4,6 4,4 9,5 10,9
Oro 88 92,2 89,7 72,1 34,3 78,7
Otros 7,4 9 9,1 9,4 12,2 10,6
11. HIDROCARBUROS 178,8 303,6 346,4 505,3 850,9 1.443,20
Gas Natural 121,4 239,3 266,2 389,6 619,7 1.086,50
Otros 57,3 64,2 80,2 115,7 231,2 356,7
B) PRODUCTOS NO TRADICIONALES 642,6 582,7 626,6 715,3 886,5 878,5
Soya y derivados 299,2 275 318,6 369,8 425,6 380
Café en grano 10,4 5,8 6,2 6,4 9,4 11,3
Cacao 1,1 1,2 1,1 1,2 1,4 1,5
Azlcar 7,2 10 15,8 23,7 31 18,7
Bebidas en general 6,3 7,3 6,3 11,5 14,6 15,4
Maderas y Manufacturas de
maderas 57,7 41 41,1 42,8 56,1 67,6
Cueros y Manufacturas de cueros 22,8 23 24,5 21,8 23,6 21,7
Goma 0 0 0 0 0 0
Castafia 34,1 27,7 27,4 37,9 53,4 75
Algoddn 10,6 4,6 3,6 3,7 5,3 5
Productos de Joyeria 45,6 39,4 57,4 53,2 61,8 63,9
Otros 147,7 147,6 124,7 143,4 204,4 218,3
SUB - TOTAL 1.246,30 | 1.226,20 | 1.319,90 | 1.589,80 | 2.194,60 2.867,40
C) REEXPORTACIONES 226,1 123,7 52,4 84,2 68,1 78,1
D) EFECTOS PERSONALES 2,6 3 2,7 2,6 2,5 2,5
TOTAL VALOR OFICIAL 1.475,00 | 1.352,90 | 1.374,90 | 1.676,60 | 2.265,20 2.948,10
TOTAL VALOR FOB DE LA BALANZA DE PAGOS 1.246,10 | 1.284,80 | 1.298,70 | 1.597,40 | 2.165,80 2.826,70
(p) Preliminar (Continua..)

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica.

(1) Elaboracion propia en base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econdmica - Sector Externo

Otros bienes para la transformacion y refaccion de bienes
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COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES
(Valores Oficiales en Millones de Délares) (2006 - 2012)

DETALLE 2006 2007 2008 2009 2010 | 2011(p) | 2012(p) (1)
A) PRODUCTOS TRADICIONALES 3.121,80 | 3.682,10 | 5.486,80 | 3.982,40 | 5.409,50 | 7.571,70 9.552,68
I. MINERALES Y METALES 1.061,80 | 1.391,30 | 1.938,00 | 1.847,20 | 2.394,70 | 3.423,10 3.681,12
Estafio 145,3 218,3 290,7 236,9 353,7 462,5 348,262
Plata 172,1 226,6 525,8 610,6 799,6 | 1.375,70 1.196,735
Zinc 548,4 696,5 740,8 689,6 892,5 944,2 738,937
Wélfram 16,4 22 22,8 17,8 21,3 19,9 22,021
Antimonio 26,8 21,2 23,8 15,5 41,9 56,7 64,299
Plomo 14,9 61,4 170,6 138,9 157,1 241 157,683
Oro 127,2 123,1 142,2 116,5 95,3 272,6 116,147
Otros 10,8 22,3 21,4 21,4 33,2 50,6 1.037,036
1l. HIDROCARBUROS 2.059,90 | 2.290,80 | 3.548,70 | 2.135,20 | 3.014,90 | 4.148,70 5.871,56
Gas Natural 1.667,80 | 1.971,20 | 3.159,10 | 1.967,60 | 2.797,80 | 3.884,90 | 5870,95221
Otros 392,2 319,6 389,6 167,6 217,1 263,81 0,60988628
B) PRODUCTOS NO TRADICIONALES 966,6 | 1.139,70 | 1.446,10 | 1.417,20 | 1.556,50 | 1.542,30 2.047,51
Soya y derivados 370,9 416,4 511,2 581,9 564,5 671,4 967,649
Café en grano 13,9 13,8 13,9 16,2 16 26,2 25,563
Cacao 1,7 1,8 2,2 2 4 2,8 3,102
Azucar 18,5 32,5 49,7 76,8 45,3 0,9 19,586
Bebidas en general 24,7 31,1 40,1 46,4 54,7 34,1 41,212
Maderas y Manufacturas de
maderas 87,5 99,6 96,9 79,9 96,2 74 48,575
Cueros y Manufacturas de cueros 32,6 37 32,2 18,1 35,3 52,8 37,106
Goma 0 0 0 0 0 0 0,000
Castaia 70,2 76,9 88 72,8 103,7 148,4 139,178
Algodon 5,3 3,7 3,8 2,8 2,1 2,7 2,900
Productos de Joyeria 73,2 69,8 60 57 43,4 43,6 24,167
Otros 268,2 357 548,2 463,4 591,3 485,4 738,468
SUB - TOTAL 4.088,30 | 4.821,80 | 6.932,90 | 5.399,60 | 6.966,10 | 9.114,00 11.600,19
C) REEXPORTACIONES 141,3 64,3 120,7 84,3 83,7 67,4 78,7
D) EFECTOS PERSONALES 2,3 3,6 4,4 2,5 2,4 2,1 2,4
TOTAL VALOR OFICIAL 4.231,90 | 4.889,70 | 7.058,00 | 5.486,40 | 7.052,10 | 9.183,40 11.681,29
TOTAL VALOR FOB DE LA BALANZA DE PAGOS 3.951,50 | 4.504,20 | 6.525,10 | 4.960,40 | 6.390,40 | 8.331,90 11.233,40

(p) Preliminar

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica.
(1) Elaboracion propia en base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econdmica - Sector Externo
Otros bienes para la transformacion y refaccion de bienes
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Cuadro N° 13

VOLUMEN DE LAS EXPORTACIONES *

(miles de toneladas)

1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005
PRODUCTOS

MINERALES 209,1 235,4 206,0 222,8 281,4 278,0 270,8
Antimonio 3,0 2,0 2,6 2,2 2,6 3,2 5,3
Estafio 12,9 13,9 11,0 14,1 15,4 17,6 16,6
Oro? 0,0 0,0 0,0 0,0 6,3 2,6 5,4
Plata 0,4 0,5 0,4 0,5 0,5 0,4 0,4
Plomo 9.4 10,1 8,1 9,7 8,7 11,0 10,9
Wolfram 0,4 0,5 0,7 0,5 0,6 0,5 0,7
Zinc 144,9 150,6 131,3 143,4 167,0 146,4 150,8
Otros 38,1 57,7 52,0 52,4 80,4 98,8 86,2
HIDROCARBUROS 0,0 0,0 0,0 0,0 8,7 0,0 0,0
Gas Natural ® 1,1 2,1 3,9 4,9 5,5 8,4 10,4
Petréleo * 1,7 1,2 1,6 2,2 2,9 3,8 4,9
Otros 0,0 0,2 0,1 0,2 0,2 0,8 69,3
NO TRADICIONALES 1202,0 1228,8| 1186,8| 1316,5| 1.606,3| 1.837,4 1.515,6
Artesanias 1,5 0,3 0,3 0,2 0,2 0,2 0,3
Aztcar 26,9 23,0 30,3 49,3 88,9 120,2 57,5
Café 6,5 5,9 3,9 46 45 5,4 5,1
Castafia 11,9 13,3 13,3 14,0 16,2 15,2 14,6
Cueros 5,3 7,5 7,7 9,6 9,8 10,4 9,5
Maderas 33,1 39,0 32,3 26,9 36,3 54,8 68,6
Soya’® 801,1 831,0 733,9 876,9| 1.082,1| 1.150,4 915,9
Prendas de Vestir 2,3 1,9 1,8 1,6 2,1 3,3 3,8
Aceite de soya 136,2 104,3 131,9 122,2 167,1 186,0 130,9
Articulos de Joyeria 6 0,0 0,0 0,0 0,0 6,0 6,0 6,2
Otros 177,1 202,5 2313 211,1 199,2 291,5 309,5
(Continua..)

FUENTE:
ELABORACION:

NOTAS:

INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA - YPFB.
BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO

! Compilado de acuerdo a la Quinta Versién del Manual de Balanza de Pagos - FMI.
% Volumen expresado en toneladas.

* Millones de Metros Cubicos.

* Miles de barriles.

> Comprende grano, harina y torta.

6 .
Volumen expresado en kilos.

P Cifras
preliminares.
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VOLUMEN DE LAS EXPORTACIONES *

(miles de toneladas)

2006 2007 2008 2009 2010° 2011° 2012°
PRODUCTOS
MINERALES 335,8 406,5 623,3 637,8 641,9 746,0 544,6
Antimonio 5,5 4,7 4,0 3,0 5,1 4,0 51
Estafio 17,1 14,6 15,2 17,5 17,8 17,2 16,7
Oro”? 6,7 5,8 5,1 3,9 2,4 1,9 2,2
Plata 0,5 0,5 1,1 1,3 1,3 1,2 1,2
Plomo 12,0 21,5 83,3 84,4 73,3 100,0 77,5
Wolfram 1,1 1,4 1,4 1,3 1,5 1,4 1,6
Zinc 178,6 210,9 387,6 429,4 412,8 426,8 382,4
Otros 121,2 147,0 125,5 100,8 130,1 195,4 60,2
HIDROCARBUROS 0,0 0,0 623,3 | 0,0 0,0 0,0 0,0
Gas Natural ® 11,2| 11.866,0 | 12.089,8 9.805,4 | 11.588,5| 11.514,4| 14.641,2
Petréleo * 4,7 3.205,9 2.854,4 1.882,9 1.931,2 | 1.926,8 3.391,7
Otros 61,7 59,9 60,0 17,4 15,7 14,1 12,1
NO TRADICIONALES 1.570,2 1.680,3 2.099,2 2.262,0 2.306,9 | 1.874,9 2.761,1
Artesanias 0,3 0,2 0,3 0,1 0,1 0,1 0,1
Azticar 42,2 84,3 133,8 197,2 87,8 0,9 35,4
Café 51 4,8 4,0 4,4 4,4 4,5 3,9
Castafia 17,2 18,3 18,9 18,5 17,9 17,1 20,5
Cueros 12,2 9,9 7,4 6,3 11,9 12,0 11,2
Maderas 101,7 110,8 119,0 106,4 152,4 113,6 79,2
Soya® 830,4 783,4 625,7 949,1 1.026,1 984,5 1.529,6
Prendas de Vestir 4,1 3,0 2,7 1,5 1,8 1,2 1,3
Aceite de soya 121,3 118,4 83,6 176,8 222,2 219,1 255,0
Articulos de Joyeria 6 5,0 4,7 1,6 0,1 0,9 0,9 0,9
Otros 435,8 547,3 1.103,8 801,7 782,3 522,0 824,8
FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA - YPFB.

ELABORACION:

NOTAS:

BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO

! Compilado de acuerdo a la Quinta Versién del Manual de Balanza de Pagos - FMI.

2 Volumen expresado en toneladas.
* Millones de Metros Cubicos.

* Miles de barriles.

> Comprende grano, harina y torta.
® Volumen expresado en kilos.

P Cifras preliminares.
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Cuadro N° 14

IMPORTRCION DEBIENES
(Millones de Dolares)
SEGUN USO O DESTINO ECONOMICO
CLASIFICACION 1999 | 2000 2001 2002 2003 2004 2005
BIENES DE CONSUMO 4121 | 466,0 400,2 373,7| 3592| 4028 5242
No duraderos 223,4| 2934 2744 239,9| 2265| 2499 297,2
Duraderos 188,6| 172,6 125,8 133,9| 132,6| 1529 227,0
BIENES INTERMEDIOS
719,9| 902,9 890,5 926,0| 862,2| 9974 1.281,4
Combustibles y Lubricantes 59,3 94,9 106,3 81,3| 1146| 1225 239,5
Para la Agricultura 42,8 52,9 59,3 54,2 69,1 95,7 1137
Para la Industria 4823| 621.2| 6036 549,9| 5511 6171 729.1
Para la Consiruccion 101,4| 816 63,8 1855| 79,4 1064 122,0
i )
Partes y Accesorios de Eg. de Transporte 34.0 525 575 551 48,0 55.7 771
BIENES DE CAPITAL
693,2| 594,3 398,3 5239| 457,6| 5035 611,3
Para la Agricultura 12,8 12,5 14,8 18,8 25,4 50,3 39,0
Para la Industria
531,9| 406,0 3524 405,8| 322,7| 3467 4418
Equipo de Transporte 148,6| 1758 31,1 99,2| 109,5| 106,6 130,6
DIVERSOS 29,3 13,5 18,7 8,2 11,5 15,5 22,0
EFECTOS PERSONALES 1,6 1,2 1,2
VALOR TOTAL CIF 1.854,5|1.976,7| 1.707,7| 1.831,9| 1.692,1| 1.920,4 2.440,1
AJUSTES? 99,4 | -147,0 57,1 -762| -436 -9,2
VALOR TOTAL CIF AJUSTADO 1.755,1|1.829,7| 1.707,7| 1.774,9]| 1.615,9| 1.876,9 2.430,8
Deduccion por fletes, seguros y otros. -163,9 | -157,9 -127,7 -132,6 | -118,2| -127,4 -154,3
VALOR TOTAL FOB 1.591,2|1.671,8| 1.580,0| 1.642,3| 1.497,6| 1.749,5 2.276,5
(Continua..)
FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA Y BANCO CENTRAL DE BOLIVIA.

ELABORACION:

NOTAS: (1) De acuerdo a Tercera Revisién del Manual de Cuentas Nacionales NNUU.

BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO.

(2) Ajustes por alquiler de aeronaves y nacionalizacion de vehiculos importados en gestiones anteriores.

(p) Cifras preliminares.
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IMPORTACION DEBIENES
(Millones de Dolares)

SEGUN USO O DESTINO ECONOMICO

CLASIFICACION 2006 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012®

BIENES DE CONSUMO 490,2 836,7 | 1.118,7 928,0 | 1.200,6 1.817,5 1.752,2

No duraderos 336,5 417,9 554,0 516,9 680,3 909,5 967,4
Duraderos 153,7 418,8 564,7 411,0 520,4 908,0 784.,8

BIENES INTERMEDIOS 1.466,7 1.769,9 | 2.599,0 | 2.305,0| 2.802,5| 3.843,9 4.127,1

Combustibles y Lubricantes 272,3 280,4| 5554| 470,2| 6492| 1.063,2| 1.233.1
Para la Agricultura 108,6 146,7| 210,9| 2183 2411 298,9 309,4
Para la Industria 830,4| 1.024,1| 1.393,5| 1.204,2| 1.451,5| 1.8352| 1.920,1
Para la Construccion 166,8 2056| 309,0| 2955| 316,0 454,4 455,2
Partes y Accesorios de Eq. de  Transporte © 88,7 1131| 1303| 1169| 1447 1022 209.3

BIENES DE CAPITAL

945,8 952,4 | 1.315,1| 1.273,9| 1.544,7| 2.2453| 2.329,6
Para la Agricultura 39,0 65,8 97,3 77,3 106,5 170,7 208,8
Para la Industria 588,8 653,9| 902,1| 8525]| 1.083,6| 1.550,1| 1.599,7
Equipo de Transporte 317,9 232,8 315,7 344,1 354,7 524,6 521,2

DIVERSOS 20,0 24,1 61,8 64,3 49,2 20,9 64,1

EFECTOS PERSONALES 31 4,8 55 6,1 6,8 8,1 7.9

VALOR TOTAL CIF 2.9258| 35880/ 5.100,2| 4577,4| 5.603,9| 7.935,7| 8.281,0

AJUSTES® -10,0 2,3 -18,8 -32,4 -13,6 -8,4 -11,8

VALOR TOTAL CIF AJUSTADO 2.9157| 35857| 5.081,4| 45449 5590,2| 7.927,3| 8.269,2

Deduccion por fletes, seguros y otros. -180,2 -219,3| -317,3| -296,7| -381,8 -546,3 -575,2

VALOR TOTAL FOB

2.735,5 3.366,4 | 4.764,1 | 4.248,3 | 5.208,4 7.381,1 7.694,0

FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA Y BANCO CENTRAL DE BOLIVIA.
ELABORACION: BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO.
NOTAS: (1) De acuerdo a Tercera Revision del Manual de Cuentas Nacionales NNUU.

(2) Ajustes por alquiler de aeronaves y nacionalizacion de vehiculos importados en gestiones anteriores.

(p) Cifras preliminares.
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Cuadro N° 15

INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS EXPORTACIONES
SEGUN PRODUCTOS TRADICIONALES Y NO TRADICIONALES

(Base 2006) (2000 - 2004)

2000 2001 2002 2003 2004
DESCRIPCION

VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO
INDICE GENERAL 30,5 51,5 59,3 30,1 53,6 56,1 32,3 57,2 56,5 38,9 64,0 60,8 53,7 70,1 76,7
TRADICIONALES 19,3 39,0 49,6 20,6 45,6 45,2 22,2 50,2 44,3 28,0 57,2 48,9 41,9 68,1 61,5
Minerales 40,0 80,9 49,5 32,0 74,4 43,0 32,7 77,3 42,3 34,8 75,9 45,8 43,1 66,7 64,5
Estafio 52,7 82,2 64,1 38,6 67,3 57,4 40,0 76,0 52,7 51,4 85,6 60,0 101,3 110,4 91,7
Zinc 31,1 79,5 39,1 21,7 69,6 31,2 20,4 73,1 28,0 22,6 76,9 29,4 27,7 67,8 40,8
Wolfram 11,7 46,0 254 24,6 61,2 40,1 9,6 45,9 21,0 13,1 49,6 26,4 15,6 457 34,1
Plata 43,0 63,0 68,3 31,3 51,2 61,2 39,8 62,7 63,5 44,1 66,9 65,9 53,0 84,9 62,4
Antimonio 6,3 14,9 42,5 6,7 15,6 43,4 12,1 24,5 49,6 24,4 55,8 43,7 31,9 455 70,2
Plomo 32,1 90,5 35,4 27,3 73,8 37,0 30,7 85,3 36,0 29,8 76,9 38,7 63,9 94,0 68,0
Oro 69,2 106,3 65,1 72,5 113,8 63,7 70,5 99,3 71,0 56,7 70,8 80,1 27,0 33,6 80,3
Otros 68,6 52,6 130,5 83,0 70,7 117,4 83,9 88,1 95,2 87,0 81,2 107,1 113,2 131,6 86,0
Hidrocarburos 8,7 19,5 44,5 14,7 32,8 44,9 16,8 38,3 43,9 24,5 49,7 49,4 41,3 71,6 57,7
Gas Natural 7.3 14,4 50,6 14,4 26,7 53,8 16,0 30,7 52,0 234 39,3 59,5 37,2 62,7 59,3
Otros 14,6 36,7 39,9 16,4 46,3 35,4 20,4 56,6 36,1 29,5 76,4 38,6 58,9 110,0 53,6
NO TRADICIONALES 66,5 88,7 75,0 60,3 82,7 72,9 64,8 85,5 75,8 74,0 93,8 78,9 91,7 97,1 94,4
Castafia 48,5 40,3 120,5 39,5 32,1 123,2 39,0 32,6 119,7 53,7 45,9 117,1 76,0 69,2 109,9
Café 74,3 73,1 101,6 41,8 50,3 83,1 44,3 58,6 75,6 45,8 61,7 74,2 67,1 64,2 104,6
Cacao 62,9 48,2 130,7 70,3 52,2 134,8 66,4 46,5 142,9 71,6 51,5 139,1 80,8 90,3 89,5
Azlcar 39,1 30,5 128,2 54,1 41,2 131,2 85,5 62,5 136,8 128,2 89,3 143,6 167,9 210,5 79,8
Bebidas 25,7 36,0 71,2 29,6 44,8 66,0 25,5 38,5 66,4 46,5 73,4 63,3 59,3 74,1 80,1
Cueros 69,9 128,6 54,4 70,7 120,0 58,9 75,1 124,6 60,3 66,9 126,6 52,9 72,5 110,6 65,5
Maderas 66,0 74,5 88,6 46,9 55,2 84,9 47,0 56,2 83,6 49,0 59,5 82,3 64,1 77,5 82,7
Soya 80,7 97,8 82,5 74,2 95,3 77,8 85,9 103,9 82,7 99,7 112,3 88,8 114,7 108,3 106,0
Algodoén 199,1 139,2 143,0 85,5 65,7 130,2 67,9 54,7 124,1 68,8 50,4 136,3 98,9 88,4 111,8
Joyeria 62,3 119,3 52,2 53,9 105,9 50,8 784 138,4 56,7 72,7 117,4 61,9 84,5 109,9 76,8
Otros 55,0 79,8 68,9 55,0 78,1 70,4 46,2 64,9 71,2 53,5 75,8 70,6 76,2 87,9 86,7
NOTA: A partir del afio 2008, el INE realizé el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990 a 2006. (Continua...)

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS EXPORTACIONES

SEGUN PRODUCTOS TRADICIONALES Y NO TRADICIONALES

(Base 2006) (2005 - 2009)

2005 2006 2007 2008 2009
DESCRIPCION
VALOR VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO VALOR VOLUMEN | PRECIO VALOR VOLUMEN | PRECIO VALOR VOLUMEN | PRECIO
INDICE GENERAL 70,2 80,7 86,9 100,0 100,0 100,0 115,9 102,8 112,8 145,5 104,3 139,6 99,8 84,7 118,1
TRADICIONALES 63,7 84,8 75,2 100,0 100,0 100,0 116,0 103,5 112,1 147,8 107,6 137,6 86,8 80,8 107,8
Minerales 51,4 73,2 70,2 100,0 100,0 100,0 111,4 88,1 126,4 122,9 105,5 117,5 138,5 111,0 124,0
Estafio 86,6 91,9 94,2 100,0 100,0 100,0 118,0 84,7 139,3 151,5 87,3 174,0 80,0 65,2 122,2
Zinc 36,6 71,9 50,9 100,0 100,0 100,0 124,0 106,0 116,0 68,4 107,2 64,3 82,3 161,4 48,2
Woélfram 46,4 61,5 75,5 100,0 100,0 100,0 142,6 130,7 108,4 139,3 130,8 106,5 97,2 102,7 94,7
Plata 53,8 74,0 72,7 100,0 100,0 100,0 83,6 68,7 121,3 111,9 104,7 113,7 116,6 105,3 110,3
Antimonio 70,1 84,0 83,4 100,0 100,0 100,0 136,0 122,1 111,7 134,4 109,8 123,5 92,3 89,7 101,5
Plomo 73,3 84,4 86,9 100,0 100,0 100,0 325,9 150,7 2195 325,9 172,2 180,4 122,6 86,7 142,3
Oro 61,9 69,5 89,1 100,0 100,0 100,0 77,2 67,4 114,8 96,1 74,3 129,1 85,3 53,9 158,4
Otros 97,7 98,9 98,8 100,0 100,0 100,0 225,7 162,8 141,5 185,8 114,0 164,2 265,6 134,3 197,9
Hidrocarburos 70,1 89,8 78,0 100,0 100,0 100,0 116,2 106,4 109,2 151,1 108,6 139,9 78,1 77,1 101,8
Gas Natural 65,1 85,7 76,0 100,0 100,0 100,0 116,0 106,2 109,2 151,1 108,5 140,0 77,8 76,9 101,6
Otros 91,0 106,9 85,1 100,0 100,0 100,0 141,2 135,3 104,2 153,6 123,8 124,1 1319 117,4 112,3
NO TRADICIONALES 90,9 94,3 96,4 100,0 100,0 100,0 115,0 99,9 115,2 127,9 86,6 147,7 159,9 107,1 148,2
Castafia 106,9 98,6 108,5 100,0 100,0 100,0 123,3 123,0 99,7 133,7 115,0 116,3 106,8 1259 85,4
Café 81,0 73,0 110,9 100,0 100,0 100,0 74,1 74,8 99,8 71,6 61,6 119,3 51,3 45,3 113,2
Cacao 87,1 88,6 98,3 100,0 100,0 100,0 280,1 200,9 135,1 236,1 126,3 186,0 2432 123,5 196,9
Azlcar 101,2 102,8 98,5 100,0 100,0 100,0 328,8 275,4 115,1 525,7 375,0 140,1 610,7 377,8 158,2
Bebidas 62,3 68,8 90,6 100,0 100,0 100,0 92,9 91,4 101,7 85,0 85,2 100,7 89,2 93,8 95,7
Cueros 66,7 88,5 75,5 100,0 100,0 100,0 99,9 84,3 118,4 85,6 72,0 116,6 35,8 42,9 83,5
Maderas 77,3 81,5 94,8 100,0 100,0 100,0 116,9 97,0 121,6 119,8 88,0 135,6 123,8 94,3 131,4
Soya 102,5 106,8 96,0 100,0 100,0 100,0 108,3 92,0 118,2 116,6 72,3 161,1 137,7 83,5 162,6
Algodén 93,7 91,4 102,6 100,0 100,0 100,0 75,5 715 105,8 91,2 72,9 1249 99,7 74,8 133,3
Joyeria 87,3 106,2 82,2 100,0 100,0 100,0 106,3 92,1 114,7 132,8 100,6 132,4 150,9 98,0 151,8
Otros 814 82,2 99,1 100,0 100,0 100,0 127,4 116,9 109,2 176,3 117,8 149.4 2755 184,3 148,9
NOTA: A partir del afio 2008, el INE realiz6 el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990 a 2006. (Continua..)

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS EXPORTACIONES

SEGUN PRODUCTOS TRADICIONALES Y NO TRADICIONALES

(Base 2006) (2010 - 2012)

2010 2011(p) 2012(p)
DESCRIPCION
VALOR VOLUMEN PRECIO VALOR VOLUMEN PRECIO VALOR VOLUMEN PRECIO
INDICE GENERAL 134,6 98,6 136,3 170,9 101,1 168,6 207,2 103,5 196,0
TRADICIONALES 124,9 99,5 125,3 155,6 100,4 154,9 186,3 101,3 184,4
Minerales 180,8 110,8 162,9 254,9 115,8 220,1 329,1 120,7 2774
Estafio 144,0 78,9 183,1 237,6 96,4 250,0 331,3 113,9 317,0
Zinc 162,3 235,5 69,0 197,6 255,1 77,5 232,9 274,7 86,1
Wolfram 99,7 105,3 94,7 51,9 54,7 95,0 4,1 4,1 95,3
Plata 188,4 124,8 151,2 420,6 162,6 256,7 652,7 200,4 362,1
Antimonio 331,3 190,3 172,4 347,5 142,0 247,0 363,7 93,7 321,7
Plomo 129,2 67,9 190,3 171,7 80,2 214,0 214,2 92,5 237,7
Oro 84,8 42,0 201,6 90,0 35,3 255,2 95,2 28,5 308,9
Otros 286,3 140,2 206,4 456,6 181,2 248,0 627,0 222,3 289,7
Hidrocarburos 110,7 97,0 113,9 135,5 97,5 139,0 160,3 98,0 164,2
Gas Natural 110,2 96,8 113,7 134,9 97,3 138,8 159,6 97,7 163,9
Otros 176,5 146,6 120,3 2238 151,8 147,2 271,0 157,0 174,1
NO TRADICIONALES 130,1 80,2 162,9 1710 86,5 196,9 211,8 92,7 231,0
Castafia 151,8 122,9 124,2 212,1 116,8 182,1 272,4 110,7 240,1
Café 65,0 457 141,8 83,2 49,0 169,4 101,3 52,2 196,9
Cacao 183,3 121,9 150,4 182,0 121,3 149,8 180,6 120,8 149,3
Azlcar 902,4 383,0 235,8 120,9 48,7 2449 660,6 285,5 254,0
Bebidas 93,2 82,9 118,3 81,3 50,1 161,8 69,4 17,3 205,3
Cueros 46,3 49,5 93,4 61,3 51,7 118,6 76,4 53,9 143,8
Maderas 191,7 148,6 129,0 158,0 122,1 129.4 124,3 95,6 129,8
Soya 87,4 54,2 162,0 123,6 66,6 1854 159,9 79,1 208,8
Algodén 106,0 72,8 146,3 95,0 57,8 163,5 84,0 42,8 180,6
Joyeria 119,3 58,1 207,9 117,2 46,4 253,8 115,0 34,7 299,7
Otros 346,5 215,0 161,2 415,5 206,2 201,5 484,6 197,5 241,8

NOTA: A partir del afio 2008, el INE realiz6 el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990=100 a 2006=100.

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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Cuadro N° 16

INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS IMPORTACIONES
SEGUN CLASIFICACION DE USO O DESTINO ECONOMICO (CUODE)

(Base 2006) (2000 - 2004)

2000 2001 2002 2003 2004
DESCRIPCION

VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO
INDICE GENERAL 67,8 105,2 64,49 57,6 90,5 63,60 61,8 96,8 63,8 57,1 88,5 64,6 65,3 92,5 70,6
Bienes de Consumo 94,7 143,0 66,17 83,0 128,5 64,6 75,9 119,0 63,8 72,6 114,0 63,6 82,0 118,2 69,4
Bienes de Consumo no Duradero 87,1 129,7 67,16 84,7 129,9 65,2 70,9 111,3 63,7 66,9 104,8 63,9 74,2 106,4 69,8
Bienes de Consumo Duradero 1113 1749 63,6 79,5 126,6 62,7 86,9 137,6 63,2 85,0 136,0 62,5 99,2 146,3 67,8
Materias Primas y Productos Intermedios 61,6 95,4 64,5 58,0 914 63,4 61,3 95,6 64,1 57,8 88,5 65,3 67,5 94,8 71,3
Combustibles, Lubricantes y Productos Conexos. 42,7 74,5 57,3 41,9 74,7 56,2 30,0 48,0 62,4 42,1 61,9 68,0 46,3 63,1 73,4
Materias Primas y Productos Intermedios para la Agricultura 47,7 58,4 81,7 54,6 67,1 814 48,2 61,0 79,0 62,5 80,5 77,6 87,8 105,1 83,6
Materias Primas y Productos Intermedios para la Industria 72,3 116,5 62,1 67,2 110,0 61,1 64,7 106,6 60,7 64,9 105,9 61,3 73,0 108,1 67,5
Materiales de Construccién 49,2 65,0 75,7 37,7 51,3 73,4 104,7 142,7 73,4 46,9 63,7 73,7 64,4 81,2 79,2
Partes y Accesorios de Equipo de Transporte 59,9 80,1 74,7 64,0 86,7 73,7 62,9 85,7 73,4 54,1 70,5 76,7 62,5 77,3 80,8
Bienes de Capital 64,1 97,5 65,8 44,2 66,9 66,0 55,9 84,5 66,1 48,3 72,4 66,7 53,2 71,8 74,0
Bienes de Capital para la Agricultura 32,7 37,2 87,9 36,9 42,1 87,5 49,2 56,7 86,9 65,0 74,7 87,0 131,6 140,7 93,6
Bienes de Capital para la Industria 70,8 120,6 58,7 61,8 104,5 59,2 69,8 118,0 59,1 55,0 92,1 59,7 59,2 87,5 67,7
Equipo de Transporte 55,7 62,0 89,9 13,0 14,8 88,1 314 34,8 90,2 34,1 37,7 90,4 32,7 34,7 94,2
Diversos 57,3 63,9 89,6 52,9 59,5 88,9 39,8 44,0 90,6 60,3 60,8 99,3 80,8 79,1 102,1
NOTA: A partir del afio 2008, el INE realiz6 el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990 a 2006. (Continua..)

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS IMPORTACIONES
SEGUN CLASIFICACION DE USO O DESTINO ECONOMICO (CUODE)

(Base 2006) (2005 - 2009)

2005 2006 2007 2008 2009
DESCRIPCION

VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO | VALOR | VOLUMEN | PRECIO
INDICE GENERAL 83,3 97,7 85,19 100,0 100,0 100,0 111,8 110,4 101,3 133,6 112,1 118,9 132,6 126,4 104,6
Bienes de Consumo 107,2 125,1 85,71 100,0 100,0 100,0 113,6 104,4 109,1 150,9 105,0 143,4 179,9 120,8 148,9
Bienes de Consumo no Duradero 87,9 102,7 85,60 100,0 100,0 100,0 112,0 103,4 108,7 149,5 103,7 143,9 178,5 119,5 149,5
Bienes de Consumo Duradero 149,7 177,3 84,4 100,0 100,0 100,0 182,9 1494 123,3 186,5 154,1 121,0 199,5 159,9 124,9
Materias Primas y Productos Intermedios 87,2 102,7 85,0 100,0 100,0 100,0 107,9 111,4 96,9 125,8 112,1 112,1 119,6 123,6 96,4
Combustibles, Lubricantes y Productos Conexos. 90,1 107,2 84,0 100,0 100,0 100,0 102,9 102,1 100,3 137,8 106,5 129,3 123,2 117,0 104,9
Materias Primas y Productos Intermedios para la Agricultura 104,2 113,7 91,6 100,0 100,0 100,0 176,3 159,6 109,6 229,0 168,6 136,6 260,4 157,5 165,4
Materias Primas y Productos Intermedios para la Industria 86,8 104,9 82,8 100,0 100,0 100,0 109,5 113,6 96,4 111,1 101,3 109,5 112,4 108,0 104,0
Materiales de Construccién 73,4 81,5 90,1 100,0 100,0 100,0 172,5 139,8 123,4 212,7 139,3 153,6 198,2 150,3 134,0
Partes y Accesorios de Equipo de Transporte 87,0 90,6 96,0 100,0 100,0 100,0 136,3 129,2 105,9 143,4 143,6 99,8 152,6 150,8 1014
Bienes de Capital 64,5 76,3 84,5 100,0 100,0 100,0 108,6 93,5 116,2 153,5 108,7 139,6 158,0 123,0 128,7
Bienes de Capital para la Agricultura 101,0 106,1 95,3 100,0 100,0 100,0 170,8 140,9 121,8 356,4 206,3 172,8 3455 186,2 185,4
Bienes de Capital para la Industria 75,2 92,4 814 100,0 100,0 100,0 105,0 90,4 116,4 127,9 90,8 139,6 115,3 101,8 113,8
Equipo de Transporte 40,5 43,0 94,1 100,0 100,0 100,0 86,0 75,7 113,6 92,0 71,9 126,0 113,1 87,3 129,5
Diversos 1149 116,5 98,6 100,0 100,0 100,0 109,2 107,2 101,9 112,8 104,9 108,0 122,7 110,1 1115

NOTA: A partir del afio 2008, el INE realiz6 el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990 a 2006.

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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(Base 2006) (2010 - 2012)

INDICES DE VALOR, VOLUMEN, Y PRECIOS DE LAS IMPORTACIONES

SEGUN CLASIFICACION DE USO O DESTINO ECONOMICO (CUODE)

2010 2011(p) 2012(p)
DESCRIPCION
VALOR VOLUMEN PRECIO VALOR VOLUMEN PRECIO VALOR VOLUMEN PRECIO

INDICE GENERAL 158,3 137,8 114,8 203,5 152,0 133,6 257,7 165,9 141,1
Bienes de Consumo 196,9 131,4 149,8 220,0 136,1 161,9 243,2 140,7 174,1
Bienes de Consumo no Duradero 195,5 129,9 150,4 218,6 134,7 162,6 241,7 1394 174,7
Bienes de Consumo Duradero 198,6 167,1 118,7 233,9 176,3 132,2 269,3 185,6 145,7
Materias Primas y Productos Intermedios 145,6 136,2 106,9 185,4 147,5 125,3 225,2 158,9 143,8
Combustibles, Lubricantes y Productos Conexos. 148,2 126,6 117,1 190,3 137,8 137,4 232,4 149,1 157,7
Materias Primas y Productos Intermedios para la Agricultura 399,5 252,7 159,2 479,0 296,6 161,3 558,5 340,4 163,5
Materias Primas y Productos Intermedios para la Industria 131,6 116,0 113,4 158,7 129,0 122,9 185,8 1419 132,5
Materiales de Construccion 236,0 166,8 141,7 291,8 168,0 173,5 347,7 169,3 205,3
Partes y Accesorios de Equipo de Transporte 208,4 176,8 118,4 235,7 228,4 103,2 263,1 280,1 87,9
Bienes de Capital 168,2 120,3 139,6 223,8 146,5 151,8 279,4 172,7 164,0
Bienes de Capital para la Agricultura 394,0 202,8 194,0 698,1 305,0 227,2 1.002,2 407,2 260,5
Bienes de Capital para la Industria 126,4 102,7 122,9 146,0 105,8 137,9 165,7 108,9 152,8
Equipo de Transporte 86,8 63,0 138,4 132,4 107,2 121,9 177,9 151,4 105,3
Diversos 118,3 96,3 122,7 134,0 92,2 148,7 149,7 88,2 174,7

NOTA: A partir del afio 2008, el INE realiz6 el cambio de afio base para el célculo éstos indices de 1990 a 2006.

(p): Preliminar.

FUENTE: Instituto Nacional de Estadistica - Departamento de Sector Externo.
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Cuadro N° 17
INDICES DE TIPO DE CAMBIO REAL 1/2 (Agosto de 2003=100)

Antillas
Holandesas Corea

PERIODO 4/ Australia | Argentina | Brasil | Canada | Chile China Colombia |del Sur | Dinamarca | Ecuador | El Salvador
1991 139,62 113,71 94,33 87,58 78,08 73,64 93,89 80,21 58,52 50,58
1992 168,38 103,26 87,87 94,85 78,03 76,02 91,05 84,64 61,19 51,87
1993 186,60 105,66 84,59 94,94 86,19 82,46 93,53 80,14 71,24 60,16
1994 194,80 126,81 80,21 103,31 72,05 104,54 99,74 83,81 79,47 66,44
1995 189,90 150,08 77,32 112,19 81,77 109,36 102,41 92,02 78,41 68,71
1996 178,92 150,08 74,12 109,15 83,70 110,16 96,40 84,47 73,80 70,99
1997 177,62 147,74 73,06 112,58 85,30 116,23 84,17 74,80 76,11 73,26
1998 174,64 137,92 67,13 104,89 82,55 107,94 61,92 73,36 73,60 73,20
1999 178,54 94,36 70,89 101,15 84,17 100,92 73,76 74,18 55,27 76,11
2000 179,84 103,32 73,83 101,03 85,89 93,65 80,02 67,30 51,15 79,16
2001 181,52 91,24 76,32 93,76 90,99 97,25 77,13 70,22 74,03 86,41
2002 79,68 85,47 82,99 94,85 97,17 101,36 88,89 82,93 89,56 94,74
2003 99,56 86,01 100,74 96,79 99,51 101,95 101,43 98,30 98,71 104,45 99,73 99,80
2004 97,83 82,23 104,15 106,85 107,71 114,30 104,48 113,54 106,33 114,48 101,60 103,36
2005 99,38 87,00 110,43 132,79 113,38 124,06 103,45 129,11 116,77 111,17 99,79 104,03
2006 97,19 83,85 110,72 145,74 117,65 128,21 102,56 125,84 122,15 109,64 97,91 102,78
2007 89,77 69,52 106,92 153,07 114,66 122,23 101,97 136,62 115,30 109,48 89,99 96,62
2008 77,28 58,89 92,37 140,31 95,46 108,19 95,34 124,26 83,78 98,04 78,97 83,90
2009 74,28 60,52 78,68 127,45 84,62 97,63 91,37 111,29 69,71 89,08 78,57 79,81
2010 75,20 52,03 81,04 145,88 92,03 104,63 92,47 126,37 76,41 84,12 79,44 78,49
2011(p) 42,53 75,42 146,84 88,97 102,23 91,61 120,19 74,96 82,14 74,29 70,98
2012(p) 41,32 72,05 126,66 85,49 100,21 92,10 122,20 72,61 73,31 74,78 68,69
Fuente: Instituto Nacional de Estadistica, Bloomberg, Fondo Monetario Internacional y paginas web de Bancos Centrales e Institutos de Estadisticas. (Continua..)

Elaboracién: Banco Central de Bolivia - Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
Notas: Los indices bilaterales sombreados corresponden a los paises que no se consideran para el calculo del indice multilateral debido a que la participacién del comercio con esos paises en el total fue
menor a 0.50%. El cuadro 39 muestra las ponderaciones anuales asignadas a nuestros principales socios comerciales.
(p) Cifras preliminares.
! Calculados con el método de ponderadores variables, cuya forma de célculo es:
Donde:

e Es el tipo de cambio nominal expresado en Bolivianos por unidad de la moneda del socio i & Pj Wit
pi Es el indice de precios al consumidor del socio i tHLt

p Es el indice de precios al consumidor de Bolivia =1 H pt

w; Es el ponderador del socio i, que puede cambiar anualmente, segln la participaciéon del comercio con el socio i en el comercio total de t t-11 €_1Pit—1
Bolivia. Solo se consideran los paises cuya participacion (exportaciones mas importaciones) en el comercio total de Bolivia es mayor a ! pi
0.50% t-1

lp Es el indice del periodo base, que toma el valor de 100 en agosto de 2003
It Es el indice del periodo t
2 A partir de mayo 2005 se incorpora en el calculo de los indices, el tipo de cambio de Bolivia promedio ponderado por monto de operacion del sistema financiero con sus clientes.
? Siguiendo procedimientos metodoldgicos que cominmente se realizan en el primer trimestre del afio, las cifras del indice de tipo de cambio efectivo y real se modifican por los siguientes motivos:
i) Revision de los ponderadores de comercio exterior del afio 2012 con informacion disponible dltima.
ii) El 8 de febrero 2013, el Banco Central de Venezuela devalué su moneda en 46,5%, lo que representd la apreciacion del tipo de cambio real bilateral en 31,1%
* En octubre de 2010 se disolvio el territorio de las Antillas Holandesas.
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Republica

Bolivariana
de Zona
Estados Reino Venezuela del TCR
PERIODO | Unidos India Japén | Malasia | México | Panama | Paraguay | Perud Unido | Suecia |Suiza | Uruguay | 3/ Euro (MULTILATERAL)
1991 71,60 81,39 94,60 68,50 99,43 121,28 83,59 85,88 111,60 81,35 90,35 53,56 80,39 90,85
1992 71,75 85,63 104,16 75,07 98,47 119,89 89,40 86,48 114,70 84,54 99,38 56,96 86,29 93,76
1993 74,37 99,92 106,94 82,69 99,60 122,06 82,55 76,73 89,92 83,38 118,61 59,57 84,49 94,93
1994 76,48 109,69 109,88 80,06 101,09 135,51 93,63 80,13 94,00 91,46 135,03 58,22 89,13 101,97
1995 74,13 112,26 111,74 54,11 96,26 140,66 95,57 80,04 08,74 | 102,08 144,03 74,59 97,75 105,09
1996 71,78 90,68 108,38 58,34 91,69 138,58 91,85 76,48 98,42 91,14 138,63 58,79 88,52 99,37
1997 72,54 81,68 98,38 66,67 91,68 138,08 90,56 80,31 85,47 77,43 138,70 75,20 77,16 97,06
1998 71,77 74,71 72,45 64,79 89,88 119,92 86,01 80,48 80,16 75,43 135,63 88,78 75,02 93,54
1999 75,88 89,27 79,39 75,36 94,19 115,77 79,60 82,04 79,83 75,43 136,75 102,58 74,64 93,58
2000 79,75 93,65 81,96 84,66 97,16 114,91 81,74 78,79 73,82 69,59 136,52 108,38 67,30 94,64
2001 86,25 86,65 87,43 96,33 102,48 109,72 87,42 79,84 70,47 74,09 135,58 120,26 70,27 96,28
2002 94,30 90,81 95,78 104,37 111,46 94,33 93,90 91,25 83,90 88,13 107,99 99,40 82,59 90,06
2003 99,49 100,63 | 100,44 99,87 100,82 99,59 99,15 100,27 103,98 105,90 | 105,49 96,91 96,44 104,29 99,91
2004 101,28 102,05 | 107,07 100,46 100,47 99,22 109,70 105,17 116,45 11526 | 11378 104,07 99,48 115,31 106,55
2005 100,67 103,99 99,89 99,92 104,29 98,03 109,18 106,02 112,98 108,63 | 109,56 122,63 99,38 112,55 112,04
2006 98,71 104,01 90,45 101,98 102,41 95,49 125,38 103,79 112,20 107,19 | 105,33 125,54 105,25 111,43 112,78
2007 91,28 109,43 80,34 100,00 95,54 89,38 135,50 99,28 111,73 107,25 99,64 125,86 112,16 111,61 109,72
2008 76,77 90,56 75,62 87,96 80,08 78,71 140,78 90,58 86,41 92,51 92,03 122,85 119,23 99,88 96,91
2009 72,31 85,77 77,35 79,17 65,34 76,25 118,79 86,23 70,95 75,37 86,03 116,46 145,46 89,71 89,29
2010 71,76 99,19 80,55 86,51 71,04 77,04 126,36 90,78 70,16 78,40 88,15 135,02 151,19 84,18 92,96
2011p 66,26 94,47 79,13 83,20 67,07 73,01 139,87 85,51 68,44 80,46 93,39 136,38 104,18 82,08 89,04
2012p 64,78 86,90 75,22 80,80 63,28 73,81 130,75 88,74 66,77 74,47 83,66 133,86 120,92 74,37 85,64

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica, Bloomberg, Fondo Monetario Internacional y paginas web de Bancos Centrales e Institutos de Estadisticas
Elaboracién: Banco Central de Bolivia - Asesoria de Politica Econémica - Sector Externo
Notas: Los indices bilaterales sombreados corresponden a los paises que no se consideran para el calculo del indice multilateral debido a que la participacion del comercio con esos paises en el total fue
menor a 0.50%. El cuadro 39 muestra las ponderaciones anuales asignadas a nuestros principales socios comerciales.
(p) Cifras preliminares.
! Calculados con el método de ponderadores variables, cuya forma de calculo es:

Donde:

e Es el tipo de cambio nominal expresado en Bolivianos por unidad de la moneda del socio i
pi Es el indice de precios al consumidor del socio i
p Es el indice de precios al consumidor de Bolivia
w; Es el ponderador del socio i, que puede cambiar anualmente, segln la participaciéon del comercio con el socio i en el comercio total de
Bolivia. Solo se consideran los paises cuya participacion (exportaciones mas importaciones) en el comercio total de Bolivia es mayor a

0.50%

lp Es el indice del periodo base, que toma el valor de 100 en agosto de 2003

It Es el indice del periodo t

2 A partir de mayo 2005 se incorpora en el célculo de los indices, el tipo de cambio de Bolivia promedio ponderado por monto de operacion del sistema financiero con sus clientes.
3 Siguiendo procedimientos metodoldgicos que cominmente se realizan en el primer trimestre del afio, las cifras del indice de tipo de cambio efectivo y real se modifican por los siguientes motivos:
i) Revision de los ponderadores de comercio exterior del afio 2012 con informacion disponible ultima.
ii) El 8 de febrero 2013, el Banco Central de Venezuela devalué su moneda en 46,5%, lo que represent6 la apreciacion del tipo de cambio real bilateral en 31,1%

* En octubre de 2010 se disolvi6 el territorio de las Antillas Holandesas.
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Cuadro N° 18

PROPENSION MEDIA A EXPORTAR

(En millones de Sus)

Propension Media

Propensiéon Media

o Exportaciones TOTALES Exportaciones Exportaciones Producto Propension Media a Exportar (Productos a Exportar
Ainos . . . . .. Interno a Exportar . . (Productos No
(Valor Oficial) Tradicionales No Tradicionales Tradicionales) L
Bruto (PIB) (%) (%) Tradicionales)
(%)
(1) (1) (1) (2) (2) (2)
1999 1138,8499 465,57 521,49 8.297,4 13,73 5,61 6,29
2000 1.475,00 603,70 642,60 8.411,8 17,53 7,18 7,64
2001 1.352,90 643,60 582,70 8.153,9 16,59 7,89 7,15
2002 1.374,90 693,30 626,60 7.916,5 17,37 8,76 7,92
2003 1.676,60 874,60 715,30 8.092,9 20,72 10,81 8,84
2004 2.265,20 1.308,10 886,50 8.784,2 25,79 14,89 10,09
2005 2.948,10 1.988,90 878,50 9.573,6 30,79 20,77 9,18
2006 4.231,90 3.121,80 966,60 11.521,0 36,73 27,10 8,39
2007 4.889,70 3.682,10 1.139,70 13.214,6 37,00 27,86 8,62
2008 7.058,00 5.486,80 1.446,10 16.789,9 42,04 32,68 8,61
2009 5.486,40 3.982,40 1.417,20 17.464,4 31,41 22,80 8,11
2010 7.052,10 5.409,50 1.556,50 19.787,1 35,64 27,34 7,87
2011 (p) 9.183,40 7.571,70 1.542,30 24.122,5 38,07 31,39 6,39
2012 (p) 11.681,29 9.552,68 2.047,51 27.232,2 42,90 35,08 7,52
FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA, BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO

ELABORACION:
NOTAS:

Propia en base al Cuadro Anexo N° 1.
(p) Preliminar
(1) Elaboracién propia en base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econdmica - Sector Externo

@

PME

EX
PIB

x 100

Donde: PME = Propensién Media a Exportar

EX = Valor corriente de las exportaciones de Bienes y Servicios

PIB = Producto Interno Bruto en ddélares corrientes.
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Cuadro N° 19

TIPO DE CAMBIO NOMINAL (VENTA)

iNDICE DE TIPO DE
CAMBIO Variacion
PERIODO Bs/1Sus VARIACION ANUAL NOMINAL Anual
MERCADO OFICIAL
PROMEDIO ANUAL PUNTOS BASE 2000=100 (%)
2000 6,19 37 76,80 6,36
2001 6,62 43 82,13 6,95
2002 7,18 56 89,08 8,46
2003 7,67 49 95,16 6,82
2004 7,95 28 98,64 3,65
2005 8,09 14 100,37 1,76
2006 8,06 -3 100,00 -0,37
2007 7,9 -16 98,01 -1,99
2008 7,29 -61 90,45 -7,72
2009 7,07 -22 87,72 -3,02
2010 7,07 0 87,72 0,00
2011 6,99 -8 86,72 -1,13
2012 6,96 -3 86,35 -0,43

FUENTE: UDAPE, elaborado en base a informacion del Banco Central de Bolivia.

ELABORACION: Propia.
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Cuadro N° 20

GRADO DE APERTURA AL COMERCIO EXTERIOR
(En millones de Sus)

Grado de Apertura

Afios Exportaciones.T.OTALES Importaciones Producto Interno Al Comt.ercio
(Valor Oficial) Bruto (PIB) Exterior
(%)
(1) (2) (3)
1999 1.138,85 1.854,47 8.297,4 36,08
2000 1.475,00 1.976,71 8.411,8 41,03
2001 1.352,90 1.707,72 8.153,9 37,54
2002 1.374,90 1.831,88 7.916,5 40,51
2003 1.676,60 1.692,07 8.092,9 41,62
2004 2.265,20 1.920,43 8.784,2 47,65
2005 2.948,10 2.440,07 9.573,6 56,28
2006 4.231,90 2.925,77 11.521,0 62,13
2007 4.889,70 3.587,95 13.214,6 64,15
2008 7.058,00 5.100,17 16.789,9 72,41
2009 5.486,40 4.577,38 17.464,4 57,62
2010 7.052,10 5.603,87 19.787,1 63,96
2011 (p) 9.183,40 7.935,75 24.122,5 70,97
2012 (p) 11.681,29 8.281,04 27.232,2 73,30
FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA, BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA
] DE POLITICA ECONOMICA - SECTOR EXTERNO
ELABORACION: Propia en base al Cuadro Anexo N° 1y 3.
NOTAS:

(p) Preliminar

(1) Elaboracién propia en base a datos de INE, YPFB, y BCB- Asesoria de Politica Econdmica -

Sector Externo

(2) Valor Total CIF

GACE =

[ X+M
3 L =)

100
B ]

Donde: GACE = Grado de apertura al comercio exterior

X = Valor corriente de las exportaciones de Bienes y Servicios

M = Valor CIF de las importaciones.

PIB = Producto Interno Bruto en doélares corrientes.
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Cuadro N° 21

RELACIQN DE PRECIOS DE INTERCAMBIO
(TERMINOS DE INTERCAMBIO)

indice de Precios de las
Exportaciones )

indice de Precios de las
Importaciones @

Relaciéon de Precios de
Intercambio @

AROS
(Base: 2006=100) (Base: 2006=100) (Base: 2006=100)
(2
2000 59,3 64,49 91,95
2001 56,1 63,6 88,21
2002 56,5 63,8 88,56
2003 60,8 64,6 94,12
2004 76,7 70,6 108,64
2005 86,9 85,19 102,01
2006 100 100 100,00
2007 112,8 101,3 111,35
2008 139,6 118,9 117,41
2009 118,1 104,6 112,91
2010 136,3 114,8 118,73
2011(p) 168,6 133,6 126,20
2012(p) 196 141,2 138,81
FUENTE: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADl’STICA,

ELABORACION:

NOTAS:

BANCO CENTRAL DE BOLIVIA - ASESORIA DE POLITICA ECONOMICA —

SECTOR EXTERNO

@ RPl =

PROPIA EN BASE AL CUADRO ANEXO N°4Y 5.

IPX

x 100

Donde: RPI = Relacién de precios de intercambio

IPX = indice de precios de exportacion

IPM = indice de precios de importacion.

P Cifras preliminares.

! La nueva metodologia utilizada por el INE para el calculo de los indices de exportaciones e
importaciones considera ponderaciones moviles de cada producto y el indice anual corresponde
al promedio de los cuatro trimestres.
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