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ANALISIS DE LA APLICACION DEL IMPUESTO A LAS TRANSACCIONES
(1.T.) EN LAS VENTAS POR COMISION DE LAS PERSONAS NATURALES

RESUMEN

La realizacidn del presente trabajo, tiene por finalidad conocer las actividades de
personas naturales dedicadas a las ventas por comision en la ciudad de Sucre.
Se hizo una recoleccion de datos encontrando que se tiene actividades
importantes en este grupo como ser: venta de cosméticos por catalogo, venta de
articulos del hogar, también por catalogo; venta de lotes, casas, departamentos
por empresas dedicadas a la venta de bienes raices en su mayoria

unipersonales.

En la venta de cosméticos y articulos para el hogar por catalogo, el pago del IT
es realizado por la empresa que vende los productos a las promotoras que
ofertan los mismos a sus clientes locales. Por el capital invertido en este

negocio, las comisiones percibidas son pequefias.

Existen tiendas de cosméticos que ofertan productos de catalogo, por los cuales,
al momento de ser vendidos, son facturados por el precio de venta total, del cual
se tributa el 3% por impuesto a las transacciones.

Existe también empresas unipersonales dedicadas a la venta de lotes, casas,
departamentos, para establecer las condiciones de venta, las obligaciones tanto
del propietario del bien y del vendedor {comisionista), se firma un contrato de
corretaje estableciendo también el precic y la comisién en caso de concretar la

venta.

El vendedor — comisionista, emite la factura por la comision percibida. Al facturar
los ingresos por las comisiones percibidas se declara y paga el impuesto a las
transacciones.



INTRODUCCION

Los Impuestos son aquellas contribuciones en dinero que los sujetos pasivos yfo
terceros responsables realizan al Estado por mandato de la Ley que establece la
obligatoriedad de su pago. Por tanto, su cobro constituye una obligacion del
Estado y el pago un deber del sujeto pasivo. Gracias a estas cargas impositivas,
los paises puedan financiar los Gastos del Estado, incrementar su capacidad en
Inversiones, [levando adelante la posibilidad de incrementar proyectos de
desarrollo.

El Actual Sistema Tributario promulgado en el Gobierno de Gonzalo Sanchez de
Lozada el 20 de mayo de 1.986 con la Ley 843, da lugar a la promulgacion del
Codigo Tributario, donde se implementan los Impuestos a las Transacciones
(1.T.), como también a la Renta Presunta de las Empresas (I.R.P.E.), Impuesto al
Consumo Especifico (I.C.E.) unidos al ya existente Impuesto af Valor Agregado)
(LV.A)).

La estructura de! sistema impositivo-se mantuvo sin grandes modificaciones
hasta mediados de los afios 90, el mas relevante tenia el objetivo fundamental la
atraccion de inversion extranjera directa {periodo de capitalizacion) mediante la
eliminacion de distorsiones ftributarias a la libre circulacion de factores de

produccion, particularmente el capital.

Para alcanzar este objetivo se aprobé la Ley N° 1606 de 22 de diciembre de
1994, mediante el cual se reemplaza el Impuesto a la Renta Presunta de
Empresas {IRPE) basado en el patrimonio neto de los contribuyentes, por el
impuesto a las Utilidades de las Empresas (IlUE) y se determina que este
impuesto pagado pueda acreditarse contra el impuesto a las Transacciones (IT).

Por otro lado, la profundizacion de la descentralizacion estuvo acompafiada por
la creacion del Impuesto Especial sobre los Hidrocarburos y sus Derivados
{(IEHD} introducido para cubrir las competencias otorgadas a las prefecturas,




asimismo, se establece en forma expresa el dominio exclusivo municipat de los

impuestos a la propiedad de bienes inmuebles y vehiculos automotores.

En el campo aduanero también se ejecuta una reforma estructural, la cual se
materializa mediante la aprobacién de una nueva normativa expresada en la Ley
1990 de 28 de juiio de 1999.

Los impuestos que se encueniran vigentes en el estado Plurinacional Bolivia son
los siguientes:

IVA(Impuesto al Valor Agregadb)

RC-IVA (Régimen Compiementario al Impuesto al Valor Agregado)
IUE (Impuesto a las Utilidades de las Empresas)

IT (Impuesto a las Transacciones)

ICE (Impuesto a los Consumos Especificos)

IEHD (impuesto Especial a ios Hidrocarburos y sus Derivados)
IDH (Impuesto Directo a los Hidrocarburos)

TGB (Transmision Gratuita de Bienes)

© O N O A WN =

ISAE (Impuesto a las Salidas Aéreas al Exterior)
10.ITF (Impuesto a las Transacciones Financieras)
11.1J (Impuesto al Juego)

12.1PJ (Impuesto a ta Participaciéon en Juegos)
13.IWVME (Impuesto a la Venta de Moneda Extranjera)

En Bolivia una parte de la pobiacién econémicamente activa se dedica a
actividades que generan ingresos a partir de la comisiéon que se les otorga del
producto vendido, tal el caso de las Inmobiliarias que ofrecen sus servicios por
una comision, la venta de cosméticos, lenceria y variedad de ropa, articulos para
el hogar.

Muchas de estas personas desconocen la normativa tributaria para el pago de
impuestos por los ingresos percibidos en dichas actividades.




CAPITULO

REFERENCIA TEORICA
1.1 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Realizando un andlisis se identificaron los siguientes problemas en el manejo
tributario de este sector de la poblacién:

“ En algunos casos el contribuyente o comisionista no efectia el pago de!
impuesto a las transacciones (I.T.) sobre las ventas por comision en
muchos casos por falta de conocimientos de las normas tributarias que
rigen en nuestro Pais.

% En otros casos los contribuyentes o comisionistas no cuentan con
conocimientos acerca de las normas ftributarias y realizan el pago del
Impuesto a las Transacciones (1.T.) por el ingreso de la venta total y no
asi de la comision recibida, que es en realidad el ingreso que estaria
gravado por el IT.

%+ Incidencia econ6mica en la recaudacion de los tributos (Impuesto a las

¥

Transacciones IT) debide a que este tipo de actividades no estan
registradas en el SIN y las personas naturales no tienen su Nimero de
Identificacion Tributaria NIT.

% Falta de conciencia de parte de los contribuyentes por la no aplicacién de
las normas tributarias, es decir, que toda persona natural que perciba
ingresos por comisiones debe estar inscrita en el Régimen General.

De acuerdo a la problematica planteada se formula la siguiente pregunta:

¢”"De qué manera se podra determinar el cumplimiento y aplicacion del ’
impuesto a las Transacciones de las actividades de las personas naturales

dedicadas a las ventas por comisién?”

E! motivo de preparacion del presente trabajo es por la situacién de que en
Bolivia una parte de la poblacién econdémicamente activa se dedica a actividades




que generan ingresos a partir de las comisiones que se les otorga por el

producto vendido, existiendo muchas falencias en el tratamiento impositive de

esta poblacion.

El comisionista, vende un producto, por el cual recibe como ingreso un
porcentaje que tiene por nombre: comision. Es sobre este ingreso que debe
pagar el Impuesto a las Transacciones, y no asi sobre el precio de venta total del
producto tal el caso de los comisionistas que comercializan gasolina, diesel, gas
licuado de petréleo.

La comision que percibe el comisionista se encuentra alcanzada por el Impuesto
al Valor Agregado (IVA), a las Transacciones (IT), e impuesto sobre las
Utilidades de fas Empresas (IUE), debiendo efectuar el pago de estos impuestos

si corresponde, en las fechas sefialadas por disposiciones legales.

Lo que se desea obtener es crear una Conciencia Tributaria en las personas que
tienen esta actividad econémica y que todas las personas que obtengan un
ingreso deban realizar el pago del impuesto que corresponda.

El presente estudio coadyuvara a la reduccion de sanciones ante la evasion,
incumplimiento o irregularidades en las obligaciones tributarias en pro de los
contribuyentes ya que desconocen la normativa respecto al tratamiento de las
ventas por comisiones.




CAPITULO I}

OBJETIVOS

2.1 OBJETIVO GENERAL

Analizar las ventas por comisién de las personas naturales. Para determinar el

cumplimiento y aplicacion del impuesto a las transacciones sobre ios ingresos

percibidos.

2.2.

.
0.0

&
0.0
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0.0

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Recopilar la informacion sobre la aplicacion del impuesto a las
transacciones sobre ventas por comision de las personas naturales.
Diagnosticar las actividades de las personas naturales que realizan ventas
por comision incluida la venta de bienes por comercio electrénico.
Proponer la socializacion de las normas tributarias relacionadas al pago
del Impuesto a las Transacciones en las ventas por comisiones de
personas naturales dedicadas a esta actividad.

Establecer un tratamiento tributario a los sujetos Pasivos que realizan
Ventas de Bienes por cuenta de terceros en calidad de comisionistas o

consignatarios a cambio de una comision.

2.3 DISENO METODOLOGICO
2.3.1 METODOS

Para la realizacion del presente trabajo se utilizaron varios métodos y técnicas

para alcanzar los objetivos trazados en el presente trabajo de investigacion, que

ayudaron a complementar la informacion y liegar a las conclusiones.




2.3.1.1 OBSERVACION

Este método fue utilizade para conocer aspectos relacionados con algunas
actividades que generan ingresos para las personas naturales, bajo la modalidad
de comision, como ser venta de productos de belleza y otros por catalogo, venta
de lotes y casas.

A través de este método se pudo verificar la factura por los productos de belleza
recibida por el comisionista, el contrato de corretaje en el caso de venta de
inmuebles y lotes.

2.3.1.2 METODO DEDUCTIVO

“Consiste en tomar premisas 0 principios generales para aplicar a hechos
individuales y particulares por deduccion, solo pretende especificar las
caracteristicas y variables conformadas por el objeto de estudio.” (Avendaiio R.,
2015)

Lo que esta presente en lo general también esta presente en lo particular.

Por intermedio de este método, sobre el comportamiento de personas naturales
dedicadas a la venta de productos y/o servicios por comisiones. Y saber si los
mismos cumplen con las obligaciones correspondientes a la declaracién y
posterior pago del Impuesto a las Transacciones (IT).

2.4 TECNICAS

Las técnicas son instrumentos y herramientas que coadyuvan al logro vy
cumplimiento de los objetivos.

Las técnicas fueron utilizadas en el trabajo para lograr los objetivos planteados,
mediante el uso de estas herramientas se obtuvo una informacién confiable y
real de personas naturales dedicadas a las ventas por comisiones con variedad
de productos.




2.4.1 CUESTIONARIO

‘Es un formulario que contiene un conjunto de preguntas, estas pueden ser
abiertas, cerradas, mixtas o de ofro tipo. Para la formulacion de preguntas
exactas, es necesario plantear un objetivo e idea puntual, aclarando los detalles
y fines especificos de este instrumento.” (Avendario R., 2015)

Durante la realizacién del presente ftrabajo, se utilizé6 un cuestionario para
obtener informacion relacionada con el tema, se elaboro el cuestionario dirigido a
obtener datos sobre el conocimiento, inscripcion y pago del Impuesto a las
Transacciones (IT) de las personas naturales dedicadas a la venta por

comisiones.
2.5 PROCEDIMIENTOS
2.5.1 ENCUESTA

‘La encuesta es una pesquisa o averiguacion utilizando como herramienta los
cuestionarios, tiene el proposito de obtener la opinion publica, testimonios orales
y escritos de personas sobre algun lema especifico. En el trabajo de campo, se
utiliza para recopilar informacion con el apoyo de entrevistas, cuestionarios y el
muestreo, entre olros.

Consiste en realizar preguntas a un nimero apreciable de personas (muestra),
que son seleccionadas de un orden de miles a millones, este grupo se
selecciona mediante procedimientos probabilisticos.” (Avendafio R., 2015)

Se utilizo para establecer el grado de conocimiento de las obligaciones
tributarias de las personas dedicadas a las ventas por comisiones, en particular
el cumplimiento con la declaracion y pago del Impuesto a las Transacciones (IT).




2.5.2 RELEVAMIENTO

“Esta técnica consiste en evaluar la informacién sobre las actividades y
operaciones realizadas por una organizacién, proyecto o programa, con el fin de
conocer su composicién, complejidad, magnitud e importancia determinado por
la metodologia utilizada en el trabajo de campo, su fundamento principal es la

documentacion relacionada con el sujeto y el objeto de investigacion.

Esta herramienta se aplica en los diferentes procesos productivos y
administrativos en una organizacién o empresa, ademas de utilizarse en la
obtencion de informaciéon relacionada con la poblacion o grupo social
investigado, es un trabajo exclusivo para conocer al sujeto y objelo investigado.”
(Avendafio R., 2015)

Este procedimiento fue utilizado durante el diagndstico que permitié obtener
informacion puntual y amplia del objeto de investigacion respecto al Impuesto a
las Transacciones por comisiones sobre ventas de las personas naturales.




CAPITULO Il
MARCO DE REFERENCIA
3.1 MARCO TEQORICO

“Si nos preguntamos porgue se pagan impuestos, 1a respuesta simple es que,
mientras no surja una idea mejor, la tributacion es el Unico medio practico de
recaudar ingresos para financiar el gasto publico en bienes y servicios que
demanda la mayoria de las personas’. (TANZ! V.; 2001)

“El pago de impuestos no solo financia los gastos publicos, sino que también
incentiva el crecimiento del Producto Interno Bruto y del desarrollo economico
del pais. Otro punto que menciona es que el pago de impuestos a tiempo ayuda
a cumplir los objetivos propuestos por el estado”. (Vilca G.; 2008).

TRIBUTOS

“Son las obligaciones en dinero que el Estado, en ejercicio de su poder de
imperio, impone con el objeto de obtener recursos para el cumplimiento de sus

fines.

Los tributos se clasifican en: impuestos, tasas, contribuciones especiales; y las
Patentes Municipales”. (Pefia A.; 2015)

IMPUESTO

“Es el tributo cuya obligacién tiene como hecho generador una situacion prevista
por Ley, independiente de toda actividad estatal relativa al contribuyente®. (Pefia
A.; 2015)

La obligacién tributaria constituye un vinculo de caracter personal, aungue su
cumplimiento se asegure mediante garantia real o con privilegios especiales.
(Pefta A.; 2015)

10




El impuesto determinado, es el monto que se debe pagar al Fisco, luego del
célculo efectuado.

Impuesto directo es aquel cuyo impacto e incidencia se verifican en el propio
contribuyente, no existiendo la posibilidad de ser trasladado. Impuesto indirecto
es aquel cuya incidencia es trasladada generalmente al adquirente del bien o
servicio gravado (Pefia A.; 2015)

TASA

“Son tributos cuyo hecho imponible consiste en !a prestacion de servicios o la
realizacion de actividades sujetas a normas de Derecho Publico individualizadas

en el sujeto pasivo, cuando concurran las dos (2) siguientes circunstancias:

1. Que dichos servicios y actividades sean de solicitud o recepcion
obligatoria por los administrados.

2. Que para los mismos, esté establecida su reserva a favor del sector
pablico por referirse a la manifestacion del ejercicio de autoridad” (Pefia
A.; 2015)

CONTRIBUCIONES ESPECIALES

“Son los tributos cuya obligacién tiene como hecho generador, beneficios
derivados de la realizacion de determinadas obras ¢ actividades estatales y cuyo
producto no debe tener un destino ajeno a la financiacion de dichas obras o
actividades que constituyen el presupuesto de la obiigacion” (Pefia A.; 2015)

De conformidad a la Constitucion Politica del Estado de ia Republica de Bolivia,
los boliviarios tenemos como deber fundamenta! contribuir en proporcion a
nuestra capacidad econdmica, al sostenimiento de los servicios publicos. Los
Impuestos y demas cargas publicas obligan igualmente a todos.

Su creacion, distribucion y supresion tendran caracter general, debiendo

determinarse en relacion a un sacrificio igual de los contribuyentes, en forma
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proporcional o progresiva, segln los casos. Los Impuestos son de caracter
Nacional y Municipal.

DEFINICION DE CONTRIBUYENTE

La Oficina de Impuestos Internos define como CONTRIBUYENTE a toda
persona fisica o juridica que realiza una actividad econdémica o laboral, que
genera el pago de un impuesto y que asume una serie de deberes formales de
acuerdo al Cdédigo Tributario y a las normas y resoluciones de la Autoridad
Tributaria. Asimismo son contribuyentes aquellas personas con bienes
inmobiliarios gravados por la Ley.

IMPUESTO

El impuesto es una clase de tributo (obligacion generalmente pecuniaria)
regido por derecho publico, se caracteriza por no requerir una
contraprestacion directo determinada por parte de la administracion hacendaria.

3.2 MARCO NORMATIVO Y/O LEGAL
IMPUESTO A LAS TRANSACCIONES
Objeto

Este impuesto alcanza el ejercicio en e} territorio nacional, del comercio,
industria, profesion, oficio, negocio, alquiler de bienes, obras o servicios o de
cualguier otra actividad — lucrativa o no — cualguiera sea la naturaleza del sujeto

que la presta.
Sujeto

Son contribuyentes de este impuestc las personas naturales y juridicas,
empresas publicas o privadas y sociedades con o sin personalidad juridica,
incluidas las empresas unipersonales.
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Determinacioén de la base de calculo

El impuesto se determinara sobre la base de los ingresos brutos devengados
durante el periodo fiscal por el gjercicio de la actividad gravada.

Se considera ingreso bruto el valor o monto totai — en valores monetarios o en
especie devengados en concepto de venta de bienes, retribuciones totales
obtenidas por los servicios, ia retribucién por la actividad ejercida, los intereses
obtenidos por préstamos de dinero ¢ plazo de financiacién, y en general, de las
operaciones realizadas. Es decir, el ingreso obtenido por el gjercicio de cualquier
actividad lucrativa o no. El ¢gjercicio del Comercio, industria, profesion, oficio,
negocio, alquiler de bienes, obras y servicios, 0 cualquier otra actividad -
fucrativa 0 no — cualquiera sea la naturaleza del sujeto que la presta. (Ley 843,
texto ordenado)

Alicuota del impuesto
La tasa o tarifa {(alicuota) del impuesto es del 3%
Ley 843 Texto Ordenado

ey de Reforma Tributaria N° 843 de 28 de mayo de 1986, se puede ver que en
la Resolucién Administrativa 05-08-90 del 31 de enero de 1990 establecen el
tratamiento tributario que cofresponde a los comisionistas, dejando establecida
ia condicién de los mismos para fines fributarios que ie fueren pertinentes.
También establece que por la comisién percibida, el comisionista debera pagar
los impuestos al valor agregado y a las fransacciones.

También queda establecido el tratamiento de los comisionistas que
comercialicen bienes sujetos a precios establecidos por organismos
gubernamentiales y que no estan expuesios a la libre oferta y demanda. Estos
contribuyentes, como indica la Resolucién, sblo pagaran el Impuesfo a las
Transacciones sobre el monto de su comisién.
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Resolucion Administrativa N° 05-0030-99 El 30 de junio de 1999

Se establece el tratamiento tributario que establece la Ley 843 (Texto Ordenado
Vigente), que corresponde a los comisionistas en la condicion de tales para fines
tributarios.

Resolucion Administrativa N° 05-0042-99 del 13 de agosto de 1999

Se establece en el Art. 2 que los comisionistas deber&n demostrar mediante un
contrato, la condicién de tales y pagar el Impuesto a las Transacciones, sobre el

monto de su comisidn.

Resolucion Normativa de Directorio N° 10-0044-13, del 20 de diciembre de
2013

Se aplican las definiciones de “Comercio Electrénico” e ‘“intermediario”,
complementando las actividades del comisionista.

Decreto Supremo N° 3050 Es el 11 de enero de 2017

Se establece el tratamiento tributario aplicable a los sujetos pasivos que realizan
actividades de venta de bienes y/o prestacién de servicios por cuenta de
terceros, en calidad de comisionista o consignatano, a cambio de una comision.
Estableciendo la obligatoriedad de estar inscritos en el Régimen General de
Tributacion, contar con un contrato de comisién, las obligaciones tanto del
comisionista, como del comitente, transacciones que deben ser bancanzadas.
Quedando pendiente la adecuacion de Ia normativa administrativa para la
aplicacion del presente Decreto Supremo

3.3 MARCO HISTORICO

A o largo de la historia se ha visio en nuestro pais, [a necesidad de
implementar cargas tributarias a la poblacién y es asi que a través de la Ley
del 23 de enero de 1918 y el Decreto Supremo del 19 de marzo de 1919, se
cred la Direccion de la Renta de alcoholes e Impuestos internos, que se
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encargaba de la recaudacion de patentes Mineras e Hidrocarburiferas y de
los impuestos sobre las utilidades de tierras baldias, levantamiento de
planos mineros, matricula universitaria y espectaculos publicos, es decir, de
los tributos de caracter nacional y departamental.

Con el pasar de ios afos, surgen diferentes reformas tributarias y es asi que
llegamos a la década delos ochenta con la promuigacién de la Ley N° 843 de 28
de mayo de 1986, Ley de Reforma Tributaria, se crea un nuevo sistema
tributario en Bolivia, que hasta la fecha ha sufrido modificaciones que no alteran
los rasgos esenciales del sistema tributario boliviano. Entre las modificaciones
mas importantes a las introducidas inicialmente por la Ley N° 926 de 22 de abril
de 1987, posteriormente las leyes N° 1314 de 28 de febrero de 1992 y1489 de 7
de maye de 1993. La Ley N° 1606 de 22 de diciembre de 1994 que introduce
una de las mas grandes modificaciones a la Ley 843, seguida de la Ley N° 2492
de 5 de agostoe de 2003.

En la Resolucion Administrativa 05-08-90 del 31 de enero de 1990, establecen el
tratamiento tributaric que comresponde a los comisionistas y a aquellos
contribuyentes que cumplen sus obligaciones por cuenta de terceros, asimismo
dejar establecida la condicién de comisionista para fines tributasios que le fueren
pertinentes.

En esta Resoluciéon queda establecido lo siguiente:

Son Comisionistas para fines de ftratamiento tributario previsto en Ias
disposiciones legales er vigencia, las personas naturales o juridicas que realizan
aclividades por cuenta de terceros, facturando a nombre de dichas empresas o
personas naturales y percibieron por esta tarea de intermediacién una comision,
la cual se acredita con la factura que emite el comisionista.

Por la comision percibida, el comisionista debera pagar los impuestos al valor
agregado y a las transacciones.
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No son comisionistas aquellas personas naturales o juridicas que adquieren un
bien o un servicio que lo revenden con sus propias facturas. En este caso el
tratamiento del IVA y el IT sera aplicado sobre el monto total de la venta o del
ingreso bruto, segun corresponda.

Quedan exceptuados del tratamiento de comisionistas las personas juridicas y
naturales que comercialicen bienes sujelos a precios establecidos por
organismos gubernamentales y que no estan expuestos a la libre oferta y
demanda. Estos contn'bu}entes s6lo pagaran el Impuesio a las Transacciones

sobre el monto de su comisién.

La Resolucion Administrativa N? 05-0030-99 del 30 de junio de 1999 aclara el
tratamiento tributario que establece a Ley 843 (Texto Ordenado Vigente), que
corresponde a los comisionistas en la condicion de tales para fines tributarios:

1. Aclarese, son comisionistas para fines del tralamiento tributano previsto
en la Ley 843 (Texto Ordenado Vigente) y disposiciones conexas, las
personas naturales o juridicas, que realicen actividades por cuenta’ de
lerceros (Empresas Unipersonales, Empresas Juridicas) facturando a
nombre de estas empresas y percibiendo por esta tarea de intermediacion
una comisién, la cual debe estar respaldada con la factura, nota fiscal o
documenlo equivalente, que obligatoriamente emite el comisionista.

2. La comisién que percibe el comisionista se encuentra alcanzada por el
Impuesto al Valor Agregado (IVA), a las Transacciones (IT), el impuesto
Sobre Las Utilidades de las Empresas (IUE), debiendo efectuar el pago de
estos impuestos si corresponde, en las fechas sefialadas por
disposiciones legales.

3. Las personas naturales o juridicas que perciban comisiones por concepio
de comercializacién de bienes, tanto de aquellos sujelos a precios
establecidos por organismos ptiblicos, como los sujetos a concertacion
con estos organismos y que no estan expuestos a la libre oferta y
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demanda como ser hidrocarburos y ofros, que demuestran mediante un

contrato su condicion de tales, sobre el monto de su comision deberan
pagar el impuesto a las transacciones.

El Impuesto al Valor Agregado (IVVA) sobre el total facturado. Asimismo,
quedan obligados a emitir sus propias facturas y a llevar los libros “Ventas
IVA” y “Compras IVA”

Estos comisionistas, en calidad de personas naturales o juridicas, estan
alcanzados por el Art 37° y 39° de la Ley 843 (Texto Ordenado Vigente) y
sujetos pasivos del lrhpuesto sobre las Utilidades de las Empresas (IUE),
debiendo pagar el impuesto correspondiente conforme al Art 3° del
Decrefo Supremo 24051 del 29-05-95.

4. Los comisionistas, sean personas nalurales o juridicas que tengan
dependientes en su condicién de empleadores, se constituyen en agentes
de retencion de Impuesto al Régimen Complementario al Valor Agregado
(RC-IVA), por los pagos que efectiien a sus dependientes de acuerdo a lo
establecido en el Art 19 de la Ley 843 (Texto Ordenado Vigents), y
deberan proceder segun el Art 11° del Decreto Supremo 21531 (Texto
Ordenado en 1995)

5. Quedan sin efecto las Resoluciones Administrativas N° 05-08-90 de 31 de
enero de 1990 y N° 05-514-92 de 4 de noviembre de 1992.

En la Resolucién Administrativa N° 05-0042-99 del 13 de agosto de 1999,
establece:

1. En el Art 1° El impuesto a las Transacciones, se deferminard y pagara ¢
sobre la base total de los ingresos brutos devengados durante el periodo
fiscal por el gjercicio de la actividad gravada, sin excluir la alicuota del
13% que corresponde al IVA.
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2.

b)

En el Art 19 Las personas naturales o juridicas, que perciban comisiones
por concepto de comercializacién de bienes, tanto de aquelios sujetos a
precios establecidos por organismos pdblicos, como los sujetos a
concertacion con estos organismos y que no estan sujetos a fa libre oferta
y demanda, como ser hidrocarburos y otros, que demuestren mediante un
contrato su condicion de lales, sobre el monto de su comision deberén

pagar el impuesto a las transacciones.

Debido a que las operaciones de compra y venta de bienes a través de
medios electronicos se ha expandido masivamente, por lo que en el
marco normativo de la Ley N° 843 es necesario reglamentar esta actividad
a objelo de garantizar el cumplimiento de las obligaciones tributarias por
parte de personas nalurales o juridicas que la realicen. En ese sentido, la
Resolucién Normativa de Directorio N° 10-0044-13 del 20 de diciembre de
2013, establece:

Articulo 3.- (Definiciones) A efecios de la presente Resolucién
Normativa de Directorio, se aplicaran las siguientes definiciones:

Comercio Electronico.- Son las operaciones de compra y venta de bienes
a lravés de medios eleclrénicos, tales como sitios Web, redes sociales y

otras redes informaéticas alojadas en Intemet.

Intermediario.- Es la persona natural o juridica que en calidad de tercero
interviene en relaciones comerciales para facilitar la venta de bienes a

traveés de comercio eleclrénico, por lo que percibe una comision.

Venta de bienes.- Es la transferencia de propiedad de bienes realizada
mediante comercio electronico a titulo oneroso.

Articulo 4.- (Precio de Venta) El precic neto de venta del bien ofertado en el

sitio o pagina web en operaciones de comercio electronico, debera incluir

obligatoriamente el Impuesto al Valor Agregado.
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Articulo 5.- (Facturacién) |. En las operaciones de venta por comercio
electrénico sin intermediarios, el vendedor a momento de la entrega del bien
o aclo equivalente que suponga la transferencia de dominio, debera entregar
al comprador la factura, nota fiscal 0 documento equivalente emitido bajo la
modalidad de Facturacion Computanzada o Electronica, como respaldo de la
transaccion efectuada.

Il. En las operaciones de venta por comercio electrénico con intermedianos,
éstos realizaran Facturacién por Terceros, a través de la modalidad de
Facturacion Computarizada o Electronica, debiendo entregarse la factura,
nota fiscal o documento equivalente a momento de la entrega del bien o acto
equivalente que suponga la transferencia de dominio del bien.

Articulo 6.- (Comisién del Intermediario). E! infermediano debera emitir
factura, nota fiscal o documento equivalente por la percepcion de la comision
correspondiente al servicio de intermediacion prestado.

Actualmente, la legisiacion boliviana tributaria, se desarrolla en el
marco de la Constitucién Polftica del Estado Pluninacional de Bolivia, el
Cddigo Tributario, L.eyes, Decretos y Resoluciones.

Las disposiciones legales tributarias, vigentes en Bolivia a mayo 2013,

establecen la vigencia de los diversos impuestos, alicuotas y otros detalles, que

a la fecha existen.
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CAPITULO IV
DESARROLLO PRACTICO

Toda persona tiene derecho a realizar una actividad econémica, ya sea negocio,
empresa o establecimiento, con la finalidad de producir bienes y servicios para el

mercado y satisfacer necesidades de los mismos.

El presente trabajo se refiere a las personas naturales que obtienen ingresos por
concepto de comisiones, las mismas que no estan inscritas y se mantienen la
mayor parte de su vida fuera de {a administracion tributario, esto se debe a que
existe un desconocimiento de la normativa tributaria por parte de las personas
que ejercen esta actividad.

En La Resoluciéon Administrativa N° 05-0030-99 del 30 de junio de 1999 aclara el
tratamiento tributario que establece la Ley 843 {Texto Ordenado Vigente), que
corresponde a los comisionistas en la condicion de tales para fines tributarios:

1. Las personas naturales o juridicas que perciban comisiones por concepto
de comercializacion de bienes, tanto de aquelios sujetos a precios
establecidos por organismos publicos, como los sujetos a concertacion
con estos organismos y que no estan expuestos a la libre oferta y
demanda como ser hidrocarburcs y ofros, que demuestran mediante un
contrato su condicion de tales, sobre el monto de su cormnision deberén

pagar el impuesto a las transacciones.

Estas personas naturales que realizan actividades comerciales donde el ingreso
es por comision sobre el producto vendido, como ser. vendedoras por
cosméticos por catalogos, venta de articulos para el hogar y venta de bienes
raices (lotes, casas, departamentos) no realizan el pago del Impuesto a las
Transacciones sobre las ventas por comisién.

En constulta con las vendedoras de productos cosméticos por catalogo, estos se
hacen por pedido, revisando el contenido de los productos ofertados en las
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revistas, haciendo el pedido de todos los productos en la pagina web de la
empresa e imprimiendo una constancia del mismo para poder verificar con el
contenido de los productos de la factura. Pudimos observar las facturas que les
emiten a ellas, donde esta registrado el precio total facturado, que coincide con
el precio en el catdlogo de ventas, el descuento al precio total que constituye la
comision de ellas. Una vez realizado el descuento, la diferencia, es el importe
que debe pagar la vendedora del que ya fue descontada la comision.

Se verificd que existen algunas tiendas donde ofertan productos de catalogo, las
cuales facturan las ventas por el precio total. Esto se debe a la inexistencia de
precios establecidos por instancias reguladoras (como es el caso de los
combustibles) por lo que corresponde el pago de! 100% del IT.

Con respecto a las ventas de bienes raices, se puede ver que firman un contrato
de corretaje, donde establecen las condiciones, derechos y obligaciones tanto
del cliente como del comisionista vendedor, en las que la empresa de bienes
raices ofertara y vendera el bien segiin contrato, como esta comision es
facturada por propietario de la empresa de bienes raices, se paga el IT
correspondiente a la misma.

Para evitar esta falta de cultura tributaria por parte de estas personas que
ejercen esta actividad econ6mica, se debe contar con un sistema tributario que
permita el procesamiento y disponibilidad oportuna de la informacion para el
control del cumplimiento de las obligaciones tributarias, cruce de informacion de
compras - ventas y de esta forma reducir la evasién y aumentar las
recaudaciones del Estado.
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SONDEO DE OPINION A LOS CONTRIBUYENTES
1 Conoce usted el tratamiento
tributario para las actividades

comerciales realizadas por
, comisionistas?

i
i

En la pregunta N° 1, de los 120 entrevistados 15 mencionan que si conocen el
tratamiento tributario para las actividades realizadas por comisionistas y 105

desconocen dicho tratariento.
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2 Tiene relacién laboral con la empresa
de fa que vende sus productos y/o
servicios?

En la Pregunta N° 2, 17 de los entrevistados tiene reiacién laboral con la
empresa que realiza la venta de productos y/o servicios, 103 no tienen ninguna
relacién laboral.
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3 Usted esta inscrito al Régimen
General de Tributacién?

L

En la Pregunta N° 3, solamente 9 de los entrevistados estan inscrito en el

Régimen General de Tributacién el resto no esta inscrito.
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4 Conoce usted sus obligaciones
tributarias como comisionista?

En la Pregunta N° 4, solamente 23 de los entrevistados conoce la alicuota del
impuesto a las Transacciones (IT), el resto desconoce las obligaciones
tributarias.
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5 Cuenta con un contrato de comisién?

En la pregunta N° 5, de los 120 encuestados 82 de eilos cuentan con un contrato
de comisién y 38 de ellos no cuentan con dicho documento que respalde su
frabajo.
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6 Tiene establecido el pago de la
comision?

En la pregunta N° 6, de los 120 encuestados, 112 tienen establecido en el

contrato el pago de la comisién, 8 de elios no lo tienen.
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l

7 Tiene establecida la cantidad del
producto a ser comercializado, plazo
de duracion del contratoy precio de

venta?

En la pregunta N° 7 de los 120 de los encuestados, 70 respondieron que tienen

establecida la cantidad del producto a ser comercializado, plazo del contrato y
precio de venta de ios productos a ser comercializados y 50 de ellos no.
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8 Realiza usted ventas por importes
iguales o0 mayores a Bs. 50.000.-
(Cincuenta mil 00/100 Bolivianos)

En la pregunta N° 8 de los 120 Solamente 10 encuestados realizan ventas por
montos iguales o superiores a Bs. 50,000.- (Cincuenta mil 00/100 Bolivianos), el
resto no.
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9 Conoce usted el porcentaje que debe
cancelar por IT en ingresos econémicos
de ventas por comisiones?

En ia Pregunta N° 9, de los 120 encuestados solo 13 conocen la alicuota del
Impuesto a las Transacciones (I.T.)a ser cancelado, el resto lo desconocen
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10 Conoce usted la manera de llenar el
formulario 400 correspondiente al IT?

En {a pregunta N° 10 de los 120 encuestados,32 de ellos tienen conocimiento
sobre ¢émo llenar el formulario 400 para el pago del Impuesto a las

Transacciones, 88 de elio desconocen su llenado.
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11 Realiza usted el pago mensual del
impuesto IT?

En la pregunta N° 11 de los 120 encuestados, Solamente 7, realizan la
cancelacion del Impuesto a las Transacciones, el resto no realiza por
desconocimiento.
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12 Conoce usted cuales son las
sanciones por evasioén al pago del
impuesto IT?

En la pregunta N° 12 de los 120 encuestados Solamente 15 conocen las

sanciones por evasién del pago de impuestos., el resto desconoce.
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CAPITULO V
CONCLUSIONES

Un alto porcentaje de los entrevistados cuenta con un contrato de comisién, pero
no realiza el pago del Impuesto a las Transacciones (iT).

Las personas naturales que tienen la actividad de ventas por comisiones que

cuenten con un capital minimo y proporcionalmente generen un ingreso deben
realizar el pago del IT en el formulario 400

En la actividad de Venta por comision de bienes, por gjemplo casas, lotes, efc,
depende que la venta se efectivice para generar la comision, y este tipo de
negocios son de menor movimiento en nuestra ciudad.

En el mes de enero del 2017, se crea el Decreto Supremo N° 3050, donde se
establece el tratamiento tributario aplicable a los sujetos pasivos que realizan
actividades de venta de bienes y/o prestacion de servicios por cuenta de
terceros, estableciendo la obligatoriedad de estar inscritos en el Régimen
General de Tributacién y el pagoe de Impuesto a las transacciones (IT).

La Administracién Tributaria deberia considerar la posibilidad de presentar una
reglamentacién precisa sobre el tema de las comisiones por ventas de las
personas naturales, ya que se constituyen en un concepto importante de
recaudacion para el Estado.

También, es necesario que la Administracion Tributaria emita normas especificas
para esta actividad econdmica y que deben ser actualizadas tomando en cuenta
la situacién econdmica del pais.

En conclusién, hasta la gestién 2016, no se tenia claro el procedimiento para la
liquidacion del Impuesto a las Transacciones, para las contribuyentes que
realizan ventas por comisién y la determinacidon del Impuesto a las
Transacciones de personas naturales dedicadas a las ventas por comision.
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ANEXOS




PREGUNTA

RESPUESTA

S

NO

TOTAL

DESCRIPCION

%

Ne %

Conoce usted el tratamiento
tributario para las actividades
comerciates realizadas por
comisionistas?

15,00

12,50

105,001 87,50

120,00 [ 100,00

Tiene relacion laboral con la
empresa de la que vende sus
productos y/o servicios?

17,00

14,17

103,00} 85,83

120,00 | 100,00

Usted estd inscrito al Régimen
General de Tributacién?

9,00

7,50

111,00 92,50

120,00} 100,00

Conoce usted sus obligaciones
tributarias como comisionista?

23,00

19,17

97,00| 8083

120,00 | 100,00

Cuenta con un contrato de
comision?

82,00

68,33

38,00 31,67

120,00 | 100,00

Tiene establecido el pago de la
comision?

112,00

93,33

8,00 6,67

120,00 § 100,00

Tiene establecida ta cantidad del
producto a ser comercializado,
plazo de duracion del contrato y
precio de venta?

70,00

58,33

50,00) 41,67

120,00 | 100,00

Realiza usted ventas por
importes iguales o mayores a
Bs. 50.000.- {Cincuenta mil
00/100 Bolivianos)

10,00

8,33

11000 | 91,67

120,00 | 100,00

Tonoce Usted el porcentaje que
debe cancelar por IT en ingresos
econdémicos de ventas por
comisiones?

13,00

10,83

107,00{ 89,17

120,00 | 100,00

10

Conoce usted la manera de
llenar el formulario 400
correspondiente al IT?

32,00

26,67

88,001 7333

120,00 | 100,00

11

Realiza usted el pago mensual
del impuesto IT?

7,00

5,83

113,00 94,17

120,001 100,00

12

Conoce usted cuales son fas
sanciones por evasion al pago del

impuesto IT?

15,00

12,50

105,00 87,50

120,00 | 100,00
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CONTRATO DE CORRETAJE.

En la Ciudad de Sucre Capital del Estado Plurinacional de Bolivia, a los ..... dias
del mes de mayo de 2016 los comparecientes, legalmente capaces para ejercer
derechos y contraer obligaciones, de forma, libre y voluntaria acuerdan celebrar
el presente contrato de corretaje, regido por las siguientes clausulas y

estipulaciones:

PRIMERA: COMPARECIENTES.- A la celebracion del presente contrato de
corretaje, comparecen, por una parte en calidad de CLIENTE u OFERTANTE,
sefior FEDERICO LOAYZA FLORES, con C.l. 2993401 Scz con domicilio en
zona Lechuguillas de la ciudad de Sucre y por otra parte el sefior PABLO
GALARZA ROJAS, con C.I. 1044790 Ch domiciliado en la ciudad de Sucre, en
calidad de CORREDOR Y PROPIETARIO de la empresa de Bienes Raices
Tarzan.

SEGUNDA: ANTECEDENTES.- EL CLIENTE, en la calidad que comparece esta
ofertando para venta el inmueble que se describe a continuacion:

Tipo de Inmueble: Casa numero de Matricula DDRR: 1011990071130, Cédigo
Catastral 028-0212-014-000, Ubicacion: Zona Alto Tucsupaya, altura Surtidor
Okarikuna. Area de Terreno 139.15 M2., Area de construccién 343.80 M2
Aproximadamente. Servicios: Energia Eléctrica, Agua Potable, gas domiciliario y
alcantarillado.

TERCERA: OBJETO.- En virtud del presente contrato, Ei. CLIENTE contrata y
encarga en forma no exclusiva como, agente Unico, al CORREDOR, para que
oferte, vincule e intermedie en la venta del inmueble descrito en la clausula
segunda de este Contrato.

CUARTA: OBLIGACIONES DEL CORREDOR.- El corredor se obliga con e}

cliente a:
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1. Realizar Publicidad por los medios que considere conveniente, para llegar
a los potenciales compradores, corriendo con los gastos ocasionados, sin
opcién de reembolso en el caso de no concretarse la operacion de

compraventa.

2! Vincular a potenciales compradores o demandantes con el inmueble
materia de este contrato o con el ofertante, inclusive a través de terceras
personas naturales o juridicas con ellos relacionadas, con lo cual el
corredor se hara acreedor a todos los derechos contractuates.

3. Reportar al Cliente, las acciones que vaya realizando y las vinculaciones
conseguidas, mediante informes escritos mensajes de comeos
electronicos o verbalmente.

4. Asistiries al cliente y al comprador, si fo permiten, en todas las diligencias

relacionadas con la transferencia de dominio.

QUINTA: OBLIGACIONES DEL CLIENTE.- El cliente se obfiga con el corredor
a:

1. Prestar todas las facilidades para que el Corredor cumpla con su trabajo,
tales como, permitirle el ingreso a la propiedad, sélo 0 acompafiado de

potenciales compradores cada vez que sea necesario.

2. Proporcionarle copias de documentos def inmueble, facilitarle informacion
complementaria, verdadera y actualizada, firmar y acusar recibo de los
reportes presentados por el corredor.

3. Autorizarle representar ante Municipios, Notarias, Derechos Reales y
otros organismos relacionados con la materia, a fin de verificar la situacion
de la propiedad.

4. No suspender deliberadamente la venta del inmueble estando vigente

este contrato, ni posterior al vencimiento si una negociacion esta en

proceso.




5. Pagar los honorarios profesionales al Corredor, si es que se ha

conctetado la venta del inmueble materia de este contrato.

SEXTA: PLAZO.- E! presente contrato tendrd una duracion hasta lograr el

cometido, que es ia venta del inmueble.

SEPTIMA: PRECIO DE VENTA.- Ei precio tentativo de venta se fija en la
cantidad Ciento Treinta y Cinco Mii 00/100 Dolares Americanos ($us. 135,000.-)
con caracter de negociable. El precio final de compraventa debera recibir la
aceptacion de ofertante y demandante.

OCTAVA: HONORARIOS.- En caso de ejecutarse la venta, el CLIENTE, pagara
como honorarios profesionales al CORREDOR, el 1% (uno por ciento) del precio
de la transaccion de compraventa del inmuebie materia de este contrato, en
base al precio real pactado con el comprador inciusive si éste fuese mayor al que

se registrare en las escrituras.

NOVENA: FORMA DE PAGO.- Los honorarios seran pagados por el cliente, al
contado, en su totalidad al momento de firmarse las escrituras de compraventa;
si se firmare previamente promesa de compraventa, debera anticipar el valor

proporcional de los honorarios.

DECIMA: DECLARACIONES.- Ei Cliente deciara que el bien inmueble materia
de este contrato se halla libre de gravdmenes y no presenta prohibicion de
ninguna naturaleza, y que sera de su responsabilidad el preparar y proporcionar
los documentos habilitantes para la venta.

DECIMO PRIMERA: JURISDICCION Y COMPETENCIA.- En todo lo que no
esté previsto en el presente contrato, las partes se sujetan a las disposiciones
legales pertinentes.

Para constancia de la aceptacion del contenido total del presente contrato, los
comparecientes se ratifican y firman por duplicado con el compromiso ineludible

de reconocer firmas y rubricas.
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